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Предисловие

В связи с кардинальными изменениями, произошедшими в отечественной экономике в последние годы, ее постепенной интеграцией в общемировую рыночную среду значение анализа общеэкономической конъюнктуры и конъюнктуры конкретных рынков существенно возрастает. Особенно важным представляется анализ конъюнктуры мировых рынков минерального сырья в связи с тем, что промышленность Российской Федерации еще долгие годы будет в значительной степени ориентирована на производство и переработку полезных ископаемых. 

Прогноз долгосрочных тенденций изменения конъюнктуры рынка – сложная задача, не имеющая однозначного решения, поэтому в данном обзоре основной упор сделан на обсуждение и анализ конъюнктурообразующих факторов и показателей, определяющих состояние и тенденции развития мировых рынков.

Несколько слов об используемых терминах. Конъюнктура экономическая – сложившаяся экономическая обстановка, характеризующаяся совокупностью показателей, отражающих состояние мирового хозяйства или хозяйства страны, региона или рынка товара в определенный период. Таковыми показателями являются: динамика производства и потребления, движение внутренней и внешней торговли, товарных запасов, цен, банковского процента, курсов ценных бумаг, прибылей, уровень инфляции, степень загрузки производственных мощностей, динамика издержек производства, численность занятых и безработных, динамика заработков и т.д. Все эти показатели находятся под влиянием различных факторов, формирующих конъюнктуру, – экономических, политических, социальных, технических, природных и др. (Рыночная экономика. Словарь: М., 1993, с. 223). Конъюнктура рынка – сложившаяся ситуация на рынке того или иного товара, характеризующаяся определенным соотношением спроса и предложения и, как следствие этого соотношения, – определенным уровнем цен. Наряду с общеэкономическими большое влияние на конъюнктуру рынка оказывают временные факторы (войны, кризисные явления). Конъюнктура бывает повышательной, высокой, понижательной, низкой. Повышательная конъюнктура складывается в условиях превышения спроса над предложением и проявляется в росте цен и увеличении количества заключаемых сделок. При высокой конъюнктуре высокие цены относительно устойчивы. Повышательная и высокая конъюнктура рынка позволяет продавцам получать максимальную прибыль, поэтому такое состояние именуется «рынком продавца». Понижательная конъюнктура обусловлена превышением предложения над спросом и выражается в снижении рыночных цен и сокращении количества сделок. Низкая конъюнктура проявляется в относительно стабильных низких ценах. Понижательная и низкая конъюнктура отвечают ситуации, называемой «рынком покупателя».

Обзор «Конъюнктура мировых рынков минерального сырья» подготовлен аналитиками центра "Минерал" ФГУНПП "Аэрогеология" в качестве приложения к государственному докладу "О состоянии и использовании минерально-сырьевой базы Российской Федерации в 2002 году"

Начальник центра «Минерал»




А.Ставский

НЕФТЬ

Мировые прогнозные ресурсы «традиционной» нефти (без учета т.н. нефтяных песков), по нашим подсчетам, составляют примерно 600 млрд т.

Подтвержденные запасы нефти в мире по состоянию на 1.01.2003 г. оценивались в 186.5 млрд т, что составило 118.5% по отношению к предыдущему году. Столь высокий прирост запасов объясняется прежде всего пересмотром экономической оценки месторождений нефтяных песков в Канаде; без учета последних мировые подтвержденные запасы нефти составляют 152 млрд т, или 96.6% относительно данных на 1.01.2002 г. При современном уровне добычи эти запасы могут быть исчерпаны за полвека.

По мнению части нефтяников, в недалеком будущем (в пределах 2006-2023 гг.) степень исчерпания подтвержденных запасов достигнет 50% начальных. Поэтому, по их прогнозам, не позднее 2030 г. начнется резкий спад объемов мировой нефтедобычи во всех регионах, кроме Ближневосточного. Более оптимистично настроенные эксперты сдвигают «50%-ную отметку» в 2060-е или еще более далёкие годы, однако и они признают достаточно скорое истощение запасов «дешевой» нефти (опять-таки без учета Ближнего Востока), эксплуатация которой экономически рентабельна при нынешних ценах на нефть.
В последние пять лет мировая добыча нефти составляла 3.3-3.4 млрд т в год, причем в 2002 г. отмечен самый низкий за этот период уровень добычи: 3.306 млрд т, или 99.2% к уровню 2001 г. (и 97.3% относительно 2000 г., когда был достигнут самый высокий уровень добычи за пятилетие).

Потребление нефти в мире в середине 1990-х годов ежегодно возрастало в среднем примерно на 2%. Экономический кризис 1998 г. снизил темпы роста в целом ряде регионов. Хотя в последующие два года наметилась тенденция к восстановлению докризисного роста спроса, однако первые годы ХХI века принесли новое замедление экономического развития, в том числе в самой крупной нефтепотребляющей стране мира – США, так что в 2002 г. впервые за многие годы в мире отмечено падение потребления нефти-сырца (на 0.2% по сравнению с 2001 г.). 

Сокращение потребления нефти в 2002 г., кроме США (99.1% относительно 2001 г.), отмечено в Японии (99.7%), Южной Корее (99.4%), Великобритании (99.6%). В большинстве европейских стран в 2002 г. сохранился уровень потребления 2001 г.
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Рис.1.Динамика потребления нефти, % по отношению к предыдущему году

Мировая торговля. Объемы внешней торговли нефтью на протяжении последнего десятилетия непрерывно росли, и только в 2002 г. мировой объем экспортно-импортных операций сократился, составив 99.5% от уровня 2001 г.; по отношению к 1993 г. объем торговли нефтью в 2002 г. вырос более чем на четверть (рис.2).
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Рис.2. Динамика объемов мировой торговли нефтью, млрд т
Источник: [9, с.18]
Нефть в значительных объёмах импортируют высокоразвитые в экономическом отношении страны, экспортируют – по большей части страны, значительно отстающие от них по уровню экономического развития. Прошедшее десятилетие в целом не изменило географического распределения экспорта и импорта нефти (табл.1). 

Среди экспортеров нефти лидирует Ближневосточный регион, который в 2002 г. обеспечил 41.5% мировых экспортных поставок. Еще 13.1% нефти вывезено из стран Африки, 12.4% – из стран СНГ, 6.9% – из южноамериканских стран, 5.1% – из стран Европы: Норвегии, Великобритании, Дании.

Таблица 1

География мирового экспорта и импорта нефти в 1995-2002 гг., млн барр./сут

	
	1995
	2000
	2001
	2002

	Импорт

	США
	8.8
	11.1
	11.6
	11.4

	Европа
	10.4
	11.1
	11.5
	11.9

	Япония
	5.6
	5.3
	5.2
	5.1

	Прочие
	11.6
	14.9
	15.4
	15.2

	Итого
	36.4
	42.4
	43.7
	43.6

	Экспорт

	Северная Америка
	3.8
	4.4
	4.6
	4.8

	Центр. и Южная Америка
	2.8
	3.1
	3.1
	3.0

	Европа
	1.5
	2.0
	1.9
	2.2

	СНГ
	2.7
	4.3
	4.7
	5.4

	Ближний Восток
	16.7
	18.9
	19.1
	18.1

	Африка
	5.4
	6.0
	5.9
	5.7

	Азиатско-Тихоокеанский регион
	2.6
	2.8
	2.9
	2.8

	Прочие
	0.9
	0.9
	1.5
	1.6

	Итого
	36.4
	42.4
	43.7
	43.6


Источник: [9, с.18]
Основным импортером нефти в 2002 г. стал Европейский регион. В Европу ввезено 27.3% импортированной в мире нефти. На втором месте остались США (26.1%), далее следуют бедные нефтью страны АТР (Индия, Южная Корея, Тайвань, Сингапур и др. – 21.1%), Япония (11.7%), быстро наращивающий импорт нефти Китай (4.7%), Канада (2.4%) и др.

Конъюнктура мирового рынка нефти. Снижение мирового потребления нефти в 2002 г. не означало уменьшения спроса на нефть, который продолжал непрерывный рост и в 2002 г. составил 104.8% по отношению к 1998 г. Спрос в Китае за 1995-2002 гг. вырос на 28%, в странах Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР) – в сумме на 1.3%, в том числе в США на 3.9%, в странах СНГ – на 2.1% [32]. Уменьшение потребления в ряде стран вызвано объективными экономическим причинами (замедление темпов развития или стагнация); это, в частности, относится к крупнейшим потребителям нефти-сырца в мире – США и Японии (их суммарная доля в мировом потреблении нефти составляет около трети). Однако на глобальное сокращение потребления оказали влияние и такие факторы, как забастовка нефтяников в Венесуэле; неоднократное демонстративное сокращение, а то и полное прекращение экспорта нефти из Ирака; нежелание стран, входящих в ОПЕК, корректировать добычу при выходе рыночных цен нефти за верхнюю границу установленного ими самими «оптимального коридора». В результате спрос превысил предложение, тем не менее дисбаланс спроса и предложения в 2002 г., как и в два предыдущих года, не достигал столь больших значений, как в кризисный 1998-й и послекризисный 1999-й годы.
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Рис.3. Дисбаланс спроса и предложения на мировом рынке нефти в 1998-2002 гг., млн барр./сут
Источник: [14, с.5; 32]
В первом полугодии 2003 г. наблюдались обычные сезонные колебания спроса: в первом квартале он превысил предложение на 1.33 млн барр./сут, что нормально для зимних месяцев Северного полушария [24, с.79]; во втором квартале, напротив, предложение превысило спрос на 0.52 млн барр./сут, что тоже типично для летнего сезона [24, с.79].

Более 60% мирового спроса на нефть (в 2002 г. – 61.3%) приходится на промышленно развитые страны, входящие в ОЭСР, в том числе четверть – на США (в 2002 г. – 25.4%). Именно положение на нефтяном рынке крупнейшей мировой державы в значительной степени определяет рост или падение глобального интереса к нефти. Кроме того, экономические тенденции американского рынка «транслируются» в экономику других развитых (а потом и развивающихся) стран, что дает лишний повод обратить повышенное внимание на положение в нефтяном секторе экономики США.

В конце ХХ века ежегодные темпы прироста потребления нефти в США превышали 2.5%. Хотя к рубежу столетий эти темпы значительно снизились, потребление продолжало расти, и максимум был достигнут в 2000 г. (897.6 млн т). В дальнейшем темп роста американской экономики замедлился, и потребление нефти стало сокращаться. В 2002 г. оно составило 98.9% от максимального уровня [10].

В 2003 г. предполагается рост потребления нефти-сырца в США примерно на 1%, а рост внутреннего спроса на нефтепродукты – на 0.7% [22, с.68]. Согласно прогнозам для варианта развития экономики страны минимальными темпами (а в ближайшей перспективе именно этот вариант представляется наиболее реальным) к 2005 г. потребление нефти должно возрасти относительно 2000 г. на 17.5% [27]. Возможно, эта величина окажется меньшей, однако важно подчеркнуть, что американские экономисты продолжают прогнозировать существенный рост национального нефтяного рынка.

Выражением этой уверенности можно считать прогнозы потребления (национального и мирового), составленные Департаментом энергетики США. Прогнозы эти составлены в трех вариантах: оптимальном, ускоренного и замедленного экономического развития; мы ссылаемся в дальнейшем в основном на оптимальный вариант развития (табл.2).

Таблица 2

Прогноз потребления нефти в 2005-2020 гг. в отдельных странах и регионах
(оптимальный вариант), млн т

	
	2005
	2010
	2015
	2020

	Северная Америка
	1295
	1430
	1560
	1685

	в том числе США
	1065
	1160
	1255
	1335

	Западная Европа
	745
	760
	775
	790

	
в том числе:
	
	
	
	

	Великобритания
	100
	105
	110
	110

	Франция
	105
	110
	115
	115

	Германия
	155
	155
	160
	160

	Восточная Европа
	85
	95
	100
	105

	Бывший СССР
	250
	295
	355
	400

	Юго-Восточная Азия и Океания
	1180
	1395
	1625
	1855

	
в том числе:
	
	
	
	

	Япония
	295
	310
	315
	320

	Китай
	265
	340
	430
	525

	Индия
	125
	160
	205
	245

	Южная Корея
	125
	140
	145
	150

	другие развитые страны АТР
	75
	80
	85
	95

	Ближний Восток
	285
	315
	350
	390

	Африка
	165
	195
	225
	265

	Центральная и Южная Америка
	260
	315
	375
	440

	Итого в мире
	4265
	4800
	5365
	5930


Источник: [27]
Национальный рынок США все сильнее влияет на конъюнктуру мирового. В 2002 г. потребности американского рынка на 57.7% удовлетворялись за счет импорта; в 2003 г. доля импортных товаров должна была составить 59.4% [22, с.68]. Сильная зависимость от импортной нефти заставляет США уделять серьезное внимание мировым рыночным ценам. Оптимальной для внутреннего потребления считается цена ввозимой нефти 18 дол./барр. (именно такой она была на американском рынке до 2000 г.), тогда как в прошлом году среднегодовая стоимость импортной нефти на американском рынке заметно превысила 24 дол./барр. [22, с.70]. Снижение мировых цен на нефть, в котором так заинтересованы американские потребители, возможно прежде всего при резком росте мировой добычи и привлечении новых поставщиков. Первая задача может быть решена в течение двух-трёх ближайших лет за счет развития нефтедобычи в Ираке.

До введения санкций ООН в 1991 г. нефтедобыча Ирака составляла 3.1 млн барр./сут (около 150 млн т в год). В последние годы она не превышала 128 млн т в год, чаще же находилась на куда более низком уровне. Так, добыча 2002 г. оценивается в 101.5 млн т. Правда, многие эксперты полагают, что значительное количество нефти Ирак контрабандой поставлял на мировой рынок через Сирию (до 10 млн т в год) и Иорданию (до 4.5 млн т в год). Эта нефть будто бы не учитывалась ни национальной, ни международной статистикой [14, с.20]. Но даже с учетом контрабанды уровень нефтедобычи в Ираке оставался существенно ниже уровня, достигнутого до войны в Заливе (1990 г.). Правительство Саддама Хусейна неоднократно заявляло, что для восстановления нефтедобычи стране потребуется – при благоприятных условиях –около полугода, а через 2-3 года Ирак может удвоить добычу нефти, то есть довести её до 300 млн т в год. Сейчас можно считать, что «благоприятные условия» наступили, однако английские и американские специалисты более осторожны в прогнозах. Они считают, что полное восстановление нефтяного потенциала произойдет не раньше второй половины 2004 г. [26, с.2] за счет 13 основных действующих месторождений, а удвоение добычи потребует освоения новых месторождений, что займет не менее 5 лет. Кроме того, мощности сохранившихся перерабатывающих заводов оцениваются всего в 20 млн т, а большинство экспортных трубопроводов непригодно к использованию. В последнее время эксплуатировалась только нитка на средиземноморский порт Джейхан пропускной способностью 80 млн т в год [26, с.2]. Так что крупнейшим международным нефтяным компаниям придется восстанавливать не только нефтедобычу, но и нефтепереработку и транспортные магистрали.

Тем не менее, уже к началу 2005 г. можно ожидать не только восстановления уровня нефтедобычи 2002 г., но и появления на рынке дополнительных 50 млн т иракской нефти. Это может существенно нарушить стабильность как нефтяного рынка, так и мировой экономики в целом. Поэтому восстановление и дальнейшее развитие иракской нефтяной промышленности зависит от доброй воли США сохранить стабильность мирового рынка нефти [11]. Здесь надо заметить, что среди части иракских нефтяников появилась желание выйти из ОПЕК и торговать со странами-потребителями нефти, не придерживаясь никаких квот. Естественно, если это произойдет, то о стабильности мирового нефтяного рынка придется на долгие годы забыть.

Еще одной возможностью снижения цен нефти на американском рынке, наряду с восстановлением добычи в Ираке, является ее массовый импорт из России и стран Каспийского региона. Ввоз российской нефти может быть начат практически в любой момент. Первые, еще незначительные поставки российской нефти показали перспективность этих торговых операций. Однако существующая в России транспортная сеть ориентирована главным образом на порты Черного и Балтийского морей, которые не обслуживают большегрузные танкеры. Использование среднетоннажного танкерного флота малоэффективно: например, перевозка 1 барреля нефти из портов Персидского залива в Хьюстон на танкере вместимостью 300 тыс.т обходилась в марте 2003 г. в 2.9 дол., перевозка североморской нефти на 60-тысячнике – в 4.8 дол. [14, с.68]. Именно 60-тысячные танкеры использовались российской компанией «ЮКОС» в пробных рейсах к восточному побережью США. Но если североморская нефть заливается в танки практически на месте добычи, то российской нефти надо преодолеть путь до борта судна в многие тысячи километров, то есть выигрыш, полученный за счет более низкой себестоимости российской нефти, отчасти теряется из-за транспортных расходов. Это неблагоприятное обстоятельство может быть обойдено путём строительства глубоководного нефтяного порта на Кольском полуострове. В настоящее время проектирование такого порта ведется, но его сооружение и ввод в эксплуатацию (вместе с новой линией нефтепровода, на сооружение которой потребуется около 4 млрд дол.) ожидаются не ранее конца десятилетия. Строительство нефтепорта на Дальнем Востоке, откуда тоже можно осуществлять поставки в США, также не решает всех проблем: во-первых, значительного времени потребует подвод к этому порту нефтепровода от сибирских месторождений, а во-вторых, этот порт поможет доставлять нефть на запад США, а доля западных штатов США в национальном потреблении нефти и нефтепродуктов составляет всего 14.6%, а импорт – менее 0.1% [22, с.68].

Нефть прикаспийских стран на мировом рынке в заметных количествах может появиться только после строительства современной транспортной инфраструктуры. Окончание строительства нефтепровода Баку–Джейхан планируется в 2005 г., при этом для экспорта азербайджанской нефти достаточно существующих маршрутов через черноморские порты Новороссийск и Супса [6, с.103]. Строительство нового трубопровода может быть оправдано лишь в случае освоения гигантского нефтяного месторождения Кашаган в северной части казахстанского шельфа. Начало добычи на нем планируется также в 2005 г., но прокачка казахстанской нефти по нему потребует либо строительства нефтепровода по дну Каспийского моря, что вряд ли осуществимо как по финансовым, так и по экологическим соображениям, либо подвоза кашаганской нефти танкерами с перевалкой в Баку. При этом возрастут транспортные расходы, однако цена барреля казахстанской нефти на мировом рынке на 3-4 доллара дешевле нефти ближневосточных сортов, так что перевалка лишь ненамного удорожит казахстанское сырье, оставив ему некоторую конкурентоспособность в борьбе за собственную нишу на мировом нефтяном рынке.

Высокая зависимость от импортной нефти представляет, по мнению руководства США, реальную угрозу национальной безопасности. Поэтому президентом США перед топливно-энергетической отраслью страны поставлена стратегическая задача: снизить долю нефти в энергетическом балансе до 20%, то есть уменьшить её вдвое по сравнению с нынешней. Сокращения нефтепотребления предполагается достичь путём разработки принципиально новых видов топлива, не требующих использования ископаемого углеводородного сырья. Решить эту задачу планируется до 2050 г.; на это намечено выделить несколько сот миллиардов долларов [12]. Одновременно предполагается резко увеличить использование собственных недр. По данным Управления энергетической информации при Департаменте энергетики США, к 2025 г. подтвержденные запасы нефти на американской территории вырастут по сравнению с нынешними минимум в 2.5 раза [29].

Говоря о перспективах диверсификации американского импорта нефти, надо отметить, что обстановка, создавшаяся после окончания войны в Ираке, не способствует ни плановому завершению строительства нефтепровода Баку–Джейхан, ни осуществлению широкомасштабных планов развития нефтедобычи, объявленных правительствами прикаспийских стран. Например, решимость казахстанского правительства добывать в 2005 г. более 60 млн т нефти (при нынешнем уровне около 47 млн т) может быть оправдана наличием двух экспортных коридоров через российскую территорию (с реальными сроками окончания второй нитки КТК) и перспективой строительства нефтепровода в Китай, однако более далекие планы – 150 млн т в 2015 г. [6, с.92] – обязательно потребуют дополнительных путей выхода на мировые рынки.

В Западной Европе в целом потребление нефти постепенно восстанавливается после минимума 2000 г., но все еще не достигло уровня 1998 г. При этом уровень потребления нефти значительно выше предсказываемого оптимальным вариантом прогноза на 2005 г., хотя и несколько ниже, чем в варианте ускоренного развития. Однако ведущие государства ЕС (Германия, Франция, Великобритания) еще далеки от намеченных рубежей роста.

В Японии потребление нефти значительно уступает уровню середины 90-х годов. После 1998 г. можно говорить об устойчивой тенденции к сокращению потребления. Пока страна не оправдывает прогнозов роста этого показателя даже в замедленном варианте развития. Если стагнация в японской промышленности в ближайшее время не прекратится, то надежды российских нефтяников на увеличение экспорта за счет японского рынка могут не оправдаться. Несколько лучше положение в Южной Корее, но и в этой стране потребление нефти развивается по замедленному варианту.

Зато уверенно, почти в варианте оптимального развития, растёт потребление нефти в Китае. Весьма вероятно, что во второй половине десятилетия экономика страны будет развиваться темпами, предполагаемыми ускоренным вариантом. С этой точки зрения Китай является ёмким потенциальным рынком российской нефти, хотя страна, по примеру США, не намерена ставить себя в зависимость от одного экспортера. Географическая диверсификация импорта обусловлена и значительной протяженностью Китая. Разные его регионы снабжаются нефтью различного происхождения: кроме России и Казахстана, её поставляют Нигерия и новые месторождения Судана. Очевидно, российской нефтью заинтересуются в первую очередь северо-восточные и северные регионы, поставки в которые могут быть осуществлены через сухопутные нефтепроводы. Китай готов принять российскую нефть уже в конце 2005 г.

Положение России на мировом рынке нефти. Россия всегда занимала одно из ведущих мест в мировой нефтедобыче. После серьезного падения добычи в середине 90-х годов наша страна практически восстановила свой промысловый потенциал (уровень 2003 г., по прогнозу, составит около 94% уровня 1991 г.) и вышла по добыче нефти на первое место в мире.
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Рис.4. Динамика добычи, внутреннего потребления и экспорта российской нефти, млн т

В структуре внутреннего потребления топливно-энергетических ресурсов России нефть (вместе с важнейшими нефтепродуктами) составляет около 21% [7]. Существенного изменения этой доли до 2005 г. не предвидится. По объему потребления наша страна в 2002 г. находилась на пятом месте в мире после США, Японии, Китая и Германии.

Цены на нефть на внутреннем российском рынке в 2002 г. отличались крайне низким уровнем в начале и конце года (около 5 дол./барр.) и подъемом до 15 дол./барр. и выше в середине года.

Использование отечественных перерабатывающих мощностей достигло предела. В 2002 г. добывающие компании предложили для переработки на НПЗ 203.1 млн т, но переработано было 183.2 млн т. Остальная нефть использована на пополнение запасных резервуаров НПЗ [5, с.22]. В соответствии с проектом «Основных положений энергетической стратегии России на период до 2020 г.» рост перерабатывающих мощностей российских заводов в 2005 г. составит всего 10-15 млн т, тогда как добычу предусмотрено увеличить на 17-61 млн т. Следовательно, значительная часть российской нефти предназначается для экспорта. В 2005 г. экспортная доля в добываемой нефти может повыситься до 50.2–54.1% [7] (в 2002 г. она составляла 44.2%), и Россия по этому показателю приблизится к таким странам, как Мексика и Кувейт. Около 85% нефти будет направляться в страны дальнего зарубежья (в 2002 г. – 76.2%).

Почти весь российский экспорт (96.5% в 2002 г.) осуществляется по системе магистральных нефтепроводов [5, с.23], и она сильно перегружена, в том числе из-за прокачек транзитной нефти из стран СНГ (18.2 млн т в 2002 г.) [5, с.24]. При росте добычи система может просто не справиться с возросшим экспортным потоком.

Почти половина поставок в страны дальнего зарубежья (в 2002 г. – 49.4%) осуществляется по нефтепроводам системы «Дружба» [4, с.70], которая существует уже несколько десятков лет и требует значительных расходов на ремонт. Кроме того, нефть транспортируется через ряд стран, которым приходится платить за транзит (не говоря уже о случаях прямого воровства нефти из трубопроводов).

Остальная часть российской нефти экспортируется через балтийские и черноморские порты, которые не могут принимать наиболее экономичные для перевозок крупнотоннажные танкеры. Кроме того, существенно осложняет наливные перевозки навигационная обстановка транспортных маршрутов (ледовитость морей, отсутствие защищенных от штормов гаваней и пр.).

Таким образом, для роста экспорта нефти из России необходимо строительство новых трубопроводов. По мнению руководителей некоторых нефтяных компаний, ускорить решение этой проблемы может строительство частных нефтепроводов. В противном случае российская добыча может снизиться до 350-370 млн т в год [6, с.12]. Однако даже в том случае, если государство пойдет навстречу планам нефтяных компаний, заметное снижение нагрузки на систему «Транснефти» произойдет не ранее 2007-2008 гг.

Планы наладить постоянный экспорт нефти из России в США находятся, по нашему мнению, в сильной зависимости от политики нефтяных компаний США в Ираке.

Представляется, что перспективы роста экспорта российской нефти связаны главным образом с выходом на рынки Восточной и Юго-Восточной Азии. Развитие дальневосточной экспортной инфраструктуры уже привлекает внимание азиатских потребителей, в том числе в форме обещаний кредитов или долевого участия в реализации конкретных проектов.

Оптимальный вариант развития предполагает, что потребности восточно-азиатского рынка в нефти составят в 2005 г. около 900 млн т, а еще через пять лет превысят 1 млрд т, в том числе около 300 млн т придется на Японию и 275-340 млн т – на Китай (включая Гонконг) [27]. Поэтому строительство трубопроводов в этом направлении обещает солидную выгоду уже к концу десятилетия. Наиболее «продвинутый» проект – нефтепровод Ангарск-Дацин – мог бы быть осуществлён уже в 2005 г. Для его реализации необходимо 1.7 млрд дол., причем значительную часть расходов готова взять на себя китайская сторона. Основная трудность, как представляется, сводится к проблеме «хозяина» трубопровода. Если бы это было возможно в принципе и трубопровод был частным, за инвесторами дело не стало бы. При строительстве же государственного нефтепровода главным препятствием является отсутствие средств. Тем не менее нефтепровод из Ангарска, очевидно, будет построен не позднее конца текущего десятилетия, потому что через 3-4 года пойдет большая нефть месторождений Юрубчено-Тахомской группы. Относительно недалеко до нового трубопровода будет и от крупных месторождений Непско-Ботуобинского района, освоению которых уже немало лет мешает отсутствие инфраструктуры.

Альтернативой китайскому направлению может стать нефтепровод от Ангарска до Находки, предназначенный для экспорта в Японию и другие страны, однако он гораздо длиннее и существенно дороже – предварительная стоимость его определена в 7-8 млрд дол. Кроме того, потребуется перегрузка нефти в Находке, которая также удорожит восточносибирскую нефть, в то время как стоимость перевозки 1 барреля нефти в большегрузном танкере (280 тыс.т) по маршруту Персидский залив–Япония в октябре 2003 г. составляла всего 1.17 дол. [25], иными словами в этом варианте нефть из Восточной Сибири может оказаться на рынке Японии неконкурентоспособной.

В торговле со странами Восточной Азии должна была бы сыграть свою роль нефть, добываемая на о.Сахалин, и прежде всего потому, что в этом случае транспортные расходы будут минимальными. Однако разведанные извлекаемые запасы и перспективные ресурсы нефти (суммарно менее 80 млн т, в т.ч. около 60 млн т на шельфе острова) явно недостаточны для масштабных решений. Они могли бы обеспечить начальный этап взаимовыгодного сотрудничества России и восточноазиатских государств, но работы, ведущиеся по проектам «Сахалин-1» и «Сахалин-2» не приносят ожидаемой выгоды, а к осуществлению последующих сахалинских проектов приступят не раньше конца текущего десятилетия. Между тем нефтяной потенциал присахалинского шельфа достаточно высок. Прогнозные ресурсы этих акваторий Охотского моря оцениваются в 1.5 млрд т, но их освоение в ближайшие десятилетия, видимо, невозможно без участия крупных зарубежных инвесторов.

Цены на нефть на мировом рынке. Минувшее пятилетие характеризуется нестабильностью мировых цен на нефть и их многократными резкими изменениями. Скачки демонстрируют даже среднегодовые цены (табл.3).

Затем начался медленный, но неуклонный рост цен. В отдельные дни 2000 г. биржевые котировки нефти «брент» превышали 37.2 дол./барр. Беспорядочные скачки цен, частично обусловленные политическими причинами, вынудили страны ОПЕК, лидеров мировой торговли нефтью, принять меры к некоторому упорядочению ценовой ситуации на мировом рынке. С этой целью в марте 2000 г. на заседании совета ОПЕК был учрежден ценовой коридор в интервале 22-28 дол./барр. В целях его поддержания были установлены квоты добычи как для всей Организации в целом, так и для отдельных ее членов. При устойчивом выходе цен за пределы этого коридора (20 последовательных биржевых дней за верхний предел, 10 биржевых дней подряд – за нижний предел) автоматически включался механизм изменения объёмов добычи.

За истекшие три года установленный интервал цен довольно успешно выдерживался. С января 2001 г. по май 2003 г. цена «корзины» нефтей ОПЕК (7 избранных сортов из семи стран) лишь дважды вышла за пределы «оптимального коридора». Осенью 2001 г. за два месяца цена «корзины» упала с 27 до 16 дол./барр., после того как советом ОПЕК решено было увеличить квоту добычи на 500 тыс.барр./сут. В итоге цена «корзины» около пяти месяцев находилась за нижней границей ценовой полосы. Второй выход за пределы «оптимального коридора» произошел в конце зимы 2003 г., когда стала очевидной неотвратимость американского вторжения в Ирак. Цена «корзины» нефтей ОПЕК в отдельные недели превышала 33 дол./барр. Рост цен происходил несмотря на заявления руководителей ряда нефтедобывающих стран, в том числе арабских, о готовности возместить на рынке временное отсутствие иракской нефти. Однако самые пессимистические прогнозы (повышение цены барреля нефти до 40 дол. и выше) не сбылись; с началом боевых действий цены относительно быстро вернулись в «оптимальный коридор».

Таблица 3

Динамика среднегодовых цен важнейших торговых сортов нефтей мира, дол./барр.

	Сорт
	Страна-экспортёр
	Плот-ность,
г/см3
	Сера,
вес.%
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002

	Юралс
	Россия
	0.860
	1.3
	10.09
	15.21
	24.66
	21.42
	22.25

	Брент
	Великобритания
	0.835
	0.4
	15.89
	10.44
	25.10
	22.50
	21.20

	Экофиск
	Норвегия
	0.815
	0.2
	16.50
	10.60
	25.60
	21.95
	19.62

	W.T.I.
	США
	0.830
	0.3
	17.80
	11.50
	26.30
	26.15
	20.36

	Истмус
	Мексика
	0.860
	1.3
	15.80
	9.37
	24.75
	22.03
	17.72

	Тиа-хуана лайт
	Венесуэла
	0.871
	1.2
	15.93
	9.45
	24.85
	22.13
	17.78

	Иранская легкая
	Иран
	0.855
	1.4
	14.93
	9.83
	24.63
	20.20
	18.90

	Кувейтская светлая
	Кувейт
	0.871
	2.5
	14.90
	9.38
	23.98
	19.25
	18.25

	Аравийская легкая
	С.Аравия
	0.860
	1.8
	15.50
	10.03
	24.78
	20.30
	17.68

	Аравийская тяжелая
	С.Аравия
	0.893
	2.8
	14.00
	9.28
	23.48
	18.45
	17.03

	Мурбан
	ОАЭ
	0.820
	0.8
	16.27
	10.50
	25.04
	21.29
	19.87

	Эс-сидер
	Ливия
	0.840
	0.5
	16.72
	10.65
	25.85
	22.40
	19.63

	Бонни лайт
	Нигерия
	0.845
	0.1
	16.50
	10.60
	25.55
	22.00
	19.88

	Кабинда
	Ангола
	0.865
	0.1
	16.05
	9.90
	24.80
	22.00
	18.43

	Дацин
	Китай
	0.860
	0.1
	16.60
	9.85
	24.05
	22.60
	18.81

	Минас
	Индонезия
	0.855
	0.1
	16.50
	9.95
	24.15
	22.80
	18.89


Источники: [1; 2; 8; 30]
Цены российской нефти (торговая смесь «юралс») на мировом рынке в 2002 г. постоянно росли: от среднеянварских 18.5 до среднедекабрьских 27.7 дол./барр., причем на общем фоне роста отмечались два периода относительного понижения цен – в июне и более значительный в ноябре, но и в эти периоды стоимость барреля нефти «юралс» не опускалась ниже 22 дол.

Дальнейшая динамика цен будет зависеть от поведения главных игроков на мировом нефтяном рынке. Очевидно, что страны ОПЕК приложат все усилия, чтобы цены не вышли за пределы коридора в 22-28 дол./барр. или по меньшей мере не опустились ниже согласованного оптимума. В принципе это должно достигаться путем изменения (сокращения или увеличения) квот на добычу нефти. Правда, независимые наблюдатели выражают сомнение в эффективности таких мер: высказывается мнение, что при разработке новых квот просто не принимают во внимание добычу сверх установленных нормативов, которой грешат все страны ОПЕК. Очевидно и то, что США и Великобритания, фактически захватившие нефтяную промышленность Ирака, будут стараться опустить планку цен ниже уровня в 20 дол./барр. Видимо, в этом году им еще не удастся торпедировать действия нефтяного картеля масштабными поставками иракской нефти. Стало быть, только в 2004 г. окончательно выяснится, сколь далеко готовы пойти США в направлении установления вслед за новым политическим мировым порядком нового экономического порядка, благоприятного прежде всего для американской экономики. Можно предполагать, что следующий год будет богат на судьбоносные для мировой нефтяной индустрии события.
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Рис.5. Динамика цен (на начало месяца) на основные торговые сорта нефти в 2003 г., дол./барр.
Источники: [3; 13, с.78; 31] [15, с.86; 16, с.66; 17, с.66; 18, с.70; 19, с.63; 20, с.98; 21, с.77; 23, с.70; 25, с.78]
Если же взглянуть несколько дальше, то можно с уверенностью утверждать, что среднегодовые цены на нефть будут постоянно расти. Это произойдет, прежде всего, из-за непрерывного роста спроса на нефть, в том числе в развивающихся странах, занимающих сейчас относительно небольшую нишу на мировом нефтяном рынке. В прогнозах Департамента энергетики США (табл.2) даже в оптимальном варианте экономического развития потребление нефти в мире в 2010 г. должно составить 134%, а в 2020 г. – 165% к уровню потребления 2002 г. Если же мировая экономика будет развиваться ускоренными темпами (более 2% ВВП за год), то потребление нефти составит соответственно 148% и 198% относительно 2002 г. [27; 28].

Между тем запасы нефти, и прежде всего дешевой («традиционной») нефти, в скором будущем заметно сократятся. Исчерпание запасов пока не грозит только странам Ближневосточного региона. Выход в новые районы добычи, в частности в глубоководные акватории Мирового океана, увеличит себестоимость добычи, что, естественно, приведет к росту рыночных цен. Кроме того, в относительно высоких ценах (выше 20 дол./барр.) заинтересованы и добывающие компании.

Кратковременное падение цен на нефть в 1998-1999 гг. привело к резкому сокращению объемов поисково-разведочных работ; более длительные периоды низких цен могут стать причиной сокращения рентабельно извлекаемых запасов, а это, в свою очередь, в несколько более отдалённой перспективе вызовет новый скачок цен на нефтяном рынке.
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Природный горючий газ

Газовая отрасль является одной из наиболее молодых и быстро растущих в мировом ТЭК. Спрос в мире на природный газ, по сравнению с другими первичными энергетическими источниками, растет наиболее быстрыми темпами, что в значительной степени связано с высокой экологичностью газового топлива и широкомасштабным внедрением технологии газовых турбин в электроэнергетике.

В 2001 г. доля газа в мировом потреблении первичных энергоресурсов составляла 23% (нефти – 38.7%). По прогнозу Управления энергетической информации США (EIA), к 2025 г. доля газа вырастет до 28% (нефти – до 38%). Газ обеспечит 53% роста мирового производства электроэнергии [88].

Разведанные запасы природного газа огромны. При современном уровне добычи мир обеспечен ими на 50 лет. Почти 70% доказанных запасов природного газа разведано в России и на Ближнем и Среднем Востоке (в том числе в России – 28.1% мировых запасов, в Иране – 15.8%, в Катаре – 12.8%).

За десятилетие 1991-2001 гг. мировые доказанные запасы газа выросли примерно на 25%. Наибольший рост произошел в Латинской Америке (51%), на Ближнем и Среднем Востоке (50%), в странах Азиатско-Тихоокеанского региона (45%); снижение отмечено в Северной Америке (21%) и Европе (12%). С учетом извлеченных из недр (накопленная добыча) за этот период более 30 трлн куб.м газа, прирост мировых доказанных запасов составил около 50% [56].

Значительные объемы газа еще предстоит открыть. Российские геологи оценивают неоткрытые ресурсы природного газа в мире в 311 трлн куб.м, из них в России – 176 трлн куб.м [21, с.8].

Огромные ресурсы природного газа содержатся также в «нетрадиционных» источниках. В угольных пластах угольных бассейнов мира содержится от 85 до 260 трлн куб.м метана
. Добыча метана угольных пластов в промышленных масштабах пока ведется только в США, где в настоящее время добывается около 40 млрд куб.м метана в год.

Ресурсы газа плотных, слабо проницаемых пород составляют: в США – 8-12 трлн куб.м, в России – 50-70 трлн куб.м. В США из этих пород добывается около 160 млрд куб.м в год (примерно 20% товарной добычи страны).

Ресурсы метана в твердых газовых гидратах
 – от 7х103 до 21х103 трлн куб.м. При современном уровне потребления энергии использование только 10% ресурсов газогидратов обеспечит мир экологически чистой энергией на 200 лет. Финансирование национальных научно-технических программ по разведке и освоению ресурсов природного газа в гидратосодержащих отложениях в последние годы прошлого века начато в США, Японии, Германии, Великобритании, Южной Корее. В ближайшие десятилетия разработка природных газогидратов вряд ли будет рентабельна [16, с.19; 17, с.78].

Валовая
 добыча природного газа, включая и попутный газ нефтяных месторождений, за 1997-2001 гг. выросла на 10%. Почти половина мировой валовой добычи приходится на три страны: на США и Россию – 40.5% и на Канаду – 7%.

Мировая товарная
 добыча газа составляет около 85% валовой. Основная часть разницы между этими показателями приходится на газ, закачиваемый в пласт. Более четверти всей мировой закачки газа осуществляют США.

В мире наблюдается тенденция к постепенному сокращению нерациональных потерь газа. На сжигаемый в факелах попутный газ нефтяных месторождений приходится чуть более 3%, однако именно этот газ представляет собой лучшее сырье для газоперерабатывающей промышленности, так как содержит наибольший процент ценных углеводородных компонентов.

Для внутреннего потребления (коммунально-бытовой сектор, промышленность, электроэнергетика) и на экспорт направляется, как правило, сухой (энергетический) газ, прошедший переработку на промысловых установках комплексной переработки газа и на газоперерабатывающих заводах. Мировое производство сухого газа отличается от товарной добычи примерно на 5%. В идеале газ этот должен иметь преимущественно метановый состав. Однако, в зависимости от первоначального состава и степени переработки, «сухой газ» может содержать и значительную примесь гомологов метана. В этом случае ценнейшее нефтехимическое сырье используется крайне нерационально – сжигается или поступает на экспорт по цене энергетического газа.

За пятилетие 1997-2001 гг. потребление природного газа в мире выросло на 7.8%. Однако в 2001 г. потребление осталось на уровне предыдущего года, что связано, в первую очередь, с низким ростом мировой экономики и, в частности, экономики стран – индустриальных лидеров.

Потребление газа конечными потребителями отличается от общего потребления на величину объема, использованного при транспортировке и в нефтегазовой отрасли.

Годовое потребление газа на душу населения в мире составляет около 0.4 тыс.куб.м/чел. Наиболее высок этот показатель в России (2.6 тыс.куб.м/чел.) и США (2.5 тыс.куб.м/чел.) [26, с.62].

Около 64% мирового потребления природного газа приходится на Северную Америку (30%, в том числе США – 25.5%), Западную Европу (16.5%), Азию (10%) и Ближний и Средний Восток (7.7%); примерно 23% – на СНГ (в том числе 16% – на РФ).

Роль природного газа в энергобалансе наиболее значительна в странах Ближневосточного региона, СНГ (в том числе в России – 49%) и Европы (рис.1) [45; 91].
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Рис.1. Роль газа в энергобалансе регионов мира, %

Мировая торговля газом за период 1997-2001 гг. увеличилась на 22%. В 2001 г. на международном рынке было продано около 24% добытого в мире товарного природного газа. Основная часть газа поступает на мировой рынок по трубопроводам, чуть больше 20% – в сжиженном виде (СПГ). За пятилетний срок трубопроводный экспорт вырос на 20%, торговля СПГ – на 28%.

Основными экспортерами природного газа являются Россия (в 2001 г. – 26% мировых поставок), Канада (17%), Алжир (9%) и Норвегия (8%).

Сжиженный природный газ на мировой рынок поставляют 12 стран. В 2001 г. ведущими экспортерами СПГ оставались Индонезия (22% мирового экспорта), Алжир (18%), Малайзия (15%) и Катар (12%). В 1999-2000 гг. на рынке СПГ появились три новых поставщика: Тринидад и Тобаго, Нигерия и Оман.

Примерно половина всего мирового импорта осуществляют пять стран: США (17.8%), Германия (12.4%), Япония (11.7%), Италия (8.8%), Франция (6.6%). Сжиженный природный газ импортируют десять стран, в том числе Япония (52%), Корея (15%), Франция и Испания (примерно по 7%).

Серьезное влияние на динамику добычи и потребления природного газа оказывает стоимость транспортировки. Стоимость строительства одного километра магистрального газопровода оценивается в среднем в 1 млн дол.; энергозатраты на транспортировку природного газа на расстояние около 3 тыс.км поглощают до 10-15% добытого количества и повышают стоимость 1000 куб.м газа на несколько десятков долларов
. Это основная причина, препятствующая вовлечению в промышленную эксплуатацию тысяч давно открытых мелких месторождений во всем мире.

Альтернативу трубопроводному транспорту составляют перевозки сжиженного природного газа танкерами-рефрижераторами, что дает бόльшую гибкость в выборе маршрутов и делает рентабельными перевозки на расстояния свыше 3-5 тыс.км. Несмотря на заметное снижение в последние годы капитальных затрат на строительство завода СПГ, оно становится рентабельным, если месторождение имеет размеры не менее 120 млрд куб.м.

В последнее время резко возрос интерес к конверсии газа в синтетические жидкие углеводороды (СЖУ) – технологии Gas to liquids (GTL). Пока в мире функционируют три таких завода (в ЮАР и Малайзии); в 2006 г. должны вступить в строй еще три (в Катаре, Нигерии и Египте). Наблюдается прогресс в достижении эффективности крупных заводов по производству СЖУ и в сокращении капитальных затрат на строительство маломощных. На современном этапе строительство крупных заводов GTL становится рентабельным при цене на нефть на уровне 20 дол./барр. По мере разработки эффективных способов малотоннажного производства СЖУ станет возможным строительство относительно небольших предприятий в отдаленных районах с малодебитными или законсервированными газовыми месторождениями [18, с.77-80; 54, с.17-20; 67].

Конъюнктура региональных рынков природного газа. Единого мирового рынка природного газа на сегодняшний день не существует. Основной объем международной торговли газом осуществляется на трех изолированных региональных рынках
: в Западной Европе и в Северной Америке – с доставкой газа трубопроводным транспортом, в АТР – в основном с использованием танкерного флота.

По мере роста объемов и расширения географии поставок сжиженного природного газа, начал формироваться мировой рынок СПГ, начинающего конкурировать с газом, транспортируемым по трубопроводам. Появление и укрепление этого рынка в какой-то степени способствует размыванию границ региональных рынков.

Основные мировые региональные рынки газа, имея свои индивидуальные особенности, подчиняются общим закономерностям развития. Либерализация
 рынка повышает его конкурентность и прозрачность и, как принято считать, приводит к снижению потребительских цен. Однако плохое законодательство в условиях либерализации может вызвать обратный эффект – привести к снижению инвестиций, а в результате – к росту цен.

На сегодняшний день либерализованы рынки газа США и Великобритании. Характерно, что процесс дерегуляции рынка начинался в этих странах в период относительного превышения предложения над спросом (в США, по некоторым оценкам, начиная с 1982 г. предложение превышало спрос на 10-15%). Процесс реструктуризации газовой отрасли всегда продолжителен: в США на него ушло двадцать лет (1978-1998 гг.), в Великобритании – более десяти (1988-1999 гг.).

Самым либеральным газовым рынком в мире считается рынок Великобритании. Основная часть акций независимых компаний, работающих на этом рынке, принадлежит банкам, страховым компаниям, пенсионным фондам и частным инвесторам; ни государство, ни крупные газодобывающие компании акционерами не являются. Характерно наличие широкого выбора поставщиков и доступность информации об их деятельности: промышленные предприятия могут выбирать из более чем 60 поставщиков (в число которых входят и крупные иностранные компании), мелкие потребители – из двадцати с лишним чисто британских поставщиков [30, с.85]. С 1990 г. по 1999 г. средняя цена газа для промышленности упала на 45%, для бытовых потребителей – на 20%.

При введении конкуренции, основанной на доступе продавцов и покупателей к газотранспортной сети, избыточное предложение газа служит поводом к появлению спотового рынка. Традиционные долгосрочные контракты, заключаемым на условиях «бери или плати» (take-or-pay)
, продолжают играть важную роль (так, в Великобритании на этих условиях в 2001 г. было поставлено 85% газа). Однако контракты становятся короче и сопровождаются менее обременительными обязательствами.

Цены на газ по экспортным контрактам традиционно формируются на основе привязки к цене нефти (точнее, к цене мазута и газойля, которые являются ближайшей альтернативой газовому топливу) и следуют за изменениями цен нефти, но с определенным лагом и в более сглаженном виде (рис.2). В каждом международном контракте заложена своя формула увязки этих цен. 

При введении конкуренции механизм ценообразования меняется. Начинает осуществляться привязка цен по долгосрочным контрактам (take-or-pay) к ценам спотового рынка. Тем не менее нефтяные цены продолжают играть ключевую роль в формировании цены газа.

В США и Великобритании, чтобы стимулировать конкуренцию, прибегли к практике пересмотра условий (уменьшение обязательств по минимальной оплате и привязка цен контракта к спотовым ценам) и даже расторжения уже заключенных долгосрочных контрактов.

Сама по себе либерализация рынка не гарантирует низких цен на газ. В случае избыточного предложения цены на спотовом рынке некоторое время могут быть значительно ниже, чем в долгосрочных контрактах. Однако спотовые рынки подвержены сильным сезонным колебаниям и спекулятивным атакам и потому характеризуются неустойчивостью цен, зависящих от одномоментного соотношения спроса и предложения. Основные проблемы, порождаемые дерегулированием, – это высокий уровень нестабильности цен и повышение ценовых рисков.
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Рис.2. Динамика среднегодовых цен на природный газ на различных рынках,
дол./млн БТЕ

Примечание: Япония – СПГ, сиф, до регазификации; страны ЕС – сиф; США – торговый центр Лос-Анджелеса (Henry Hub); Канада – Альберта; нефть – страны ОЭСР, сиф
Источники: [57]
На либерализованном рынке главная опасность состоит в разрушении тех инструментов финансирования чрезвычайно капиталоемких проектов по добыче и транспортировке газа, которые предоставляются продуцентам, реализующим газ по долгосрочным контрактам. Если цены газа на спотовом рынке низки, стимулы для инвестирования в добычу и транспорт слабеют, и предложение сокращается. Одновременно привлекательные для потребителей цены на газ ведут к увеличению спроса. Возникает дефицит газа, и цены на него неизбежно растут.

По мнению экспертов Министерства энергетики США, подобные краткосрочные ценовые циклы на конкурентном рынке неизбежны. Когда отрасль функционирует в условиях, приближенных к полной загрузке мощностей, даже небольшие изменения в предложении или спросе могут вызвать значительное рыночное давление, которое приведет к существенному изменению цен. Характерные для либерализованного рынка циклические кризисы усугубляются продолжительным инвестиционным циклом в газовой отрасли [50, с.112-114].

В четвертом квартале 2002 г. среднемесячные цены на природный газ на спотовых рынках США и Европы росли; этот рост продолжился и в первом полугодии 2003 г. (рис.3).
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Рис.3. Динамика среднемесячных цен на природный газ на спотовом рынке США и Европы (2002 г. и январь-июнь 2003 г.), дол./млн БТЕ (А) и дол./тыс.куб.м (Б)
Источники: [96; 97; 98; 99; 100; 101; 102; 103; 104]
Североамериканский рынок в основном самодостаточен и удовлетворяется внутрирегиональными поставками (главным образом из Канады – в США). Незначительная доля импорта (в 2001 г. – около 1% газопотребления региона) приходится на сжиженный природный газ. Характерно постепенное усиление интеграции газовых рынков трех стран Североамериканского региона, что связано с целесообразностью в ряде случаев получать газ из соседней страны, вместо того чтобы прокладывать газопровод из собственных удаленных районов. США экспортируют незначительные объемы газа в Канаду и осуществляют экспортно-импортные операции с Мексикой. С завода, расположенного на Аляске, небольшое количество газа в виде СПГ транспортируется в Японию.

Канада, где на природный газ приходится около 25% потребления энергоносителей, экспортирует в США более половины добываемого газа. Рост нетто-экспорта опережает рост добычи: с 1997 по 2001 г. добыча (производство) сухого газа выросла на 13%, нетто-экспорт – на 25%. В 2002 г. добыча немного снизилась (на 1.8% – до 183.5 млрд куб.м), а нетто-экспорт продолжал расти (на 2.4% – до 102.8 млрд куб.м) [57].

Мексика достаточно богата запасами газа, однако газовая инфраструктура развита слабо. Основной рост газопотребления связан с развитием электроэнергетики в северной части страны. Объем газового импорта Мексики вырос с 1997 г. по 2001 г. более чем в пять раз; в 2002 г. нетто-импорт вырос по сравнению с предыдущим годом в два раза – до 7.45 млрд куб.м [57; 85, с.76].

На газовом рынке США доля импортного газа за пять лет (1997-2001 гг.) выросла с 14% до 19%; импорт сжиженного природного газа вырос более чем втрое. Увеличилось количество поставщиков СПГ – в 2001 г. почти 40% СПГ поступило из Тринидада и Тобаго, 44% – из Африки (Алжир и Нигерия), около 15% – из стран Ближнего Востока (Оман, Катар), остальное – из Австралии. В 2002 г. импорт СПГ остался примерно на том же уровне (6.48 млрд куб.м), но доли поставщиков изменились: поставки Тринидада и Тобаго увеличились до 66%, африканских экспортеров – сократились до 15%; из Азиатско-Тихоокеанского региона СПГ на американский рынок вместо Австралии поставляли (в незначительных количествах) Бруней и Малайзия [57].

В последнее время на североамериканском газовом рынке проявляются тревожные тенденции. Канаде и США для поддержания запасов газа на стабильном уровне, что особенно важно учитывая небольшую обеспеченность добычи запасами (8-9 лет), требуются все большие капитальные затраты. Несмотря на оптимистичные прогнозы роста добычи газа, поддерживать ее даже на стабильном уровне становится все труднее – с каждым годом требуется бурение все большего числа газовых скважин. Канаде с каждым годом будет все труднее удовлетворять спрос на газ со стороны США.

В нефтегазовой промышленности США наряду с крупными вертикально интегрированными компаниями работают около 10000 независимых. Они производят около 40% нефти и 65% природного газа в основном из месторождений с трудноизвлекаемыми запасами и малодебитных скважин [26, с.81]. На газовом рынке, наравне с вертикально интегрированными компаниями, действуют также компании-владельцы газопроводов, местные распределительные компании, владельцы подземных хранилищ газа (ПХГ) и независимые компании – продавцы газа.

Газопроводные компании получают газ от добытчиков по контрактам. Надежность газоснабжения в значительной степени зависит от объемов газа, закачанных в подземные хранилища. Обычно право собственности на такие хранилища наряду с местной распределительной компанией имеет и производитель газа. Конечным потребителям газ поставляется по краткосрочным возобновляемым контрактам. Тарифы на прокачку газа по трубопроводам, в зависимости от дальности транспортировки, регулируются Федеральной энергетической комиссией США и энергетическими комиссиями штатов [27, с.72].

В энергобалансе США на газ приходится около 24%. В структуре потребления газа максимальная доля (в 2001 г. – 33%) приходится на промышленный сектор; на втором месте – электроэнергетика, которая развивается наиболее быстрыми темпами.

В 2001 г., после двух лет роста, потребление газа в США сократилось во всех секторах, кроме электроэнергетического. Видимое потребление снизилось с рекордно высокого уровня 2000 г. (660 млрд куб.м) до 628 млрд куб.м, что соответствует снижению объема поставок потребителям с 609 до 580 млрд куб.м. Одновременно произошел рост добычи и нетто-импорта (на 20.4 млрд куб.м), что позволило пополнить запасы в хранилищах: закачка газа в ПХГ в 2001 г. составила 33 млрд куб.м (отбор в 2000 г. – 23.5 млрд куб.м) [92]. Снижение потребления в коммунальном (residential) секторе и секторе сферы услуг (commercial) произошло из-за теплых погодных условий. Сокращение потребления в промышленности (на 9.6%) связано с состоянием национальной экономики и ростом цен на газ [92].

Цены на газ для конечных потребителей на спотовом рынке США меняются почти каждый день, четко реагируя на соотношение спроса и предложения. Для каждой категории потребителей складывается свой уровень цен, что объясняется особенностями спроса в различных секторах экономики. Несмотря на либерализацию рынка, газ в США не дешев. В хранилищах (city gates – торговые центры) местных распределительных компаний складывается своя цена, которая зависит от многих факторов – цен на устьях скважин (wellhead price), стоимости транспортировки и пр. Различия могут быть достаточно существенными. Среднегодовые цены на природный газ для конечных потребителей в 2001 г. были самыми высокими за пятилетний период (рис.4).

Долгое время в США не возникала проблема создания механизма финансирования крупных капиталоемких проектов, порождаемая либерализацией рынка газа. Развитие газовой промышленности продолжалось благодаря особенностям ресурсной базы (мелкие и средние месторождения газа, расположенные недалеко от мест его потребления) и наличию развитых газотранспортных систем. Однако постепенно низкие цены на газ и снижение маржи производителей в конце 90-х годов, которые не стимулировали инвестиционную активность, привели к недостатку мощностей по добыче газа и, соответственно, к дефициту предложения. В результате осенью 2000 г. цены на газ во всей Северной Америке резко выросли по сравнению с уровнем, державшимся в течение последних 15 лет, и к январю 2001 г. они более чем в четыре раза превысили январские цены 1999 г. В соответствии с рыночными законами в последующие месяцы 2001 г. производители газа увеличили его добычу. В результате к середине 2001 г. цены на газ несколько понизились, однако все же существенно превысили уровень 90-х годов. Высокие цены стимулировали приток инвестиций в разведку и добычу газа: в 2001 г. капитальные вложения в газовой отрасли выросли на 70%. Однако на уровне производства газа это почти не отразилось: оно увеличилось лишь на 1%. Это было связано с уменьшением отдачи разрабатываемых мелких месторождений; положение могла изменить лишь реализация более капиталоемких и инерционных новых проектов. В начале 2002 г. Министерство энергетики США характеризовало североамериканский рынок природного газа следующим образом: «недостаточное предложение, прыгающие цены, региональные ценовые диспаритеты» [50, с.112-114].

Объем закупок СПГ в последнее время, в связи с либерализацией рынка газа в США и удешевлением технологии производства СПГ в мире, все в большей степени регулируется его стоимостью и соотношением с уровнем цен на трубопроводный газ, причем все чаще возникают ситуации, когда трубопроводный газ оказывается дороже, чем СПГ. Так, в 2000 г. на рынке США цена СПГ (123.6 дол./1000 куб.м) была на 13% ниже, чем на газ, импортируемый по трубопроводам (139.6 дол./1000 куб.м) [4, с.16].
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Рис.4. Динамика среднегодовых цен на природный газ на рынке США в 1997-2001 гг., дол./1000 куб.м
Источник: [84]
В 2002 г. цены на газ оставались высокими на протяжении всего года; потребление сократилось на 1.7% [106, с.44]. В три первых квартала 2003 г. цены на устье скважин превышали среднегодовой уровень 2001 г. (рис.5).
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Рис.5. Среднемесячные цены газа (на устье скважины) в США в конце 2002–начале 2003 гг.
Источники: [93; 94]
В феврале 2003 г. краткосрочные цены на газ резко подскочили, чему способствовало то обстоятельство, что в хранилищах его осталось совсем мало.

По данным Министерства энергетики США, к середине апреля запасы природного газа в США снизились по сравнению с показателями конца марта с 19 млрд куб.м (признаны минимальными с 1976 г.) до 17 млрд. К июню 2003 г. запасы увеличились, но составляли лишь половину прошлогодних и были на 42% ниже среднего уровня за последнее пятилетие. Учитывая угрозу возникновения дефицита газа в США, представители промышленности потребовали от правительства обратить внимание на «еще один энергетический кризис». Положение с заполненностью газохранилищ выровнялось только к осени 2003 г. В середине октября, накануне начала отопительного сезона, в хранении находилось 86 млрд куб.м, что всего на 0.6 млрд куб.м ниже среднего уровня запасов для этого периода за пятилетний срок (1998-2002 гг.) [11, с.Б3; 61; 94; 95].

Аналитики пересматривают свои прогнозы будущего уровня цен на газ в сторону повышения. Так, Администрация энергетической информации США (EIA), вместо прежнего прогноза на 2003 г. – 169.3 дол./тыс.куб.м на устье скважины теперь дает ожидаемую среднегодовую цену в 188.7 дол./тыс.куб.м, на 2004 г. – вместо 145.2 – 176.3 дол./тыс.куб.м. Прогноз среднегодовых спотовых цен на 2004 г., сделанный компанией RJA (Raymonf James & Associates Inc.), также изменился: со 176 на 212 дол./тыс.куб.м [73, с.5].

Западноевропейский рынок
 реализует около 1/5 добываемого в мире товарного газа. Собственные запасы и добыча природного газа этого региона весьма скромны – всего 3% и 11% мировых, соответственно.

В 2001 г. собственная добыча обеспечила 66% общего (относительного) потребления региона, которое, по данным Международного энергетического агентства (МЭА), составило 448.7 млрд куб.м [59]. Более 80% добычи газа региона осуществили страны бассейна Северного моря (Великобритания, Нидерланды и Норвегия). Норвегия экспортировала в страны Западной Европы 48.6 млрд куб.м газа; нетто-экспорт Нидерландов составил 28.9 млрд куб.м, Великобритании – 13.1 млрд куб.м.

Основными внешними экспортерами для западноевропейского рынка в 2001 г. оставались Россия (86.58 млрд куб.м) и Алжир (63.1 млрд куб.м, в том числе 23.7 млрд куб.м – в сжиженном виде).

Импорт СПГ в Европу вырос за пятилетие 1997-2001 гг. более чем в 1.5 раза. К числу традиционных экспортеров, поставляющих газ по долгосрочным контрактам: Алжиру и Ливии – прибавились Нигерия и Тринидад и Тобаго. Оперативно решать проблемы пикового спроса позволяет рост поставок сжиженного природного газа по краткосрочным и разовым контрактам. В 2001 г. Нигерия экспортировала в Европу в сжиженном виде 6.75 млрд куб.м, остальные экспортеры: ОАЭ, Катар, Оман, Ливия, Тринидад и Тобаго – в сумме 3.19 млрд куб.м [56].

Главные покупатели импортного природного газа в Европе (млрд куб.м): Германия (79, в том числе из России – 33, из Норвегии – 20), Италия (56, в т.ч. из Алжира – 24, из России – 20), Франция (42, в т.ч. из России – 11, из Норвегии – 13, в виде СПГ, главным образом из Алжира, – 10), Испания (17.6, в т.ч. из Алжира – 12), Турция (16, в т.ч. из России – 11), Бельгия (15.6).

В 2002 г., по данным МЭА, потребление природного газа в регионе составило 452 млрд куб.м. По предварительным данным организации Eurogas (European Union of the Natural Gas Industry), потребителям в Западной Европе поставлено 407.6 млрд куб.м (в 2001 г. – 406.8 млрд куб.м). Снижение спроса в коммунально-бытовом секторе было вызвано теплой погодой, сокращение роста спроса в промышленности и электроэнергетике – неблагоприятными процессами в экономике многих стран. Потребление снизилось на основных газовых рынках региона: в Великобритании (на 2.1%), в Германии (0.4%), в Италии (1.1%) и во Франции (1.2%). В Нидерландах (пятый по величине рынок) потребление выросло на 0.2%. Значительный рост потребления газа был отмечен на юге региона: в Испании (на 14.6%), Турции (на 8.4%), Португалии (на 20.2%), Греции (на 7.6%) [59; 83, с.4].

В 2002 г. Норвегия экспортировала в страны Западной Европы 57.97 млрд куб.м, нетто-экспорт Нидерландов – 33.57 млрд куб.м, Великобритании – 9.46 млрд куб.м [57].

Внешние экспортеры поставили на европейский рынок 155.4 млрд куб.м, в том числе Россия – 86.94 млрд куб.м, Алжир – 55.51 млрд куб.м (из них 26.13 млрд куб.м – в виде СПГ). Прочие экспортеры: Тринидад, Оман, Катар, ОАЭ, Ливия, Нигерия, Австралия, Бруней – поставили 12.95 млрд куб.м газа в сжиженном виде, в том числе Нигерия – 7.61 млрд куб.м [57].

В Турции из-за экономического кризиса рост потребления газа не так велик, как предполагалось. В январе 2002 г. в Турцию начал поступать трубопроводный газ из Ирана; всего за этот год – 0.67 млрд куб.м, хотя планировалось – 3 млрд куб.м. Поставки российского газа по трубопроводу «Голубой поток», начавшиеся в феврале 2003 г., были уже в марте приостановлены. В соответствии с российско-турецким межправительственным соглашением, «Газпром» должен транспортировать в Турцию по этому газопроводу 365 млрд куб.м газа в течение 25 лет. Контракт заключен на условиях take-or-pay; предусматривается, что к 2010 г. ежегодно увеличивающиеся поставки достигнут 16 млрд куб.м [43]. Импорт российского газа по газопроводу «Голубой поток» возобновился только к августу 2003 г., когда «Газпром» и турецкая трубопроводная компания Botas преодолели расхождения в вопросе о стоимости газа. Стороны пришли к соглашению, что цена на поставляемый в Турцию газ не будет практически отличаться от стоимости газа, который Россия продает в европейские страны [37; 46].

Цены на природный газ в странах ЕС сопоставимы с ценами на американском рынке (см. рис.2). Сумма прямых налогов и акциза на природный газ в его стоимости для конечного потребителя составляет около 80 дол., а с учетом городских и коммунальных налогов – около 100 дол. Затраты на транспорт, хранение и распределение газа внутри страны-импортера определяются примерно в 150-160 дол. Наиболее высоки цены в коммунально-бытовом секторе. Например, средневзвешенная цена для потребителей в коммунально-бытовом секторе Германии в 2000 г. составляла 350 дол. за 1000 куб.м газа (в Берлине эта категория потребителей платила за газ более 400 дол.). В электроэнергетическом и промышленном секторах потребления цены примерно вдвое ниже [5, с.А4].

В I квартале 2003 г. в связи с зимними холодами цены на рынках ЕС выросли по сравнению с предыдущим годом примерно на четверть. К примеру, экспортная цена на российский газ увеличилась со 100-105 до 125-130 дол. за 1000 куб.м. Ожидая, что в апреле-мае цены могут достичь 140-145 дол. за 1000 куб.м, местные поставщики закачивали газ в хранилища, в связи с чем выросли и объемы импортных закупок [9].

На европейском рынке, несмотря на начавшееся сокращение внутреннего производства газа, за счет появления большого количества поставщиков сейчас складывается ситуация избыточного предложения газа, что дает Европейскому Сообществу основания для проведения либерализации его газового рынка по модели, принятой в США и Великобритании. Евросоюз, стремясь к созданию единого либерального газового рынка, преследует две основные задачи: через снижение тарифов на газ прийти к сокращению энергетической составляющей в стоимости всех видов продукции ЕС; повысить энергетическую безопасность путем диверсификации источников поставки газа. Предполагается, что со временем к единому европейскому рынку газа присоединятся Норвегия и Швейцария, а также страны Восточной Европы, подавшие заявки на присоединение к ЕС.

В августе 2000 г. на территории Евросоюза вступила в действие газовая Директива (№93/30/ЕС), устанавливающая общие правила для внутреннего рынка природного газа: единый механизм доступа третьих сторон к газотранспортным мощностям; предоставление потребителям права свободного выбора поставщика; законодательное ограничение доли рынка для существующих в настоящее время основных монополистов-импортеров; постепенная трансформация долгосрочных контрактов в краткосрочные и спотовые.

Основным минимальным требованием Директивы было открытие внутреннего рынка стран ЕС на 20% в 2000 г. с расширением до 33% в 2008 г. Фактически этот процесс идет с опережением: рынок уже сейчас открыт в среднем на 80% (например, рынки Германии, Италии, Великобритании и Финляндии – на 90% и более; рынок Франции открывается в минимальных пределах). 4 мая 2003 г. Европарламент одобрил закон, по которому европейский рынок газа (и электроэнергии) выйдет из-под контроля естественных монополий и перейдет к свободной конкуренции уже к 2007 г. [48].

ЕС оставляет за собой возможность вмешательства и пересмотра даже заключенных контрактов. Уже в настоящее время Европейская комиссия требует пересмотра ряда условий подписанных контрактов, которые, по ее мнению, ограничивают конкуренцию (в первую очередь – условий, запрещающих перепродажу газа). Очевидно, что подобный принудительный пересмотр контрактов резко повышает риски производителей газа. В условиях либерализованного рынка, когда потребитель сможет выбирать между традиционным поставщиком и конкурентом, предлагающим более дешевый газ, поставки по долгосрочным контрактам могут оказаться сорванными. Неизбежно встает вопрос о гарантиях возврата инвестиций, которые обеспечивались долгосрочными контрактами.

Правовые рамки для сотрудничества между государствами по вопросам энергетической торговли, инвестиций, транзита, энергоэффективности и урегулирования споров обеспечивает Договор к Энергетической хартии (ДЭХ, разработан в 1994 г., вступил в юридическую силу в 1998 г.). Для подписавших этот документ стран, которые не являются участниками Генерального соглашения по тарифам и торговле (ГАТТ) Всемирной торговой организации, предоставляется режим ГАТТ при экспорте и импорте энергоносителей. Договор обеспечивает интересы иностранных инвесторов в освоении энергоресурсов и торговле ими на тех же условиях, что предоставляются собственным компаниям и гражданам страны. Положения Договора делают возможными прямые контрактные поставки газа непосредственно крупным конечным потребителям, а также региональным и муниципальным компаниям (вместо продажи газа на границах стран-импортеров).

Договор к Энергетической хартии подписало 51 государство: страны ЕС, ряд государств ОЭСР, республики СНГ, страны Восточной Европы. Ратифицировали ДЭХ 46 государств, в том числе страны Центрально-Азиатского региона, а также Монголия и Япония (в 2002 г.). Подписали ДЭХ, но не завершили его ратификацию Австралия, Беларусь, Исландия, Норвегия и Россия. Заявки на получение статуса наблюдателя при Энергетической хартии были приняты от Китайской Народной Республики, Республики Корея, Исламской Республики Иран и от Нигерии (летом 2003 г.) [42].

Страны Восточной Европы, где на импортный газ приходится больше половины регионального потребления (в 2001 г. товарная добыча – 25.8 млрд куб.м, потребление – 73 млрд куб.м), до последнего времени получали его исключительно из России (в 2001 г. – 42 млрд куб.м, в 2002 г. – 41.3 млрд куб.м). В связи с предстоящей интеграцией этих стран в Евросоюз они начинают реорганизацию газовой отрасли, в том числе стремятся диверсифицировать источники импорта. «Газпрому» уже пришлось уступить часть восточноевропейского рынка (так, в 2001 г. Норвегия поставила в Чехию 1.7 млрд куб.м, в Польшу – 0.4 млрд куб.м; в 2002 г. – 2.6 млрд куб.м и 0.6 млрд куб.м, соответственно). Однако диверсификация поставок может считаться успешной только в случае, если за её счет удастся добиться снижения цены газа. Сегодня российский газ обходится Польше в 120 дол. за 1000 куб.м, газ местных производителей – примерно в 75 дол. Газ Северного моря, по оценкам независимых экспертов, в Польше будет стоить минимум 150 дол. за 1000 куб.м. Во многом этим объясняется то, что ратификация соглашения от 2001 г. с норвежской Statoil о поставках в Польшу начиная с 2008 г. в общей сложности 74 млрд куб.м газа и принятие решения о строительстве подводного газопровода из Дании в Польшу («Балтийский газопровод») заморожены до конца 2003 г. [82, с.42]. Стандарты Евросоюза, согласно которым европейской стране нужны минимум три поставщика газа, носят рекомендательный характер
.

Рынок Азиатско-Тихоокеанского региона
 – главного на сегодняшний день потребителя СПГ в мире (более 70%) – в 2001 г. реализовал 102 млрд куб.м газа в сжиженном виде, в том числе поставленного из-за пределов региона (в основном из стран Ближнего Востока) – 30 млрд куб.м. В 2002 г. импорт СПГ составил 103.8 млрд куб.м.

На Азиатско-Тихоокеанский регион (АТР) приходится примерно 7% мировых доказанных запасов газа. Более половины (60%) запасов региона сосредоточено в Индонезии, Малайзии и Австралии. В последней, благодаря новым открытиям, доказанные запасы выросли за 2001 г. на 80%.

Потребление природного газа в АТР за период 1990-2000 гг. выросло на 83%, в том числе в Японии – на 49% (процесс газификации в Японии начался значительно раньше, чем в других странах региона). В процессы газификации своих стран активно включились традиционные поставщики СПГ на внешний рынок – Малайзия и Индонезия.

Региональные производители СПГ – страны Юго-Восточной Азии и Австралия. В Индонезии, несмотря на значительные запасы газа и лидирующее положение в мире в экспорте СПГ, внутренний газовый рынок развит слабо; половина энергетических потребностей удовлетворяется за счет нефти. Предпринимаются попытки повысить роль газового топлива в производстве электроэнергии, однако этому препятствует недостаточное развитие газовой инфраструктуры. Австралия традиционно экспортирует около 30% добываемого природного газа, в основном в Японию.

Трубопроводные межгосударственные поставки осуществляются только из Малайзии и Индонезии в Сингапур (с 2001 г.) и из Мьянмы в Таиланд (с 1999 г.). В Сингапур в 2001 г. было поставлено 2.5 млрд куб.м, в 2002 г. – 1.76 млрд куб.м, в Таиланд в 2001 г. – 1.75 млрд куб.м, в 2002 г. – 6.2 млрд куб.м газа.

Страны Северо-Восточной Азии, за исключением Китая, не обладают сколько-нибудь значительными месторождениями газа и импортируют его в сжиженном виде.

В Японии, на долю которой приходится 26% газопотребления в АТР, в структуре поставок первичных энергоносителей газ составляет всего 13-14% (в 1973 г. – 1.5%, до в 1983 г. – 7.5%). Импорт природного газа рассматривается правительством Японии в качестве одного из путей снижения зависимости от поставок нефти с Ближнего Востока. Структура импорта СПГ в Японию такова: 81% составляют поставки из стран АТР, 18.5% – из стран Ближнего Востока. Неразвитость национальной газораспределительной сети (протяженность магистральных газопроводов высокого давления – всего 2.1 тыс.км) приводит к тому, что весь газ потребляется поблизости от приемных базовых терминалов СПГ.

Ввозимый в страну СПГ распределяется следующим образом: 70% его идет на выработку электроэнергии, 30% используется в коммунально-бытовом секторе. На газовых электростанциях в настоящее время вырабатывается до 25% всей генерируемой в стране электроэнергии (около половины газовых электростанций Японии могут работать как на газе, так и на альтернативном топливе).

По различным данным, в Японии в настоящее время функционируют от 23 до 30 базовых терминалов СПГ, а также 40 вспомогательных (сателлитных) приемных пунктов по обработке СПГ, его распределению и регазификации. К началу 2001 г. мощность резервуаров на базовых терминалах составляла около 12.8 млн куб.м при производительности по регазификации около 20 тыс.т/час, что в годовом измерении составляет около 175 млн т. Это означает, что в стране созданы значительные избыточные мощности по регазификации СПГ, превышающие текущие фактические потребности более чем в три раза (годовой объем импорта СПГ в 2001 г. составил около 55 млн т) [19, с.11].

В Японии цена природного газа значительно выше цен на уголь, дизельное топливо и мазут. В планы японского правительства входит отказ от регулирования розничного рынка газа.

В Южной Корее доля газа в балансе потребления первичных энергоресурсов – 10%. В последнее десятилетие Корея была наиболее быстро растущим рынком СПГ. Снижение спроса отмечалось только в связи с азиатским кризисом 1997-1998 гг. В 2001 г. импорт увеличился примерно на 11%. Используется газ в основном в электроэнергетике и коммунально-бытовом секторе. Газовый рынок подвержен значительным сезонным колебаниям: зимний спрос превышает летний почти вдвое. Это обстоятельство делает Корею крайне заинтересованной в спотовых поставках. Правительство планирует скорую приватизацию компаний Korea Gas Corp. (Kogas) и Korea Electric Power Corp. [70, с.62].

В энергобалансе Китая природный газ занимает совсем скромное место – всего 2.7%. Рынок газа в стране практически не развит. Газификация носит точечный характер; единая газотранспортная сеть отсутствует. Осуществляется строительство 4000-километрового газопровода «Запад–Восток», рассчитанного на прокачку 12 млрд куб.м природного газа в год, из газоносного Таримского бассейна в индустриальный район Шанхая. Согласно договору, подписанному в 2002 г., половина акций газопровода принадлежит компании PetroChina, по 15% – компаниям ExxonMobil, Royal/Dutch Shell и Газпрому, 5% – Sinopec. К 1 января 2004 г. ожидается начало подачи газа по восточному отрезку газопровода (1485 км), проложенному от газового месторождения Чанцин (провинция Шаньси). Строительство западного участка планируется завершить в начале 2005 г. [47].

На Тайване за счет сжигания природного газа вырабатывается 60% электроэнергии. Импорт СПГ в 2001 г. увеличился на 7%; тем не менее Тайвань из-за более медленного, чем ожидалось, роста спроса на электроэнергию все еще не был способен принять все законтрактованное количество СПГ из Малайзии и Индонезии. Чтобы преодолеть монополию на импорт СПГ, которой обладает Chinese Petroleum Corp., консорциум из тайваньских и японских компаний планирует строительство второго терминала, который должен вступить в строй к 2004 г. [68, с.76-77].

Страны Южной Азии (Индия, Пакистан, Бангладеш) потребляют только собственный газ и не участвуют в международной торговле. В 2001 г. в регионе произведено и потреблено около 56 млрд куб.м газа (2% мирового потребления). Доказанные запасы природного газа Южной Азии составляют около 1% мировых. Для этого региона, в котором приживает более 1/5 населения земного шара, характерен быстрый рост энергопотребления.

В Индии в 2002-2003 гг. совместным индийско-канадским предприятием сделаны два газовых открытия на глубоководье у восточного побережья (бассейн Кришна-Годавари, блок D6). Хотя оценки первого из них – около 200 млрд куб.м – официально не подтверждены, это открытие является, по-видимому, самым крупным газовым открытием в Индии за последние 30 лет. Появились сообщения, что страна, возможно, больше не нуждается в массированном импорте природного газа [75, с.20; 83, с.10-11].

Рынок СПГ. На начало 2003 г. в 12 странах мира функционировало 19 заводов (69 технологических линий) по сжижению газа общей мощностью 130 млн т
 СПГ (186 млрд куб.м природного газа) в год. В период между 1997 г. и 2000 г. вступило в строй пять новых заводов СПГ (два в Катаре и по одному в Тринидаде и Тобаго, Нигерии и Омане) суммарной мощностью около 30 млн т в год. Мировые мощности заводов по регазификации оцениваются в 160 млрд куб.м в год. Летом 2002 г. в одиннадцати странах действовали 40 принимающих терминалов (в том числе 24 – в Японии) суммарной мощностью около 1 млрд куб.м/сут [70, с.58].

Активизация торговли СПГ обусловлена в первую очередь значительным снижением издержек на всех этапах – от сжижения и транспортировки до приема и регазификации. Удельные капитальные затраты на строительство завода по сжижению составляют в настоящее время в среднем 200 дол. на тонну установленной мощности против 350 дол./т в 1980-е годы. Стоимость строительства нового танкера сократилась примерно на 30% и составляет менее 260 млн дол.; примерно такое же изменение претерпела и стоимость строительства терминалов. Значительно вырос флот метановозов, в 2001 г. составив 130 судов (не считая еще 30 в портфеле заказов). Среднее водоизмещение одного действующего танкера – 112 тыс.куб.м, строящихся – до 140 тыс.куб.м [1, с.12; 4, с.16].

Удельные затраты при осуществлении проектов, предусматривающих производство и транспортировку СПГ с последующей регазификацией, сократилась к настоящему времени до 2.8-3.4 дол./1 млн БТЕ против с 3.5-4.1 дол./1 млн БТЕ в начале 1990-х годов. При этом около 70% (0.5 дол./1 млн БТЕ) приходится на процессы сжижения, а 30% (0.2 дол./1 млн БТЕ) – на транспортировку и регазификацию. Специалисты компании Merlin Associates, проведя анализ факторов снижения издержек, выяснили, что 45% снижения затрат обусловлено модернизацией терминальных мощностей, 39% – усилением конкуренции и 16% – уменьшением размеров самих терминалов [19, с.24; 70, с.58].

При современном уровне технологии затраты на строительство заводов по производству СПГ окупаются тем быстрее, чем мощнее предприятие (его технологические линии). Так, в период между 1970 г. и 2000 г увеличение мощностей заводов с 1 до 3.5 млн т приводило к сокращению удельных капитальных затрат примерно на 50%. В связи с этим происходит наращивание мощностей новых линий [68, с.80]. Однако спонсоры предпочитают выделять средства на возведение крупных заводов только при наличии предварительно заключенных долгосрочных контрактов на покупку продукции, в то время как заключать их, в условиях обострения конкуренции за рынки сбыта и расширения спотовой и краткосрочной торговли, становится все труднее. Выход может быть найден в создании новых рентабельных технологий строительства маломощных линий по производству сжиженного природного газа. Эта задача пока не решена.

Большую выгоду в освоении незначительных по запасам и удаленных месторождений сулит строительство мобильных плавучих заводов по производству СПГ (floating LNG – FLNG), монтируемых на баржах; их продукция будет передаваться непосредственно на причаливающие танкеры (tandem-moored tankers). Первые такие заводы планируют построить в Индонезии и Нигерии [83, с.3].

Мировой рынок СПГ подразделяется на два основных – рынок Атлантического бассейна (это главным образом США и Европа) и рынок Азиатско-Тихоокеанского региона; на сегодняшний день они имеют существенные различия.

Рынок Атлантического бассейна все больше становится рынком краткосрочных сделок. Спросом здесь управляют цены. Так, в первой половине 2001 г. благоприятные цены стимулировали спотовые продажи на рынке США, а в четвертом квартале, когда цены в США начали снижаться, краткосрочная торговля переместилась на рынки Европы, где цены на газ стали выше американских. На терминалы США поставки в это время осуществляли только Алжир и Тринидад и Тобаго; один танкер с СПГ из Омана прибыл в Пуэрто-Рико; других поставок СПГ в Америку не было. Зато возобновились поставки из Тринидада и Тобаго в Испанию. В Европу были перенаправлены по крайней мере две партии (cargoes) СПГ из Нигерии, первоначально предназначавшиеся для американского рынка, а также несколько партий сжиженного природного газа из Ближнего Востока.

В начале 2002 г., когда ценовая конъюнктура снова изменилась, торговля СПГ вновь переместилась из Европы на рынок США. В первом полугодии испанская Gas Natural продала весь СПГ, полученный по контракту из Тринидада и Тобаго, покупателям в США; итальянская ENEL поставила в США пять партий нигерийского СПГ, первоначально законтрактованного для Европы. Две партии алжирского СПГ продала в США Gaz de France, увеличив взамен закупку трубопроводного газа из Великобритании (в результате пошли вверх цены на газ на британском рынке – так впервые проявилось взаимодействие между европейскими и американскими рынками) [68, с.76-77].

На рынке Азиатско-Тихоокеанского региона на сегодняшний день преобладают долгосрочные поставки. Япония, Корея и Тайвань полностью нацелены на СПГ, и здесь нет конкуренции с трубопроводным газом. Однако изменения (сокращение сроков заключаемых контрактов) постепенно происходят и на этом рынке. Если ранее на рынке СПГ были приняты контракты сроком 20 лет, то теперь покупатели Японии, Кореи и Тайваня заключают долгосрочные контракты все реже.

В 2001 г. Korea Gas Co. Ltd. стала постоянным игроком на спотовом рынке в связи с колебаниями зимнего и летнего спроса в коммунально-бытовом секторе. В первом квартале 2001 г. Korea Gas осуществила 17 краткосрочных сделок, в основном с ближневосточными поставщиками [68, с.76-77].

Либерализация рынка меняет предпочтения бизнеса. Так, японские компании, которые многие годы предпочитали гарантированные долгосрочные контракты, теперь стремятся не возобновлять их, а заменять кратко- (6 месяцев) и среднесрочными.

Около 80% контрактов на поставку СПГ в Японию составляют так называемые контракты на условиях франко-строп судна (free-overside), 20% – договоры на условиях FOB
. В последнее время отмечается тенденция к увеличению доли договоров, заключаемых на условиях FOB [19, с.23]. Стремясь минимизировать транспортные расходы, японские газовые компании, такие, как Tokyo Gas Co. Ltd., Osaka Gas Co. Ltd., Tokyo Electric Power Co., приобретают собственные танкеры для доставки закупаемого СПГ.

В 2001 г. спотовая торговля СПГ
 в мире выросла на 42%, достигнув рекордных 10.8 млрд куб.м (спотовые поставки обеспечили более 80% роста мировой торговли СПГ). Сейчас на рынке спот осуществляется почти 8% мировой торговли СПГ. На этом рынке действуют 30 компаний: 10 экспортеров и 20 импортеров. В 2001 г. наибольший объём продаж был у Катара (2.8 млрд куб.м), Алжира (2.4 млрд куб.м) и Индонезии (1.9 млрд куб.м). Крупнейшим покупателем на спотовым рынке были США (3.2 млрд куб.м); Испания, Япония и Южная Корея импортировали по 1.9-2.3 млрд куб.м.

На азиатско-тихоокеанском рынке становятся обычными также своповые сделки (меновая торговля), позволяющие оперативно реагировать на быстро меняющиеся ситуации. Так, когда в 2001 г. Тайвань, несмотря на рост импорта, оказался неспособен принять все законтрактованное количество СПГ из Малайзии и Индонезии (что было связано с более медленным, чем прогнозировалось, ростом спроса на электроэнергию), японская Chubu Electric Power Co. Inc. согласилась купить несколько избыточных грузов у действующей на тайваньском рынке Chinese Petroleum Corp. (CPC), которая, в свою очередь, выкупит их назад в 2004-2005 гг., когда у японской компании ожидается избыток СПГ (в результате пуска ряда электростанций на угле и ядерном топливе) [68, с.76-77].

На начальных стадиях закрытия индонезийского завода по производству СПГ Арун
, что вызвало сокращение поставок в Южную Корею, CPC согласилась перепродать партию сжиженного природного газа корейской Korea Gas. Несколько дней спустя соглашение было аннулировано: остановился один тайваньский ядерный реактор, что привело к активизации работы газовых электростанций. CPC даже была вынуждена перекупить один танкер из Омана у японской Osaka Gas [68, с.76-77].

Производители СПГ в Брунее, Индонезии и Малайзии договорились объединить транспортные мощности и синхронизировать  свои действия в целях гарантии поставок.

Прогноз развития региональных рынков природного газа. Объем добычи природного газа в мире в ближайшие десятилетия будет зависеть не столько от наличия запасов, которыми газовая промышленность в значительной степени обеспечена, сколько от роста использования его в различных сферах экономики и притока инвестиций в новые проекты.

По данным МЭА, к 2020 г. потребление природного газа увеличится до 4.6 трлн куб.м [24, с.44]. Доминирующей сферой использования газа станет электроэнергетика. Наиболее значительные темпы роста потребления газа ожидаются в Азиатско-Тихоокеанском регионе и в Центральной и Южной Америке.

По базовому прогнозу EIA (с проведенной нами корректировкой по России и другим странам СНГ), к 2025 г. спрос на газ в мире вырастет до 4719 млрд куб.м (рост на 2.8% в год). При неблагоприятных условиях уровень потребления достигнет 4198 млрд куб.м (2.2%), при наиболее благоприятном варианте развития экономики – 5455 млрд куб.м (3.5%) (рис.6) [87; 88; 89; 90].

Эксперты Международного газового союза (МГС) в докладе о перспективах добычи и потребления природного газа в мире до 2030 г., представленном на XXI Всемирном газовом конгрессе в Ницце в июне 2000 г., более осторожны в своих прогнозах (рис.6) [22, с.19-22].

Барьеры, разделяющие региональные рынки, начнут размываться. Этому будут способствовать развитие трубопроводного транспорта и торговли сжиженным природным газом, изменения в сфере технологий. Количество участников мировых рынков значительно возрастет, что приведет к ужесточению конкуренции и повлияет на стоимость газа.
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Рис.6. Прогноз общего (относительного) потребления природного газа, млрд куб.м

В перспективе на цену газа будут влиять одновременно и колебания нефтяных цен, и конъюнктура собственно спотовых рынков газа, что затрудняет их прогнозирование и резко повышает ценовые риски производителей газа.

Многими аналитиками прогнозируется постепенная трансформация схемы ценообразования: рост использования газа в качестве топлива для производства электроэнергии, а также увеличение роли краткосрочных и спотовых контрактов могут стимулировать установление тесной связи между ценами на газ и на электричество.

Прогноз развития североамериканского рынка. Потребление газа в Северной Америке, по прогнозам EIA, будет расти на 2.2% в год. Спрос возрастет во всех трех странах региона: по базовому сценарию, рост потребления в США составит 1.8%, в Канаде – 2.3%; наиболее быстрый рост прогнозируется в Мексике – на 6.1% в год (рис.7).

В США потребление газа к 2025 г. возрастет до 900-1060 млрд куб.м, в зависимости от темпов экономического роста [85, с.76].
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Рис.7. Прогноз роста потребления газа в Северной Америке, млрд куб.м [87; 89; 91]
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Рис.8. Базовый вариант прогноза роста потребления газа в странах Северной Америки, млрд куб.м [87; 89; 91]
Наиболее оптимистичным представляется прогноз Департамента энергетики США (DOE): потребление газа в США к 2020 г. возрастет до 990 млрд куб.м, собственная добыча – до 792 млрд куб.м [70, с.60].

Все американские аналитики прогнозируют в ближайшие десятилетия дальнейший рост добычи и импорта природного газа в США.

В соответствии с базовым прогнозом EIA (табл.1), добыча газа в США будет расти в среднем на 1.3% в год и в 2010 г. составит 620 млрд куб.м, а к 2020 г. вырастет до 710 млрд куб.м. Около 36% добычи будет приходиться на газ из «нетрадиционных» источников – уплотненных песчаников, угольных пластов и т.д. (в 2001 г. доля этой добычи составляла 28%).

Нетто-импорт из Канады будет по-прежнему удовлетворять около 15% общего потребления газа в США. Прогнозы EIA, касающиеся развития газовой промышленности Канады, согласуются с данными Энергетического агентства Канады, согласно которым к 2010 г. добыча газа вырастет до 220 млрд куб.м, потребление – до 95 млрд куб.м [66, с.35]. Однако при таком уровне добычи примерно 20% газа должны давать новые скважины, а это труднодостижимо [106, с.79]. Для обеспечения роста экспорта в США потребуется строительство новых трубопроводов.

Мексика, как ожидается, станет нетто-экспортером газа в США после 2019 г.

Таблица 1

Прогноз газового баланса США на 2010-2025 гг., млрд куб.м

	
	2001
	2010
	2020
	2025

	
	
	I
	II
	III
	I
	II
	III
	I
	II
	III

	Добыча
	556.6
	604
	620
	639
	693
	710
	753
	696
	757
	782

	Нетто-импорт,всего
	101.4
	128.8
	135.2
	145.5
	152.9
	188.5
	214.5
	191.5
	219.4
	257

	   в т.ч. из Канады
	100.4
	108.4
	114.6
	124
	126
	143.8
	142.3
	148
	150.3
	154.5

	   в т.ч. из Мексики
	-3.8
	-7.6
	-7.4
	-6.5
	-4.5
	2
	13.3
	2.5
	8.5
	22.1

	   в т.ч. в виде СПГ
	4.8
	28
	28
	28
	31.4
	42.7
	58.9
	41
	60.6
	80.4

	Видимое потребление
	658
	732.8
	755.2
	784.5
	845.9
	898.5
	967.5
	887.5
	976.4
	1039

	Фактическое потребление
	
	744
	765.8
	796
	857.5
	909.6
	979
	899.4
	988.5
	1061


Примечания:
- I – замедленное экономическое развитие; II – базовый вариант; III – ускоренное экономическое развитие;
- несовпадение оценок видимого и фактического потребления – за счет округления при пересчете
Источник: [85, с.168]
Со временем около 20-30 млрд куб.м газа в год сможет поступать из районов Северного склона Аляски и дельты р.Маккензи (Канада). Однако эти проекты очень дорогостоящи и вряд ли будут осуществлены до 2016 г. [106, с.77].

Внутрирегиональными поставками не будет обеспечено в 2005 г. 17 млрд куб.м, в 2010 г. – 28 млрд куб.м, а к 2025 г. – около 60 млрд куб.м. Этот дефицит газа будет компенсироваться поставками СПГ. К 2025 г. потребность в импорте СПГ составит от 41 до 80 млрд куб.м, что составит 4.5-7.5% спроса на газ в США. Потребуется реконструкция существующих и широкомасштабное строительство новых терминалов СПГ. В целях безопасности компании стремятся строить терминалы, связанные трубопроводной системой США, на море, в Мексике и на Багамских островах [83, с.44; 90, с.52].

Цены для конечных потребителей вначале снизятся после их относительного роста в 2000 и 2001 гг., а примерно с 2005 г. начнут расти (рис.9).
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Рис.9.Базовый вариант прогноза цен на газ в США в 2010-2025 гг., дол./1000 куб.м 
Источник: [85, с.169]
Прогноз развития европейского рынка. В Западной Европе к 2010 г., по прогнозу компании Ruhrgas, потребление газа составит 500-525 млрд куб.м в год [58]. Примерно такие же прогнозы уровня потребления в регионе дают и другие аналитики. Так, если исходить из расчетов МЭА, при увеличении потребления в среднем на 2.1% в год к 2010 г. оно достигнет 540 млрд куб.м, к 2020 г. – 660 млрд куб.м. По базовому прогнозу EIA в 2010 г. потребление газа конечными европейскими потребителями составит 485 млрд куб.м, в 2020 г. – 650 млрд куб.м, а значит общее (относительное) потребление в 2010 г. может достичь примерно 520 млрд куб.м, в 2020 г. – 590 млрд куб.м.

Структура предложения природного газа на западноевропейском рынке к 2010 г. по сравнению с современной изменится.

В Норвегии к 2010 г. добыча газа может достичь 92-100 млрд куб.м. К газу, добываемому на месторождении мирового класса Тролль, добавится продукция вышедших на максимальные показатели добычи месторождений Осгард и Западный Слейпнер, а также введенных в эксплуатацию новых месторождений (Ормен-Ланге, Снёвит и многих других) [28, с.42; 72, с.9]. Поставки норвежского газа на рынок Западной Европы достигнут 70-74 млрд куб.м [48; 58].

Собственная добыча газа в Евросоюзе (в его современных границах) достигнет пика в 2005 г., после чего начнется ее сокращение [76, с.22].

В Великобритании к 2010 г. добыча снизится до 81 млрд куб.м. Спрос на газ, согласно прогнозу компании Transco, возрастет по сравнению с нынешним уровнем на 16%, то есть достигнет 110 млрд куб.м. К 2010 г. Великобритания станет крупным нетто-импортером природного газа с потребностью в импорте 30, а по некоторым прогнозам и 40 млрд куб.м в год [3, с.14; 13].

Подписано соглашение о поставках в Великобританию в течение 25 лет начиная с 2006-2007 гг. ежегодно 9.4 млн т СПГ (около 13 млрд куб.м природного газа) из Катара [69, с.9]. Британская компания Centrica подписала долгосрочные соглашения на поставку газа с Норвегией и Нидерландами; разрабатываются проекты новых газопроводов из этих стран [48].

К 2010 г. западноевропейские производители смогут поставлять на внутренний рынок, по различным прогнозам, от 270 до 300 млрд куб.м газа [28, с.42; 58].

Разница между потребностью и собственной добычей природного газа в Западной Европе к 2010 г. может достичь 200-255 млрд куб.м.

Если к 2010 г. состоится предполагаемое вхождение в состав Евросоюза стран Восточной Европы, они также должны интегрироваться в единый европейский газовый рынок. Учитывая прогнозы EIA относительно роста потребления газа в этих странах (по базовому варианту – на 4.6% в год), к 2010 г. спрос на газ здесь достигнет 100-120 млрд куб.м. Можно предположить, что к 2010 г. страны Восточной Европы будут нуждаться в дополнительных поставках 75-105 млрд куб.м газа в год.

Таким образом, разница между спросом и предложением из собственной добычи на едином европейском рынке к 2010 г. может достичь 275-350 млрд куб.м. Эти цифры вполне согласуются с приведенным в журнале «Petroleum Economist» прогнозом потребности в импорте газа в Европу к 2010 г. – 330-350 млрд куб.м [15, с.10; 76, с.22].

Оценивая перспективы удовлетворения этих потребностей европейских стран за счет внешних поставок, в первую очередь рассмотрим возможности трубопроводных поставок природного газа.

Россия, поставляющая в Европу трубопроводный газ, имеет заключенные экспортные контракты на 180 млрд куб.м в 2010 г. Возможности трубопроводных поставок природного газа из Алжира к 2006 г. возрастут, с учетом расширения действующих экспортных газопроводов и ввода двух планируемых (в Испанию и Италию), с современных 36 до 62.5-66.5 млрд куб.м [78, с.4-5]. Ливия в результате освоения месторождений и строительства газопровода сможет к 2005 г. увеличить экспорт в Европу до 9 млрд куб.м [81, с.43].

Таким образом, только Россия и североафриканские страны смогут к 2010 г. удовлетворить около 75% потребности ЕС во внешних поставках.

Зоной энергетических интересов Европейского Союза является Иран, обладающий значительным экспортным потенциалом. Согласно опубликованному иранским министерством нефти прогнозу, к 2006 г. добыча здесь почти утроится по сравнению с нынешним уровнем и достигнет 183 млрд куб.м [32, с.70-71]. Наиболее крупный энергетический проект, в который уже вложено около 20 млрд дол., – разработка месторождения Южный Парс; оно, по расчетам государственной компании NIOC, способно обеспечить добычу 82 млрд куб.м газа в год [38; 39]. Главная проблема – отсутствие инфраструктуры.

Для успешного развития энергетического партнерства между Ираном и ЕС, помимо интегрирования газовых систем, необходимо урегулировать вопрос с санкциями против Ирана со стороны США. Пока это партнерство лишь декларировано в двух меморандумах, подписанных в октябре 2002 г.

Направление основного экспортного потока газа из Ирана пока не определено. Существует подписанный меморандум о строительстве газопровода в Индию, но этому во многом мешает политический фактор: взаимоотношения Индии и Пакистана.

На сегодняшний день существует только один контракт на экспорт иранского газа – в Турцию; согласно ему Иран должен в течение 25 лет поставить 225 млрд куб.м газа; к 2007 г. объем поставок должен достигнуть 10 млрд куб.м в год.

Благодаря своему выгодному географическому положению, Турция может играть роль транзитного коридора для поставок природного газа на рынки Европы. Это будет стабильный и управляемый транзитный маршрут, гарантией чему служит стремление Турции вступить в Евросоюз. Уже сейчас законтрактованные Турцией объемы газа намного превышают ее потребности. Планируется реэкспорт газа в Европу через территорию Греции. По трубопроводу, который соединит газовые системы Турции и Греции (разработка ТЭО проекта уже завершена) и пойдет дальше в Европу, можно будет переправлять европейским потребителям до 30 млрд куб.м газа в год. Предполагается, что экспортные поставки по этому трубопроводу начнутся уже в 2005 г. Подписаны соглашения о подготовке ТЭО проектов прокладки газопроводов из Турции в Италию и в Болгарию [40; 44].

Турция сможет реэкспортировать и азербайджанский газ месторождения Шах-Дениз (поставки в объеме 6.3 млрд куб.м в год начнутся осенью 2006 г.). Экспортные возможности Азербайджана в рамках первой фазы проекта освоения месторождения определяются в 178 млрд куб.м газа, тогда как Турция в период 2006-2020 гг. закупит лишь 89 млрд куб.м [10, с.Б3; 25, с.29].

Фактически весь остальной дефицит на европейском рынке способен покрыть среднеазиатский газ. Казахстан к 2010 г., согласно Концепции развития газовой отрасли страны до 2015 г., планирует экспортировать около 24 млрд куб.м (при максимальном объеме добычи в 70 млрд куб.м). Экспортный потенциал Туркменистана оценивается в 100 млрд куб.м в год.

На сегодняшний день Туркменистан фактически отказался от идеи крупномасштабного прорыва в Европу, согласившись продавать свой газ России с правом реэкспорта. По соглашению от 10 апреля 2003 г., после 2007 г. «Газпром» будет ежегодно покупать около 50 млрд куб.м туркменского газа; к 2010 г. объем этих закупок может достичь 80 млрд куб.м. Остальной туркменский газ может быть реализован на других рынках: в странах СНГ, в Европе, на рынках Южной Азии (по проектируемому Трансафганскому газопроводу). Согласованности совместных действий России и Казахстана на европейском рынке способствует создание в 2002 г. российско-казахстанской компании «КазРосГаз» [10, с.Б3; 49].

Итак, растущий спрос на европейском рынке могут удовлетворить поставки одного только трубопроводного природного газа. В перспективе неизбежно обострение конкурентной борьбы за этот рынок. Если учесть возникающие в связи с развитием спотового рынка сложности в прогнозировании цен газа и наличие достаточно большого портфеля уже заключенных долгосрочных контрактов, можно ожидать, что в ближайшие 5-7 лет едва ли появится значительное количество новых долгосрочных контрактов на условиях «бери-или-плати» («take-or-pay») со странами ЕС.

В период до 2010 г. в Европе, как ожидается, произойдет снижение цен на газ. Однако в долгосрочной перспективе либерализация европейского газового рынка вряд ли приведет к существенному падению цен, хотя именно это декларировалось в качестве главной цели принятия «Газовой директивы».

Отсутствие механизмов финансирования крупных проектов и общая неопределенность, связанная с переходом к либерализованному рынку, неизбежно приведут к сокращению инвестиций в разработку месторождений и в строительство газотранспортных мощностей как минимум до 2010 г. В свою очередь, ожидаемый рост спроса на газ в Европе, особенно для нужд электроэнергетики, приведёт в период 2010-2020 гг. к росту цены газа на европейском рынке. По мнению большинства аналитиков, после нескольких лет тенденции к понижению продажной цены газа на европейском рынке возобладает и будет длительно доминировать тенденция к росту цен в рамках предложенного Международным энергетическим агентством диапазона (78-130 дол./тыс.куб.м) цикличных колебаний [50, с.112-114].

Прогноз развития азиатско-тихоокеанского рынка. Этот рынок развивается наиболее динамично.
По мере развития энергетики и нефтехимической отрасли будет расти спрос на газ в странах АСЕАН
. Малайзия – один из лидеров по добыче газа и крупный экспортер – может, по мнению экспертов АСЕАН, превратиться в импортера (если в ближайшем будущем здесь не будет сделано существенных газовых открытий). В Таиланде, по заключению правительства, рост потребления газа в электроэнергетике в ближайшее десятилетие составит в среднем 5-6% в год, в промышленном секторе – 15% в год; к 2010 г. потребление газа возрастет почти в два раза – до 34 млрд куб.м/год [64, с.40].

В целях интеграции рынков стран АСЕАН и облегчения поставки газа «внутренним» импортерам предусматривается сооружение магистральной газовой сети (стоимость – 6 млрд дол., протяженность – 4500 км). ТрансАСЕАНский газопровод (ТАГП) должен до 2010 г. соединить газовые месторождения региона с центрами потребления газа в Индонезии, Малайзии, Мьянме, Филиппинах, Сингапуре, Таиланде и Вьетнаме. На заключительной стадии строительства к нему будут подключены также Бруней, Камбоджа и Лаос. Проект предусматривает ключевую роль Индонезии как главного центра поставок газа.

В Австралии, как предполагается, спрос на газ будет расти вдвое быстрее, чем на другие энергетические источники; к 2020 г. газ обеспечит выработку 24% электроэнергии страны. По базовому прогнозу EIA, потребление газа в Австралии и Новой Зеландии составит к 2010 г. 33 млрд куб.м, к 2020 г. – 45 млрд куб.м [86].

Потребление природного газа в странах Северо-Восточной Азии, по прогнозам экспертов Aperc
, к 2010 г. вырастет до 200 млрд куб.м; по прогнозу EIA – до 190 млрд куб.м, к 2020 г. – до 270 млрд куб.м [83, с.10].

Перспективы газового рынка Японии очень неопределенны. По мнению аналитиков Aperc, темпы роста спроса на газ снижаются. Согласно официальному прогнозу, в 2010 г. страна будет потреблять 60 млн т СПГ (83 млрд куб.м природного газа) в год, в 2015 г. – 63-80 млн т (87-110 млрд куб.м). Энергетическое будущее страны связывается с ядерной энергетикой, но планам развития этой отрасли может помешать противодействие общественности. В случае замедления темпов развития атомной энергетики и ужесточения нормативов по выбросам СО2 спрос на природный газ в Японии может превысить официально прогнозируемый уровень [70, с.63; 83, с.6-8].

Рынок электроэнергии во многом будет зависеть от состояния экономики страны. По прогнозам компании Tokyo Gas, к 2010 г. в Японии будет построено до 15 новых газовых электростанций, в результате чего потребление природного газа вырастет до 80 млн т в год [52].

Японская газовая ассоциация (Japan Gas Association – JGA) считает, что доля газа в энергетическом обеспечении страны в 2010 г. достигнет 15%; по наиболее оптимистичным прогнозам, этот показатель возрастет до 20%. В ближайшее десятилетие Япония, по-видимому, будет по-прежнему импортировать газ только в сжиженном виде.

В Южной Корее доля газа в балансе первичного потребления энергоресурсов к 2015 г. возрастет до 33%. По прогнозам государственной компании Kogas, к 2010 г. спрос может достичь 26 млн т СПГ (эквивалентно 36 млрд куб.м природного газа) в год, к 2015 г. – 33 млн т (45 млрд куб.м). Политика правительства направлена на диверсификацию импорта газа в страну и осуществление трубопроводных поставок на долгосрочной основе [70, с.62].

Существенный объем дополнительного спроса на рынке природного газа стран АТР прогнозируется в случае реализации планов объединения Южной и Северной Кореи (Республики Корея и КНДР). Сейчас в Северной Корее природный газ для производства электроэнергии не используется. После создания единого государства, по разным сценариям выравнивая жизненного уровня в обеих частях Кореи, доля природного газа в балансе первичных энергоресурсов Северной Кореи составит от 12% до 24%. В абсолютных показателях рост спроса на газ за счет «эффекта объединения» достигнет примерно 22-24 млрд куб.м [31, с.105-108].

Наиболее быстрыми темпами будет расти спрос на газ в Китае. Согласно правительственным прогнозам, доля газа в потреблении энергоносителей к 2010 г. достигнет 8-10%, к 2020 г. – 10-15%. По мнению Aperc, рост будет меньшим и к 2020 г. этот показатель составит всего 7% [83, с.10-11]. По сравнению с нынешним уровнем спрос на газ в Китае к 2007 г. (когда будет расширена газораспределительная городская сеть и построены новые магистральные линии, включая 4200-километровый газопровод «Запад–Восток») почти утроится и достигнет 80 млрд куб.м [70, с.63]; к 2010 г. потребление газа в стране увеличится примерно до 100 млрд куб.м.

Добыча газа, по прогнозам китайских источников, в 2010 г. может вырасти до 65-80 млрд куб.м, а в 2020 г. – до 90-110 млрд куб.м, в значительной мере за счет морских месторождений [63, с.24].

В рамках программы газоснабжения Китая импортный газ рассматривается только в качестве дополнения к собственной добыче. Импорт газа в Китай в 2010 г. может составить, по разным прогнозам, 25-40 млрд куб.м, а в 2020 г. – 45-60 млрд куб.м. В северных и центральных провинциях акцент будет сделан на использование трубопроводного газа, в прибрежных провинциях юга и юго-востока – на СПГ [23, с.99; 62, с.50].

Очень медленно, но все же продвигается разработка проекта трубопроводной транспортировки российского газа Ковыктинского месторождения (Иркутская область) в Китай и Корею. Международное ТЭО проекта планируется завершить летом 2003 г. В апреле координационным комитетом по Ковыктинскому проекту, в состав которого входят «РУСИА Петролеум», китайская China National Petroleum Corp. и корейская Korea Gas Corp., утвержден базовый вариант поставок газа с Ковыктинского месторождения – 25 млрд куб.м в год. Китай будет получать 15, Корея – 10 млрд куб.м. Позже может быть принято решение об увеличении поставок в Китай до 20 млрд куб.м [35].

В стране ведется строительство двух терминалов по приему СПГ суммарной мощностью 6.3 млн т в год. Принимать импортный сжиженный газ на терминале «Гуандун» начнут в 2005-2006 гг. Контракт на поставки 3 млн т СПГ (4 млрд куб.м) в год в течение 25 лет заключен с австралийским консорциумом, победившим в конкурентной борьбе за этот контракт с другими потенциальными поставщиками. Терминал «Фудзянь» должен заработать в 2007 г.; контракты на поставку СПГ подписаны с Индонезией и Австралией. В строительстве этих двух терминалов главную роль играет китайская компания CNOOC Ltd. Конкурирующие с ней компании Sinopec и PetroChina (крупнейшая в Китае нефтегазовая фирма) пытаются занять свои ниши на национальном рынке сжиженного газа и разрабатывают проекты третьего терминала. Однако заявок руководству страны на его строительство пока не поступало [33; 79, с.46; 80, с.37].

На Тайване, где ведется активное строительство новых электростанций, эксперты тайваньской нефтегазовой компании Chinese Petroleum Corp. предсказывают резкое увеличение импортных поставок СПГ в самое ближайшее время. По прогнозам правительства, внутреннее потребление газа вырастет с 7.5 млрд куб.м в 2001 г. до 18.8 млрд куб.м в 2010 г. и до 22 млрд куб.м – к 2020 г. [36, с.96].

В Индии проявляется большая заинтересованность в увеличении потребления газа для производства минеральных удобрений (природный газ используется в производстве мочевины) и для выработки электроэнергии. Хотя в последнее время прогнозы роста газопотребления были скорректированы в сторону снижения, но и сейчас ожидаемые показатели достаточно значительны: спрос в 2005 г. – 34 млрд куб.м, в 2010 г. – 45 млрд куб.м (сейчас – 23 млрд куб.м) [55].

Разработаны планы строительства многочисленных работающих на газовом топливе электростанций в основном в прибрежных, легко доступных для импортного СПГ районах. Утверждены проекты двенадцати терминалов, но строительство их задерживается по финансовым причинам. Приостановлено почти законченное сооружение терминала в г.Дабхол (штат Махараштра); это вызвано финансовым крахом корпорации Enron, доля участия которой в проекте составляла 65%. К концу 2003 г. будет закончен терминал в г.Дахедж (штат Гуджарат). Существует торговое соглашение о поставках в течение 20 лет СПГ из Абу-Даби (0.5 млн т в год) и из Омана (1.6 млн т в год) [65, с.70; 70, с.63].

В последние годы обсуждалось несколько планов трубопроводного импорта газа в Индию – из Ирана (через территорию или акваторию Пакистана), из Катара (через ОАЭ и Оман), из Туркменистана (через Афганистан и Пакистан). Пакистан готов идти навстречу этим планам, рассчитывая не столько на удовлетворение собственных потребностей в газе, сколько на получение оплаты за транзит [71, с.24-34]. Осуществлению же этих проектов препятствуют финансовые проблемы и напряженность в отношениях между Индией и Пакистаном.

По заявлению руководящего комитета по реализации проекта строительства Трансафганского газопровода (в состав которого входят представители Туркменистана, Афганистана, Пакистана, а также Азиатского банка развития), подготовку ТЭО проекта планировалось завершить к осени 2003 г. Строительство, которое займет 3-4 года, предполагается начать в 2004 г. Пропускная способность трубопровода – 30 млрд куб.м. Представители трех стран сделали правительству Индии официальное приглашение участвовать в осуществлении планов поставки туркменского газа в Южную Азию. Однако реализации этого проекта может помешать внутренняя нестабильность Афганистана [20].

Суммировав все вышеперечисленные прогнозы, можно предположить, что потребление газа в Азиатско-Тихоокеанском регионе к 2010 г. достигнет 420 млрд куб.м, а к 2020 г. – 640 млрд куб.м. По сравнению с уровнем 2001 г. (314 млрд куб.м) оно вырастет к 2010 г. более чем на 100 млрд куб.м, к 2020 г. – практически вдвое.

Спрос на СПГ в регионе к 2010 г. составит 120-125 млн т (165-172 млрд куб.м природного газа) в год.

Прогноз развития рынка СПГ. На сегодняшний день в мире ведется строительство новых технологических линий на действующих заводах СПГ (в Нигерии, Австралии, Катаре и Малайзии) и новых заводов (в Египте и Норвегии) суммарной мощностью 40 млн т в год [74, с.64-71].

При планировании новых заводов СПГ все чаще возникает проблема отсутствия гарантированного, обеспеченного предварительно заключенными долгосрочными контрактами спроса на продукцию этих предприятий. Компании должны или отказываться от осуществления этих проектов, или строить так называемые коммерческие заводы (merchant LNG plant), вне зависимости от наличия в портфеле заказов долгосрочных контрактов, с расчетом на спотовую и краткосрочную торговлю.

К концу 2007 г., если будут осуществлены все объявленные проекты, мировые мощности по сжижению природного газа вырастут до 210 млн т в год [77, с.13-14]. Появятся новые игроки на рынке СПГ: Египет, Россия, Норвегия, Венесуэла, Боливия, Перу, Ангола, Экваториальная Гвинея, Намибия, Иран, Йемен.
Современная мощность заводов СПГ, осуществляющих поставки в Азиатско-Тихоокеанский регион (включая ближневосточные, а также заводы на побережье Аляски), – 89.5 млн т СПГ (123 млрд куб.м); это примерно на 14 млн т превышает суммарный спрос Японии, Кореи и Тайваня в 2001 г. К 2005 г., благодаря уже ведущемуся расширению, общая мощность ориентированных главным образом на этот рынок заводов возрастет примерно до 106 млн т (146 млрд куб.м) в год. К 2010 г. мощность заводов СПГ Азиатско-Тихоокеанского региона (включая Австралию) возрастет до 112 млн т. Если все существующие на сегодняшний день проекты расширения действующих (в Катаре, Омане, Брунее и Индонезии) и строительства новых (в Австралии, Индонезия, России, Йемене, Иране) предприятий будут осуществлены (что маловероятно), мощность производства СПГ на ориентированных на этот рынок заводах превысит 200 млн т (275 млрд куб.м природного газа) в год [68, с.79]. Таким образом, Азиатско-Тихоокеанский рынок СПГ, большую часть спроса на котором в период до 2020 г. вполне могут удовлетворить внутрирегиональные поставки, может оказаться перенасыщенным [83, с.10].

В Атлантическом бассейне действуют пять заводов СПГ суммарной мощностью 40 млн т (55 млрд куб.м) в год. Строятся заводы в Нигерии, Египте и Норвегии общей мощностью 23.8 млн т в год. К 2005-2006 гг., когда они начнут действовать, в этом регионе можно будет производить примерно 64 млн т (88 млрд куб.м) СПГ в год.

Строящийся завод по сжижению газа в Норвегии станет первым подобным предприятием в Европе. Газ сюда будет доставляться с обустраивающихся месторождений Снёвит, Альбатрос и Аскелад в Баренцевом море. На поставки СПГ в объеме 4.2 млн т заключены долгосрочные контракты с Испанией и США.

Нигерия в случае реализации проектов строительства новых мощностей по производству сжиженного газа к 2005 г. сможет экспортировать 21.8 млн т СПГ (эквивалентно 30 млрд куб.м природного газа) в год, к 2010 г. – 30.8 млн т (42.5 млрд куб.м) [2, с.11; 81, с.43; 105, с.27].

В регионе Атлантического бассейна достаточно вероятен ввод в строй к 2006-2007 гг. планируемых заводов суммарной мощностью производства 37 млн т (51 млрд куб.м) в год. Мощность всех заводов, строительство которых запроектировано в этом регионе, составит около 100 млн т (138 млрд куб.м) в год.

На мировом рынке годовой оборот природного газа в сжиженном виде может превысить 300 млн т (410 млрд куб.м).

Мощности действующих терминалов достаточны для приема продукции всех существующих и строящихся заводов СПГ. Однако в связи с тем, что расположение их не всегда удобно для потребителей, ведется строительство новых терминалов (в Корее, Индии, Испании, Португалии, Доминиканской Республике и в Турции) и реконструкция старых (примерно для половины действующих терминалов планируется увеличение мощности). Существует множество проектов строительства новых терминалов в Канаде, США, Мексике, на Багамских островах, в Гондурасе, Бразилии, на Ямайке, в Испании, Португалии, Италии, Турции, Польше, Тайване, Китае, Японии, Индии и Филиппинах [70, с.58].

Исключительно перспективным рынком СПГ в Атлантическом бассейне является Карибский регион, особенно если будут найдены экономичные способы транспортировать небольшие объемы газа на малые рынки Ямайки, Гондураса, Багамских островов.

Лидирующим импортером СПГ в Европе обещает стать Испания. Планируется, что испанский импорт СПГ достигнет 26 млрд куб.м в 2005 г. и 31 млрд куб.м к 2010 г. Поставки будут осуществляться с заводов в Тринидаде и Тобаго, Нигерии, Норвегии и Египте. Планируется расширение импорта СПГ в Италию. Собирается возобновить прерванный в 1994 г. импорт сжиженного газа Великобритания.

Мировой спрос на сжиженный природный газ растет лавинообразно, и устойчивая тенденция к снижению его себестоимости способствует этому. Уже очень скоро потребители будут иметь выбор: получать ли газ по трубопроводам или в сжиженном виде – морским путем. Либерализация рынков, стремление к диверсификации поставщиков и развитие спотовой торговли также способствуют росту популярности СПГ и подрывают экономическую основу строительства гигантских трубопроводных систем. В ближайшее десятилетие в мире развернется острая конкурентная борьба за рынки между трубопроводным газом и СПГ.

Российский газ на мировом рынке. Газовая отрасль является одной из стратегически важных для экономики России. Согласно последней редакции Энергетической стратегии, одобренной правительством в мае 2003 г., экспортный потенциал страны может к 2010 г. составить 217-230 млрд куб.м газа, а к 2020 г. – 236-245 млрд куб.м [29, с.10].

Исторически экспорт российского газа ориентирован на европейский рынок, и действия Европейского Союза по либерализации этого рынка создают определенные факторы риска для российских производителей и экспортеров. Вполне вероятная корректировка уже заключенных долгосрочных контрактов и пересмотр цен в условиях конкурентного рынка и прогнозируемого до 2010 г. снижения цен на газ может сделать российские поставки экономически неэффективными. Возможность заключения новых долгосрочных контрактов на поставки газа на этот рынок в ближайшие 5-7 лет будет ограничена [50, с.112-114]. Серьезно затрагивает интересы России и развитие спотовой торговли, что ставит под угрозу гарантии возврата инвестиций, которые обеспечивались долгосрочными контрактами.

Ратификация Россией Договора к энергетической хартии, улучшив инвестиционный климат для иностранных компаний, приведет, по аргументам «Газпрома», к активизации инвестиций в месторождения, а не в транспорт (по подсчетам «Газпрома» на транспорт приходится 80% затрат, связанных с добычей и доставкой газа на рынок). Транспортировать же свою долю энергоресурсов с российских месторождений иностранные компании будут также по внутреннему тарифу. Кроме того, Россия станет юридически обязана предоставлять компаниям других стран равные с ОАО «Газпром» права на транспортировку газа по своей территории, что может открыть путь на европейский рынок значительным объемам более дешевого газа, неподконтрольного экспортной политике монополиста [49; 53, с.24-26]. Правда, заключенные в последнее время соглашения о закупках газа у государств Центральной Азии смогут, в случае их выполнения, блокировать самостоятельное продвижение конкурентного газа на европейский рынок.

В то же время либерализация европейского газового рынка имеет и положительную сторону для российского «Газпрома», позволяя ему получить непосредственный доступ к конечному потребителю, что сулит немалую выгоду. Сегодня «Газпром» активно закупает транспортные и сбытовые активы в Европе. Схема создания совместных сбытовых предприятий с локальными операторами газового рынка используется «Газпромом» в Польше, Венгрии и Румынии; «Газпром» предпринимает шаги по созданию СП с белорусской компанией «Белтрансгаз», по формированию «Международного консорциума по управлению и развитию газотранспортной системы Украины». В 2002 г. в составе консорциума c Ruhrgas и Gaz de France «Газпром» приобрел 49% акций словацкой газотранспортной компании SPP, в сентябре 2003 г. правительство Литвы одобрило условия «Газпрома» по покупке 34% акций литовской национальной газовой компании Lietuvos dujos.

«Газпром», проводя политику, направленную, прежде всего, на сохранение долгосрочных контрактов на поставки газа, оказался перед необходимостью освоения спотовых рынков в Европе. В 2002 г. на спотовом рынке Великобритании «Газпрому» удалось продать около 1 млрд куб.м (благодаря разменным сделкам своп), в 2003 г. российская компания планирует поставить на этот рынок 3 млрд куб.м [6, с.Б3; 7]. Заключены первые среднесрочные контракты на поставку газа промышленным предприятиям Бельгии.

Все больший интерес «Газпром» проявляет к разменным сделкам. В проекте среднесрочной экспортной стратегии компании приводится один из вариантов операции своп с норвежским газом, что позволит обеим экспортирующим компаниям существенно экономить на транспортировке. По этому плану «Газпром» будет по трубопроводу «Ямал–Европа» поставлять газ по польско-норвежскому контракту в Польшу, а Норвегия такое же количество газа – продавать в Великобритании по контракту «Газпрома». Российская компания могла бы осуществлять поставки по схемам замещения в Данию и Швецию, которым к 2005 г. потребуется импорт в размере 0.5 млрд куб.м и 3 млрд куб.м газа в год, соответственно [6, с.Б3].

Борясь за укрепление своего положения на европейском рынке, «Газпром» продолжает разрабатывать масштабные проекты ориентированных на запад трубопроводных систем. Строится газопровод «Ямал–Европа». Вступил в строй «Голубой поток», который рассматривается «Газпромом» как средство блокировки проникновения на европейский рынок азербайджанского, а в перспективе и туркменского газа.

В ряду этих проектов находится и планируемый Северо-Европейский газопровод (СЕГ), маршрут которого проляжет от Выборга до побережья Германии через акваторию Балтийского моря. В «Газпроме» обсуждаются варианты продления ветки до Великобритании. Сырьевой базой для СЕГ на первом этапе будут месторождения Надым-Пур-Тазовского района, а впоследствии – Ямала, Обско-Тазовской губы и Баренцева моря (Штокмановское месторождение). Объем инвестиций в строительство, определенный «Газпромом», составляет 5.7 млрд дол. Мощность газопровода – 19.7 млрд куб.м в год, хотя не исключено увеличение до 30 млрд куб.м. Начало поставок газа по СЕГ планируется в 2007 г., выход на проектную мощность – в 2009 г.

Строительство таких крайне дорогостоящих экспортных систем в условиях возможной перенасыщенности европейского рынка импортным газом представляется крайне рискованным. Не случайно председатель правления проявившей заинтересованность к проекту Северо-Европейского газопровода германской компании Ruhrgas считает, что рентабельность проекта будет сильно зависеть от того, как быстро вырастет потребность Европы в российском газе. Финская компания Fortum, с которой в 1997 г. «Газпромом» было создано на паритетных началах СП «Нордтрансгаз», проводившее проектные изыскания по этому газопроводу, в 1999 г. из проекта вышла. В октябре 2003 г. фактически отказался вкладывать деньги в проект его предполагаемый спонсор газовый концерн Ruhrgas. «Газпром» ведет переговоры об участии в проекте с Shell, BP и с другими компаниями [8, с.Б3; 60].

Стремясь сократить конкуренцию на европейском рынке, Россия предпринимает попытки убедить правительство Индии дать согласие на прокладку газопровода из Ирана по территории Пакистана или через его территориальные воды, при условии, что обязанность поставки газа из Ирана в Индию будет возложена на «Газпром» [34].

Логика развития мирового газового рынка заставляет Россию обратить внимание на возможность экспорта своего газа в сжиженном виде, что придаст газовым поставкам большую гибкость и расширит их географию. Правление ОАО «Газпром» на своем заседании в июне 2003 г. приняло решение о создании Координационного комитета по вопросам производства и поставок сжиженного газа, основной задачей которого на ближайшее время станет проработка возможных схем и маршрутов поставок, определение целевых рынков.

В рамках проекта «Сахалин-2» в России начато строительство завода СПГ на юге Сахалина, в поселке Пригородном Корсаковского района. Это будет первый в России и крупнейший в мире завод по сжижению природного газа, который при выходе на полную мощность будет производить 9.6 млн т СПГ в год (две технологические линии). В состав учредителей консорциума Sakhalin Energy Investment Co. входят такие крупные международные корпорации, как Royal Dutch/Shell, Mitsui & Co. и Mitsubishi. Планируется, что одна линия будет работать на поставку СПГ Японии, вторая – на возможные поставки в КНР, Республику Корея, а также на западное побережье Северной Америки (в Мексику и США) и др. [51].

Строительство завода СПГ долгое время откладывалось, так как Sakhalin Energy безуспешно искал покупателей газа. В первой половине 2003 г. консорциум подписал первые контракты на поставку начиная с 2007 г. в общей сложности 3.2 млн т в год сахалинского СПГ с двумя японским компаниям: Tokyo Gas Co. Ltd. и Tokyo Electric Power Co. Inc. – сроком на 24 и 22 года, соответственно. Эти контракты позволят реализовать не более трети объема продукции, которая будет производиться в рамках проекта «Сахалин-2». Тем не менее заключение контрактов на поставку СПГ в Японию стало главным аргументом для акционеров в принятии решения о начале реализации второго этапа проекта строительства завода и освоения месторождений, требующего более 10 млрд дол. инвестиций [14].

В мае 2003 г. японская Mitsubishi – акционер Sakhalin Energy объявила о строительстве импортного терминала СПГ в Калифорнии. Компания подписала 40-летний договор аренды участка площадью около 11.2 га на территории калифорнийского порта Лонг-Бич. Здесь планируется построить крупнейший в штате импортный терминал по приему 5 млн т СПГ в год и газохранилище. Строительство терминала должно быть завершено до конца 2006 г. Компания инвестирует в строительство около 385 млн дол. Одобрение проекта от Федеральной комиссии по управлению энергетикой (FERC) Mitsubishi рассчитывает получить в течение двух лет. Очень вероятно, что на этот терминал будет поставляться СПГ, добываемый в рамках проекта «Сахалин-2». И все же в качестве главного рынка сбыта сахалинского СПГ рассматриваются страны АТР.

«Газпром» намерен инвестировать в производство сжиженного газа 10 млрд дол. В числе наиболее реальных проектов – сотрудничество с американской ConocоPhillips. Совместно с ней российская компания намерена построить завод по сжижению газа в районе ямальских месторождений. Для реализации проекта необходимо построить как минимум пять транспортных судов. В качестве еще одного варианта развития производства сжиженного газа «Газпром» рассматривает возможность своего вхождения в состав акционеров компании-оператора проекта «Сахалин-2» [48].

«Роснефть» и «Газпром» рассматривают возможность строительства завода по сжижению природного газа в рамках проекта разработки Штокмановского месторождения. Решение о мощности будущего завода пока не принято и напрямую зависит от конъюнктуры рынка. Готовность принять участие в этом проекте выразила компания ConocoPhillips. Завод планируется построить в Мурманске, проложив до него газопровод протяженностью 500 км [12; 41].

В изменяющихся условиях региональных газовых рынков России необходима новая экспортная стратегия. В ближайшее время придется, очевидно, уделять повышенное внимание перспективам экспорта газа на альтернативный европейскому азиатский рынок (Китай, Южная Корея, Япония), хотя и здесь предстоит выдержать серьезную конкуренцию с другими экспортерами.
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Уголь

Прогнозные ресурсы угля в мире, по нашей оценке, составляют около 32.5 трлн т, из них на суше – 24.5 трлн т (в том числе бурых углей – 8.44 трлн т). Наиболее крупными прогнозными ресурсами углей обладают (трлн т, в скобках – в т.ч. бурых) Китай – 6.5 (1.44), Россия 3.9 (1.32), США – 3.6 (2.31), Австралия – 1.5, Канада – 0.58, Великобритания – 0.38; в перечисленных странах находится 50.6% мировых прогнозных ресурсов угля.

Общие запасы углей всех типов в мире на 1.01.2002 г. оценивались в 4262 млрд т. Большая их часть (76.5%) заключена в недрах пяти стран: Китая, США, Австралии, Великобритании и России. Мировые подтвержденные запасы углей всех типов на 1.01.2002 г. составляли 1039 млрд т [1, с.63]; 67% их разведано в Китае, США, Австралии, Великобритании и России.

В добыче углей всех типов, в 2001 г. составившей 4737.0 млн т [1, с.65], лидировали Китай, США, Индия, Австралия и Россия, которые обеспечили 65% мировой добычи, причем на Китай приходилось 24%, а на США – более 21%. Все эти страны по сравнению с 2001 г. нарастили объемы добычи.

Потребление углей всех типов в 2001 г. в мире составило 3.3 млрд т у.т.; это на 2.8% больше, чем в 2000 г. [1, с.69]. Ведущими мировыми потребителями являлись США, Китай, Индия, Россия, Япония. За последние годы существенных изменений в структуре потребления не произошло. На долю развивающихся стран приходилось до 40% мирового потребления углей.   

По областям применения угли делятся на энергетические и коксующиеся; энергетические составляют примерно 85% добываемых углей.

Мировой экспорт каменного угля в 2001 г. составил 659 млн т [1, с.71]. Почти треть мировых поставок каменного угля обеспечивает Австралия. Значительные объемы экспорта приходятся также на Китай, ЮАР, Индонезию, которая в 2001 г. вышла на четвертое место по поставкам за рубеж, США, Россию и Колумбию. Эти семь стран обеспечили более 80% мирового экспорта.

Импорт. Доминирующее положение по импорту угля занимает Япония, на долю которой приходится почти четверть мировых закупок. Другие крупные экспортеры: Южная Корея, Тайвань, Великобритания, Германия и Россия, осуществившие более половины (57%) мирового импорта, значительно отстают от Японии по количеству закупаемого угля [1, с.71].

Конъюнктура мирового рынка угля. Доля каменного угля в мировом потреблении первичных энергоносителей с 2001 г. стабилизировалась на уровне 23% (в его структуре на нефть приходилось 39%, природный газ – 25%, атомную энергию – 8%, на прочие энергоносители – 5%).

Рынок угля традиционно остается рынком покупателя: предложение на нем в годы стабильного рынка превышает спрос, у продуцентов и экспортеров имеются значительные резервные мощности.

Доля коксующегося угля в мировой торговле постепенно снижается: если в 1980 г. она составляла 55%, то в 2001 г. – 32% [2].

Конъюнктура мирового рынка энергетических углей определяется тенденциями развития мировой энергетики, ее динамики и структуры. Широкомасштабное внедрение энергосберегающих технологий привело к снижению энергоемкости ВНП (сейчас требуется меньше топлива для производства единицы ВНП, чем в недавнем прошлом). Тем не менее, в абсолютном выражении потребление энергоресурсов, в т.ч. угля, растет.

Важным для положения на рынке угля является также нестабильность ситуации с нефтью, на которую влияют не только экономические, но и политические факторы. Поэтому многие страны стремятся диверсифицировать источники энергии, стимулируя, таким образом, развитие угледобычи.

Азиатский регион является наиболее динамично развивающимся рынком угля. В промышленном секторе Китая уголь остается основным энергоносителем, поскольку в стране ограниченны запасы газа и нефти. В 2001 г. 61% угля здесь использовалось для производства тепловой энергии на промышленные нужды, 39% – для выработки электроэнергии. В Индии почти три четверти угля потребляется сектором электроэнергетики. Япония занимает третье место в Азии по объемам использования угля, более половины которого расходуется в черной металлургии, четверть – в производстве электроэнергии.

Угледобыча в США удовлетворяет главным образом внутренний спрос; рост потребления угля обеспечивается ростом спроса со стороны электроэнергетики.

В странах Западной Европы углепотребление растет меньшими темпами, чем в остальном мире; причинами этого являются жесткие экологические ограничения и рост использования в электроэнергетике природного газа.

Конъюнктура мирового рынка энергетического угля, сложившаяся в 1999 г., привела к росту цен на него, продолжавшемуся в течение двух лет. Причиной явилось подорожание основных энергоносителей – нефти и газа, ввиду чего многие страны стали переключаться на более дешевое сырье – уголь [1]. В начале 2002 г. цены на энергетический уголь стали постепенно снижаться (рис.1); аналитики связывают это с уменьшением спроса на уголь в связи с общим замедлением роста экономики развитых стран [1].
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Рис.1. Динамика цен CIF на энергетический уголь в 1998-2002 гг., дол./т
Источник: [10]
Спрос на коксующиеся угли напрямую связан с динамикой развития металлургической промышленности. Основным импортером коксующегося угля является Япония. Несмотря на замедление темпов развития японской экономики, она продолжает оказывать значительное влияние на азиатский рынок угля; ежегодно ведутся переговоры о ценах с основными экспортерами угля, к числу которых относится прежде всего Австралия, а с недавнего времени и Китай [3].

США, которые ранее были одним из основных экспортеров коксующегося угля в страны Азии, утратили свои позиции в этом регионе. Если в 1980 г. доля поставок из США в общем объеме импорта угля азиатскими странами составляла 28%, то в 2001 г. – 1%. Вероятнее всего, это связано с тем, что Япония в последние годы начала использовать в коксовой шихте австралийские слабоспекающиеся угли, которые заместили высококачественные коксующиеся угли из США [2].

Динамика цен на коксующийся уголь хорошо коррелирует с динамикой выплавки стали в мире [1, с.88]. Цены на коксующийся уголь снижались начиная с 1998 г. и до конца 1999 г., а с 2000 г. начали расти, по-видимому, вслед за улучшением конъюнктуры рынка стали, где, с одной стороны, снижается давление на продуцентов со стороны США, а с другой, Япония, крупнейший импортер коксующегося угля, наращивает производство. Цены 2002 г. выросли по сравнению с 2001 г. в среднем на 5.2% (рис.2).
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Рис.2. Среднегодовые цены FOB на коксующийся уголь на рынке Японии в 1998-2002 гг.
Источник: [10]
Цены на энергетический уголь на рынке Европы в последние годы традиционно несколько выше, чем на азиатском рынке, по причине более дорогих поставок из США и Польши. Однако увеличение доли более дешевого угля из Австралии, Колумбии и ЮАР на европейском рынке привело к тому, что начиная с марта 2002 г. цены этих рынков сравнялись (рис.3).
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Рис. 3. Динамика среднемесячных цен CIF на энергетический уголь в 2001-2002 гг., дол./т. Источник: [10]
В России в период 1998-2001 гг. производство и потребление угля устойчиво возрастало. Однако в конце 2001 г. на внутреннем российском рынке наметилась тенденция к падению спроса на энергетические угли, которая продолжала прослеживаться и в первом полугодии 2002 г. [6]. Основными причинами падения потребления угля в производстве электроэнергии стали погодные условия зимы 2001 г., а также стремление РАО «ЕЭС России» увеличивать использование природного газа и импортного угля, в основном, казахстанского, на который рассчитаны многие российские электростанции [5].

Не снизился лишь уровень экспортных поставок в дальнее зарубежье. Поставки угля из России на рынки дальнего зарубежья выросли за 2002 год примерно на 24% [9].

В 2002 г. упал спрос и на коксующиеся угли (добыча которых по сравнению с 2001 г., наоборот, несколько увеличилась), в связи с введением ограничений на экспорт продукции российских металлургических предприятий [4].

В 2002 г. в условиях снижения спроса на уголь на внутреннем рынке большинство угольных компаний для поддержания уровня производства стало сдерживать рост оптовых цен на уголь. По предварительной оценке средний индекс роста цен производителей на конец июня 2002 г. составил всего 104%, что значительно ниже темпов роста себестоимости добычи угля (122%) [7].

Во второй половине 2002 г. ситуация стала развиваться в сторону улучшения. Возросла потребность в коксующемся угле, т.к. металлургические предприятия увеличили производство стали на экспорт [1]. Выросли поставки угля на электростанции, а также продолжился рост поставок на экспорт.

Стоимость углей на внутреннем российском рынке в течение 2002 г. выросла незначительно; к концу года она составляла в среднем 7-9 дол./т на бурые угли Канско-Ачинского бассейна, 12-17 дол./т на каменные и 20-22 дол./т на коксующиеся угли предприятий Кузнецкого угольного бассейна, 30-35 дол./т на антрацит, добываемый на шахтах Восточного Донбасса. Среди причин роста цен можно выделить значительное увеличение в течение 2002 г. транспортных тарифов, а также неоптимальное участие посреднических структур [8].

Перспективы мирового рынка угля представляются вполне благоприятными для его производителей: спрос на уголь будет постепенно повышаться, поскольку большая его часть используется для производства электроэнергии, рост которого, в свою очередь, обусловлен постоянным ростом ВВП и народонаселения мира. В Европе из-за ужесточения экологических нормативов, усиления конкуренции со стороны природного газа и вывода нерентабельных угледобывающих мощностей будет сокращаться и потребление, и добыча угля. Однако многие аналитики прогнозируют, что спад потребления в Европе затронет прежде всего уголь национального производства, а доля импортного угля возрастет. Снижение поставок каменного угля в Европу из Польши открывает перспективы для российских экспортеров угля.

Спрос на российский уголь за рубежом может в еще большей степени возрасти в случае свертывания программ развития атомной энергетики.

Источники информации:

1.  Минеральные ресурсы мира на 1.01.2002 года: Статистический справочник / МПР РФ. ФГУНПП "Аэрогеология". ИАЦ "Минерал". М., 2003.
2.  MarketServeys.ru. Обзоры рынков. Перспективы развития мирового рынка угля. http://marketsurveys.ru/index.nsf/okonh/articles/s01004468. 11.01.2003.
3.  Новолипецкий металлургический комбинат. Публикации и интервью. Металлурги легли на рельсы. http://www.nlmk.ru/news/pu21102002_02.php3. 21.10.2002.
4.  Прогноз конъюктуры рынка угля на среднюю перспективу. Накануне кризиса перепроизводства энергетического угля. http://mitia13.narod.ru/news/news_001.html. 23.10.2003.
5.  Росинформуголь. Зарубежные новости. Вып.24. Рассылка <info@rosugol>. 25.08.2003.
6.  Росинформуголь. Зарубежные новости. Вып.26. Рассылка <info@rosugol>. 10.09.2003.
7.  Росинформуголь. Новости. Госкомстат РФ: в 1-м полугодии 2002 года в России было получено 119 млн тонн угля, что на 11,8 проц. меньше, чем в 1-м полугодии 2001 года. http://sp1.rosugol.ru/site_news/news/sod.stm?arch=0&msg=435#12_11. 12.07.2002.
8.  Росинформуголь. Новости. Казахским углям объявлена война. http://sp1.rosugol.ru/site_news/news1/local.stm?data=3&mes=7&year=2002&number=6. 25.03.2003.
9.  Росинформуголь. Новости. По итогам I квартала 2002 г. добыча угля в России по сравнению с тем же уровнем 2001 года снизилась на 13,7 проц. http://sp1.rosugol.ru/site_news/news/sod.stm?arch=0&msg=435#13_4. 13.05.2002.
10.  Росинформуголь. Новости. Предварительные итоги работы угольной промышленности в 2002 году. http://sp1.rosugol.ru/site_news/news1/sod.stm?arch=0&msg=435#5_4. 5.01.2003.
11.  Росинформуголь. Новости. С сегодняшнего дня тарифы на грузовые железнодорожные перевозки повышены на 16 процентов. http://sp1.rosugol.ru/site_news/news1/local.stm?data=15&mes=2&year=2002&number=17. 25.03.2003.
12.  Российский уголь. Предварительные итоги работы угольной промышленности в 2002 году. http://www.rosugol.ru/jur_u/2003/2/itog.html. 2003, февраль.
13.  UNECE (United Nations Economic Commission for Europe). International Coal Trade and Price Developments in 2002. http://www.unece.org/energy/presentations/Maiello_CoalMarket02.ppt. 9.06.2003.
Уран

Около 80% мировых ресурсов урана составляют прогнозные ресурсы (по состоянию на 1.01.2002 г. они оценивались в 14.9 млн т) и лишь около 20% – рентабельно извлекаемые запасы. Количество общих (рентабельно извлекаемых) запасов на начало 2002 г. составляло 3653.4 тыс.т [2, с.76]. Около 55% этого количества – запасы Австралии, Казахстана и Канады.

Примерно 80% мировой добычи урановых руд и производства урановых концентратов (35.98 тыс.т) в 2002 г. приходилось на четыре региона (рис.1): Северо-Американский (главный продуцент – Канада), Австралийский (Австралия), Африканский (Намибия, Нигер и ЮАР) и Среднеазиатский (Казахстан и Узбекистан) [2, с.77].

Потребление. На начало 2003 г. в мире действовал 441 ядерный энергетический реактор с общей электрической мощностью 359 ГВт. В течение 2002 г. введено в строй шесть новых ядерных блоков: 4 – в Китае, один – в Чехии и один – в Южной Корее [18].

Основные регионы – потребители реакторного топлива: Европейский Союз, где работают 144 ядерных реактора суммарной электрической мощностью около 125 ГВт, и США (104 реактора, около 98 ГВт) – не в состоянии удовлетворить свои потребности в уране за счет собственной добычи; в странах ЕС находится всего 0.6%, в США – 2.8% мировых разведанных запасов урана, и в 2002 г. уровень суммарной добычи европейских стран (Германии, Испании, Португалии и Франции) составил всего 0.8%, а США – 2.6% мирового [42].

Это обстоятельство определяет существование двух главных рынков урановой продукции: американского и западноевропейского, которые являются основными центрами мировой торговли ураном. В 2002 г. только в США и Европейский Союз импортировано более 37 тыс.т урана (в пересчете на природный) [2, с.79].

На рынке урана действуют компании-продуценты (производители уранового концентрата, гексафторида урана и реакторного топлива), посредники (брокерские и торговые компании) и компании-потребители топлива (владельцы АЭС), между которыми сложились традиционные устойчивые связи. Так, на внутреннем рынке США в 2001 г. в торговых операциях с ураном участвовали 15 компаний-производителей, две брокерские и три торговые компании и 42 компании-потребителя [38, с.41-42]. Из 17953 т природного урана, импортированного в США в 2001 г., большая часть (10751 т) была куплена компаниями-потребителями, 7024 т – брокерами и торговцами и 178 т – компаниями-производителями [38, с.29]. В 2002 г. импорт урана в США вырос до 20268 т, в том числе потребителями было куплено 11549 т, брокерами и торговцами – 7159 т, производителями – 1560 т [39, с.26].
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Рис.1. Динамика производства урановых концентратов странами-продуцентами и мировой потребности в уране для нужд ядерной энергетики в 1998-2002 гг. (тыс.т в пересчете на природный уран)
Примечание: * Аргентина, Бразилия, Венгрия, Габон, Индия, Китай, Пакистан, Румыния, Украина, Чехия
Источник: [2, с.77-79]

Россия занимает особое место на мировом рынке урана, являясь одним из основных его поставщиков, хотя при этом и не относится к числу стран со значительными разведанными запасами (российские запасы составляют около 5% мировых).

В самой России в настоящее время имеется 30 ядерных энергетических блоков общей мощностью около 21 ГВт; кроме того, РФ поставляет реакторное топливо за рубеж для 40 энергетических блоков российского типа общей мощностью около 26 ГВт (13 блоков на Украине, по 6 – в Болгарии, Словакии и Чехии, 4 – в Венгрии, по два – в Литве и Финляндии, один – в Армении). Суммарная энергетическая мощность реакторов российского типа в этих странах (вместе с Россией) – около 47 ГВт.

Россия является одним из главных поставщиков урана на мировой рынок, прежде всего в США и ЕС. В 2001 г. Россия экспортировала в страны ЕС 4100 т природного урана, что составило 29% ежегодно закупаемого этими странами урана [16, с.18]. В США за тот же год из РФ было поставлено 1201 т обогащенного урана (примерно 12000 т в пересчете на природный); это составило 59.5% импорта обогащенного урана в США [19]. В денежном выражении закупки Соединенными Штатами урана у России в 2001 г. составили 928.4 млн дол. Ближайший конкурент России на рынке США – Канада в 2001 г. поставила в США урана на сумму почти втрое меньшую – 336.6 млн дол. [29]; это объясняется в том числе и тем, что Россия продает США более дорогую урановую продукцию
: обогащенный гексафторид урана, тогда как Канада –природный гексафторид урана и урановый концентрат (U3O8); так, в 2002 г. из 14.5 тыс.т природного урана, импортированного США, 62% приходилось на канадский гексафторид урана [22], а из 2360 т импортированного США обогащенного урана 40% пришлось на российский гексафторид [20].

Купля-продажа урановой продукции осуществляется как посредством разовых сделок с поставкой товара в течение года (сделки спот), так и по фьючерсным контрактам, кратко- (1-3 года), средне- (3-6 лет) и долгосрочным (более 6 лет). Спотовая цена уранового концентрата (U3O8) определяет стоимость продуктов его переработки и служит ориентиром при заключении долгосрочных контрактов, то есть при установлении фьючерсных цен.

Потребители урановой продукции в США и Западной Европе подавляющую её часть закупают по долговременным контрактам, но некоторое количество сырья приобретают также и в разовых сделках. Количество урановой продукции, реализованной в течение 1994-2001 гг. на западноевропейском рынке в разовых сделках, изменялось от 21% в 1994 г. до 4% в 2001 г. [16, с.55]; в среднем спотовые продажи охватывали около 11% реализуемой на этом рынке продукции. На рынке США процент спотовых сделок выше; так, в тот же период он составлял от 31% (1995 г.) до 13% (1997 г.), в среднем – примерно 21% [31, с.38; 32, с.21; 33, с.23; 34, с.23; 35, с.23; 36, с.23; 37, с.23; 38, с.23].

Объем продаж на рынке разовых сделок в периоды наиболее низких цен увеличивается; кроме того, наблюдаются сезонные изменения: так, активность торговли выше в последнем квартале года, реже – в первом (рис.2).

Низкие спотовые цены выгодны покупателям, заключающим долговременные контракты, так как фьючерсная цена зависит от спотовой на момент заключения договора, поэтому в период низких цен покупатели стремятся заключать с поставщиками наиболее долгосрочные контракты. Продавцы, в свою очередь, в надежде на возможное повышение цен в будущем часть контрактов заключают на условии спотовых цен на момент поставки товара. На этих условиях 60% объема долгосрочных поставок реализует, например, канадская компания Cameco Corporation [12, с.9].

Главные поставщики урана в США – канадская компания Cameco Corporation, австралийская Energy Resources of Australia Ltd. (ERA), французская Cogema Group, британская British Nuclear Fuels plc и российская «Техснабэкспорт».

Основным товарным продуктом Cameco Corporation является природный гексафторид урана; кроме него, корпорация продает производимые ею урановый концентрат и диоксид урана. В 2002 г. производство уранового концентрата Cameco по сравнению с 2001 г. сократилось на 15.3%, составив 6116 т [40, с.16], однако доходы корпорации в урановом секторе выросли на 11%, до 524 млн кан.дол. против 471 млн кан.дол в 2001 г., что произошло благодаря росту спотовых цен на урановый концентрат (25.64 дол./кг в среднем за 2002 г. против 22.80 дол./кг в 2001 г.) и благодаря увеличению объема продаж, главным образом, за счет перепродаж купленного на мировом рынке уранового концентрата [13]. Подавляющую часть своей продукции Cameco направляет на американский рынок: из 14504 т природного урана, импортированного в 2002 г. в США, 9000 т (62% поставок) в виде природного гексафторида урана поступило из Канады [22]. Вероятными поставщиками уранового концентрата для Cameco могут быть страны СНГ и Россия.
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Рис.2. Динамика спотовых цен на урановый концентрат (на конец месяца) по данным компании The Ux Consulting Company, LLC, США (дол./кг урана) и квартального объема разовых сделок (тыс.т) в 1998-2002 гг.
Источники: [13; 23; 24, с.3; 25, с.4; 26, с.3; 27, с.3].
Примечание: цифрами показано общее количество урана (в пересчете на природный), проданного в разовых сделках за год

Доход от продаж уранового концентрата компании ERA за 2002 г. составил 198.7 млн австрал.дол. против 161.3 млн за 2001 г.; этот рост связан с увеличением объема продаж [14, с.5]. Реэкспорт уранового концентрата ERA также увеличила: 532 т в 2002 г. против 346 т за предыдущие 18 месяцев [14, с.56].

Cogema Group, вошедшая в сентябре 2001 г. в индустриальную группу AREVA Group, 79% акций которой находится под контролем французского Комиссариата по атомной энергетике [10], в 2002 г. вышла на первое место в мире по производству уранового концентрата – 7458 т [30]; весь полученный продукт поступал на дальнейшую переработку в Европейский Союз и уже оттуда, частично в виде обогащенного гексафторида урана, направлялся в США на заводы по производству реакторного топлива Линчбург и Ричленд, принадлежащих AREVA Group [1, с.78]. В 2002 г. доход группы AREVA от горнорудных операций увеличился по сравнению с 2001 г. на 10% [40, с.15].

Компания British Nuclear Fuels plc (Великобритания) поставляет в США обогащенный гексафторид урана для завода по производству реакторного топлива Коламбия, полностью находящегося под её контролем. В 2002 г. из Великобритании в США было направлено 285 т обогащенного гексафторида урана (примерно 2800 т в пересчете на природный) против 152 т (около 1500 т природного) в 2001 г. [19; 20]. Доход от экспортных операций компании в 2001 г. составил 1316 млн фунтов стерлингов против 1109 млн в предыдущем году [11, с.84].

Российская компания «Техснабэкспорт» поставляет в США по договору ВОУ-НОУ низкообогащенный гексафторид урана, полученный из высокообогащенного урана демонтированных российских ядерных боеголовок [3, с.111-114]. Договор действует до 2013 г. и предусматривает экспорт из России приблизительно 9 тыс.т урана (в пересчете на природный) в год.

Урановая промышленность Западной Европы, как и США, полностью зависит от импорта урана. Однако в отличие от США, которые предпочитают импортировать главным образом природный гексафторид урана, на рынок Европейского Союза поступает в основном урановый концентрат. Так, из 19.3 тыс.т урана, поставленного потребителям ЕС в 2002 г., 86% пришлось на концентрат, треть которого – из России. Крупными поставщиками уранового концентрата в ЕС являются также французская Cogema Group, имеющая рудники в Канаде и Нигере, канадская Cameco Corporation, британская Rio Tinto plc (рудники в Австралии и Намибии), австралийская WMC Limited.

Всего 14% импорта в страны ЕС составил обогащенный уран [17, с.24], большая часть которого (82%) также ввезена из России [17, с.27].

После того как под влиянием «нефтяного кризиса» начала 70-х годов цены на урановые продукты стали резко расти и в 1980 г. достигли пика в 91 дол. за кг урана (цена спот, западноевропейский рынок) [15, с.57], начался длительный период их понижения. Минимум зафиксирован в конце 2000 г.: 16.9 дол. за кг урана для стран СНГ и 18.46 дол. – для остальных стран
 [23].

В 2001 г. начался рост спотовых цен на урановый концентрат, продолжавшийся в течение всего года, причем в августе цены на концентрат из стран СНГ и из прочих стран почти сравнялись (рис.3). В течение 2002 г. цены держались на уровне, несколько превышавшем 25 дол. за кг урана, а в конце года снова стали повышаться.

В отличие от спотовых цен на конец месяца, среднегодовые спотовые и фьючерсные цены на рынках США и Западной Европы в 1998-2001 гг. имели устойчивую тенденцию к понижению (рис.4, 5). Превышение в этот период фьючерсных цен над спотовыми и преобладающий объем фьючерсных сделок свидетельствует о низкой конъюнктуре мирового рынка урана, характеризующей его как рынок покупателя.

Однако в 2002 г. произошло резкое повышение среднегодовых спотовых цен на фоне продолжающегося снижения фьючерсных: на рынке США спотовые цены выросли по сравнению с 2001 г. на 17% (с 20.59 до 24.08 дол./кг урана), на рынке Западной Европы – на 28% (с 18.8 до 24.1 дол./кг).
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Рис.3. Динамика спотовых цен на конец месяца на урановый концентрат в 1998-2002 гг., по данным компании The Ux Consulting Company, LLC (США), дол. за кг урана
Примечание: с 1 октября 2001 г. «страны СНГ» – только Россия

Причиной роста спотовых цен, возможно, послужили прозвучавшие в 2000 г. в докладах ряда авторитетных органов: Мирового энергетического совета, Комитета энергии и природных ресурсов Сената США, Института ядерной энергии США, Королевской комиссии Великобритании по загрязнению окружающей среды – мнения в пользу дальнейшего роста ядерной энергетики [41]. Минатом России в 2000 г. также выступил с предложением новой стратегии, предусматривающей дальнейшее развитие атомной энергетики России [8]. Вероятно, подобные «сигналы», на фоне дефицита урана и сокращения складированных запасов, побудили поставщиков начать с 2001 г. игру на повышение цен, снизив объем реализуемой продукции. Так, американские продавцы урана в 2001 г. сократили объем спотовых продаж до 0.38 тыс.т против 2.42 тыс.т в 2000 г. [27, с.3]. Поставки российского урана в Европейский Союз в 2001 г. также уменьшились до 2.85 тыс.т против 4.2 тыс.т в 2000 г. [17, с.59].
Потребители, по-видимому опасаясь дальнейшего повышения цен, стали наращивать складские запасы, закупая для этого дополнительные количества урановой продукции; так, импорт урана в Европейский Союз в 2002 г. вырос по сравнению с 2001 г. почти на 22%. Поставки в США увеличились в 2002 г. на 13% [2, с.79]; при этом в основном выросли закупки обогащенного гексафторида урана – 2156 т против 1988 т в 2001 г. [19; 20], тогда как количество ввезенного Соединенными Штатами урана с природным соотношением изотопов (т.н.природного), наоборот, сократилось до 14.5 тыс.т против 18.2 тыс.т в 2001 г. [21; 22].

Сближение спотовых и фьючерсных цен на рынках США и ЕС свидетельствует о наметившейся повышательной конъюнктуре мирового уранового рынка, благоприятной для продавцов. Пока эта повышательная тенденция неустойчива, поскольку не наблюдается роста фьючерсных цен. Однако уже в 2003 г. возможно повышение среднегодовых фьючерсных цен вследствие роста спотовых в 2002 г.
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Рис.4. Динамика среднегодовых фьючерсных и спотовых цен на уран на рынке США (дол./кг урана) и объемов фьючерсных и спотовых поставок его потребителям в 1998-2002 гг., (в эквиваленте природному U3O8) тыс.т 
Источники: [35, с.23; 36, с.23; 37, с.23; 38, с.23; 39, с.20]
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Рис.5. Динамика среднегодовых фьючерсных и спотовых цен на уран на рынке ЕС (дол./кг урана) и объемов поставки урана потребителям в 1998-2002 гг., (в эквиваленте природному U3O8) тыс.т
Источники: [16, с.55; 17, с.61]
В условиях неустойчивой повышательной конъюнктуры рынка покупатели урана как в Западной Европе, так и в США будут стремиться сдерживать рост спотовых цен на урановый концентрат, отказываясь от спотовых сделок. Это уже наблюдалось в первом квартале 2003 г., когда объем спотовых продаж составил всего 1.5 тыс.т против 3 тыс.т в первом квартале 2002 г. [27, с.3]. Дальнейшее снижение активности покупателей может привести к сокращению накопленных ими складских запасов, а это через некоторое время должно вновь активизировать спотовый рынок.

Если продавцы урана за этот период не будут снижать спотовые цены, фьючерсная цена повысится, неустойчивая повышательная тенденция станет устойчивой, а рынок – рынком продавца. Если же спотовая цена упадет, снизится и фьючерсная цена, и конъюнктура рынка вновь станет более благоприятной для покупателей.

Похоже, что в 2003 г. в противостоянии продавец-покупатель начали одерживать верх продавцы урана, поскольку в течение года спотовые цены на урановый концентрат продолжали расти и в середине октября приблизились к отметке 32 дол. за кг урана – наивысшей с 1998 г. [28, с.6].

Как США, так и Европейский Союз заявляют о своей заинтересованности в новых долговременных соглашениях с Россией о поставках урана. Так, департамент энергетики США выразил намерение в течение 10 лет ежегодно закупать у России низкообогащенный уран, получаемый на российских предприятиях из высокообогащенного, в количестве, эквивалентном 1.0-1.5 т ВОУ [6]. Готовится подписание контракта Минатома РФ с Окриджской национальной лабораторией США на поставку высокообогащенного урана для исследовательских реакторов (по 250 кг ВОУ в течение 10 лет) [7]. В октябре 2003 г. в Москве состоялось открытие представительства французской корпорации AREVA Group, которая намерена укреплять долговременное сотрудничество с российским Минатомом [5].

Россия, кроме ЕС и США, поставляет уран также в Южную Корею, удовлетворяя до 40% её потребности. Недавно заключен первый контракт на экспорт урана в Японию [4].

Кроме природного и обогащенного урана, Россия поставляет готовое реакторное топливо для АЭС в страны СНГ, ряд европейских стран, а в будущем намерена обеспечивать ядерным горючим АЭС, строящиеся в Иране, Китае и Индии. К концу 2001 г. тепловыделяющие сборки ОАО «ТВЭЛ» работали на 45 зарубежных реакторах: на 37 – в Армении, Болгарии, Венгрии, Словакии, Украине, Финляндии и Чехии и на восьми – в Германии, Швейцарии и Швеции [9, с.47].

Существенной проблемой для России является пока всё ещё низкий уровень мировых цен на уран. Низкие цены не позволяют Минатому начать освоение новых рудных районов, например, Эльконского, себестоимость добычи руд которого – более 80 дол./кг, а запасов российских месторождений, пригодных к рентабельной отработке при нынешних ценах, хватит лишь на 10-15 лет.

В интересах России в условиях неустойчивой повышательной конъюнктуры мирового рынка урана – воздерживаться от заключения долгосрочных контрактов по ценам, ориентированным на спотовые на момент заключения договора.

Если Россия будет продолжать поставлять уран на мировой рынок в больших объемах, то неизбежно столкнется с проблемой истощения разведанных запасов урана, пригодных к рентабельной отработке. В этом случае для выполнения взятых на себя экспортных обязательств недостающее количество урана Россия будет вынуждена закупать за границей, возможно, в Казахстане, Узбекистане или Монголии, превратившись, таким образом, в страну-импортера.

Россия могла бы более эффективно влиять на мировой рынок, инициировав, например, создание в рамках «Шанхайского форума» ассоциации экспортеров урана (в составе России, Казахстана и Узбекистана с возможным присоединением Китая). Такое объединение по суммарным разведанным запасам урана в недрах будет занимать первое место в мире и в ближайшем будущем сможет выйти в лидеры по добыче урановых руд. Установление в её рамках квот на экспорт урановой продукции способно вызвать рост спотовых цен на урановый концентрат и улучшить конъюнктуру мирового уранового рынка.

Источники информации:

1.  Металлы Евразии. 2003. № 1.
2.  Минеральные ресурсы мира на 1.01.2002 года: Статистический справочник / МПР РФ. ФГУНПП "Аэрогеология". ИАЦ "Минерал". М., 2003.
3.  Минеральные ресурсы мира. Хроника текущих событий / МПР РФ. ФГУНПП "Аэрогеология". ИАЦ "Минерал". М., 2001.
4.  ПИР-центр. Ядерный контроль: Информация # 16. http://www.pircenter.org/board/article.php3?artid=1436. 7.05.2003.
5.  Российский ядерный сайт Nuclear.Ru. Новости. 8 октября состоялось официальное открытие представительства группы AREVA в Москве. http://www.nuclear.ru/news/full.html?id=1859. 9.10.2003.
6.  Российский ядерный сайт Nuclear.Ru. Новости. В 2003 году мировая цена на уран по кассовым сделкам не превысит 10,4-10,5 долларов за фунт закиси-окиси. http://www.nuclear.ru/news/full.html?id=962. 11.02.2003.
7.  Российский ядерный сайт Nuclear.Ru. Новости. Минатом России готовится подписать контракт с Окриджской национальной лабораторией на поставку ВОУ. http://www.nuclear.ru/news/full.html?id=1022. 27.02.2003.
8.  Росэнергоатом. Стратегия развития атомной энергетики России в первой половине XXI века. http://www.rosatom.ru/concern/strategy.htm. 2001.
9.  ТВЭЛ. Годовой отчет 2001. http://www.tvel.ru/ru/tvelruss.pdf. 2002.
10.  AREVA. Press releases. Completion of the TOPCO projet: Birth of the AREVA Group. http://www.arevagroup.com/areva/areva.nsf/VPressRoompubAn/B5C9B5BB155BF97FC1256ABD00378F0C?opendocument. 3.09.2001.
11.  BNFL Annual Report 2001. http://www.bnfl.co.uk/reports_2001/bnfl/download/BNFL_Annual_Report.pdf. 2001.
12.  Cameco Corp. 2000 Annual Report. http://www.cameco.com/investor/annual/2000_pdfs/cameco_2000_AR.pdf. 2001.
13.  Cameco Corp. 2002 Fourth Quarter Report. http://www.cameco.com/investor_relations/quarterly/2002-q4/overview.php. 2003.
14.  ERA. 2002 Annual Report. St Leonards, 2003.
15.  Euratom Supply Agency. Annual Report 2000. http://europa.eu.int/comm/euratom/ar00-full.pdf. 21.06.2001.
16.  Euratom Supply Agency. Annual Report 2001. http://europa.eu.int/comm/euratom/ar2001full.pdf. 2002.
17.  Euratom Supply Agency. Annual Report 2002. http://europa.eu.int/comm/euratom/ar/ar2002.pdf. 3.06.2003.
18.  IAEA (International Atomic Energy Agency). Power Reactor Information System. http://www.iaea.org/cgi-bin/db.page.pl/pris.main.htm. 30.04.2003.
19.  ITA (International Trade Administration). U.S. Census Bureau. U.S. Imports enriched uranium 2001. http://www.ita.doc.gov/td/industry/otea/Trade-Detail/Latest-December/Imports/28/284420.html. 27.02.2002.
20.  ITA (International Trade Administration). U.S. Census Bureau. U.S. Imports enriched uranium. http://www.ita.doc.gov/td/industry/otea/Trade-Detail/Latest-December/Imports/28/284420.html. 21.02.2003.
21.  ITA (International Trade Administration). U.S. Census Bureau. U.S. Imports natural uranium 2001. http://www.ita.doc.gov/td/industry/otea/Trade-Detail/Latest-December/Imports/28/284410.html. 27.02.2002.
22.  ITA (International Trade Administration). U.S. Census Bureau. U.S. Imports natural uranium 2002. http://www.ita.doc.gov/td/industry/otea/Trade-Detail/Latest-December/Imports/28/284410.html. 21.02.2003.
23.  The Ux Consulting Company, LLC. Historical Month-end Ux Price. http://www.uxc.com/review/uxc_prices_mth-end.html. 26.02.2003.
24.  The Ux Weekly News. http://www.uxc.com/products/uxw14-14.pdf. 3.04.2000.
25.  The Ux Weekly News. http://www.uxc.com/products/uxw15-14.pdf. 2.04.2001.
26.  The Ux Weekly News. http://www.uxc.com/products/uxw15-40.pdf. 1.10.2001.
27.  The Ux Weekly News. http://www.uxc.com/products/UxW17-14.pdf. 7.04.2003.
28.  The Ux Weekly News. http://www.uxc.com/products/UxW17-41.pdf. 13.10.2003.
29.  U.S. Census Bureau. Foreign Trade Statistics. End-Use: 5-Years of Imports. http://www.census.gov/foreign-trade/statistics/product/enduse/imports/index.html. 15.11.2002.
30.  UIC Bi-Monthly Newsletter # 2. http://www.uic.com.au/news203.htm. 31.03.2003.
31.  US Energy Information Administration. Uranium Industry Annual 1994. http://tonto.eia.doe.gov/FTPROOT/nuclear/047894.pdf. 1995, July.
32.  US Energy Information Administration. Uranium Industry Annual 1995. http://tonto.eia.doe.gov/FTPROOT/nuclear/047895.pdf. 1996, May.
33.  US Energy Information Administration. Uranium Industry Annual 1996. http://tonto.eia.doe.gov/FTPROOT/nuclear/047896.pdf. 1997, April.
34.  US Energy Information Administration. Uranium Industry Annual 1997. http://www.eia.doe.gov/bookshelf.html. 1998.
35.  US Energy Information Administration. Uranium Industry Annual 1998. ftp://ftp.eia.doe.gov/pub/pdf/coal.nuclear/047898.pdf. 1999.
36.  US Energy Information Administration. Uranium Industry Annual 1999. http://www.eia.doe.gov/cneaf/nuclear/uia/uia.pdf. 2000.
37.  US Energy Information Administration. Uranium Industry Annual 2000. http://www.eia.doe.gov/cneaf/nuclear/uia/uia.pdf. 2001.
38.  US Energy Information Administration. Uranium Industry Annual 2001. http://tonto.eia.doe.gov/FTPROOT/nuclear/04782001.pdf. 2002, May.
39.  US Energy Information Administration. Uranium Industry Annual 2002. http://tonto.eia.doe.gov/FTPROOT/nuclear/04782002.pdf. 29.05.2003.
40.  World Nuclear Association News Briefing 03.07. http://www.world-nuclear.org/nb/nb03/nb0307.htm. 24.02.2003.
41.  World Nuclear Association. Annual Symposium 2000. Where Do We Go From Here? Reflections on the Future of Nuclear Energy in the in the United States. http://www.world-nuclear.org/sym/2000/colvin.htm. 16.05.2001.
42.  World Nuclear Association. Information and Issue Briefs. World Uranium Mining 2002. http://www.world-nuclear.org/info/inf23.htm. 6.03.2003.
Железо
Ресурсы железных руд (сумма прогнозных и выявленных ресурсов) подсчитаны в более чем 95 странах. На начало 2002 г. они оценивались в 805.9 млрд т. В недрах Европы заключено 38%, Америки – 32%, Азии – 15%, Австралии и Океании – 9%, Африки – 6% этих ресурсов.

Выявленные ресурсы железных руд составляют 664 млрд т. Большая их часть (83.3%) находится в десяти странах: США – 16.5%, России – 15.2%, Бразилии – 15.1%, Австралии – 12%, Китае – 6%, Канаде – 4.5%, Казахстане – 4.4%, Украине – 4.3%, Индии – 3.8%, Швеции – 1.5%.

Прогнозные ресурсы железных руд оценены только в странах СНГ. На начало 2002 г. сумма ресурсов категорий Р1+Р2+Р3 в этих странах составляла 140.9 млрд т. Первое место здесь занимает Россия – 105 млрд т [6, с.31]; прогнозные ресурсы Украины – 30.5 млрд т, Казахстана – 5.4 млрд т [7, с.47].

Общие запасы железных руд в мире на 1.01.2002 г. составляли 297 млрд т. Значительная их часть (почти 70%) приходится на долю двенадцати стран: России (16.1%), Австралии (13.5%), Китая (8.4%), Бразилии (6.4%), Украины (5.8%), США (5.1%), Индии (4.4%), Казахстана (2.8%), Швеции (2.6%), Алжира (1.8%), Гвинеи (1.5%) и Канады (1.3%). Количество мировых общих запасов по сравнению с предыдущим годом выросло на 3.8 млрд т, или на 2.5%. Это произошло за счет увеличения запасов России, Казахстана и Индии при уменьшении запасов Украины.

Подтвержденные запасы железных руд на 1.01.2002 г. оценивались в 154 млрд т. Большая часть их находится в России – 20.2%, Австралии – 11.7%, Украине – 9.9%, Китае – 9.7%, Бразилии – 4.9%, США – 4.5%, Индии – 4.4%, Казахстане – 2.7%, Швеции – 2.3%, на долю которых приходится 70.2% мировых подтвержденных запасов.

Производство товарных железных руд в 2001 г. составило 1066 млн т; это на 7.1% меньше, чем в 2000 г. Более 93% мирового производства товарных железных руд в 2001 г. осуществили 12 стран: Китай (20.4%), Бразилия (20.2%), Австралия (16.9%), Индия (7.8%), Россия (7.7%), Украина (5.1%), США (4.3%), ЮАР (3.3%), Канада (2.8%), Швеция (1.8%), Венесуэла (1.6%) и Казахстан (1.5%). Заметно сократили производство железорудного сырья Китай – на 71 млн т (на 24.6%), США (на 17 млн т) и Канада (на 8 млн т).

Производство продукта прямого восстановления (ППВ) железа в мире в 2001 г. по сравнению с 2000 г. уменьшилось на 5.6% и составило 41.5 млн т. Основными производителями ППВ в 2001 г. были Венесуэла – 15.4%, Индия – 13.5%, Иран – 12%, Мексика – 8.8%, Саудовская Аравия – 6.9%, Россия – 6%, Египет – 5.7%, Тринидад и Тобаго – 5.6%. Суммарное производство в этих странах составило 74% мирового. Значительный рост выпуска ППВ наблюдался в Египте, России и в Тринидаде и Тобаго. Австралия, не являющаяся крупным продуцентом ППВ, увеличила его производство почти в 2.5 раза. Существенное снижение выпуска ППВ наблюдалось в Мексике и Индии.

Производство чугуна в мире в 2001 г. выросло по сравнению с 2000 г. на 1.4%, составив 622.9 млн т. Ведущими производителями чугуна в 2001 г. были Китай – 24.9%, Япония – 12.6%, Россия – 7.2%, США – 6.8%, Германия – 4.7%, Индия – 4.4%, Бразилия – 4.4%, Украина – 4.2%, Южная Корея– 4.1%. В этих странах было выплавлено 73.6% мирового чугуна. Максимальный рост производства отмечен в Китае – на 18.7%, наибольшее снижение – в США, на 14.5%.

Производство стали в мире в 2001 г. по сравнению с предыдущим годом сократилось на 0.6% и составило 848.9 млн т. Ведущими в выплавке стали являлись Китай – 17.8%, Япония – 12.1%, США – 10.6%, Россия – 6.9%, Германия – 5.3%, Южная Корея– 5.2%, Украина – 3.9%, Индия – 3.2%, Бразилия – 3.1%, Италия – 3.1%, Франция – 2.3%. Их суммарное производство составило 73.5% мирового. Продуценты стали стран Азии (кроме Японии) увеличили выплавку, особенно Китай – на 12%. В Европе и Америке ведущие продуценты, наоборот, снизили её. Максимальное сокращение объемов производства стали произошло в США – на 10 млн т, или на 11.5%.

По состоянию на 1.01.2001 г. доля выплавки стали мартеновским способом составляла в мире 51.1%, в России – 39.3%, в странах Восточной Европы – 9.1%; в США, Японии и странах ЕС мартеновский способ не применялся. Доля стали, разливаемой непрерывным способом, составляла в США, Японии и странах ЕС 95-98%, в странах Восточной Европы – 39%, в России – 37.1%, в Украине – 11.5%, в мире в целом – 75.7% [10, с.3]
Потребление товарных железных руд. До 98% всей произведенной товарной железной руды потребляется черной металлургией. В 2001 г. объем потребления железных руд в мире составил 1023 млн т; это на 0.7% меньше, чем в 2000 г. К наиболее крупным потребителям товарных железных руд в 2001 г. относились Китай – 30.2%, Япония – 12.3%, Бразилия – 6.7%, Россия – 6.5%, США – 5%, Южная Корея– 4.4%, Украина – 3.9%, Индия – 4.5%, Германия – 3.9%, Австралия – 2.7%, Франция – 1.6%; суммарное потребление этих стран составило 81.7% мирового. Существенно уменьшилось потребление товарных железных руд в США – на 19.2 млн т, или на 27.4%.

Потребление стальной продукции в 2001 г. в мире составило 769 млн т. Китай, лидировавший в потреблении руд, и здесь занимал первое место (19.1% мирового потребления стали). К числу стран с наиболее высоким уровнем потребления стальной продукции в этом году относились также США – 14.9%, Япония – 9.5%, Тайвань – 8.1%, Южная Корея – 5.3%, Россия – 2.3%, Бразилия – 2.2%; на перечисленные страны пришлось 61.4% мирового потребления.

Объем международной торговли железорудным сырьем (сумма экспорта и импорта) в 2001 г. вырос по сравнению с 2000 г. незначительно, всего на 0.6%.

Мировой экспорт товарных железных руд в 2001 г. составил 500 млн т. Среди экспортеров лидировали Австралия – 31.3%, Бразилия – 31.1%, Индия – 7.5%, Россия – 4.7%, ЮАР – 4.7%, Канада – 4.5%, Украина – 3.6%, Швеция – 2.7%, Мавритания – 2%. Доля этих стран в мировом экспорте составила более 92%.

Экспорт лома черных металлов в 2001 г. составил 52.5 млн т, что на 14.3% меньше, чем в предыдущем году. Наиболее крупными экспортерами были страны с развитой сталелитейной промышленностью: США, Германия, Россия, Великобритания, Франция, Нидерланды, Казахстан. Суммарно экспорт этих стран составил 64.7% мирового.

Более 80% мирового импорта товарных железных руд, оцениваемого в 2001 г. в 486 млн т, осуществили Япония, Китай, Южная Корея, Германия, Франция, Италия, Тайвань, Великобритания, Бельгия и Люксембург, США. Япония и Китай при этом закупили в 2-2.5 раза больше сырья, чем Южная Корея и Германия и примерно в 8-10 раз больше, чем остальные перечисленные страны.

Импорт лома черных металлов ведут в основном страны с высокоразвитой черной металлургией, не обладающие ресурсами сырья или владеющие запасами только низкокачественных железных руд. Особенно острый дефицит руд высокого качества испытывает Китай – он стоит на первом месте по потреблению лома; далее следуют Южная Корея, Испания, Турция, Италия, Германия, Франция, США, Бельгия и Люксембург, Тайвань. Доля этих стран в мировом импорте лома составила 79.5%.

Конъюнктура мирового рынка товарных железных руд. На фоне экономического роста и активизации сталелитейного производства в мире в 1999-2000 гг. продолжал расти спрос на товарную железную руду и цены на нее, хотя они и не превысили докризисного (1998 г.) уровня. Объемы производства товарных железных руд и стали за эти два года достигли значений, максимальных за пятилетие.

Благоприятная конъюнктура мирового рынка железорудного сырья сохранялась недолго. В конце 2001–начале 2002 г. вновь появились признаки ее ухудшения: сократился спрос на стальную продукцию в странах Западной Европы и Северной Америки. За этим последовало снижение спроса и на железорудное сырье. Горнодобывающие компании Швеции и Канады вынуждены были ограничить производство товарных железных руд [1, с.15; 3, с.15].

В более благополучном положении находились производители сырья в Южной Америке и Азии. В странах Азии (за исключением Японии) спрос на сырье не уменьшился, поскольку росла выплавка стали в Китае, Южной Корее и Тайване. Железорудным компаниям Бразилии удалось сохранить прежние объемы добычи за счет диверсифицированного экспорта (41% поставок – в Европу, 36% – в Азию). Таким образом, снижение спроса на сырье в странах Западной Европы и Северной Америки в 2002 г. было частично компенсировано его повышением на рынках стран ЮВА. Однако этого оказалось недостаточно, и цены на все виды товарных железных руд в очередной раз стали понижаться (рис.1, 2).

Цены на товарное железорудное сырье (франко-склад) на внутреннем рынке России в 2001 г. колебались в следующих пределах (дол./т): железорудный концентрат – от 8.0 до 19.27, железорудные окатыши – от 22 до 29.5, на внутреннем рынке Украины: железорудный концентрат – от 14.8 до 27, железорудные окатыши – от 27 до 34.7 [8, с.23].

Самым серьёзным фактором ухудшения ситуации на рынке железорудного сырья стало наблюдающееся в мире с 2000 г. перепроизводство стали. При уровне производства около 850 млн т в год уровень потребления составляет около 750-770 млн т. Поэтому крупные страны – экспортеры стальной продукции приняли решение сократить выплавку стали и начиная с 2001 г. выполняют это решение. К концу 2005 г. мощности по производству стали должны уменьшиться в мире на 124-128 млн т в год, или на 30%. Российские продуценты также готовы сократить мощности по производству стали: на 10 млн т к 2010 г. [2, с.15; 5, с.14].
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Рис.1. Динамика среднегодовых цен на товарные железные руды на Западноевропейском «свободном» рынке, цент за единицу содержания железа в тонне, FOB (по данным Metal Bulletin)
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Рис.2. Динамика среднегодовых цен на товарные железные руды на рынке Японии, цент за единицу содержания железа в тонне, FOB (по данным Metal Bulletin)

По прогнозу Международного института железа и стали (International Iron and Steel Institute, МИЧС) в 2002 г. мировое потребление стальной продукции должно было составить 802 млн т, превысив на 4.2% уровень 2001 г. Этот прогноз в целом подтвердился. В 2003 г., по оценкам МИЧС, конъюнктура мирового рынка железорудного сырья и стали должна улучшиться. Потребление стальной продукции в мире возрастет до 841 млн т (на 4.9%). Потребление стальной продукции по сравнению с предыдущим годом вырастет, согласно прогнозу, в США на 4.5%, в Евросоюзе – на 3.6%, в Восточной Европе – более чем на 3%, в странах Азии – на 5.7% (страны Азии будут потреблять 50% мировой стали) (рис.3). Все это позволяет предполагать и рост спроса на товарное железное сырье.
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Рис.3. Динамика потребления стальной продукции, млн т (по данным Metal Bulletin)

Существует и ряд других факторов, которые могут отрицательно сказаться на конъюнктуре мирового рынка железорудного сырья. Один из них – это переход большинства развитых стран на выплавку стали, при которой предпочтение отдается вторичному сырью. Более 60% стали в странах ЕС, например, вырабатывается в электропечах (где в качестве сырья используется только лом черных металлов) и в кислородных конвертерах (где доля лома в металлической части шихты составляет 18-25%). Использование лома вместо чугуна экономит до 90% энергии, а выброс углекислого газа в атмосферу в одной только Германии, например, сокращает на 27 млн т в год. В России доля стали, выплавляемой из лома, составляет около 35%, тогда как в США, Германии, Японии и других странах – до 70%. Страны ЕС увеличивают импорт лома, преимущественно из соседних восточноевропейских стран.

Сократив в 2001 г. выплавку стали, США получили возможность увеличить экспорт лома. Торговые фирмы США, конкурирующие с европейскими, расширили поставки лома в страны ЮВА, Китай, Турцию, Италию и Испанию. В России же в это время по требованию российских сталелитейных компаний были приняты ограничительные меры по экспорту лома: сокращено количество морских портов и пунктов пересечения сухопутных границ, откуда можно было экспортировать лом; экспортные пошлины на лом были повышены вдвое. Увеличились российские поставки лома отечественным продуцентам стали и сократились – западноевропейским. Образовавшуюся нишу на западноевропейском рынке лома черных металлов быстро заполнили торговые фирмы США. Тем не менее насытить рынок ломом в 2002 г. не удалось, и металлурги Западной Европы, являющиеся традиционными потребителями наиболее дешевого – российского лома, выразили весьма негативное отношение к повышению пошлин. Так же отреагировало на ситуацию и представительство Еврокомиссии в России, напомнив, что существование в настоящее время экспортных пошлин является нарушением действующих соглашений между Россией и Евросоюзом. Нестабильность западноевропейского рынка лома черных металлов осложняет прогноз конъюнктуры рынка железных руд.
Серьёзным фактором, который может способствовать снижению мирового производства стальной продукции и, соответственно, ухудшению конъюнктуры рынка железорудного сырья, является введение ограничений на импорт стальной продукции в США. В марте 2002 г. администрация США установила сроком на три года дополнительные импортные пошлины в размере 8-30% и квоты на широкий перечень стальной продукции из стран ЕС, Японии, Южной Кореи, Китая, Бразилии, Австралии и России. Рекомендовано увеличить пошлину на импортную сталь до 40%. За Россией оставлено право до 2004 г. без дополнительных пошлин поставлять на американский рынок 1220 тыс.т слябов, а начиная с 2004 г. – 1446 тыс.т. Сохранён уровень экспортных поставок в США фиксированного количества проката, определенный прежними межправительственными соглашениями, но уже на условиях 30%-ного таможенного тарифа [4, с.14]. Для США это вынужденная мера, поскольку наплыв в страну импортной стали привел к резкому падению цен на местную металлопродукцию и к банкротству более двух десятков сталелитейных компаний.

В связи с этими действиями страны ЕС, Бразилия, Перу, Венесуэла, Канада, Мексика, Япония, Китай, Южная Корея вынуждены защищать свои рынки и отечественных продуцентов стали от избытка импортной металлопродукции, не нашедшей сбыта в США [4, с.14].
Кампания по сокращению мировой выплавки стали и антидемпинговые мероприятия не в лучшую сторону отразились и на положении российских продуцентов стали. Прежде всего, утрачена часть европейских и американских рынков, а с внутреннего рынка их теснят коллеги из Украины и Казахстана, контролирующие в настоящее время, по данным ОАО «Северсталь», до 30% российского рынка. Предложение на российском рынке стальной продукции заметно превышает спрос на неё со стороны потребителей. Ситуацию усложняет также повышение цен на услуги естественных монополий, что привело в 2002 г. к росту затрат сталелитейных предприятий на 30-40%. Высок уровень износа основных фондов – 70%. Если не будут приняты такие меры, как снижение цен на продукцию и услуги естественных монополий, политическая поддержка в решении проблемы закрытия неэффективных предприятий, введение пошлин на сталь, импортируемую из Украины и Казахстана, многие металлургические предприятия России не смогут просуществовать более 5-7 лет [9].

В 2003 г. мировое потребление стальной продукции вряд ли существенно уменьшится, даже если производство этой продукции в индустриально развитых странах продолжит сокращение: оно будет компенсировано таким «противовесом» с устойчивым ростом выпуска стали и спроса на железорудное сырье, как регион ЮВА. Вероятнее всего, в 2003 г. не уменьшится и спрос на железорудное сырье, а цены на него вырастут незначительно. По прогнозам МИЧС, до 2006 г. видимое потребление стальной продукции в мире будет расти на 2.6%, в 2006 г. составив 889 млн т.
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Марганец

Ресурсы марганцевых руд в мире на 1.01.2002 г. оцениваются в 23800 млн т (без учета прогнозных ресурсов железо-марганцевых образований дна мирового океана). Наиболее крупными ресурсами обладают ЮАР (13600 млн т) и Украина (2620 млн т); в сумме их ресурсы составляют около 68% мировых.

Общие запасы марганцевых руд в мире на 1.01.2002 г. оцениваются в 15140 млн т. Большая их часть (75%) выявлена в ЮАР и Украине. Мировые подтвержденные запасы марганцевых руд оцениваются в 5253 млн т; 62% их разведано опять-таки в Украине и ЮАР.

По сравнению с оценкой на 1.01.2001 г. мировые общие запасы марганцевых руд увеличились почти в два раза (за счет их уточнения в ЮАР), подтвержденные – в полтора раза (за счет представления балансовых запасов стран СНГ: Украины, Казахстана, Грузии и России – без учета потерь и разубоживания при добыче).

Основными странами, осуществляющими добычу марганцевых руд и производство товарных марганцевых руд в 2001 г., были Китай, ЮАР, Украина, Бразилия, Австралия, Габон и Индия. На долю этих семи стран пришлось 88% мирового производства товарных руд.

Главными производителями марганцевых сплавов (ферромарганца и силикомарганца) в 2001 г. являлись Китай, Украина и ЮАР, они осуществили 53% их мирового выпуска.

Потребление. Около 90% добываемой в мире марганцевой руды, в основном конвертированной в ферросплавы, используется при выплавке стали. Кроме того, марганец применяется в химической, электротехнической, медицинской промышленности, в сельском хозяйстве, в производстве стекла, керамики, при выплавке латуни, бронзы и мельхиора, при изготовлении фильтров для жидкостей.

Ведущими потребителями товарных марганцевых руд являются главные продуценты ферромарганца и силикомарганца. Это в первую очередь Китай (более четверти мирового потребления в 2001 г.), а также Украина, ЮАР, Индия, Япония, Франция, Бразилия, в несколько меньшей степени Норвегия; на долю последних семи стран приходилось почти 50% мирового потребления товарных марганцевых руд.

Основными потребителями ферросплавов выступают страны с развитой сталелитейной промышленностью: Китай, где в 2001 г. переработано 20% ферромарганца и силикомарганца, использованных в мире, а также Япония, США, Россия, Украина, чье суммарное потребление в этом году составило 31% мирового.

Мировая торговля. Основными мировыми экспортерами товарной марганцевой руды являются Габон, Австралия, ЮАР и Бразилия, на долю которых в 2001 г. пришлось около 76% объема мировых поставок.

Марганцевые сплавы на мировой рынок поставляют в основном ЮАР, Украина, Китай и Норвегия. Экспорт этими странами суммарно силикомарганца и ферромарганца в 2001 г. составил 73% мирового.

Ведущими импортерами товарной марганцевой руды являются Китай, Франция и Япония (56% закупок марганцевых руд 2001 г.).

Основными импортерами ферромарганца и силикомарганца в 2001 г. являлись США, Германия, Россия и Япония; закупки этих стран охватили 45% мирового импорта марганцевых сплавов.

Конъюнктура мирового рынка марганцевой продукции. Основной сферой потребления марганцевой продукции является стальная индустрия, именно ситуация в ней формирует спрос на ферро- и силикомарганец, а следовательно и на марганцевую руду.

После значительного роста производства стали в 2000 г. (на 6.7% по сравнению с предыдущим годом), что привело к увеличению спроса на марганцевые сплавы и улучшению конъюнктуры мирового рынка ферросплавов (рис.1, 2), рыночная обстановка 2001 г. была для производителей ферромарганца и силикомарганца достаточно благоприятной. Мировое производство стали, хоть и несколько снизилось по сравнению с 2000 г., но осталось на высоком уровне.

В 2002 г. мировая выплавка стали снова выросла, по различным оценкам ее рост составил от 4.8 до 6.3% [1; 2; 4]. Соотношение между динамикой выплавки стали и ценами на марганцевые сплавы в европейском и азиатском регионах было различным. В Европе, несмотря на то, что стальное производство в 2002 г. осталось на уровне предыдущего года [5], цены на силико- и ферромарганец с января по июль-август 2002 г. поднялись на 3-5% и на этом уровне оставались до середины 2003 г. (рис.3). В Азии, где производство стали в 2002 г. заметно выросло не только в Китае, обеспечившем почти 2/3 мирового роста этого показателя, но также в Индии, Южной Корее, Тайване и Японии, цены на ферромарганец-«стандарт» в течение года поднялись не более, чем в Европе, – на 4%, а на силикомарганец – снизились почти на 5% (рис.4). Возможно, это явилось следствием значительного превышения предложения над спросом в течение нескольких предыдущих лет, в основном за счет поставок (в том числе и нелегальных) ферросплавов из Китая, что позволило потребителям сделать существенные складские запасы. На внутреннем рынке Китая цены на силикомарганец в 2002 г. были выше экспортных, поэтому многие китайские поставщики этого сплава переключились с экспорта на удовлетворение растущей потребности собственной сталеплавильной отрасли [7, с.8; 8, с.8; 9, с.13; 10, с.9]. В Юго-Восточной Азии подъем цен на марганцевые ферросплавы наблюдается с марта 2003 г.
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Рис.1. Динамика среднегодовых цен на марганцевую продукцию в 1997-2002 гг., дол./т (по данным «Metal Bulletin»)

[image: image30.wmf]700

750

800

850

900

950

1000

1050

1997

1998

1999

2000

2001

силикомарганец с Mn = 65-75%, Si = 14-25%

ферромарганец -"стандарт" с Mn = 78% и C = 7.5%


Рис.2. Динамика среднегодовых цен на марганцевые сплавы на западноевропейском «свободном» рынке в 1997-2002 гг., нем.марок за тонну (по данным «Metal Bulletin»)

В американском регионе наиболее весомое увеличение выпуска стали в 2002 г. продемонстрировала Бразилия. В Северной Америке небольшой рост стального производства наблюдался только в Канаде и Мексике. На американском «свободном» рынке цена рафинированного ферромарганца в январе-сентябре была практически неизменной, подскочив в октябре более чем на 40% (рис.5). Силикомарганцевые же цены характеризовались в первой половине года плавным снижением (с января по май на 13%), во второй – относительно плавным ростом (с июня по декабрь на 21%).
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Рис.3. Динамика среднемесячных цен на марганцевые сплавы на западноевропейском «свободном» рынке в 2002-2003 гг., евро/т (по данным «Metal Bulletin»)
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Рис.4. Динамика среднемесячных цен FOB на ферросплавную продукцию китайских продуцентов в 2002-2003 гг., дол./т (по данным «Metal Bulletin»)
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Рис.5. Динамика среднемесячных цен на ферросплавную продукцию на американском «свободном» рынке в 2002-2003 гг., дол. за тыс.фунтов (по данным «Metal Bulletin»)
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Рис.6. Динамика среднемесячных цен на марганец электролитический, чешуйчатый, с минимальным содержанием Mn = 99.7% в 2002-2003 гг., дол./т (по данным «Metal Bulletin»)

Цена на марганцевую руду металлургического сорта с содержанием марганца 48-50% и фосфора не более 0.1% на западноевропейском «свободном» рынке с середины декабря 2000 г. составляет 1.94-2.03 дол. за единицу содержания марганца в метрической тонне.

Цены на марганец электролитический с содержанием марганца 99.7% в 2002 г. продержались на низком уровне, что связано со слабым спросом. Из-за неблагоприятной рыночной конъюнктуры заводы США по производству металлического марганца в 2001 г. остановили его выпуск. В настоящее время основными продуцентами этого металла являются компании ЮАР и Китая. В первом полугодии 2003 г. из-за оживления спроса и сжатого наличия на мировом рынке цены на металлический марганец названного сорта значительно выросли: на западноевропейском «свободном» рынке – на 27.5%, в азиатском регионе – почти на 59% (рис.6).

Марганец электролитический высокой чистоты (99.9%) пользуется стабильным спросом, и цены на него неизменны с 1997 г., составляя на западноевропейском «свободном» рынке 1750 дол./т.

Современные тенденции мировой экономики, ведущие к глобализации производства и рынка товаров и услуг, в полной мере проявляются и в марганцевой отрасли. Консолидация производителей позволяет достичь стабильности в обеспечении сырьем, сократить транспортные и энергетические издержки, снизить себестоимость продукции. Основные действия компаний по слиянию и укрупнению в марганцевом секторе были осуществлены в 1999 г. С тех пор на рынке марганцевой продукции главенствуют три компании: британский холдинг BHP Billiton, действующий в ЮАР и Австралии и занимающий первое место в мире по производству марганцевой руды и второе – по производству марганцевых сплавов; французская группа Eramet, владеющая марганцевым рудником Моанда в Габоне и заводами по производству марганцевых сплавов в Норвегии и США (а с 2002 г. – и в Китае) – мировой лидер по выпуску марганцевых ферросплавов и вторая в мире компания по объему производства товарной марганцевой руды, а также бразильская компания CVRD, занимающая среди крупнейших мировых марганцеворудных и марганцевосплавных производителей третье место.

Оживление ферросплавного производства в связи с растущим в мире выпуском стали побудило и ряд других компаний к расширению мощностей. Так, компания Assmang, второй крупнейший производитель марганцевой руды и марганцевых сплавов в ЮАР, намерена в ближайшие 3-4 года значительно увеличить мощности по производству ферросплавов [6, с.6].

Господство всего нескольких компаний на мировом рынке марганца неизбежно приведет к диктату по отношению к менее крупным производителям и усилению конкуренции. Компании, ставшие в создавшихся условиях неконкурентоспособными, будут вытеснены с рынка. Часть производителей, вероятно, прибегнет к новым слияниям, продолжит процесс укрупнения компаний и конкурентную борьбу. Конкуренция же, являясь двигателем научно-технического прогресса, заставит продуцентов переходить на все более технологичное и низкозатратное энерго- и ресурсосберегающее производство.

Что касается ближайших перспектив, согласно прогнозам экспертов авторитетной британской консультационной группы MEPS, производство стали в мире в 2003 г. на 2% превзойдет уровень 2002 года [3], а это значит, что спрос на марганцевую продукцию также будет расти.
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Хром

Выявленные ресурсы хромовых руд на 1.01.2002 г. оценивались в мире в 16 млрд т. Большая их часть (88%) сосредоточена в ЮАР, Казахстане и Зимбабве.

Мировые подтвержденные запасы хромовых руд на начало 2002 г. составляли 2.5 млрд т. Большая их часть разведана в тех же странах – ЮАР, Казахстане и Зимбабве, где находится 88% мировых подтвержденных запасов.

Добыча сырых и производство товарных хромовых руд в 2001 г. осуществлялись в основном в ЮАР, Казахстане, Индии и Зимбабве, суммарная доля которых в мировом производстве составила 81%.

Производство феррохрома в 2001 г. велось в основном в ЮАР, Казахстане, Китае, Индии, Зимбабве, Финляндии и России, суммарная доля которых в мировом производстве – 90%.

Отмечалась тенденция к росту концентрации производства товарных хромовых руд и феррохрома. Так, за 1997-2001 гг. доля двух стран-лидеров отрасли: ЮАР и Казахстана – в мировом производстве руды выросла с 59% до 61%, феррохрома – с 52% до 59%.

Большая часть мировых мощностей по выпуску металлического хрома (82%) сосредоточена в России, Великобритании, Франции и Китае, 65% мощностей по выпуску хромовых химикалий – в Китае, США, Великобритании и России. В 2001 г. в четыре раза увеличились мощности по выпуску хромовых химикалий в Китае и почти на 4% – в США, но уменьшились в Великобритании (на 15%), Казахстане (на 33%) и России (на 42%).

Потребление. Около 80% феррохрома, на выпуск которого расходуется 70-80% добываемых хромовых руд, потребляется в производстве нержавеющей стали. Ведущими потребителями хромовых руд являются крупнейшие страны-продуценты феррохрома: ЮАР, Казахстан, Китай, Индия; в этих странах реализуется около 65% потребляемых в мире хромовых руд. Ведущими потребителями феррохрома являются крупнейшие страны-продуценты нержавеющей стали – Япония, США, Германия, Франция и Италия, на долю которых приходится до половины мирового потребления феррохрома.

Суммарный мировой спрос на металлический хром в 2001 г. оценивался в 20-30 тыс.т, из которых 50% – доля США, 25% – Европы, включая Россию, 13% – Японии и 12% – прочих стран. Основная часть металлического хрома используется для выпуска сплавов с железом и другими металлами, а также для создания декоративных и коррозионно-стойких покрытий стальных изделий. Пленки особо чистого хрома (более 99.99% Cr) применяются в жестких дисках компьютеров и для покрытия плоских электролучевых трубок и жидкокристаллических дисплеев.

От 7 до 13% хромовых руд используется в химической промышленности – при производстве невыщелачиваемых антисептиков древесины, полировальных и притирочных паст для обработки поверхностей металлических деталей и предупреждения коррозии, стойких к свету красок, дубителей кож; часть руд расходуется на получение металлического хрома из его оксидов, производство катализаторов, магнитных пленок для аудио- и видеоаппаратуры, цветных стекол, глазурей и т.п.

Около 10% хромовых руд потребляется в огнеупорной промышленности, а также в литейном производстве: хромитовый формовочный песок обладает высокой теплоаккумулирующей способностью, химической инертностью и не дает усадки при остывании, позволяя получать высокоточные отливки.

Экспорт. Основными экспортерами хромовых руд в 2001 г. были Индия, ЮАР, Казахстан и Турция, доля которых в мировом экспорте составила 82%. Экспорт феррохрома в 2001 г. вели в основном ЮАР, Казахстан, Зимбабве, Китай, Россия и Индия; их доля в мировом экспорте – 89%. Значительную часть мирового экспорта металлического хрома (60%) в 2001 г. осуществили Франция, Китай, Великобритания и Россия.

Импорт. Основными импортерами хромовых руд в 2001 г. были Китай, Россия и Япония, доля которых в мировом импорте составила 59%. Феррохром импортировали в основном страны-продуценты нержавеющей стали: Япония, Германия, Тайвань, Южная Корея и Италия (59% мирового импорта в 2001 г.). Металлический хром в этом году закупали за рубежом в наиболее значительных количествах США, Япония, Германия, Австрия и Великобритания (суммарно 63% мировых закупок). При этом США по сравнению с предыдущим годом более чем в два раза сократили импорт феррохрома.

Конъюнктура мирового рынка хромсодержащей продукции. Динамика спроса на хромовые руды и феррохром прямо коррелируется с динамикой производства нержавеющей стали, для выплавки которой используется большая их часть. В 2001 г. из-за падения спроса на нержавеющую сталь, вызванного глобальным снижением темпов экономического роста во второй половине 2000 г. [5, с.15], ее выпуск сократился по сравнению с предыдущим годом на 4% [15, с.57]. Соответственно значительно упал спрос на хромовые ферросплавы и товарную хромовую руду, вызвав понижение цен, в первую очередь – на феррохром (рис.1, 2, 3). В условиях неблагоприятной рыночной конъюнктуры многие продуценты хромовых сплавов сократили производство. Оценка выведенных в 2001 г. феррохромовых мощностей колеблется от 0.8-0.9 млн т [7, с.8] до 1 млн т [6, с.15]. В 2002 г. вновь начинает расти спрос на нержавеющую сталь, ее производство увеличивается, особенно во втором полугодии. В результате выпуск нержавеющей стали за 2002 г. становится рекордом за весь период ведения статистики и превышает показатели предыдущего года на 17% [1]. Снижение рыночного предложения хромовых ферросплавов вместе с дефицитом лома нержавеющей стали, являющегося их заменителем, а также оживление спроса на феррохром привели в целом к улучшению ценовой ситуации (рис.2, 5). Продуценты постепенно стали возвращать в строй остановленные ранее мощности, а также создавать новые [9, с.6; 10, с.15; 11, с.9; 12, с.9]. Однако сильное повышение цен на феррохром не в интересах ведущих продуцентов хромовых ферросплавов (ЮАР и Казахстана), т.к. вернет на рынок мелких «игроков». Настоящий момент наиболее благоприятен для консолидации продуцентов и создания вертикально интегрированных производств (хромовая руда – хромовые ферросплавы или руда – ферросплавы – нержавеющая сталь). Это позволит интегрированным компаниям значительно сократить производственные издержки и расширить присутствие на рынке, компенсировав выбытие неэффективных, неконкурентоспособных мощностей.

Британской консультационная группа MEPS International Ltd. прогнозировала на 2003 г. не слишком большой, но стабильный рост производства нержавеющей стали, особенно в Китае [1]. Показатели первого полугодия 2003 г. показывают, что эти прогнозы были излишне осторожными: выпуск нержавеющей стали в мире по сравнению с аналогичным периодом 2002 г. вырос на 8.2%, в т.ч. в Западной Европе и Африке – на 6.8%, в Азиатском регионе – на 7.6%, в Америке – на 12.7%, в Восточной и Центральной Европе – на 41.2% [2]. По прогнозам Международного форума по нержавеющей стали (ISSF), мировое производство нержавеющей стали в 2003 г. превзойдет показатель прошлого года на 5.9% [2]. Средне- и долгосрочные прогнозы также достаточно оптимистичны. История развития производства нержавеющей стали свидетельствует об отсутствии в его динамике резких спадов [3, с.31]. Среднегодовые темпы роста ее выпуска за последние 20 лет и до 2005 г. оцениваются в 5% [4, с.27], ежегодное увеличение спроса для большей части рынка – в 6% [8, с.23].

В неметаллургическом секторе для хромовых химикалий прогнозируется рост производства и спроса на 1-2% в год, для хромитовых огнеупоров, наоборот, – сокращение (в том числе – по экологическим соображениям), для литейного песка – стабильный выпуск на современном уровне [13, с.23; 14].
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Рис.1. Динамика среднеквартальных цен на хромовые руды и концентраты в 1995-2001 гг., дол./т (по данным «Metal Bulletin»)*
* – с 2002 г. журнал «Metal Bulletin» не публикует цены на хромовые руды и концентраты, но, по всей видимости, уровень цен остался прежним
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Рис.2. Среднеквартальные цены на хромовые ферросплавы в 2000-2003 гг., центов за 1 английский фунт содержания хрома в сплаве (по данным «Metal Bulletin»)
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Рис.3. Динамика среднеквартальных цен на металлический хром в 1995-2002 гг., котировки Metal Bulletin, дол./т
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Алюминий

Основной вид алюминиевого сырья – бокситы обеспечивают 98% мирового производства глинозема (полупродукта для получения первичного алюминия); остальной глинозём получают из небокситового (нефелинового, алунитового) сырья [3, с.52-54; 19, с.A1; 20, с.C2].

Выявленные ресурсы бокситов учтены в 83 странах мира и на 1.01.2002 г. составляли 81.6 млрд т. Около 85% мировых выявленных ресурсов бокситов заключено в недрах четырнадцати стран: Гвинеи – 33%, Австралии – 11%, Вьетнама – 7%, Бразилии – 6%, Венесуэлы – 5%, Индии – 4%, Суринама и Китая – примерно по 3%, Камеруна, Ямайки, России и Мали – по 2.5%, Индонезии и Гайаны – по 2%.

Прогнозные ресурсы бокситов в мире оцениваются в 18-20 млрд т, примерно треть их находится в Гвинее. Прогнозные ресурсы России составляют около 1.5% мировых.

Общие и подтвержденные запасы бокситов учтены в 29 странах мира и на 1.01.2002 г. составляли, соответственно, 40.527 и 20.142 млрд т. Примерно 85% мировых общих и столько же подтвержденных запасов бокситов сосредоточено в шести странах: в Гвинее – 52% и 37% соответственно, Австралии – 11% и 19%, Бразилии – 7% и 9%, Индии – 7% и 5%, Ямайке – 5% и 10%, Гайане – 3% и 3%.

Доля России в мировых общих и подтвержденных запасах этого сырья очень невелика и составляет 2% и 3% соответственно.

Мировая структура распределения ресурсов, общих и подтвержденных запасов бокситов за последние годы принципиально не изменилась.

Нефелиновое алюминиевое сырьё используется только в России. Выявленные ресурсы нефелиновых руд в России на начало 1.01.2002 г. составляли 6.9 млрд т, общие запасы – 2.6 млрд т, подтвержденные – 2.4 млрд т [5, с.3]. В Азербайджане до 1999 г. перерабатывали в глинозем алуниты. Подтвержденные запасы алунитов в Азербайджане оцениваются в 130.2 млн т [16].
Мировая структура добычи бокситов за последние годы существенно не изменилась. Бокситы в 2001 г. добывали в 26 странах, девять из которых обеспечивали около 90% мировой добычи (Рис.1): Австралия (39%), Гвинея (11%), Бразилия (10%), Ямайка (9%), Китай (7%), Индия (6%), Венесуэла, Россия и Суринам (примерно по 3%). В 2001 г. в мире было добыто 137.705 млн т бокситов, что лишь на 0.1% больше, чем в предыдущем 2000 г.

[image: image38.wmf]0

1000

2000

3000

4000

5000

6000

7000

8000

Австралия

Гвинея

Бразилия

Ямайка

Китай

Индия

Венесуэла

Россия

Суринам

Запасы

0

10

20

30

40

50

60

Добыча

запасы подтвержденные

добыча


Рис.1. Подтвержденные запасы бокситов и их добыча в основных бокситодобывающих странах в 2001 г., млн т

По оценке U.S. Geological Survey [55, с.33], мировая добыча бокситов в 2002 г. увеличилась до 141 млн т. Добыча небокситового алюминиевого сырья в 2001 г. велась только в России; по сравнению с 2000 г. она сократилась на 1.8 млн т, до 27.3 млн т, из которых 23.5 млн т приходилось на апатит-нефелиновые и 3.8 млн т – на нефелиновые руды (уртиты) [5, с.3].

Производство глинозема в 2001 г. осуществлялось в 28 странах; на девять из них пришлось около 80% его выпуска: это Австралия (31%), Китай (9%), США (8%), Ямайка и Бразилия (по 7%), Россия (6%), Индия (4%), Cуринам и Венесуэла (по 3.5%). Особенно заметно выросла доля Китая: в 1997 г. она не превышала 6%. Мировое производство глинозема в 2001 г. увеличилось на 2.3% по сравнению с предыдущим годом и составило 52.447 млн т.

Первичный алюминий в 2001 г. производили 45 стран. Наиболее крупными продуцентами были девять из них: Китай (14%), Россия (13.5%), США (11%), Канада (10.5%), Австралия (7%), Бразилия (5%), Норвегия (4%), ЮАР и Германия (по 3%); они осуществили около 70% мирового производства. Впервые лидирующее положение в производстве первичного металла занял Китай, отчасти благодаря заметному (почти на 23%) росту выпуска металла по сравнению с предыдущим годом, а отчасти – в связи с ещё более значительным (почти на 30%) снижением производства в США. В целом за 1997-2001 гг. доля Китая в мировом производстве первичного алюминия выросла с 9 до 14%, в то время как доля США уменьшилась с 17 до 11%. За 2001 г. производство первичного алюминия в мире выросло лишь на 0.1% и составило 24.509 млн т.

Вторичный алюминий в 2001 г. производился в 34 странах. Две трети мирового производства приходилось на шесть из них: США (37%), Японию (14%), Германию и Италию (по 7%), Россию (5%) и Мексику (3.5%). Мировое производство вторичного алюминия за 2001 г. сократилось по сравнению с предыдущим годом на 4%, до 8.498 млн т.

Потребление. Примерно 85% добываемых бокситов перерабатывают в глинозем для дальнейшего производства металлического алюминия. Алюминий используется в основном в транспортном машиностроении (автомобильном, авиационном, космическом), в строительной промышленности, в изготовлении тары и упаковки, в электротехнической промышленности, в производстве товаров длительного пользования, в машиностроении. Структура мирового потребления алюминия в 2001 г., согласно данным Международного института алюминия (International Aluminium Institute) [63, с.3], показана на Рис.2. Мировое потребление первичного алюминия в 2001 г. уменьшилось по сравнению с предыдущим годом на 5.4% и составило 23.527 млн т.
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Рис.2. Структура мирового потребления алюминия в 2001 г., %

Ведущими потребителями первичного алюминия в 2001 г. являлись США (22%), Китай (15%), Япония (9%) и Германия (7%), на долю которых, как и в предыдущие годы, приходилось более половины мирового потребления. Вместе с ещё пятью странами: Южной Кореей (4%), Францией (3%), Канадой (3%), Италией (3%) и Россией (2.5%) – они использовали около 70% всего потребленного в мире первичного алюминия. С 1997 г. по 2001 г. доля Китая в мировом потреблении алюминия выросла с 10% до 15%, доля США уменьшилась с 25 до 22%, Японии – с 11 до 9%.

Мировая структура экспорта бокситов, глинозема, необработанного алюминия в 2001 г. была аналогична структуре предыдущего года. Основными экспортерами бокситов в 2001 г. были Гвинея (41%), Австралия (22%), Ямайка (11%), Бразилия (10%), Гайана (5%), осуществившие около 90% мирового экспорта. Всего в мире было экспортировано 33.919 млн т бокситов, что на 1.3% меньше, чем в 2000 г.

Основными экспортерами глинозема в 2001 г. являлись Австралия (44%), Ямайка (12%), Суринам (7%), Ирландия (7%), Казахстан (4%), США (4%), Бразилия (4%), суммарная доля которых в мировом экспорте составляла немногим более 80%. Всего в 2001 г. было экспортировано 28.674 млн т глинозема, что на 0.9% больше, чем в предыдущем году.

Ведущими экспортерами необработанного алюминия в 2001 г. были Россия (20%), Канада (13%), Австралия (10%), Норвегия (8%), Бразилия (4%), на долю которых пришлось около 55% мирового экспорта. В 2001 г. в мире было экспортировано 15.303 млн т необработанного алюминия, что на 1% меньше, чем в 2000 г.

Структура мирового экспорта алюминиевого лома в 2001 г. несколько изменилась по сравнению с предыдущим годом. На первое место вновь вышла Германия (которая годом раньше уступила это место США), а Россия переместилась с третьего места на шестое. Основными экспортерами алюминиевого лома в 2001 г. являлись Германия (16%), США (13%), Канада (8%), Франция (7%), Великобритания (6%), Россия (5%), Бельгия и Люксембург (5%), доля которых в мировом экспорте составила 60%. Всего в 2001 г. в мире было экспортировано 3.491 млн т алюминиевого лома, что на 10% меньше, чем в 2000 г.

Мировая структура импорта бокситов в 2001 г. изменений не претерпела. Основными импортерами бокситов в 2001 г. были США (24%), Ирландия (11%), Украина (11%), Испания (9%), Канада (9%), Италия (7%), Япония (6%), Германия (6%), на долю которых приходилось более 80% мирового импорта. Всего в мире было импортировано 32.532 млн т бокситов, что на 1.1% меньше, чем в предыдущем году.

Мировая структура импорта глинозема в 2001 г. существенно изменилась по сравнению с предыдущим годом. На первое место вышла Канада (15%); Россия (14%) осталась по-прежнему на втором месте; третью и четвертую позиции разделили Китай (12%), занимавший ранее пятое место, и США (12%), которые в предыдущие годы занимали лидирующее положение, далее Норвегия (7%) и ЮАР (5%). Доля этих шести стран в мировом импорте глинозема составляла около 65%. Всего в 2001 г. было импортировано 27.188 млн т глинозема, что на 3.7% больше, чем в 2000 г.

Мировая структура импорта необработанного алюминия в 2001 г. была аналогична структуре предыдущего года. Основными импортерами необработанного алюминия в 2001 г. были США (18%), Япония (17%), Германия (10%), Южная Корея (6%), Италия (4%), Бельгия (4%), осуществившие около 60% мирового импорта. Значительно снизилась по сравнению с предыдущим годом доля китайского импорта – с 6% до 3.5%. Всего в 2001 г. было импортировано 15.234 млн т необработанного алюминия, что на 6.3% меньше, чем в предыдущем году.

Мировая структура импорта алюминиевого лома в 2001 г. несколько изменилась. Италия (11%) вышла на уровень других основных импортеров: Германии (11%), США (11%) и Китая (10%), который в предыдущем году занимал первое место. На долю этих стран вместе с Нидерландами (6%), Бельгией и Люксембургом (5%) и Данией (4%) приходилось около 60% мирового импорта алюминиевого лома. Всего в 2001 г. было импортировано 3.773 млн т алюминиевого лома, что на 13.5% меньше, чем в 2000 г.

Конъюнктура мирового рынка алюминия в 2001-2002 гг. оказалась крайне неблагоприятной для его продуцентов из-за затяжного спада мировой экономики и особенно экономики США: потребление алюминия снизилось в 2001 г. по сравнению с 2000 г. на 5.4% (Рис.3). Предыдущий обвал рынка алюминия произошел в начале 90-х годов, но тогда аналогичное снижение потребления алюминия (на 5.7%) произошло за три года (с 1991 по 1993 гг.).
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Рис.3. Мировое производство и потребление первичного алюминия (млн т) и среднегодовая цена на него (алюминий высокосортный, 99.7%, наличный товар) на ЛБМ (дол./т) в 1991-2002 гг. и прогноз на 2003 г.
Источники: [29, с.12; 30, с.7; 32, с.7; 33, с.5; 40, с.7; 64, с.75; 65, с.75; 66, с.75; 67, с.12-13; 68]
На протяжении предыдущих семи лет (1994-2000 гг.) мировой спрос на алюминий почти постоянно увеличивался. Потребление алюминия почти не росло лишь во время азиатского финансового кризиса 1997-1998 гг., но уже со второй половины 1999 г. оно вновь стало расти, вызвав повышение цен на алюминий, стимулировавшее производство металла, которое в 1999 г. превысило его потребление почти на 500 тыс.т. Складские запасы алюминия на ЛБМ в 2000 г. вплоть до конца февраля продолжали расти (хотя в январе цена на наличный металл на ЛБМ была наивысшей за год – 1744 дол./т), достигнув 868 тыс.т. Это вызвало новое падение цены на ЛБМ до минимального значения 1396 дол./т в апреле 2000 г. (Рис.5).

Энергетический кризис, разразившийся в 2000 г. на северо-западе США, спровоцировал сокращение темпов роста мирового производства алюминия с 5% в 1999 г. до 3% в 2000 г., в то время как рост потребления алюминия оставался значительным – 7% в 1999 г. и 6% в 2000 г. Соответственно, к концу 2000 г. потребление алюминия превысило его производство почти на 400 тыс.т, и складские запасы его уменьшились: на ЛБМ к концу года они составили всего 300 тыс.т (Рис.4, 5). Цены на алюминий в течение 2000 г. были неустойчивыми и колебались между 1400 и 1600 дол./т, а к концу января 2001 г. выросли до 1737 дол./т.

Проблемы с энергоснабжением в США, Бразилии и Канаде в 2001 г. привели к сокращению их мощностей по выпуску алюминия (в США – на 1.6 млн т, в Бразилии – на 0.3 млн т), однако производство алюминия не только не сократилось, но и превысило уровень 2000 г. на 0.1%. Это произошло благодаря значительному (на 23%) росту выпуска первичного алюминия в Китае, а также вводу новых мощностей по выпуску алюминия в Мозамбике (завод компании Mozal в г.Мапуту мощностью 250 тыс.т/год, пущеный в июне 2000 г.) [31, с.9] и в Канаде (завод компании Alcan Inc. в г.Альма, провинция Квебек, мощностью 400 тыс.т/год, введен в эксплуатацию в октябре 2000 г.) [43, с.359].

В то же время в связи с ослаблением мировой экономики спрос на алюминий в 2001 г. упал: в Северной Америке – на 13.3%, в Азии – на 5.3%, в Европе – на 1% и лишь в Латинской Америке вырос по сравнению с предыдущим годом на 3.4% [10, с.21]. Снижение мирового потребления алюминия в 2001 г. на 5.4% привело к перепроизводству почти 1 млн т алюминия и вызвало интенсивный рост складских запасов в течение всего 2001 г. (к концу года на ЛБМ скопилось более 800 тыс.т металла) и большей части 2002 г. (Рис.4, 5). Цена на первичный алюминий понижалась в течение большей части 2001 г. (Рис.5); в начале ноября цена на наличный металл на ЛБМ достигла низшей отметки года – 1243 дол./т [26, с.Prices].
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Рис.4. Складские запасы алюминия на конец года на биржах металлов (ЛБМ, Шанхайской и Токийской), складские запасы у производителей, а также торговцев, потребителей, в портах (тыс.т) и среднегодовые цены на высокосортный алюминий, 99.7%, наличный товар, на ЛБМ (дол./т) в 1991-2002 гг. 
Источники: [60; 62; 67, с.11; 68, с.14]
В 2002 г. спад мировой экономики прекратился, но темпы роста, согласно данным ООН [7], составили всего 1.7%. Несмотря на полную неопределенность состояния мировой экономики, сложившуюся к концу 2002 г., потребление алюминия за этот год выросло, по оценке [28, с.1], до 24.3 млн т (на 3%), а производство первичного алюминия – до 26.1 млн т (на 6.5%) [28, с.10]. Складские запасы металла продолжали расти (на ЛБМ 9 сентября 2002 г. они достигли максимального значения в 1300.725 тыс.т (Рис.4, 5), а складские запасы производителей к концу 2002 г. достигли 1660 тыс.т) [62]. Цена на алюминий колебалась до сентября 2002 г. на уровне 1300-1400 дол./т, в сентябре среднемесячная цена алюминия на ЛБМ опустилась ниже 1300 дол./т; 7 октября на ЛБМ была зафиксирована минимальная цена – 1275.25 дол./т [39, с.7].
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Рис.5. Складские запасы высокосортного алюминия (99.7%) на ЛБМ на конец месяца (тыс.т) и среднемесячные цены алюминия (99.7%, наличный товар, сеттлмент) на ЛБМ и глинозема металлургического на западноевропейском "свободном" рынке (дол./т) в 1998-2002 гг., по данным журнала «Metal Bulletin» и Лондонской биржи металлов

В конце 2002 г.–начале 2003 г. появилась тенденция к повышению цен алюминия: среднемесячная цена февраля 2003 г. поднялась до 1422.5 дол./т [25]. Но в марте-апреле цены вновь стали понижаться, и среднемесячная цена на ЛБМ в апреле составила лишь 1332.4 дол./т [24]. Со второй половины апреля и до конца июля цены росли, 1 августа достигнув 1505 дол./т, после чего началось их медленное снижение; среднемесячная цена августа на наличный металл на ЛБМ составила 1456.7 дол./т [23], сентября – 1416 дол./т.

Складские запасы алюминия на ЛБМ в конце 2002 г. несколько сократились, но в феврале-марте вновь стали медленно расти и достигли к середине марта 1274 тыс.т; затем с ростом цен запасы стали уменьшаться и в середине июня они составляли 1115 тыс.т. В июле-сентябре складские запасы вновь стали увеличиваться, достигнув к середине сентября 1375 тыс.т.

Складские запасы алюминия у продуцентов росли до конца января, достигнув 1703 тыс.т, а затем стали снижаться и к концу июля достигли 1608 тыс.т [61].

Прогнозы мирового рынка алюминия на 2003 год далеки от оптимизма. Хотя темпы роста мировой экономики, согласно прогнозам ООН [7], станут выше (2.75% в этом году), что позволяет надеяться на увеличение темпов роста потребления алюминия, избыток действующих мощностей по производству первичного алюминия и реализация планов сооружения новых в Китае, Мозамбике, Индии, Бразилии и Канаде, очевидно, приведут к сохранению перепроизводства металла. По данным [29, с.12], производство первичного алюминия в мире в 2003 г. вырастет на 6%, до 27.66 млн т. Потребление металла в 2003 г. в западных странах, по прогнозам Metal Bulletin Research [29, с.1], вырастет на 4%, по прогнозам канадской компании Alcan [37, с.4] – на 3.3%.

Компания ОАО «Русский алюминий» прогнозирует рост мирового спроса на алюминий в 2003 г на 3-4% (то есть до 25 млн т), а в Западной Европе и США – на 5% [39, с.6].

Большинство аналитиков предполагают лишь небольшой рост среднегодовой цены алюминия в 2003 г.: Barclays Capital – до 1356 дол./т, MBR – 1375 дол./т, Prudential-Bache International – 1400 дол./т, а аналитики HSBC предполагают её снижение до 1234 дол./т. Усредненный прогноз среднегодовой цены в 2003 г. – 1369 дол./т, а в 2004 г. – 1406 дол./т [15; 36, с.8; 47, с.38].

Конъюнктура мирового рынка глинозема металлургического сорта в целом определяется конъюнктурой рынка алюминия, но изменения на нем происходят с запозданием по отношению к рынку металла.

Резкий рост цен на глинозем, начавшийся со второй половины 1999 г. из-за остановки крупного (1 млн т/год) глиноземного завода в г.Гремерси (США) и возникшего дефицита глинозема, который к концу года достиг 524 тыс.т [1, с.19], продолжился и в первом квартале 2000 г., когда цены «спот» поднялись почти до 450 дол./т. Продуценты глинозема быстро отреагировали на ситуацию ростом производства, который составил за год 1.8 млн т [44, с.148]; в результате к концу 2000 г. цены на глинозем упали до 165-175 дол./т (Рис.5). Среднегодовая цена «спот» на глинозем в 2000 г. по данным [28, с.14] составила 311 дол./т.

Уменьшение мощностей алюминиевых заводов на северо-западе США в 2001 г. заставило продуцентов глинозема также пойти на сокращение его выпуска. Закрытие американской компанией Alcoa глиноземного завода в г.Сент-Круа и сокращение производства на заводе в г.Пойнт-Комфорт уменьшило поставки глинозема на 1.2 млн т. В результате цены «спот» на глинозем в первом квартале 2001 г. несколько выросли (до 165-180 дол./т). Но уже с мая началось их неуклонное снижение, вплоть до 130-140 дол./т в декабре. Среднегодовая цена «спот» на глинозем в 2001 г., по данным [28, с.14], составила 150 дол./т. Производство глинозема в 2001 г. по сравнению с предыдущим годом сократилось на 1%.

Установившиеся низкие цены на глинозем позволили Китаю резко увеличить его импорт, который вырос с 1.88 млн т в 2000 г. до 3.34 млн т в 2001 г.; это стабилизировало цены в конце 2001 г. [2, с.14; 35, с.5]. К концу первого квартала 2002 г. они выросли – до 155-160 дол./т, но затем вновь снизились до уровня 145-155 дол./т, на котором и продержались до конца 2002 г. В 2002 г. среднегодовая цена «спот» на глинозем, по данным [28, с.14], составила 151 дол./т.

В 2002 г. Китай увеличил производство глинозема на 14%, до 5.4 млн т, и импортировал 3.5 млн т [48, с.128]. К концу 2002 г. на рынке глинозема возник дефицит, величина которого, по данным Международного института алюминия, составила 179 тыс.т [28, с.13].

Уже в начале января 2003 г. цены на глинозем повысились до 180-190 дол./т [36, с.7]; к концу января они превысили 200 дол./т [38, с.4], а концу мая приблизились к 285-295 дол./т, фоб Австралия [29, с.13] и достигли пика в 300 дол./т в конце августа. Китайские продуценты алюминия были основными двигателями цен на глинозем, так как основную часть сырья они закупают на спотовом рынке и лишь одна пятая часть импортируемого глинозема закупается по долгосрочным контрактам [41, с.5]. 

По прогнозам Metal Bulletin Research [29, с.14] в 2003 г. рынок глинозема будет почти сбалансированным благодаря возобновлению работы глиноземного завода Бернсайд компании Ormet Corporation в США и сокращению мощности той же компании по производству первичного алюминия на заводе Ганнибал. Поэтому дальнейшего роста цен на глинозем вряд ли следует ожидать.

Несмотря на то что в 2003 г. Китай предполагает произвести 5.8 млн т глинозема [42, с.4], аналитики считают, что импорт глинозема в Китай будет продолжать расти и составит по крайней мере 5.3 млн т в 2003 г. и около 7 млн т в 2004 г. [46, с.28].

Конъюнктура мирового рынка бокситов металлургического сорта определяется состоянием рынка глинозема. Все поставки бокситов ведутся по контрактам, рынка разовых сделок нет, что не позволяет детально отслеживать изменения цен. Динамика цен в 1995-2001 г. на бокситы, импортируемые в США из Австралии, Бразилии, Гвинеи, Гайаны и Ямайки, изображены на Рис.6.
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Рис.6. Динамика цен на бокситы, импортированные в США из Австралии, Бразилии, Гвинеи, Гайаны и Ямайки в 1995-2001 г., дол./т [56, с.Table 8; 57, с.Table 8; 58, с.Table 8; 59, с.Table 7]
В 2002 г. девять крупнейших компаний – продуцентов бокситов, глинозема и первичного алюминия определяли расстановку сил в мировой алюминиевой промышленности (табл.1). В марте 2002 г. норвежская компания Norsk Hydro ASA приобрела за 3.1 млрд евро германскую компанию VAW Aluminium AG у германской же E.ON AG, в результате чего стала крупнейшим производителем первичного алюминия в Европе и четвёртым в мире [27, с.18-21; 34, с.6; 45, с.18].

Таблица 1

Годовые производственные мощности крупнейших продуцентов бокситов, глинозема и первичного алюминия в 2002 гг.

тыс.т (доля в мировых мощностях, %)

	Компания,

страна
	Мощности

	
	по добыче бокситов
	по производству

	
	
	глинозема
	первичного алюминия

	Alcoa Inc., США
	21230 (14.5)
	13000 (24.1)
	3948 (13.6)

	ОАО «Русский алюминий», Россия
	3000 (2.1)
	2300 (4.3)
	2500 (8.6)

	Alcan Inc., Канада
	11000 (7.5)
	4300 (8.0)
	2365 (8.1)

	Hydro Aluminium (Norsk Hydro ASA – 100%), Норвегия
	2900 (2.0)
	1420 (2.6)
	1400 (4.8)

	Pechiney, Франция
	2520 (1.7)
	2130 (3.9) 
	1230 (4.2)

	BHP Billiton plc, Великобритания
	9000 (6.2 )
	4000 (7.4)
	1000 (3.4)

	Comalco (Rio Tinto – 100%), Австралия
	12000 (8.2)
	2000 (3.7)
	800 (2.7)

	ОАО «СУАЛ-холдинг», Россия*
	6500 (4.5)
	1750 (3.2)
	700 (2.4)

	Chalco, Китай
	3220 (2.2)
	5700 (10.6)
	700 (2.4)

	Kaiser Aluminum Corp., США
	5300 (3.6)
	3000 (5.6)
	515 (1.8)

	Итого
	76670 (52.5)
	39600 (73.3)
	15158 (52.1)

	Весь мир
	146000 (100)
	54000 (100)
	29100 (100)


* без учета мощностей управляющей компании "СевЗапПром"

Источники: [8; 11; 12, с.64; 17, с.12; 21; 22; 49; 50, с.6; 51, с.21; 52, с.11; 53; 54, с.23]
В начале июля 2003 г. канадская компания Alcan Inc. выступила с предложением выкупить акции французской Pechiney Group с целью получения контроля над ней [13]. 12 сентября Совет директоров компании Pechiney согласился принять предложение Alcan на покупку её акций за 4 млрд евро (4.48 млрд дол.), по 48.5 евро за акцию (первоначально за акцию предлагалось 41 евро) [4, с.Б2]. В конце сентября была получена санкция Европейской Комиссии на заключение сделки и подписано соглашение с Министерством юстиции США по поводу её условий [6; 14]. Новый агломерат станет крупнейшей в мире алюминиевой компанией по величине годового дохода и второй после Alcoa по принадлежащим ей мощностям по производству первичного алюминия – 3.6 млн т/год. Кроме синергетического преимущества от слияния компаний Alcan получит выгоду от доступа к новейшим технологиям электролиза алюминия, разработанным компанией Pechiney, и, в частности, технологии AP500, которую будут применять почти на всех новых крупных алюминиевых заводах мира [18].

В российской алюминиевой промышленности в 2002-2003 гг. продолжился начатый в 2000 г. процесс раздела её активов между двумя вертикально-интегрированными компаниями: ОАО «Русский алюминий» и ОАО «СУАЛ-Холдинг». В конце 2002 г. «СУАЛ-Холдинг» заключил соглашение о слиянии с компанией «СевЗапПром», объединившей летом того же года ОАО «Волгоградский алюминиевый завод» и ОАО «Металлург» (куда входят ОАО «Пикалевское объединение «Глинозем» и ОАО «Волховский алюминий»). В начале 2003 г. «СУАЛ-Холдинг» выкупил у «Русского алюминия» 32% акций Надвоицкого алюминиевого завода и консолидировал таким образом более 95% его акций. В результате объединения мощности «СУАЛ-Холдинга» по производству глинозема увеличились до 2 млн т/год (65% российского производства), а по производству первичного алюминия – до 865 тыс.т/год (25% российского производства). На долю компании «Русский алюминий» приходится 30% производства глинозема и 75% – первичного алюминия страны [9].
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Медь

По состоянию на 1.01.2002 г. выявленные ресурсы меди, оцененные в 95 странах мира, составляли 1.61 млрд т. На долю двенадцати из них: Чили, США, Перу, Китая, Замбии, России, Мексики, Индонезии, Австралии, Польши, Казахстана и Демократической Республики Конго (ДРК) – приходилось более 80% мировых выявленных ресурсов (24% из них – доля Чили).

По сравнению с 2001 г. мировые выявленные ресурсы сократились на 14074 тыс.т: уменьшились в Польше, Индонезии, Ботсване, Канаде, Австралии; увеличились – в Армении, Вьетнаме, Бразилии, Венесуэле.

Общие и подтвержденные запасы меди, учтенные в 58 странах мира, составляли, соответственно, 896.7 млн т и 654.3 млн т. Более 70% мировых общих запасов сосредоточено в десяти странах: Чили, США, Китае, Казахстане, Перу, Индонезии, Замбии, Польше, России (данные зарубежных источников) и ДРК (доля Чили – 24%).

По отношению к предыдущему году мировые общие запасы меди увеличились на 11.1 млн т, подтвержденные – на 33.2 млн т.

Производство рудничной меди, включая медь в концентратах и медные катоды, полученные по технологии SX-EW («жидкостная экстракция – электролиз»), в 2001 г. осуществлялось в 48 странах и составило 13.6 млн т, из них 2.6 млн т (18.9%) – по технологии SX-EW. По сравнению с 2000 г. производство выросло на 3.2%.

Восемь стран с добычей более 500 тыс.т в каждой (Чили, США, Индонезия, Австралия, Перу, Канада, Россия и Китай) обеспечили 77% мирового производства меди в концентратах (34.7% из них – Чили).

Технологию SX-EW применяли в 12 странах, но большая часть экстракционной меди (около 60%) выпущена в Чили, 24% – в США. Производство медных катодов по этой технологии в 2001 г. выросло по сравнению с 2000 г. на 11.1%, за счет чего их доля в производстве рудничной меди увеличилась на 1.4%.

Производство черновой меди, в 2001 г. осуществлявшееся в 37 странах, составило 11.9 млн т, впервые с 1995 г. уменьшившись на 1% (рис.1). Более 80% его обеспечили 14 стран с производством более 300 тыс.т черновой меди в каждой. На долю трех крупнейших продуцентов, выпускающих более 1 млн т черновой меди: Чили, Японии и Китая – пришлось 34% ее производства.

Производство рафинированной меди с учетом полученной по технологии SX-EW, а также извлеченной из вторичного сырья, составило 15.6 млн т, увеличившись относительно 2000 г. на 5.3%. Рафинированную медь выпускают в 48 странах, в пяти из них (Австрия, Аргентина, Венгрия, Египет, Тайвань) – только из вторичного сырья, в трех (Кипр, Мьянма, Монголия) – только по технологии SX-EW. Суммарная доля четырех крупнейших продуцентов рафинированной меди: Чили, США, Китая и Японии – составила 48%, из них доля Чили – 18% мирового производства.

Производство меди из вторичного сырья налажено в 30 странах, доля ее в общем производстве составила 12.6%. Всего выпущено 1973.5 тыс.т металла, практически столько же, сколько и предыдущем году.
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Рис.1. Динамика мирового производства рудничной, черновой и рафинированной меди в 1995-2001 гг., тыс.т

Потребление рафинированной меди в 59 странах мира составило 14.5 млн т, на 4.6% меньше, чем было в 2000 г. На долю четырех крупнейших потребителей: США, Китая, Японии и Германии, – потребность каждого из которых превышает 1 млрд т меди, в 2001 г. пришлось 48.7% мирового потребления этого металла.

Экспорт рафинированной меди в 2001 г. составил 7.2 млн т, увеличившись по сравнению с предыдущим годом на 7.2%. Доля семи стран с объемом экспорта, превышающим 300 тыс.т: Чили, России, Перу, Японии, Казахстана, Австралии и Канады, – превысила 70% (в т.ч. Чили – 37%; России – 8%; Перу – 6%).

Импорт рафинированной меди, объем которого в 2001 г. был равен 6.6 млн т, вели 44 страны. Шесть из них: США, Китай, Италия, Франция, Тайвань и Германия, импортирующие более 500 тыс.т меди каждая, – осуществили 65% мирового импорта (в т.ч. США – 18%). По сравнению с 2000 г. импорт рафинированной меди уменьшился на 2.8%.

Конъюнктура мирового рынка меди. В 1997-1999 гг. на фоне роста потребления рафинированной меди производство её продолжало превышать спрос, биржевые запасы росли (рис.2, 3), цены падали. К 1999 г. среднегодовые цены на медь достигли 1573.6 дол./т, понизившись по сравнению с 1995 г. (2930 дол./т) почти вдвое.
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Рис.2. Производство, потребление и складские запасы рафинированной меди
в 1997-2002 гг., млн т
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Рис.3. Динамика мировых складских запасов рафинированной меди (на конец года, тыс.т) и среднегодовых цен на медь сорта «А» (дол./т) в 1995-2002 гг.

За 2000 г. мировое потребление рафинированной меди резко выросло – на 7.6%, главным образом благодаря тому, что Китай и некоторые страны Юго-Восточной Азии, пользуясь низкими ценами, произвели значительные её закупки. Кроме того, в Европе, США и Японии вырос спрос на медь для чеканки монет. Рост же производства составил всего 1.9%, то есть был меньше, чем в предыдущие годы. Это привело к сокращению (впервые с 1996 г.) биржевых запасов и к росту цен. Среднегодовая цена на ЛБМ превысила в этом году 1800 дол. за тонну. Создалась благоприятная для продуцентов конъюнктура, и в следующем году они нарастили производство на 5.7%.

Однако в 2001 г. в результате спада в мировой экономике потребление рафинированной меди уменьшилось по сравнению с предыдущим годом на 4.6%, до 14540.6 млн т. Это было связано в основном с замедлением темпов экономического роста в ведущих западных странах, прежде всего в США, что сопровождалось падением производства в электротехнической и энергетической промышленности, транспортном машиностроении, авиационном комплексе, являющимися основными сферами потребления медной продукции. Трагические события в США в сентябре 2001 г. способствовали дальнейшему ухудшению мировой экономики и значительному сокращению инвестиций в эти отрасли промышленности.

К концу 2001 г. избыток предложения рафинированной меди на мировом рынке составил, по разным оценкам, от 743 тыс.т до 1105 тыс.т [1, с.14; 6; 9; 11; 13].

Цены на медь после сентября 2000 г. постоянно понижались вплоть до 7 ноября 2001 г., когда на ЛБМ была зафиксирован минимум – 1319 дол./т. Среднегодовая цена меди на ЛБМ в 2001 г. (1578 дол./т) была почти такой же, как и в 1999 г., и намного ниже, чем в предыдущем благополучном году (рис.3).

К концу 2001 г. неблагоприятная конъюнктура рынка меди вынудила продуцентов металла прибегнуть к сокращению производства. Официально о сокращении выпуска меди объявили даже крупные компании с достаточно высоким уровнем рентабельности производства. Так, чилийская Codelco наметила на 2002 г. уменьшить производство меди на 110 тыс.т, американские Phelps Dodge Corp. и BHP Billiton Copper Inc. – на 220 тыс.т и 170 тыс.т соответственно. Японская Nippon Mining & Metals Co. Ltd. предполагала сократить выпуск рафинированной меди на 45 тыс.т в год, китайские компании Tongling Non-Ferrous, Daye Non-Ferrous и Yunan Copper – суммарно на 100 тыс.т [2, с.12-14; 5, с.1; 10, с.2; 19, с.3; 23, с.425]. В условиях понижающихся цен на медь в более выгодном положении оказались компании, проводящие жесткую политику контроля за издержками, имеющие возможность временно разрабатывать более бедные руды, что позволяло им, снижая конечный выпуск металла, обеспечивать нормальную загрузку горно-обогатительного оборудования и рабочих, а также компании, имеющие более широкие возможности в выборе выгодных поставщиков товаров и услуг [3, с.14].

Чилийская государственная компания Codelcо, самая крупная в мире из медных компаний, за первую половину 2002 г. произвела 716 тыс.т меди, на 4.7% меньше, чем за первое полугодие 2001 г. [20, с.6]. На крупнейшем в мире карьере Эскондида в Чили, контрольным пакетом акций которого (57.5%) владеет компания ВНР Billiton, в 2002 г. было произведено 755 тыс.т меди против 775 тыс.т в предыдущем году [18, с.12-13; 25, с.12]. В мае 2002 г. BHP Billiton объявила о сокращении производства также на руднике Тинтайя в Перу. Всего в 2002 г. BHP Billiton планировала уменьшить производство меди на 170 тыс.т, однако к концу 2002 г. сокращение оказалось еще более значительным – на 250 тыс.т [22, с.Copper 7; 30].

В США компания Phelps Dodge Corp. в январе 2002 г. закрыла медеплавильный завод Херли (Hurley) в штате Нью-Мексико и установку SX-EW в Майами, шт.Аризона. В течение года практически вдвое сократилось производство на рудниках Багдад и Сьеррита. К концу 2002 г. мощности медных предприятий компании Phelps Dodge Corp. (1.45 млн т) были загружены лишь на две трети [26, с.57; 27; 29].

Компания ASARCO Inc. (США), дочерняя фирма мексиканской Grupo Mexico, сократила производство меди на рафинировочном заводе Амарильо (Amarillo), шт.Техас, и горнодобывающем комплексе Мишен (Mission), шт.Аризона [12; 27].

Канадская компания Noranda Inc., рассмотрев множество вариантов поднятия эффективности медеплавильного завода Гаспе (Gaspe) в провинции Квебек, приняла окончательное решение о его закрытии [24; 28].

В России на предприятиях компании «Норильский никель» выпуск меди в 2002 г. также уменьшился до 454 тыс.т против 474 тыс.т в 2001 г. Экспорт рафинированного металла был сокращен, внутренние продажи возросли на 60%, до 83 тыс.т [21, с.5].

Имели место и незапланированные сокращения производства, в частности из-за забастовок. Так, 30 октября 2002 г. компания Southern Peru Copper Corp. (SPCC) сообщила, что объявили забастовку рабочие рудника Токепала (Toquepala) (на предприятиях компании это произошло впервые за последние 10 лет). В конечном счете забастовка привела к уменьшению производства на 2.7 тыс.т меди [27]. Компания Grupo Mexico S.A. de C.V. 4 июня 2002 г. объявила о намерении закрыть рудник Кананеа (Cananea) в Мексике в ответ на забастовку, организованную профсоюзом, поскольку при существующих на мировом рынке ценах на медь руководство компании не в состоянии удовлетворить требования рабочих о повышении заработной платы. Тем не менее 10 июня была достигнута договоренность об увеличении заработной платы на 5.25% (вместо 16.5%, которых требовал профсоюз), и рудник продолжил работу [30].

Согласно данным Международной группы по изучению меди (ICSG), в результате запланированных и незапланированных сокращений рудничного производства меди оно за первые четыре месяца 2002 г. по сравнению с тем же периодом 2001 г. уменьшилось на 3.2%. Недостаток концентратов, который медная промышленность начала испытывать ещё в 2001 г., когда активно использовались накопленные в предыдущие годы складские запасы сырья, стал дополнительным фактором сокращения производства рафинированной меди в 2002 г. [4, с.14].

Рынок меди отреагировал на снижение предложения металла плавным ростом цен с октября 2001 г. по июнь 2002 г., когда среднемесячная цена на рафинированную медь на ЛБМ выросла на 15% по сравнению с октябрьской 2001 г. и составила 1647 дол./т. Однако давление скопившихся на биржах запасов металла (на конец 2002 г. на трех главных биржах: Лондонской (ЛБМ), Нью-Йоркской и Шанхайской – их количество составляло 1.29 млн т) привело к новому падению цен на медь, и среднемесячная августовская цена упала до 1479 дол./т, а в начале октября на ЛБМ уже была зафиксирована цена на медь ниже отметки 1430 дол./т (рис.4).
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Рис.4. Среднемесячные цены и складские запасы рафинированной меди сорта «А» на ЛБМ в 2002-2003 гг.

Озабоченные ситуацией, ведущие продуценты меди были вынуждены если не снижать производство, то сокращать поступление своей продукции на основные биржи металлов, чтобы не увеличивать и без того избыточное скопление рафинированной меди на складах. По мнению специалистов Codelco, эти запасы не должны превышать 700-800 тыс.т. Пока запасы металла на складах бирж не придут к этим показателям, Codelco намеревалась проводить политику сдерживания реализации своей продукции с тем, чтобы содействовать большей стабильности в работе мировой медной промышленности и росту цен на металл. В 2003 г. компания решила оставить на своих складах 200 тыс.т выпущенного металла, намереваясь продать его, когда цены достигнут 1800 дол. за тонну.

Тем не менее объемы добытого и произведенного чилийской медной промышленностью металла в 2003 г. возрастут. Одна только Codelco в 2003 г. планирует увеличить добычу меди на 8% и достичь уровня производства рудничной меди в 1.65 млн т.

Компания ВНР Billion на своих предприятиях в Чили также не исключает расширения мощностей по производству меди. Если после изучения ситуации на мировом рынке решение о расширении производства будет принято, компания инвестирует дополнительно 2 млрд дол. в проекты рудников Эскондида-Норте (Escondida Norte), Эскондида-Сульфайд-Лич (Escondida Sulphide Leach) и Спенсе (Spence). Однако BHP Billiton не будет пока возобновлять добычу на рудниках в США [14].

Таким образом, крупнейшие продуценты рассчитывают на улучшение конъюнктуры мирового рынка меди, предпринимая для этого, со своей стороны, конкретные шаги. По мнению экспертов, даже постановка вопроса о возможности расширения производства свидетельствует об окончании спада в отрасли, и в ближайшее время можно ожидать сообщений о возобновлении интереса к новым проектам и об открытии предприятий, работа которых была временно прекращена [7].

В то же время наличие большого количества меди на складах – фактор, препятствующий улучшению конъюнктуры мирового рынка металла. Кроме того, существует опасность, что продуценты меди неверно оценят возможности рынка и возобновят работу остановленных мощностей раньше, чем вырастут спрос и цены на металл. По оценкам, за пятилетие 2001-2005 гг. рост мощностей по добыче меди в мире составит 1.5 млн т, в основном за счёт того, что компании проведут небольшое (от 50 тыс.т до 100 тыс.т в год каждая) расширение мощностей. К числу крупных проектов по расширению добычи меди в этот период можно отнести лишь проекты «Антамина» в Перу и «Эскондида» в Чили [4, с.14].

Тем не менее большинство аналитиков сходятся на том, что цена на медь в 2003 г. возрастет по сравнению с 2002 г. вследствие ускорения экономического роста в ведущих странах мира. По мнению специалистов, трудности, испытываемые высокотехнологичными отраслями экономики и телекоммуникационной индустрией, вскоре могут быть в значительной мере преодолены и спрос на медь в мире будет расти в среднем на 3% в год (в 1997-2000 гг. этот рост составлял 5%). Многое будет зависеть от состояния экономики США. По мнению экономистов, секторы промышленного и гражданского строительства могут стать одними из важнейших для восстановления темпов роста экономики этой страны. В 2002 г., по оценке, использование меди в этих сферах в США увеличилось почти на 100 тыс.т [4, с.14].

В Китае, по оценкам специалистов, спрос на медь будет продолжать расти. Правительство принимает меры по улучшению и развитию инфраструктуры, а также начинает массовое строительство в преддверии Олимпийских игр 2008 г. Собственная сырьевая база медной промышленности в КНР в настоящее время не позволяет полностью удовлетворить потребности страны. По мнению аналитиков, рост ввоза меди в страну в ближайшие годы продолжится, и страна останется основным покупателем на мировом рынке меди [4, с.14].

По данным ICSG (International Copper Study Group) на конец I квартала 2003 г., дефицит предложения рафинированной меди на мировом рынке составил 74 тыс.т. Мировые складские запасы уменьшились с 2174 тыс.т (на конец 2002 г.) до 2083 тыс.т (в конце марта 2003 г.); на ЛБМ сокращение складских запасов меди за I квартал 2003 г. составило 5.06%. Все это порождает позитивные ожидания изменений конъюнктуры мирового рынка меди [15; 16; 17].

В России, по прогнозу Минэкономразвития, в 2003 г. производство рафинированной меди сократится на 7%. Объясняется это истощением рудной базы и уменьшением импорта монгольских концентратов [8, с.2].
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Никель

Ресурсы. Согласно [9], в мире в рудах с содержанием никеля выше 1% заключено 130 млн т металла [14]. Выявленные ресурсы низкосортных руд с содержанием никеля 0.2-1% (эти руды успешно разрабатывают в Норвегии, Финляндии, Украине, Ботсване, Зимбабве, ЮАР, США, Австралии), по нашей оценке, составляют около 95 млн т. Заметный прирост их наблюдается в последние годы в связи с активными геологоразведочными работами на кобальт-никелевых латеритных месторождениях в Австралии и Океании, странах Юго-Восточной Азии и некоторых других. Поэтому мировые выявленные ресурсы никеля оцениваются нами в 225 млн т.

Общие запасы никеля в мире на начало 2002 г., по нашей оценке, составляют 136.1 млн т, из них подтвержденные – 54.3 млн т.

На долю трех стран: Кубы, Новой Каледонии и Австралии – приходится 46% общих запасов никеля. Недра Австралии и Океании заключают более 31% запасов.

Подтвержденные запасы Австралии, России, Канады, Кубы и Новой Каледонии превышают 57% мировых.

Следует иметь в виду, что официальные данные о запасах никеля в России до сих пор не опубликованы и взяты из зарубежного источника [14]; скорее всего они занижены.

Никель добывается из месторождений двух основных геолого-промышленных типов: сульфидного медно-никелевого (и его подтипа – малосульфидного платиноидного) и оксидно-силикатного (латеритного) кобальт-никелевого. На их долю в структуре подтвержденных запасов приходится (без учета данных по России) 32% и 68% никеля, а в добыче никелевых руд за последние пять лет – 59–60% и 39–42%, соответственно. В общих запасах никеля роль силикатных месторождений существенно выше. На их долю в мире (без России) приходится около 80% учтенного никеля. В месторождениях иных геолого-промышленных типов, из которых никель извлекается попутно, содержится 0.1–0.2% запасов никеля.

Добыча никелевых руд в 2001 г. велась в 20 странах. Добыто 1265.7 тыс.т никеля, что на 5.5% больше, чем в 2000 г. Наивысших показателей достигли Россия (21.8% никеля в рудах и концентратах, полученного в мире), Австралия (16.2%), Канада (15.3%), Новая Каледония (9.3%) и Индонезия (8.1%). Общая их доля в мировом производстве никелевых руд и концентратов составила 70.7% [2]. Основные продуценты никеля: российская компания ОАО «ГМК Норильский никель», канадская Inco Ltd., австралийская WMC Resources Ltd. (WMC) и новокаледонская Le Nickel (SLN) – в 2001 г. сохранили свои позиции в добыче никелевых руд и производстве концентратов.

Активно осваивались в 2001 г. новые никелевые месторождения в Западной Австралии, причем не только латеритные, но и сульфидные. В результате добыча никелевых руд в стране по сравнению с 2000 г. увеличилась в пересчете на никель на 23.3% (205.1 тыс.т) [2].
Мировое производство первичного никеля в 2001 г. по сравнению с предыдущим годом выросло на 5% – до 1159.8 тыс.т [2].

Производство первичных никелевых продуктов, к которым относят продукцию плавильных и рафинировочных заводов, готовую к непосредственному использованию потребителями без дополнительной переработки (рафинированный никель, ферроникель, никелевый синтер и некоторые соли, напрямую используемые в химической промышленности), осуществлялось на территории 22 стран. Основная часть металлургических никелевых предприятий использовала сырье, поступающее с расположенных поблизости рудников и карьеров. В ряде стран (Австрия, Великобритания, Франция, США, Тайвань, Южная Корея, Япония) перерабатывалось исключительно импортное сырье, а в некоторых – как собственное, так и привозное (Австралия, Зимбабве, ЮАР, Норвегия, Финляндия). На долю шести стран, выпускающих ежегодно более 50 тыс.т никеля (России, Японии, Канады, Австралии, Норвегии и Финляндии), пришлось 69% мирового производства первичного никеля.

Основными продуцентами первичного никеля в 2001 г. оставались российская компания «ГМК Норильский никель», канадские Inco Ltd. и Falconbridge Ltd., австралийская WMC Ltd. Австралийским компаниям, осваивающим новые латеритные месторождения в штате Западная Австралия: Anaconda Nickel Ltd., Preston Resources Ltd. и Centaur Mining & Exploration Ltd. – не удалось в 2001 г. вывести свои предприятия на плановые мощности, но, в том числе и благодаря им, производство первичного никеля в стране увеличилось по сравнению с 2000 г. на 15.9% (до 128.1 тыс.т) [2].
Потребление первичного никеля в мире в 2001 г. по сравнению с предыдущим годом осталось практически на прежнем уровне – 1150.9 тыс.т [2].
Около 65% выпускаемого в мире первичного никеля используется для производства нержавеющих сталей, 20% – для получения легированных сталей и сплавов, около 9% – для никелирования, 6% – для других целей, включая производство монет и различных химических соединений никеля.

Наибольшее количество никеля используют промышленно развитые страны. На первом месте в мире по этому показателю в 2001 г. находилась Япония (161.5 тыс.т), потребление которой снизилось относительно предыдущего года на 19.3%, вместе с тем составив 14% мирового. Снизилось оно также в США (на 12.9% – до 128 тыс.т, или 11.1% мирового) и на Тайване (на 7% – до 81 тыс.т), зато выросло в Германии (9.7% мирового потребления – 112 тыс.т) и Китае (7.2% – 83 тыс.т). В России потребление никеля в 2001 г. выросло на 60% – до 74.9 тыс.т и составило 6.5% мирового [2].

Широкое развитие международной торговли никелем обусловлено зависимостью многих промышленно развитых стран от его импорта. Так, доля ввозимого никелевого сырья и рафинированного никеля в суммарном потреблении первичного никеля в США, Японии и большинстве стран Европы достигает 100%.

Ведущими экспортерами рафинированного никеля являются Россия, Канада, Австралия и Норвегия. Ими на мировой рынок в 2001 г. поставлено 445.8 тыс.т металла (69% проданного на мировом рынке рафинированного никеля). Главными поставщиками ферроникеля и никелевого синтера в 2001 г. были Япония, Новая Каледония и Канада. Каждая из стран экспортировала более 40 тыс.т этой продукции в пересчете на металл. Никелевые руды и концентраты традиционно поставляют Австралия (48.2 тыс.т никеля), Новая Каледония (46.4 тыс.т – 43% экспорта страны), Индонезия (39.1 тыс.т) и Филиппины (19.3 тыс.т – 100% экспорта никеля). Полными данными по экспорту никеля за 2001 г. мы не располагаем. Суммарно, по нашей оценке, экспорт (и реэкспорт) никеля в виде рафинированного никеля, ферроникеля и синтера вырос на 7% [2].
На долю России пришлось 29% мировых поставок рафинированного никеля (188.4 тыс.т). Средняя цена продаж в соответствии с общими тенденциями мирового рынка в 2001 г. снизилась относительно 2000 г. в 1.5 раза – до 5653 дол./т [3].

Основными импортерами рафинированного никеля в 2001 г. были США, Германия, Нидерланды и Италия, ферроникеля и никелевого синтера – Южная Корея, Канада, Тайвань и Германия. Этими странами закуплено около 473 тыс.т никеля в виде рафинированного металла, ферроникеля и никелевого синтера. В 2001 г. заметно снизился импорт никеля в Японию. Так, рафинированного никеля было закуплено на 32.4 тыс.т (на 41%) меньше, чем в предыдущем году [2].
Конъюнктура мирового рынка никеля. Цены на никель в международной торговле формируются на Лондонской бирже металлов (ЛБМ), европейском и американском «свободных» рынках. Эти цены обычно близки и разнятся не более чем на несколько долларов за тонну. В последние годы цены на никель были подвержены резким колебаниям (табл.1).

Таблица 1

Динамика среднегодовых цен на рафинированный никель
(с немедленной поставкой) на ЛБМ, дол./т

	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002

	6916
	4617
	6015r
	8641r
	5948
	6772


Примечание: r
оценка

Источники: [10, с.5; 12, с.7; 17, с.3; 18, с.4]
Если в 2000 г. среднемесячные цены на никель на Лондонской бирже металлов дважды за год преодолевали рубеж в 10 тыс.дол./т, а среднегодовая цена превысила уровень 1999 г. на 43.7%, то в 2001 г. среднегодовая цена составила 5948 дол./т, то есть была на 31.2% ниже, чем в 2000 г., хотя предложение первичного никеля лишь на 9 тыс.т превысило спрос на него. Связано это было, в первую очередь, с тем, что заметно (почти на 67 тыс.т за год) снизили потребление никеля основные страны-потребители: США, Япония и Таиланд. В США это было обусловлено сложной ситуацией, сложившейся в производстве нержавеющих сталей (с 1998 г. по 2001 г. в стране обанкротилось 33 сталелитейных компании); снижением производства никельсодержащих монет (в 2001 г. никеля на эти цели использовано на 2.27 тыс.т меньше, чем в 2001 г.); снижением спроса на металл со стороны продуцентов потребительских товаров. В 2002 г. вновь начался рост спроса на первичный никель со стороны продуцентов нержавеющих сталей, особенно в США, Китае и Тайване, что привело к тому, что среднегодовая цена поднялась до 6772 дол./т [2]. В 2003 г. цены на никель проявляли тенденцию к росту: среднегодовая цена, по-видимому, превысит 8-8.5 тыс.дол. за тонну (рис.1).
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Рис.1. Динамика среднемесячных цен Лондонской биржи металлов на рафинированный никель (с немедленной поставкой) в 2001-2003 гг., дол./т (по данным «Metal Bulletin»)

Мнения специалистов о тенденциях изменения конъюнктуры мирового рынка никеля в ближайшем будущем разнятся мало. Так, специалисты Международной группы по изучению никеля (INSG), которые ранее оценивали мировое производство первичного никеля в 2002 г. в 1174-1180 тыс.т, считают, что в 2003 г. оно достигнет 1238 тыс.т (в основном за счет роста в Австралии, Канаде, Колумбии и Венесуэле). Мировое потребление, по их оценке, в 2002 г. выросло до 1168 тыс.т, а в 2003 г. составит 1258 тыс.т, главным образом за счет резкого роста в Китае. Перепроизводство металла в 2002 г., по мнению специалистов группы, достигнет 15 тыс.т, а в 2003 г. возникнет почти сопоставимый по объему дефицит никеля (20 тыс.т) [8]. Аналитики Австралийского агентства экономических прогнозов в аграрном и сырьевом секторах (Abare) считают, что в 2003 г. цены превысят уровень 2000 г. и достигнут 8650 дол./т [1]. Ими, как и специалистами INSG, прогнозируется рост спроса на никель со стороны Китая [13, с.122]. По мнению специалистов компании Inco Ltd., Китай уже к 2004 г. может опередить США по ежегодному потреблению никеля, что связано с общим подъёмом китайской металлургической промышленности [7].

По прогнозам ряда западных экспертов, мировое потребление никеля в ближайшее десятилетие будет ежегодно увеличиваться в среднем на 4.1%. При этом в экономически развитых странах этот показатель составит 3.5%, а в Восточной Европе, СНГ и КНР, возможно, достигнет 9%. Ожидается бурный рост производства нержавеющей стали в Китае, но дальнейшее расширение никелевой промышленности страны ограничено недостатком капиталов. По мнению экспертов канадской фирмы Falconbridge Ltd., среднегодовой темп роста потребления никеля в мире в ближайшие годы составит 4.5%. По прогнозу компании Inco Ltd., в 2010 г. мировое потребление никеля может достигнуть 1.7 млн т, спрос на него превысит уровень производства. Поэтому компания намерена расширять выпуск никеля и довести его до 195 тыс.т в год. Для этого будут увеличены производственные мощности в Индонезии, введено в строй новое предприятие Горо в Новой Каледонии, освоено крупнейшее сульфидное медно-никелевое месторождение Войси-Бей на севере Канады [5; 6].

По мнению аналитиков лондонского банка Macquarie, в течение нескольких лет начиная с 2003 г. мировой спрос на никель будет неуклонно расти в связи с увеличением производства нержавеющих сталей. Во всем мире вводятся в эксплуатацию новые сталелитейные мощности (например, уже готовы войти в строй предприятия компаний AvestaPolarit, North American Stainless, ALZ, Taiyuan Iron and Steel Co. и Acesita).

Наибольший рост спроса на никель в 2003 г. ожидается в Китае. Предполагается, что потребление никеля продуцентами нержавеющих сталей достигнет 42% всего потребления страны, что связывают с бурно развивающимся строительством современных зданий [9, с.41].
В то же время на мировых рынках в ближайшие годы ожидать роста предложения никеля не приходится. В 2003 г. вряд ли будут введены в эксплуатацию новые мощности по выпуску никеля. Прогнозируется сокращение инвестиций в никелевую промышленность в связи с неудачными попытками начать освоение крупных латеритных кобальт-никелевых месторождений Австралии [11, с.4].
Аналитическая компания AME предполагает четырехлетний (начиная с 2003 г.) период дефицита никеля на мировом рынке и соответствующий рост его стоимости. Компания обосновывает свои прогнозы тем, что австралийские предприятия «нового поколения» (Муррин-Муррин, Булонг и Кос) до сих пор терпят неудачу, и потому крупнейшие никельдобывающие компании (Inco Ltd., Falconbridge Ltd., WMC Resources Ltd.), несмотря ни на что, делают ставку на отработку пусть гораздо более дорогих, чем латеритные, сульфидных медно-никелевых месторождений. К 2007 г. мировой спрос на никель, по мнению специалистов AME, вырастет до 1.4 млн т в год, т.е. будет на 30% выше, чем в 2001 г. Рост потребления на 4.3% [4] соответствует росту на 50 тыс.т никеля в год, а это значит, что без ввода в строй новых предприятий обеспечить такой рост не удастся.

Потребность в никеле в обозримом будущем будет расти как со стороны производителей нержавеющих и легированных сталей, так и там, где выгоднее использовать сравнительно дорогие, но устойчивые к коррозии никельсодержащие безжелезистые сплавы или применять никелирование (транспорт, телекоммуникации, мостостроение, производство кухонной утвари и оборудования и т.д.). Продолжится рост спроса на суперсплавы с никелем в космической промышленности и самолётостроении. Не менее чем на 6% в год в течение ближайших 10 лет будет, согласно прогнозам, расти спрос на никель со стороны производителей современных батарей для автомобилей [15, с.17].

Уровень мировых цен на никель будет зависеть от соотношения спроса и предложения на мировом рынке никеля, а оно, в свою очередь, – от ввода в действие новых мощностей в странах АТР, в Южной и Латинской Америке, а также от объема производства и экспорта металла Россией (экспорт никеля из России в 2001 г. позволил удовлетворить 17.5% суммарной потребности стран-импортеров).

Главным фактором роста рыночного предложения никеля будет освоение латеритных месторождений. Планируемый рядом компаний ввод в строй горно-металлургических предприятий в регионе Австралии и Океании, на Филиппинах, в Индонезии, а также на Кубе и в Бразилии позволит производить в год около 700 тыс.т никеля из латеритных руд. Подавляющая часть латеритных проектов предусматривает использование технологии сернокислотного выщелачивания под высоким давлением (HPAL). Ожидаемая себестоимость никеля (до продажи кобальта) при этом лишь в единичных случаях превысит 4 тыс.дол./т, а при условии предварительной продажи кобальта по нынешним ценам будет ниже 2.2 тыс.дол./т. Низкой себестоимости, как показывает практика, добиться удается не сразу: мешает ряд постоянно возникающих, в основном технических, проблем. Кроме того, руды ряда латеритных объектов выгодно разрабатывать только тогда, когда низкие содержания никеля компенсируются повышенным содержанием кобальта, а использование таких руд может привести к резкому увеличению предложения кобальта на рынке и снижению цен на него, что не позволит заметно понизить относительную себестоимость никеля.

Гидрометаллургические заводы, работающие по технологии HPAL, для рентабельной работы должны иметь, по мнению некоторых специалистов, минимальную мощность в 60 тыс.т никеля в год, а для достижения такой мощности необходимо значительное время и вложение более 1 млрд дол. Однако практика показывает, что плановая мощность новых латеритных проектов как правило не превышает 40-50 тыс.т никеля в год. Одним из способов снижения капитальных затрат на новых предприятиях, применяющих технологию HPAL, является отказ от строительства новых рафинировочных мощностей; производимые на них полупродукты предполагается рафинировать на уже имеющихся заводах.

По нашей оценке, среднегодовые цены на никель до 2006-2007 гг. будут постепенно расти, по крайней мере пока предприятия, разрабатывающие латеритные месторождения Западной Австралии, не вышли на плановые мощности, а на новых месторождениях в Новой Каледонии, на Филиппинах и других регионах еще не началась добыча. По оценке специалистов Геологической службы США, за период 2001-2007 гг. мощности введенных в строй новых предприятий на латеритных месторождениях составят 175 тыс.т никеля, на сульфидных – более 100 тыс.т, что, по существующим прогнозам, сохранит баланс между растущим спросом на никель и его предложением. За 2008-2010 гг. будут введены в строй предприятия общей производительностью свыше 400 тыс.т никеля в год, из них мощности в 310 тыс.т – на латеритных объектах. При полной загруженности всех предприятий, по нашему мнению, начнется перепроизводство никеля, что вызовет снижение цен на него на мировом рынке. К 2015 г. ожидается завершение строительства предприятий, перерабатывающих руды латеритных месторождений, общей мощностью около 200 тыс.т никеля [16]. Таким образом, к 2015 г. на рынке может появиться 870 тыс.т никеля, что значительно превысит прогнозируемый спрос на него.

Некоторое время удерживать цены на никель на достаточно высоком уровне помогут грамотная сбытовая политика основных поставщиков никеля на мировой рынок (разумное ограничение поставок при падении цен на металл), контроль над производством никеля со стороны основных продуцентов (при необходимости – снижение его), общий рост спроса на никель, но это не может продолжаться бесконечно.

Массовое освоение латеритных кобальт-никелевых месторождений неизбежно приведет к снижению цен на никель. Необходимо отметить, что мировые запасы сульфидных никелевых руд, из которых в настоящее время выплавляется основная часть металла, постепенно снижаются, качество их ухудшается, растет себестоимость отработки сульфидных руд. Вместе с тем, запасы латеритных месторождений, руды которых пригодны для переработки с помощью технологии автоклавного сернокислотного выщелачивания под давлением (HPAL), выявлены во многих регионах мира (Австралия, Индонезия, Новая Каледония, Филиппины, Колумбия, Венесуэла, Мадагаскар и др.), многие из них разведаны, находятся практически на поверхности, и легко себе представить, что начавшийся процесс освоения этих месторождений приведет в будущем не только к падению цен на никель, но и к изменению всей структуры никелевой промышленности и мирового рынка никеля в целом. В перспективе никелевая промышленность мира будет базироваться на запасах именно латеритных руд.
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Свинец

Мировые ресурсы свинца на 1.01.2002 г. оценивались в 1.5 млрд т [9, с.97]; большая их часть (не менее 70%) находится в 13 странах: США, Австралии, Канаде, Китае, России, Индии, ЮАР, Перу, Испании, Польше, Иране, Таджикистане и Узбекистане.

Общие запасы свинца в мире на начало 2002 г. составляли около 201.3 млн т; почти 70% их приходилась на 11 стран, в каждой из которых они превышали 5 млн т: это Австралия, США, Казахстан, Канада, Китай, Россия, ЮАР, Таджикистан, Индия, Иран и Северная Корея. Подтвержденные запасы свинца на начало 2002 г., по нашей оценке, составляли не менее 114 млн т. Примерно 61% их разведано в семи странах: Австралии, Казахстане, США, России, Канаде, Китае и Индии [5, с.177].

Мировое производство свинца в концентратах в 2001 г. составило примерно 2.98 млн т, из которых 78% приходилось на шесть стран: Австралию, Китай, США, Перу, Канаду и Мексику, в каждой из которых выпуск этой продукции превышал 100 тыс.т [5, с.179].

Производство рафинированного свинца, включая вторичный, в 2001 г. находилось в мире на уровне 6.62 млн т; около 83% этого количество выпущено в 13 странах: США (22%), Китае (18%), Германии (6%), Великобритании (5.5%), Мексике (5%), Японии (4.5%), Австралии (4%), Франции (3.6%), Канаде (3.5%), Южной Корее (3.2%), Италии (3.1%), Казахстане (2.3%) и Перу (2%); на их же долю приходится 75% производства первичного свинца в мире. Мировое производство рафинированного свинца в 2001 г. по сравнению с предыдущим годом уменьшилось примерно на 1.7%, в первую очередь за счет сокращения его в Австралии, Канаде, Германии, Италии, Бельгии, Франции, Казахстане. В то же время увеличился выпуск металлического свинца в Китае, США, Испании, Великобритании, России и других странах [5, с.180-181].

Потребление. Основной сферой использования свинца в 2001 г. продолжало оставаться производство аккумуляторных батарей, на которое в индустриально развитых странах расходуется от 55 до 88% потребляемого свинца. В ряде стран значительное количество этого металла используется в кабельной и химической промышленности, в производстве боеприпасов, средств защиты от радиации и в изготовлении сплавов. Ведущими мировыми потребителями свинца являлись США, Китай, Германия, Япония, Южная Корея, Италия, Великобритания, Франция, Мексика, Испания и Тайвань; на их долю суммарно приходилось примерно 76% мирового потребления. В мире в 2001 г. использовано на 4.8% (или на 293 тыс.т) свинца больше, чем в 2000 г. Потребление этого металла выросло в Китае, США, Индии, Индонезии, Южной Корее, Германии, Испании, Нидерландах, Мексике, сократилось – в Великобритании, Бельгии, Польше, Италии, Франции, Австралии, Малайзии, Филиппинах и в других странах [5, с.182].

В 2001 г. мировой экспорт свинца в рудах и концентратах, по нашей оценке, вырос по сравнению с предыдущим годом примерно на 2%. Главными мировыми экспортерами и реэкспортерами, как и ранее, были Австралия, Швеция, Бельгия, США, Испания, Перу, ЮАР, Польша, на долю которых приходилось почти 77% мировых поставок этого сырья.

Экспорт рафинированного свинца в мире в 2001 г. снизился относительно предыдущего года примерно на 14%. В этом году поставки металла на внешний рынок уменьшили Австралия, Канада, Казахстан, Перу, Бельгия, Франция, Швеция, Мексика [5, с.184].

Импорт свинца в концентратах в 2001 г. в мире, по нашей оценке, находился на уровне 1 млн т, из которых на долю главных покупателей этой продукции: Китая, Южной Кореи, Франции, Германии и Японии – приходилось 63%, или 630 тыс.т [5, с.185].

Мировой импорт рафинированного свинца в 2001 г. составил не менее 1.6 млн т. Основными импортерами его были США, Южная Корея, Германия, Тайвань, Испания, Сингапур, Франция, Италия, Бразилия, Малайзия, закупившие в сумме около 1125 тыс.т, что составило 70% мирового импорта свинца. Объем его в 2001 г. по сравнению с предыдущим годом уменьшился примерно на 9%. Сократили импортные закупки Великобритания, США, Индонезия, Турция, Россия, Польша, Филиппины, Мексика и другие страны [5, с.186].

Конъюнктура мирового рынка. В 1997-2001 гг. потребление свинца неуклонно росло, увеличившись за пятилетие примерно на 7% (рис.1).
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Рис.1. Динамика мирового производства и потребления рафинированного свинца
в 1997-2001 гг., тыс.т

В ближайшее десятилетие, по оценке экспертов компании Australia Mineral Economics (AME), тенденция к росту мирового потребления свинца будет сохраняться [1, с.15; 2, с.15].
В 1993-1996 гг. предложение свинца на мировом рынке почти не превышало спроса, а в 1995 г. было даже ниже спроса. К концу этого периода на Лондонской бирже металлов (ЛБМ) цена на рафинированный свинец достигла максимума – 773.96 дол./т, увеличившись по сравнению с 1993 г. почти вдвое. В 1996 г. значительно увеличилось потребление металлического свинца в Великобритании, Испании, Польше, Бразилии, Мексике, США, Южной Корее, Малайзии, Таиланде и в других странах. Рост спроса на свинец привел к сокращению в 1996 г. складских запасов этого металла на ЛБМ [7].

Сложившаяся на рынке свинца ситуация стала одной из главных причин резкого увеличения в 1997-2001 гг. его производства во многих странах: Китае, Германии, Италии, Казахстане, Южной Корее, Канаде, Мексике и Австралии, в результате чего его мировой выпуск за пятилетие увеличился примерно на 668 тыс.т и достиг 6.7 млн т [10, с.38]. Темп роста производства металлического свинца в этот период опережал темп роста его потребления. Нарушение баланса спроса и предложения привело к падению мировых цен на металлический свинец: среднегодовая цена на ЛБМ в 2001 г. уменьшилась по сравнению с 1997 г. на 149 дол./т, до 475.01 дол./т, а в 2002 г. – до 451.16 дол./т [10, с.38].

В 2002 г. среднемесячные цены на рафинированный свинец на ЛБМ, за исключением января, были ниже, чем в 2001 г., и колебались от 407.5 до 512.6 дол./т (рис.2).
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Рис.2. Динамика среднемесячных цен на свинец на Лондонской бирже металлов
в 2001-2002 гг., дол./т

По прогнозам Международной исследовательской группы изучения свинца и цинка (ILZSG), рост потребления свинца в мире в 2003 г. продолжится и относительно 2002 г. оно вырастет на 1.1%. В странах Азии в этом году ожидается увеличение потребления примерно на 4%. В индустриально развитых странах использование металлического свинца может сократиться, в первую очередь в связи с падением спроса на гальванические элементы в таких секторах производства, как телекоммуникации и информационные технологии. В частности, в США в 2003 г. ожидается уменьшение потребления свинца по сравнению с предыдущим годом на 2.5% [4, с.15].
Эксперты многих зарубежных компаний считают, что в ближайшие годы тенденция к росту производства свинца сохранится, несмотря на предполагаемое закрытие ряда рудников, в том числе Маунт-Айза в Австралии, Сулливан и Полярис в Канаде, а также ряда мелких предприятий в других странах [3, с.15]. Однако производство будет расти медленнее, чем потребление. В предстоящее десятилетие мировое потребление свинца в среднем будет увеличиваться на 1.7% в год, а мощности по добыче и переработке свинцовых руд – только на 0.2%, в связи с чем в ближайшие годы ожидается быстрый рост мировых цен на свинец, который после 2004 г. составит примерно 2.1% в год [2, с.15; 6].

До недавнего времени состояние рынка свинца в значительной степени определялось степенью стабильности экономики США – основного потребителя этого металла, использующего около четверти производимого в мире свинца. Теперь многие западные эксперты считают, что в ближайшие годы мировая конъюнктура свинца будет зависеть также от состояния экономики некоторых других стран, и в первую очередь России, Казахстана и Китая. Россия располагает мощной сырьевой базой свинца и развитыми отраслями промышленности, испытывающими потребность в этом металле (автомобильная, аккумуляторная, кабельная и др.), спрос со стороны которых будет из года в год увеличиваться. В 2001 г. потребление рафинированного свинца в России находилось на уровне 93 тыс.т и по сравнению с 1999 г. увеличилось примерно в два раза, а в 2005 г. может возрасти до 120 тыс.т [6; 8; 10, с.38]. Освоение крупных полиметаллических месторождений России (Горевского, Озерного, Холоднинского и др.) и строительство на их базе металлургических предприятий позволит в будущем не только удовлетворить внутренние потребности страны в свинце, но и поставлять свинцовую продукцию на мировой рынок.
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Цинк

Мировые ресурсы цинка на 1.01.2002 г., оцениваемые в 1.9 млрд т, практически не изменились по сравнению с предыдущим годом [8, с.191]. Большая их часть сосредоточена в 13 странах: Канаде, США, России, Перу, Казахстане, Китае, Индии, Испании, Польше, Иране, ЮАР, Мексике и Марокко, – на долю которых приходится не менее 80% мировых ресурсов.

Общие запасы цинка в мире на начало 2002 г. составляли около 458 млн т, большая часть которых (71%) приходилась на 11 стран, в каждой из которых они превосходят 10 млн т: это Австралия, Канада, США, Китай, Казахстан, Россия, Индия, ЮАР, Ирландия, Польша и Северная Корея. Мировые подтвержденные запасы цинка на 1.01.2002 г., по нашей оценке, составляли не менее 249 млн т. Примерно 59% этих запасов (146 млн т) находится в семи странах, запасы металла в каждой из которых превышают 10 млн т: Австралии, Казахстане, США, Канаде, России, Индии и ЮАР [5, с.189].

Мировое производство цинка в концентратах в 2001 г. составило около 9 млн т. При этом 81% его обеспечили девять стран, выпуск цинка в концентратах в каждой из которых превышал 200 тыс.т: Китай, Австралия, Перу, Канада, США, Мексика, Казахстан, Ирландия и Индия. Рафинированного цинка, в том числе из вторичного сырья, в 2001 г. в мире получено 9.14 млн т, из которых на долю десяти стран: Китая, Канады, Японии, Австралии, Южной Кореи, Германии, Франции, Испании, Мексики и США – приходилось около 67%. Выпуск металлического цинка в 2001 г. по сравнению с предыдущим годом увеличился примерно на 4%, в первую очередь за счет роста его в Китае, Австралии, Южной Корее, Германии, Казахстане, Италии [5, с.191-192].

Основная сфера потребления цинка – оцинкование металлических изделий для придания им антикоррозийных свойств. На эти цели в индустриально развитых странах расходуется 45-60% этого металла. Цинк широко используется также для изготовления сплавов (латуни, бронзы, мельхиора), фасонных деталей, получаемых путем литья под давлением, типографских шрифтов, красок и др.

Ведущими мировыми потребителями цинка в 2001 г. являлись США, Китай и Япония, на долю которых пришлось около 39% мирового потребления (3.26 млн т). В значительных количествах использовался цинк в Южной Корее, Германии, Италии, Тайване, Франции, Индии. Потребление цинка в мире в 2001 г. по сравнению с 2000 г. увеличилось незначительно – всего на 24.5 тыс.т. В этом году наблюдался рост потребления металла в Китае, Австралии, Индии, Германии, Канаде, Бразилии, Мексике, Перу, России и снижение – в США, Великобритании, Италии, Франции, Южной Корее, Японии и других странах [5, с.193].

Экспорт. Главными мировыми экспортерами цинка в рудах и концентратах в 2001 г. были Австралия, Канада, Перу, США, Ирландия, Швеция, Боливия, Мексика, обеспечившие, по нашей оценке, около 84.5% мировых поставок [5, с.194].

Рафинированный цинк на мировой рынок поставляли в основном Китай, Канада, Нидерланды, Казахстан, Южная Корея, Австралия, Финляндия, Мексика, Франция, Норвегия, Россия, суммарный объем продаж которых составлял 76% мирового экспорта. Экспорт рафинированного цинка в 2001 г. снизился по сравнению с предыдущим годом примерно на 3%, в основном за счет уменьшения его поставок из Канады, Австралии, Нидерландов, Китая, России. Экспорт металлического цинка увеличили Германия, Испания, Франция, Казахстан, Таиланд, Япония, Мексика и некоторые другие страны [5, с.195].

Импорт цинка в концентратах в 2001 г. в мире, по нашей оценке, находился на уровне 3.8 млн т, из которых 60%, или около 2.3 млн т, приходилось на долю Японии, Южной Кореи, Бельгии, Испании, Финляндии, Франции и Нидерландов [5, с.196].

Мировой импорт рафинированного цинка в 2001 г. по отношению к предыдущему году несколько снизился. Основными импортерами были США, Тайвань, Германия, Бельгия, Сингапур, Италия, Нидерланды, Франция и Великобритания, осуществившие 76% мировых закупок. Япония, Франция, Тайвань, Нидерланды, Южная Корея, Великобритания, США в этом году сократили импорт металла, Сингапур, Германия, Индонезия, Бразилия – увеличили [5, с.197].

Конъюнктура мирового рынка. По данным зарубежных биржевых экспертов, в последнее пятилетие на мировом рынке цинка наблюдалась деформация более или менее сбалансированной в предыдущие годы системы «производство-потребление», которая поставила в достаточно сложную ситуацию мировых производителей и экспортеров цинковой продукции. Предложение цинка превысило спрос, что впервые за всю историю существования организованного рынка металлов привело в 1998 г. к резкому падению мировых цен на металлический цинк [4, с.9]. В целом за пятилетие, несмотря на некоторый рост в 1999-2000 гг., среднегодовая цена на цинк на Лондонской бирже металлов (ЛБМ) понизилась почти на 70%, с 1313.27 дол./т в 1997 г. до 775.33 дол./т в 2002 г. (рис.1).
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Рис.1. Динамика среднегодовых цен на рафинированный цинк на Лондонской бирже металлов в 1997-2002 гг., дол./т

Тем не менее мировое производство рафинированного цинка из года в год увеличивалось и в 2001 г. превысило уровень 1997 г. на 18.6%. Потребление цинка в мире в этот период также росло, но несколько меньшими темпами, в результате чего в 2001 г. превышение предложения над спросом достигло рекордного значения – 503 тыс.т, что соответствовало примерно 6% мирового потребления. Одной из основных причин снижения темпов роста спроса на цинк в последние годы, по оценке зарубежных аналитиков, стало уменьшение потребности в этом металле промышленности США, Японии, Италии, Великобритании, Франции. В последние годы наблюдалось также сокращение потребления цинка в Южной Корее, Малайзии, Сингапуре, по-видимому, в связи с последствиями экономического кризиса конца 90-х годов, в результате которого значительно снизилась покупательная способность азиатских потребителей [4, с.9; 10, с.72].
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Рис.2. Динамика мирового производства и потребления рафинированного цинка в 1997-2001 гг., тыс.т

Предложения восстановить баланс между спросом и предложением путем сокращения добычи и выплавки цинка, а также увеличения сроков профилактических работ на металлургических предприятиях в летнее время не нашли поддержки у большинства ведущих продуцентов рафинированного металла. Несмотря на падение цен, производство цинковой продукции в 2001 г. по сравнению с предыдущим годом увеличилось в Испании, Австралии, Канаде, Польше, Финляндии, Мексике, Казахстане, России и в других странах. Рост выпуска цинка в условиях падения мировых цен зарубежные эксперты объясняют в первую очередь стремлением производителей металла удержать на прежнем уровне прибыльность своих предприятий за счет интенсификации производства.

Существенным фактором дестабилизации рынка цинка явился троекратный рост китайского экспорта в период 1996-1998 гг. С этого времени Китай поставляет на мировой рынок более 500 тыс.т рафинированного цинка в год. При этом металл предлагается по ценам более низким, чем на ЛБМ. В 2001 г. производство цинка в КНР увеличилось относительно предыдущего года на 11%, а экспорт, хотя и снизился на 5%, но все равно был очень велик, составив около 16% мирового. В ближайшие четыре года мощности по выпуску цинка в Китае предполагается наращивать примерно на 700 тыс.т в год, что приведет к новому росту экспорта и окажет существенное влияние на конъюнктуру мирового рынка этого металла [3, с.15]. По мнению специалистов, если Китай будет вынужден сократить экспорт цинка, большое количество металла накопится на его складах и при росте цен будет выброшено на рынок, что приведет к новой его дестабилизации [4, с.3].

По прогнозам зарубежных экспертов ослабление мирового спроса и увеличение производства концентратов в Австралии, Ирландии, Испании и экспорта цинковой продукции из Китая будут, несомненно, оказывать влияние на рынок цинка на протяжении еще как минимум двух-трех лет, в течение которых понижение мировых цен на этот металл продолжится [1, с.14; 2, с.15; 3, с.15; 4, с.3; 9].

Наметившаяся ценовая тенденция, по-видимому, придет к закрытию многих цинковых горнодобывающих предприятий с высокими эксплуатационными расходами. В долгосрочной перспективе конъюнктура мирового рынка может улучшиться при условии значительного уменьшения китайского экспорта цинка в связи с отработкой в стране рентабельно извлекаемых запасов полиметаллических руд [4, с.3; 7].

В России производство рафинированного цинка в 2000-2002 гг. устойчиво росло примерно на 3% в год, примерно теми же темпами, что и внутренний спрос. Растущие потребности в цинке российских предприятий пока полностью удовлетворяет Челябинский электролитный цинковый завод, чьи производственные мощности благодаря программе технического перевооружения выросли до 200 тыс.т металла в год [6, с.26]. Российский экспорт цинка в 2003 г., по нашей оценке, может составить 130-135 тыс.т – около 4% мирового.
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ОЛОВО

Выявленные ресурсы олова (включающие общие запасы и условно экономические ресурсы) на 1.01.2002 г. в недрах 67 стран мира, по нашей оценке, составляли более 31.2 млн т. Лидирующее положение в мире занимали Бразилия (4.5 млн т), Индонезия, Китай, Малайзия (по 4 млн т) и Таиланд (3.5 млн т), на долю которых пришлось почти 64% мировых выявленных ресурсов [12, с.197-198].

Общие и подтвержденные запасы олова в мире на 1.01.2002 г. оценивались в 12.9 тыс.т и почти 8.3 тыс.т соответственно. Основная часть запасов сосредоточена в Китае (общие запасы – 3.5 млн т, подтвержденные – 1.7 млн т), Бразилии (2.5 млн т и 1.7 млн т), Малайзии (1.2 млн т и 1 млн т) и Перу (1 млн т и 700 тыс.т), доля которых в мировых общих запасах составляла более 63.5%, а в подтвержденных – почти 61.6% [12, с.197-198].

По сравнению с прежней оценкой [11, с.258-259] мировые общие запасы сократились почти на 7.2%, а подтвержденные – на 9.8%. На это повлияла переоценка запасов Китая (общие и подтвержденные запасы уменьшились на 0.4 млн т, до 3.5 и до 1.7 млн т соответственно) и Малайзии (общие и подтвержденные уменьшились на 0.2 млн т, до 1.2 и 1.0 млн т соответственно) и незначительное (на 40 тыс.т) сокращение подтвержденных запасов Перу [12, с.197-198]. В ближайшее время можно ожидать новой переоценки мирового ресурсного потенциала: имеются сообщения, что в китайской провинции Хунань выявлена крупная зона оловянного оруденения, подтвержденные запасы которой оценены в 500 тыс.т, а прогнозные ресурсы – в 1 млн т; кроме того, возможен прирост запасов в Малайзии и Таиланде, на шельфе которых ведутся геологоразведочные работы [94, с.Tin].
Добыча оловянных руд и производство олова в концентратах в 2001 г. в значимых объемах велись в 16 странах мира, из которых ведущее положение занимали Китай (93 тыс.т олова в концентрате), Индонезия (56.3 тыс.т), Перу (38.2 тыс.т), Бразилия (13.1 тыс.т) и Боливия (12 тыс.т), на долю которых пришлось 88.1% мирового производства. По сравнению с 2000 г. мировое производство олова в концентратах сократилось на 1.3%, составив 241.3 тыс.т против 244.5 тыс.т [12, с.199].

Рафинированное олово получают как в результате переработки концентратов (первичное), так и в ходе рециклинга оловосодержащих продуктов, в первую очередь белой жести и оловосодержащих сплавов (вторичное). В 2001 г. суммарное производство металла по сравнению с показателями 2000 г. выросло на 3.3% и составило 287.4 тыс.т. При этом выпуск первичного олова увеличился на 4.6% и составил более 260.3 тыс.т, а вторичного – упал на 7.8% (27.1 тыс.т против 29.4 тыс.т в 2000 г.) [12, с.200].

Производство первичного олова в 2001 г. осуществлялось главным образом в Китае (104.9 тыс.т), Индонезии (44.6 тыс.т), Малайзии (30.4 тыс.т), Перу (25.1 тыс.т), Таиланде (22.4 тыс.т), Бразилии (12.1 тыс.т) и Боливии (11.3 тыс.т), на долю которых пришлось 96.3% мирового первичного производства. При этом если Китай, Индонезия и Бразилия заметно (на 4.8%, 3.9% и 12.4% соответственно) сократили выпуск металла, то в остальных странах группы лидеров наблюдался его значительный рост: от 16% (Малайзия) до 44.4% (Перу) [12, с.200].

Среди производителей вторичного олова неоспоримым лидером оставались США, на долю которых, несмотря на сокращение объемов (13.9 тыс.т против 15.7 тыс.т в 2000 г.), пришлось 51.3% мирового производства [12, с.201].

Потребление. Олово в основном используется в пищевой (изготовление тары), электронной и электротехнической, автомобильной, тракторной, авиационной, химической и стекольной промышленности – как в виде металла, так и в составе сплавов и солей. В структуре потребления олова зарубежных стран основная его доля (33%) приходится на электронную и электротехническую отрасли; в производстве белой жести используется около 27%, различных сплавов – около 25%, в химической промышленности – 15% олова.

В 2001 г. мировое потребление рафинированного олова снизилось по сравнению с 2000 г. на 6.7%, составив 256.3 тыс.т против 274.6 тыс.т [12, с.201-202].

В мировой торговле товарами, содержащими олово, основной объем поставок приходится на рафинированное (включая и так называемое «необработанное») олово и оловянные сплавы. Существенное значение имеют также оловянные концентраты и оловянный скрап.

В 2001 г. экспорт рафинированного олова и оловянных сплавов сократился по сравнению с показателями 2000 г. почти на 5% и составил 265.2 тыс.т против 279.3 тыс.т. Основными мировыми экспортерами были Китай, Индонезия, Сингапур, Малайзия, Перу и Таиланд, на долю которых приходилось 80.4% мировых поставок. Заметное сокращение экспорта олова было обусловлено резким (на 24.4%) сокращением поставок из Китая, а также из Индонезии, что компенсировало рост продаж остальных основных поставщиков. При этом мировая структура экспорта в целом по сравнению с предыдущим годом не изменилась [12, с.204].

Экспорт оловянных сплавов в 2001 г. по сравнению с 2000 г. сократился на 21.4% и составил 16.3 тыс.т. Основным их поставщиком на мировой рынок являлся Китай, на долю которого пришлось 70.4% мировых продаж [12, с.204].

Экспорт оловянных концентратов в 2001 г. уменьшился на 6.8% по сравнению с 2000 г. и составил 61.2 тыс.т. При этом в его структуре произошли существенные изменения: если в 2000 г. в тройку лидеров входили Перу, Австралия и Бурунди, осуществившие 79% мировых поставок, то в 2001 г. эту тройку составили Перу, Сингапур и Австралия (81.8%). При этом экспорт из Австралии вырос на 6.5%, из Перу – сократился на треть, а Сингапур, осуществлявший реэкспорт оловянного сырья, увеличил продажи почти в 4.5 раза [12, с.202].

Экспорт оловянного скрапа в 2001 г. вырос почти на треть по сравнению с показателями 2000 г. и составил 45.1 тыс.т. Главнейшим экспортером являлась ЮАР (26.4 тыс.т, или 58.5% мировых поставок), за которой следуют Австралия (3.7 тыс.т, 8.1%) и США (3.4 тыс.т, 7.5%). Резкий рост экспорта скрапа был обусловлен, главным образом, увеличением поставок из ЮАР более чем на 80% [12, с.205].

Импорт рафинированного олова и оловянных сплавов, по неполным данным, в 2001 г. сократился по сравнению с показателями 2000 г. почти на 10% и составил 216.3 тыс.т против 240.5 тыс.т. Основными мировыми импортерами в 2001 г. являлись США, Германия, Япония, Южная Корея, Сингапур, Тайвань, Великобритания, Франция и Гонконг, на долю которых пришлось почти 74% мирового импорта. Новичком в группе лидеров был Сингапур, почти удвоивший закупки [12, с.206-207]. 

Импорт оловянных сплавов в 2001 г. сократился по сравнению с 2000 г. на 22.8% и составил 25.7 тыс.т. Основными покупателями являлись Гонконг, США, Китай, Япония и Великобритания, на долю которых пришлось более 66% мировых закупок [12, с.207].

Импорт оловянных концентратов в 2001 г. вырос почти на треть. Основными импортерами оставались Малайзия и Таиланд, доля которых в мировых закупках составляла около 93% [12, с.205].

В 2001 г. импорт оловянного скрапа почти не изменился сравнению с 2000 г. и составил 14.3 тыс.т (в 2000 г. –14.4 тыс.т). Основными импортерами являлись США, Бельгия и Люксембург, Испания, Франция и Германия, на долю которых пришлось 84.6% мировых закупок [12, с.207].

Конъюнктура мирового рынка олова. Мировые цены на рафинированное олово в течение 1996-1999 гг. устойчиво понижались (рис.1), при этом в их динамике наблюдались значительные взлеты и падения, амплитуда которых достигала сотен долларов за тонну. Последний такой взлет произошел во второй половине 1999 г. – январе 2000 г., когда среднемесячная цена достигла 5925 дол/т. В 2000 г. на фоне растущего спроса произошла активизация экспорта олова из Индонезии (концентраты) и Китая (металл), что оказало крайне негативное влияние на мировые цены: на протяжении 2000-2001 годов происходило непрерывное их снижение, принявшее в июле-сентябре 2001 г. обвальный характер. В июле 2001 г. цены «прорвали» зафиксированный в сентябре 1993 г. минимум предыдущих лет, который составлял 4310 дол./т (последствия «оловянного краха» 1985 г.) [94, с.Tin], и 20 сентября 2001 г. была достигнута «рекордная» отметка – цена за наличный металл на ЛБМ составила 3595 дол./т. После этого начался медленный, сопровождавшийся кратковременными глубокими спадами, рост цен (рис.2). Однако рынок оставался крайне слабым, и за прошедшие 2 года цены так и не вернулись к дообвальному уровню.
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Рис.1. Динамика среднегодовых цен на рафинированное олово с мин.сод. Sn 99.85%, дол./т
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Рис.2. Динамика среднемесячных цен на рафинированное олово с минимальным содержанием Sn 99.85%, наличный металл, дол./т
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В современном мировом хозяйстве возможности использования олова год от года растут. Особенно перспективны разработки, направленные на изучение возможностей использования олова в качестве нетоксичного заменителя свинца, кадмия и сурьмы в припоях, замедлителях горения, боеприпасах, покрытиях для топливных баков автомобилей, балансировочных грузиках автомобильных колес и стабилизаторах поливинилхлорида [51, с.65; 93, с.Tin; 94, с.Tin; 102]. Поэтому на формирование рыночного спроса на олово оказывают влияние два взаимодополняющих фактора: с одной стороны – положение в традиционных оловопотребляющих отраслях, с другой – темпы внедрения новых разработок в промышленное производство. В целом же спрос на олово определяется не только экономической, но и политической ситуацией как в мире в целом, так и в отдельных странах.

По данным [105, с.63; 107, с.61; 108, с.61], с середины 1980-х годов и до 1998 г. мировое потребление олова было сравнительно устойчивым и держалось на уровне 230-240 тыс.т в год. На этом фоне выделялся лишь кратковременный, но резкий (более чем на 12%) спад 1991 г., обусловленный более чем двукратным падением спроса в Китае, который уже через год вернулся к прежнему уровню. Даже азиатский экономический кризис 1998 г. в сочетании с обострением структурных проблем в цветной металлургии Японии не оказал большого влияния на мировые показатели, которые снизились, по разным оценкам, всего на 1-3%. В 1999 г. экономический подъем в странах Юго-Восточной Азии и активизация экономики в Западной Европе, США, Канаде, Бразилии и России привели к оживлению спроса на олово. Эта тенденция получила стремительное развитие в 2000 г. – «проигнорировав» все прогнозы мировых экспертов, потребление олова «взлетело» на прежде недостижимую высоту и составило 274-276 тыс.т [12, с.201-202; 108, с.61]. К сожалению, достигнутые показатели оказались неустойчивыми: в 2001 г. произошел новый спад потребления, который, по разным оценкам, составил 3-7%, хотя при этом его уровень существенно превышал показатели прежних лет (рис.3). Значительное сокращение спроса в 2001 г. произошло в таких крупнейших странах-потребителях, как США (на 18.8%), Тайвань (на 16.2%), Япония (на 14.7%), Южная Корея (на 12.5%), Китай (на 5.8%) и ряде других [12, с.201-202]. Причин для этого, по нашим оценкам, было две, из которых главнейшей являлся спад производства в высокотехнологичных отраслях экономики, предприятия которых в основном сосредоточены именно в перечисленных странах. Кроме того, в 2000 г. США и Китай приняли ряд мер против импорта белой жести [93, с.Tin], в том числе из Японии и Южной Кореи, что не могло не повлиять на спрос на олово в этих странах, где белая жесть производится на экспорт.
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Рис.3. Динамика мирового потребления рафинированного олова и его предложения на мировом рынке, тыс.т
Источники: [98; 105, с.62-64; 108, с.60-61])
На фоне сравнительно устойчивого спроса последних 15 лет мировая конъюнктура рынка олова оставалась в целом неблагоприятной из-за превышения предложения над спросом и высокого уровня мировых коммерческих запасов (рис.3). Значительное понижение цен сделало оловянное производство нерентабельным и привело к массовому закрытию предприятий отрасли в разных регионах мира. Смогли сохраниться лишь немногие крупные компании-продуценты всего в нескольких странах, и производство как рудничной (рис.4), так и металлургической оловянной продукции (рис.5) достигло высокого уровня концентрации. Крупнейшие производители концентрата, как правило, являются и лидерами среди производителей металла (исключение составляют лишь Малайзия и Таиланд, где олово выплавляют в основном из импортного сырья). На сегодняшний день в мире оформилась «большая четверка» продуцентов металлического олова: Китай (компании Yunnan Tin Corp. – YTC и Luizhou China Tin Group), Индонезия (PT Tumbang Timah), Перу (Minsur) и Малайзия (Malaysia Smelting Corp. – MSC). Однако даже столь высокая концентрация производства, которая, казалось бы, дает возможность противостоять стихии рынка, препятствуя значительному перепроизводству металла, до последнего времени не смогла этого добиться.
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Рис.4. Динамика производства олова в концентратах в крупнейших странах-продуцентах в 1987-2001 гг., тыс.т
Источники: [88, с.108; 89, с.87; 91, с.82; 92; 93; 94, с.Brazil, Indonesia; 97, с.9; 99; 100; 101; 102; 103; 106, с.61; 110, с.105; 111, с.113; 112, с.3, 7, 9; 113, с.266; 115, с.262; 116, с.269]
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Рис.5. Динамика производства рафинированного олова в крупнейших странах-продуцентах в 1987-2001 гг., тыс.т
Источники: [89, с.126; 90, с.127; 96, с.8; 99; 100; 101; 102; 103; 110, с.106, 114; 111, с.114; 112, с.7; 114, с.266; 115, с.263; 116, с.270]
С начала 1990-х годов Китай стал крупнейшим продуцентом как оловянных концентратов, так и металлического олова; при этом емкость внутреннего рынка все эти годы была существенно ниже уровня производства, и страна вела активный экспорт. Именно поставки из Китая стали главной причиной перенасыщенности мирового рынка олова и последовавшего за этим падения цен, пик которого пришелся на 1993 г. В последнее время ситуация изменилась: катастрофически низкие цены 2001-2002 гг. перестали удовлетворять и самих китайских продуцентов и вызвали серьезную озабоченность китайского правительства, которое выразило твердое намерение реформировать оловянный сектор экономики и добиться контроля над производством и экспортом олова.

Реформы китайского правительства в первую очередь направлены на рациональное использование ресурсов: ужесточается лицензирование; сокращается число добывающих и плавильных компаний, множество которых возникло в Китае в период бесконтрольного роста добычи оловянной руды и производства металла; закрываются старые и нерентабельные рудники и заводы, многие из которых использовали устаревшие технологии, не соблюдали экологических норм и не обеспечивали должной безопасности труда; под строгий контроль попадают частные компании, действующие под управлением местных властей. К концу 2001 г. должен был завершиться анализ деятельности компаний в оловянной промышленности и принято решение о дальнейшем их функционировании [2, с.14-15]. Все эти меры должны в ближайшие годы привести к значительному снижению производства олова в Китае. Согласно планам на 10-ю пятилетку (2001-2005 гг.) [3, с.15; 8], объем производства олова в 2005 г. должен составить всего 60 тыс.т, в то время как в 2000 г. он превышал 110 тыс.т.

В 2001 г. некоторые результаты уже были достигнуты: выпуск олова в концентрате в Китае сократился почти на 6.4%, а рафинированного олова – на 4.8% [12, с.199]. Помимо государственных мер, этому способствовало еще два обстоятельства. В середине 2001 г. в Гуанси-Чжуанском автономном районе произошла крупная авария на оловянном руднике близ г.Наньдань, приведшая к его длительной остановке. Это событие активизировало действия государства по закрытию нелегальных рудников и усилению мер безопасности и способствовало резкому снижению добычи [94, с.China]. На выпуск же металла существенное влияние оказали добровольные приостановки производства двумя крупнейшими продуцентами олова: компаниями Yunnan Tin Co. и Luizhou China Tin Group; сокращение производства они продолжали и в 2002 г. [57, с.4; 64, с.9; 72, с.5; 75, с.5; 76, с.5; 94, с.China; 95, с.359]. В результате, по предварительным данным, в 2002 г. по сравнению с 2001 г. производство олова в концентрате сократилось на 33.5% – до 62.8 тыс.т [109, с.59], а рафинированного олова – на 28.5%, до 75.1 тыс.т [109, с.60].
Другую важную проблему – контроль над экспортом правительство Китая решает путем введения квот. Сведения о размерах китайских экспортных квот неоднозначны. Так, например, сообщалось, что на 2000 г. правительство дало разрешение на вывоз 50 тыс.т олова [1, с.15], однако в конце года оказалось, что квоты составили 60 тыс.т [93]. То же наблюдалось и в 2001 г.: первоначально сообщалось о квотах в 40 тыс.т металла [93], а в конце года было объявлено, что они составили 70 тыс.т [94, с.Tin]. По имеющейся информации [94, с.Tin], в 2002 г. квоты должны были остаться на уровне 40 тыс.т, однако их окончательный уровень пока неизвестен. Причиной изменения квот в течение года скорее всего является давление на правительство со стороны крупных компаний-экспортеров. Тем не менее статистика показывает, что за последние три года поставки рафинированного олова из Китая сократились почти вдвое – с 62.4 тыс.т в 2000 г. до 32.2 тыс.т в 2002 г. [109, с.62]. Таким образом, давление китайского экспорта на мировой рынок в значительной мере уменьшилось, что не замедлило сказаться на ценах олова в 2002-2003 гг. Кроме правительственных мер по контролю над экспортом и шагов к уменьшению производства, сокращение экспорта было обусловлено и растущим в последние годы в Китае внутренним потреблением олова.

В этот же период произошло укрупнение компаний, занимающихся экспортом олова из Китая. В 2000 г. с одобрения Госсовета КНР были объединены торговые компании China Nonferrous Metals Trading Group и China National Metals and Minerals Import and Export Corp. (Minmetals), в результате чего доля экспортных квот разросшейся Minmetals возросла на 60% [2, с.14-15].

В начале мая 2001 г. была организована Ассоциация олова Китая (Chinese Tin Assn), которая должна играть ключевую роль в регулировании экспорта олова [56, с.7]. Действуя в этом направлении, в марте 2002 г. (период очередного снижения мировых цен) китайские поставщики олова выкупили часть избыточных запасов металла на европейском рынке, хотя тогда некоторые аналитики полагали, что даже при успешности таких шагов эффект от них будет кратковременным из-за общей слабости рынка [69, с.6].

Вторым крупным участником мирового рынка олова является Индонезия, чья оловянная промышленность находится в последние 2-3 года в тяжелейшем кризисе, причиной которого является политическая ситуация в стране. В результате проведенных в последние годы реформ острова Банка и Белитунг – главные центры производства олова получили статус автономий, а вместе с ним и право выдавать лицензии на ведение добычи олова и экспорт оловянных концентратов. Это сразу создало массу дополнительных проблем для компаний PT Tambang Timah и PT Koba Tin: с одной стороны, увеличились плата за право пользования недрами и налоговые отчисления; с другой – и без того массовая нелегальная добыча олова на лицензионных площадях компаний разрослась до огромных масштабов. По оценкам компании PT Timah, на о.Банка в 2001 г. действовало около 30 тысяч нелегальных рудников, суммарное производство которых достигало 42 тыс.т олова в концентрате. При этом большая часть добытого по экспортным лицензиям местных властей поступала в Малайзию, Таиланд и Сингапур. «Вал» дешевого контрабандного (по мнению PT Timah) материала снизил и без того низкие цены на олово и поставил компанию PT Timah в тяжелейшее положение, что заставило ее разработать ряд чрезвычайных мер, направленных на выживание. В рамках «плана спасения» все наземные рудники должны быть закрыты, а высокозатратные драги – остановлены, что приведет к значительному сокращению объемов производства и снизит давление на рынок. На уменьшение транспортных расходов и усиление борьбы с нелегальной добычей нацелены и планы по переводу плавильного производства с о.Банка на о.Кундур. Кроме того, компания PT Timah разрешила своим подрядчикам выкупать у нелегальных производителей оловянный концентрат; такой шаг в мае 2000 г. приостановил незаконный вывоз олова из страны, однако теперь он не принес желаемых результатов из-за превышения экспортных цен над ценами, предлагаемыми для выкупа [13, с.137-144].

Тяжелейший кризис, в котором оказалась компания PT Timah, вызвала серьезную обеспокоенность индонезийского правительства – главного держателя ее акций. В конце 2001 г. Министерство промышленности и торговли Индонезии заявило о пересмотре правительственного указа, разрешающего экспорт олова в концентрате, а правительства островов Банка и Белитунг согласились запретить вывоз оловянных концентратов и обязались осуществить меры административного контроля за выполнением этого запрета. С 1 февраля 2002 г. вступило в силу постановление правительства Индонезии, в соответствии с которым оловянные концентраты стали рассматриваться как стратегический товар, вывоз которого возможен только по специальным государственным лицензиям. С 1 июня 2002 г. экспорт концентратов вообще прекратился [13, с.137-144].

Крайне низкие цены на олово, установившиеся на миром рынке в последней четверти 2001 г., побудили ведущих производителей к принятию мер по борьбе с контрабандой сырья и регулированию уровня производства. В рамках решения первой проблемы в октябре 2001 г. ведущие участники рынка: компании PT Timah и PT Koba Tin (Индонезия), Murchison United (Австралия), Minsur (Перу) и YTC (Китай) – обратились с совместным заявлением, в котором, в частности, говорится: «Оловодобывающие компании и независимые плавильщики должны отказаться закупать любые оловянные руды, которые несомненно или весьма предположительно поставлены нелегальными горняками. Надеемся, что оловопромышленники поддерживают эти замыслы и покупают сырье только у законных поставщиков» [94, с.Tin]. Регулирование же уровня производства осуществляется путем временной остановки оловоплавильных печей; кроме китайских продуцентов, которые уже неоднократно прибегали к таким мерам, о готовности к приостановкам заявили и компании Minsur (Перу) и MSC (Малайзия) [62, с.4; 77, с.10].

В первой половине 2002 г. произошло еще два события, оказавших существенное влияние на мировой рынок олова: 1 января в Сингапуре начал действовать новый товарный склад Лондонской биржи металлов (ЛБМ), предназначенный для хранения олова [13, с.148-152], а в мае мировой рынок олова был взволнован банкротством крупных торговых фирм: Allied Deals Inc. (США) и ее «дочки» RBG Resources (Великобритания), ведущих операции с цветными металлами и прежде всего с оловом [13, с.144-148].
Открытие складов ЛБМ в Сингапуре вызвало широкую дискуссию среди трейдеров. Его сторонники доказывали, что тем самым увеличится ликвидность рынка (т.е. его емкость и способность амортизировать внезапные резкие изменения спроса и предложения), а кроме того, это сделает доступным для ЛБМ рынок Азиатско-Тихоокеанского региона (АТР). Противники в первую очередь были обеспокоены удаленностью нового склада от европейского потребителя, что могло бы привести к деформации мирового рынка: поскольку для производителей олова из Китая, Индонезии и Малайзии доставка товара в Сингапур проще и дешевле, чем в Европу или США, поставки олова на европейские склады ЛБМ могут иссякнуть, что приведёт к возникновению дефицита, который, в свою очередь сильно увеличит размеры страховых премий и тем самым повысит затраты потребителей. При всем многообразии оценок многие эксперты сошлись во мнении, что открытие сингапурских складов олова способствует стабилизации рынка, предотвращая приток избыточного металла в Европу, а в дальнейшем рынок приспособится к высокому уровню запасов олова в Сингапуре и к новому уровню страховых взносов на транспортировку и транспортных расходов [13, с.148-152].
Сейчас, после почти двухгодичного функционирования складов в Сингапуре, можно сказать, что оправдались опасения скептиков: в то время как Западной Европе биржевые запасы олова (в первую очередь низкосвинцовистого) снижаются, в Сингапуре их становится все больше (на 1 мая 2003 г. на европейских складах на варранте находилось 7265 т олова и 1465 т ожидали отправки, в то время как в Сингапуре хранилось 15505 т олова); ощущается дефицит контейнеров для отгрузок из Азии в Европу; отправка грузов в Европу стала вдвое дороже, чем в Азию (причем стоимость перевозок непрерывно растет); к началу мая 2003 г. в Европе страховые премии для олова китайского и малазийского производства находились в диапазоне 150-170 дол./т, для олова с низким содержанием свинца – почти 200 дол./т [76, с.5; 84, с.7]. Таким образом, происходит активная деформация рынка, а расходы на транспортировку олова стали нести не продуценты, а потребители.

Основной ареной деятельности компании Allied Deals Inc., а затем – RBG Resources в сфере производства олова являлась Боливия. В марте 2000 г. компания Allied Deals Inc. в ходе приватизации предприятий боливийской оловянной промышленности [14, с.267-269] стала владельцем оловоплавильного завода в г.Винто (один из главных в мире продуцентов низкосвинцовистого олова) и оловянного рудника Уануни. Принудительная ликвидация компании и связанное с этим тяжелое положение завода в г.Винто вызвало обеспокоенность в первую очередь у производителей белой жести – закрытие завода или сокращение объемов его производства привело бы к возникновению острого дефицита низкосвинцовистого олова, основными потребителями которого они являются и складские запасы которого незначительны. Проблема заключается в том, что этот дефицит не удастся быстро восполнить, поскольку Китай (второй производитель подобной продукции) отказывался увеличивать поставки прежде, чем цены на ЛБМ превысят 4600 дол./т [13, с.144-148].

Итак, начало нового тысячелетия ознаменовалось усилением борьбы ведущих мировых продуцентов олова за оздоровление мирового рынка этого металла. Ожидается, что совместные усилия «большой четверки» и других компаний, поддерживающих их политику, в 2003 г. приведут не только к снижению уровня производства, но и к возникновению дефицита, который по разным оценкам может составить 12-15 тыс.т; цены при этом могут превысить 5000 дол./т [82, с.8; 84, с.7; 104].

Россия до 1990 г. была одним из крупнейших в мире потребителей и производителей олова. В 1990-1994 гг. спрос на металл резко упал, что привело к спаду его производства. Из-за нерентабельности производства, связанной с низкой конкурентоспособностью минерально-сырьевой базы и неблагоприятным географо-экономическим положением месторождений, один за другим закрывались рудники [14, с.245-257; 15, с.8-12]. Крупнейший продуцент металлического олова – ООО «Новосибирский оловянный комбинат» (НОК) вынужден был значительно сократить производство основной продукции и активно проводить диверсификацию своей деятельности; при том, что качество выпускаемого комбинатом металла соответствует мировым стандартам, его высокая себестоимость препятствовала выходу продукции предприятия на мировой рынок. Положение НОК усугублялось острой нехваткой сырья, что побудило его создать холдинг, объединивший комбинат с его основными поставщиками концентратов. В настоящее время холдинг включает ОАО «Хинганское олово», ОАО «Дальолово», ОАО «Депутатский ГОК», ОАО «Солнечный ГОК», ООО «Тяньшаньолово» [14, с.257-260; 17]. Несмотря на оживление экономики и рост внутреннего потребления металла, начавшийся в 1999 г., ситуация в отрасли не претерпела значительного улучшения, что было обусловлено в основном внешними факторами. Снижение мировых цен (особенно их обвал в июле-сентябре 2001 г.) по сути закрыло российскому олову выход на мировой рынок, поскольку себестоимость отечественной продукции существенно превышала уровень мировых цен. В результате закрылись, были временно приостановлены или значительно сократили производство даже те немногие рудники, которые еще действовали на территории России [4; 5; 6]. Дешевизна металла на мировом рынке обусловила активный импорт олова в Россию, что нанесло еще один удар по российским продуцентам [7].

Тем не менее НОК намерен и дальше развивать как свое собственное производство, так и производство предприятий-смежников [9; 10; 16; 17; 50]. Конечно, положение предприятия остается нелегким. Однако опыт работы в годы кризиса российской экономики показал его высокую жизнеспособность. Возникший же в настоящий момент на европейском рынке дефицит высокочистого олова, которое, среди прочих продуктов, выпускает Новосибирский комбинат, может, по нашему мнению, способствовать расширению его экспортных возможностей.

Итак, несмотря на все трудности, оловянная отрасль России не только сохранилась, но и не утратила способности к дальнейшему развитию. Однако на сегодняшний день существует ряд проблем, от решения которых во многом зависит ее будущее. Одной из важнейших (если не самой важной) является техническое и технологическое перевооружение добывающих предприятий, которые используют давно устаревшее (как морально, так и физически) оборудование. Разработка новых и внедрение уже имеющихся ресурсосберегающих технологий, использование современной высокопроизводительной и экономичной техники позволят эффективно осваивать ресурсы того качества и в тех условиях, которые мы имеем, и тем самым обеспечат достаточно высокую конкурентоспособность российского металла.

Вторая проблема – обеспеченность добывающих предприятий запасами. Уже сейчас срок службы некоторых рудников ограничен всего несколькими годами. Огромный потенциал в этом плане имеют техногенные месторождения – отвалы и хвосты обогащения как ныне эксплуатируемых, так и законсервированных и отработанных объектов. Запасы олова, заключенные в них, соизмеримы с его запасами в недрах, а их освоение требует значительно меньших затрат и, помимо чисто экономической целесообразности, будет иметь позитивные социальные и природоохранные последствия.

Кроме того, на наш взгляд, становится актуальной проблема контроля над импортом олова в Россию, объемы которого в 2001 г. составили около 30% внутреннего производства, что нанесло значительный ущерб отечественным производителям [7].
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ВОЛЬФРАМ

Ресурсы и запасы. По оценке на 1.01.2002 г., мировые ресурсы вольфрама составляют свыше 22 млн т. Более половины их сосредоточено в Азии. Наиболее значительным ресурсным потенциалом располагают Китай, Казахстан, Россия, Канада, США, Боливия и Австралия, на долю которых приходится более 80% мировых ресурсов вольфрама [3, с.211-212]. Прогнозные ресурсы мира оцениваются в 8.4 млн т [4, с.503].
По сравнению с предыдущей нашей оценкой [2, с.283-284], общие запасы вольфрама в мире удвоились и достигли 6.3 млн т, подтвержденные – увеличились почти на 60%, примерно до 3 млн т [3, с.211-212]. Столь существенные изменения связаны с переоценкой минерально-сырьевой базы Китая, в результате которой его общие запасы увеличились почти в 4 раза (с 1.1 до 4.2 млн т) и превысили 2/3 мировых; подтвержденные запасы при этом возросли более чем в два раза (с 770 тыс.т до 1.8 млн т) и составили около 60% мировых. Существенными запасами обладают также Канада, Россия, США и Боливия, суммарная доля которых несколько превышает 19% мировых общих запасов и 23.5% – подтвержденных.

Добыча и производство. Мировое производство вольфрама в концентрате в 2001 г., как и в предыдущие годы, оценить трудно: цифры колеблются от 34.6 тыс.т до 46.2 тыс.т. Столь широкий диапазон связан с весьма неоднозначными сведениями об объемах добычи в Китае, на долю которого приходится примерно 80% мировой добычи; по данным [42, с.65], в 2001 г. в Китае было произведено 26.9 тыс.т вольфрама в концентрате, по [37, с.China], – 38.6 тыс.т. Расхождения связаны с несоответствием официальной статистики (основанной на данных, предоставляемых центральными и местными властями, и не учитывающей все еще значительных объемов нелицензированной добычи) и оценок, сделанных на основании удовлетворения спроса. Существенные количества вольфрама производились также в России, Австрии и Португалии, чья суммарная доля составила 13-17% [3, с.213].

Наиболее значительными продуцентами вольфрамовых продуктов (или первичного вольфрама), к которым относятся вольфрамовый порошок, ферровольфрам, карбиды вольфрама, его сплавы и соединения, получаемые из концентратов или полупродуктов их переработки (паравольфрамата аммония, ферровольфрама и др.), являются страны Западной Европы, США, Япония и Китай.

Потребление. Основные области применения вольфрама включают производство качественных сталей, сплавов, карбидов, боридов и специальных материалов для электронной, электротехнической, военной промышленности. Карбид вольфрама широко используется в производстве режущих и износостойких материалов, применяемых в металлообработке, горном деле, строительстве. Вольфрамовая металлическая проволока, вольфрамовые электроды и контакты применяются в электронике, электротехнике, а также при сварке. Вольфрамовые продукты широко используются в производстве сплавов тяжелых металлов, теплопоглотителей, материалов с высокой плотностью, сверхтвердых и кислотоупорных сплавов, суперсплавов для лопастей турбин, инструментальной стали, износостойких материалов и покрытий. В химической промышленности вольфрам и его продукты находят применение в качестве катализаторов, неорганических пигментов и высокотемпературных смазочных материалов [37, с.Tungsten; 40].

Оценка мирового уровня потребления вольфрама весьма затруднена, поскольку публикуемые статистические данные не полны: отсутствует информация по многим ведущим странам-потребителям, а сведения о спросе отражают, помимо уровня потребления, объемы закупок для создания коммерческих и прочих запасов [3, с.213]. Статистика по использованию вторичного вольфрамового сырья вообще отсутствует, хотя, по оценкам, оно значительно (особенно в Западной Европе и США) и в среднем составляет 25-30% мирового потребления вольфрамового сырья [37, с.Tungsten].

В 2001 г. потребность в первичном вольфраме в экономически развитых странах продолжала расти и увеличилась на 14% по сравнению с показателями 2000 г., достигнув 38.5 тыс.т. При этом в Западной Европе спрос вырос почти на 43%, до 17.6 т против 12.4 тыс.т в 2000 г. (что было связано, по-видимому, не столько с ростом реального потребления, сколько с созданием коммерческих запасов), в США остался практически без изменения, а в Японии снизился на 14.4%. Остаются неясными реальные объемы внутреннего потребления вольфрама в Китае, которое на протяжении ряда лет оценивалось в 10 тыс.т/год; согласно последним оценкам более реальным является показатель 8-9 тыс.т/год [3, с.213; 37, с.Tungsten].

Структура потребления вольфрама в разных странах значительно варьирует в зависимости от уровня развития вольфрампотребляющих отраслей промышленности. За последние годы в странах Западной Европы, в Японии и США она оставалась стабильной, однако в Китае произошли весьма существенные изменения: за период с 1999 г. по 2001 г. на 23% снизилась доля потребления вольфрама в производстве суперсплавов и легированных сталей и на 20% возросла – в производстве твердых сплавов. Таким образом, структура потребления вольфрама в Китае приблизилась к таковой в промышленно развитых странах (рис.1).
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Рис.1. Структура потребления конечной вольфрамовой продукции в 2001 г., %
Источник: [37, с.Tungsten])

В качестве сырья для производства конечной вольфрамовой продукции выступают как вольфрамовые концентраты, так и полупродукты их переработки. В последние годы продуценты конечной продукции все большее предпочтение отдают полупродуктам, а доля концентратов в их закупках сокращается.

Экспорт. В ассортимент товаров мирового рынка вольфрама входят вольфрамовые концентраты, полупродукты переработки (паравольфрамат аммония, оксиды, ферровольфрам), карбиды вольфрама и металлический вольфрам в порошке, а также обработанный и необработанный металл.

Несмотря на неполноту данных, в первую очередь касающуюся поставок паравольфрамата аммония и карбидов вольфрама, можно говорить о том, что в 2001 г. физический объем экспорта вольфрамовых продуктов по отношению к показателям 2000 г. сократился более чем на 21% и составил не менее 37 тыс.т против 47.7 тыс.т, что обусловлено, главным образом, почти двукратным сокращением поставок металлического вольфрама; экспорт вольфрамовой продукции (в пересчете на металл) сократился более чем на 25%: с 39.5 тыс.т до почти 30 тыс.т. В последние годы наблюдалась устойчивая тенденция к сокращению в экспортируемых вольфрамовых продуктах доли сырья и полупродуктов его переработки и к увеличению доли металла, однако в 2001 г. эта тенденция нарушилась (рис.2) [3, с.214-215].
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Рис.2. Товарная структура экспорта продуктов вольфрама в 1997-2001 гг.
А – физический объем, тыс.т; Б – доля видов товаров в экспорте, тыс.т (в пересчете на металл)

Главнейшим экспортером вольфрама на мировой рынок в 2001 г. по-прежнему являлся Китай, однако количественная оценка объема его поставок затруднена: приводимые в статистических источниках цифры, по мнению американских экспертов, на 25-30% меньше реальных. По статистическим данным, продажи вольфрамовых продуктов из Китая в 2001 г. как по тоннажу, так и в пересчете на металл сократились по сравнению с показателями 2000 г. на 6.4% и 8.3% соответственно; паравольфрамата аммония экспортировано на 9.9%, металла – 53.9% меньше, чем год назад, ферровольфрама – на 22.9% больше [3, с.214-215].

Импорт. В 2001 г. физический объем импорта продуктов вольфрама вырос по сравнению с 2000 г. почти на 2% и составил 40.7 тыс.т (в 2000 г. – 39.9 тыс.т); в пересчете на металл закупки увеличились на 10.3% – до 34.4 тыс.т против 31.2 тыс.т в 2000 г. [3, с.216-217].

Главнейшими импортерами вольфрамовых продуктов в 2001 г. по-прежнему являлись США, Япония и страны Западной Европы
 (рис.3), для которых основным источником вольфрама уже на протяжении ряда лет является Китай; значительно меньшую роль играют поставки из стран СНГ, в том числе – из их стратегических резервов (рис.4); часть внутреннего спроса США удовлетворяется за счет продаж из Национальных стратегических резервов страны.
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Рис.3. Импорт вольфрамовых продуктов
 в 1997-2001 г., тыс.т (в пересчете на металл)
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Рис.4. Источники поставок вольфрамовой продукции в 2000 г.
Источник: [22, с.8]
Конъюнктура мирового рынка вольфрама. Рост мировых цен на продукты вольфрама, наблюдавшийся на протяжении 2000 г. и первой половины 2001 г., связанный, главным образом, с усилиями правительства Китая по контролю над экспортом, привел к тому, что в 2001 г. среднегодовые цены на западноевропейском «свободном» рынке существенно превысили уровень 2000 г.: на вольфрамитовый концентрат – более чем на 45.5%, на паравольфрамат аммония – на 48%; выросли даже цены на ферровольфрам, обычно более инерционные, – на 17%. Этот уровень цен был максимальным с 1986 г. Однако в конце 2001 г. началось и весь 2002 г. продолжалось их устойчивое понижение, связанное с общим ослаблением мировой экономики, последствиями террористических актов 11 сентября 2001 г., а также резко возросшими после подъема цен в 2000 г. поставками контрабандного вольфрама из Китая. За этот период в Европе цена концентрата упала почти на 42%, паравольфрамата аммония – на 40%, ферровольфрама – почти на 12%, что отбросило рынок к годам наименьшего ценового благополучия (табл.1). Только в начале 2003 г. уровень цен стал восстанавливаться (рис.5, 6)

Таблица 1

Динамика среднегодовых цен на вольфрамовую продукцию в 1997-2002 гг., дол. (на вольфрамитовый концентрат и паравольфрамат аммония – за 1% содержания WO3 в 1 т продукта,
на ферровольфрам – за 1 кг вольфрама)
	Товар
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002

	Вольфрамитовый концентрат с мин. сод.WO3 65%, CIF, западноевропейский "свободный" рынок
	47.2
	44.19
	40.07
	44.91
	65.36
	38.07

	Паравольфрамат аммония с мин. сод. WO3 88.5%, западноевропейский "свободный" рынок
	63.6
	54.88
	51.09
	60.12
	88.98
	53.79

	Ферровольфрам на базе сод. 75% W, FOB порты Китая
	...
	61.94
	56.94
	54.85
	67.47
	59.84

	Ферровольфрам на базе сод. 75% W, франко-склад Роттердам, западноевропейский "свободный" рынок
	57
	64.3
	58.4
	56.92
	66.57
	58.75


Источники: [10, с.6; 11, с.5]
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Рис.5. Динамика среднемесячных цен на вольфрамитовый концентрат и паравольфрамат аммония на западноевропейском «свободном» рынке в 2001-2003 гг., дол. за 1% содержания WO3 в тонне продукта
Источники: [12, с.8; 14, с.7; 16, с.5; 18, с.5; 19, с.5; 20, с.5; 23, с.5; 24, с.5; 26, с.5; 27, с.5; 29, с.5; 31, с.9]
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Рис.6. Динамика среднемесячных цен на ферровольфрам на базе сод. 75% W
в 2001-2003 гг., дол. за 1 кг вольфрама

В 1992-2000 г. мировой спрос на вольфрамовые продукты составлял в среднем около 40 тыс.т (в пересчете на металл) в год, колеблясь в диапазоне от 37.8 (1993 г.) до 44.7 (1998 г.) тыс.т. В 2001 г. спрос был достаточно высоким; по неполным данным, он составил как минимум 49 тыс.т, то есть был почти на 11% больше, чем в 2000 г. Столь значительный рост был связан скорее всего не с увеличением реального использования металла промышленностью мира, а с созданием различного рода резервов, на которое потребителей толкала озабоченность сокращением поставок из Китая и возможным вследствие этого взлетом цен, а также непрогнозируемость поставок из стран СНГ. То, что увеличение спроса на вольфрам не было связано с промышленным ростом, подтверждается еще и тем, что в 2001 г. мировая экономика находилась в угнетенном состоянии, чему, среди прочего, способствовали террористические акты 11 сентября [37, с.Tungsten].

Будущее потребление вольфрама во многом будет зависеть от производителей твердых сплавов, спрос со стороны которых определяется, в основном, состоянием таких отраслей промышленности, как автомобиле- и авиастроение, промышленное и гражданское строительство, горная промышленность (в том числе бурение на нефть и газ), производство полупроводников, где используются твердосплавные микробуры. Прогнозируется расширение областей применения вольфрама, в частности использование его в качестве заменителя свинца и обедненного урана в производстве боеприпасов. Так, спрос на вольфрам со стороны производителей «зеленых боеприпасов» калибра 5.56 мм к 2005 г. может вырасти до 450-800 т в год [6, с.286-287; 40]. С большой долей вероятности в ближайшие несколько лет можно ожидать повышения спроса на вольфрам в связи с компенсацией последствий антииракской военной кампании начала 2003 г.; в первую очередь это может быть связано с заменой израсходованных боеприпасов, что может значительно активизировать интерес к вольфраму со стороны их производителей.

С середины 1980-х годов мировая конъюнктура рынка вольфрама определялась Китаем. Непрерывный и практический неконтролируемый рост китайского производства вольфрама и его избыточные поставки на мировой рынок привели к затяжному кризису мировой вольфрамовой отрасли; если до начала 80-х годов цены на вольфрамовые концентраты в Европе значительно превышали 100 дол. за 1% содержания WO3 в 1 т продукта, то в конце 1986 г. они резко понизились до 36 дол. и с тех пор не поднимались выше 60 дол. (исключение составили лишь 1995 и 2001 гг.) (рис.7).
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Рис.7. Динамика среднегодовых цен на вольфрамитовый концентрат с минимальным содержанием WO3 65% на западноевропейском «свободном» рынке, CIF, в 1980-2001 гг., дол. за 1% содержания WO3 в тонне (с использованием данных [38])
За период с конца 1980-х годов из-за избыточных поставок дешевого сырья из Китая почти полностью прекратилось рудничное производство в странах Запада (исключение составляли лишь Австрия и Португалия), падала его добыча и в России. В результате производственные мощности мировой вольфрамдобывающей индустрии сократились на 45.5%: если в конце 80-х годов они превышали 55 тыс.т, а то к 1999 г. составляли чуть более 30 тыс.т [8, с.65]. Уровень производства за тот же период сократился в Китае на 30%, в странах СНГ – на 70%, в странах Запада – на 90% [13, с.15]. Следствием этого стал разрыв между спросом на вольфрам и его рудничным производством (рис.8), причем поскольку данные по спросу весьма неполны, можно с большой долей вероятности предполагать, что реально этот разрыв ещё больше.
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Рис.8. Динамика производства вольфрама в концентрате и спроса на первичный вольфрам в 1992-2001 гг., тыс.т

Дисбаланс между объемами рудничного производства и потребления металла компенсировался поставками из различных резервов, в том числе государственных. С 1992 г. таким источником стали складские, а затем стратегические запасы стран СНГ, прежде всего – России и Казахстана; за период с 1992 г. до середины 2000 г., по одним оценкам [39], эти поставки составили 41.8 тыс.т, по другим [15, с.7] – почти 70 тыс.т (скорее всего, в первом источнике дается объем продаж в пересчете на металл, а во втором – без пересчета). Благодаря поставкам из стратегических запасов рынок вольфрама не только не ощущал дефицита, а напротив, предложение было избыточным, что удерживало цены на вольфрамовое сырье на значительно более низком уровне, чем издержки производства многих добывающих предприятий, в том числе и китайских. С 1999 г. появился новый источник поставок – началась реализация долгосрочной программы продаж вольфрамовых продуктов (в основном руд и концентратов) из Национальных стратегических резервов (NDS) США. В конце 1999 г. там находилось 37.33 тыс.т вольфрама, готовых к реализации. В 2000 г. было реализовано 2610 т вольфрама [39], в 2001 г. – 2510 т [40]; в 2002 г. – 1.65 тыс.т [41]. Несмотря на значительный объем этих продаж, предполагается, что они не окажут существенного влияния на мировую конъюнктуру, поскольку осуществляющему их Агентству по обеспечению оборонных нужд (DLA) США поручено детально отслеживать рыночную ситуацию и проводить регулярные консультации с промышленниками относительно объема поставок и цен [36, с.Tungsten; 37, с.Tungsten; 40].

С 1999 г. правительство Китая, обеспокоенное состоянием рынка и низкими ценами, от чего стали страдать и китайские производители, приступило к энергичному реформированию вольфрамовой промышленности, которое было направлено на повышение эффективности использования ресурсов, ограничение производства и контроль над экспортом [6, с.269-276; 7, с.21-24]. Проводя реорганизацию отрасли, центральные власти Китая передали управление конкретными предприятиями местным властям, а сами сосредоточились на общем руководстве промышленностью и контроле над ней. Прежде всего, контрольные меры включали «очистку» отрасли от предприятий, действующих без лицензий, использующих устаревшие технологии или наносящих вред окружающей среде, а также имеющих высокую задолженность перед государством. В дальнейшем правительство намерено сосредоточиться на выработке промышленной политики, законов и инструкций, направленных на ее осуществление, назначении руководства производственных и торговых компаний и контроле над рынком.

В рамках проводимой политики в конце декабря 2001 г. и в апреле 2002 г. министерство земли и природных ресурсов Китая (Ministry of Land and Natural Resources) обнародовало списки вольфрамовых рудников, которым были выданы лицензии на ведение добычи; в вольфрамовом секторе добывающей промышленности осталось 123 предприятия вместо более 170, действовавших в 2001 г. В июле 2002 г. министерство объявило о намерении ограничить добычу вольфрама в 2002 г. уровнем в 22.15 тыс.т (в пересчете на металл) [41].
В начале 1990-х годов китайское правительство уже пыталось регулировать рынок вольфрама, однако все мероприятия того времени сводились к запрету частной добычи и результата не достигли. Стало очевидно, что и теперь одним только ограничением производства добиться улучшения ситуации не удастся. Поэтому в конце 90-х годов власти использовали принципиально новый подход, заключавшийся в строгом ограничении экспорта, на который отправлялось около 70% производимого в Китае вольфрама. В течение 1999-2002 гг. происходило планомерное сокращение объемов экспортных лицензий: в 1998 г. он составлял (в пересчете на металл) 37 тыс.т, в 1999 г. – 18 тыс.т, в 2000  – 17.3 тыс.т, в 2001 г. и 2002 г. – 17 тыс.т [6, с.271-278; 17, с.7; 33, с.8]. Меры, принимаемые китайскими властями, привели к значительному росту мировых цен на все виды вольфрамовой продукции. Однако они же вызвали рост контрабандных поставок, объем которых оценивается в 200-500 т в месяц, что повлекло за собой новое падение цен, наблюдавшееся в течение всего 2002 г. В ответ на это квоты на 2003 год были сокращены до 16.3 тыс.т (в пересчете на металл) [33, с.8; 41]. Кроме того, китайское правительство заявило о решимости применить жесткие меры по отношению к нелегальному экспорту, хотя и не уточняло, что это за меры [22, с.8].

В настоящее время Госсовет КНР предпринимает новые радикальные шаги по реформированию экспортной системы страны; в следующем году начнется реализация программы сокращения налоговых льгот компаниям-экспортерам. В соответствии с ней уже в 2004 г. для продавцов вольфрама будет полностью отменен возврат налогов, собранных в ходе торговых операций и движения экспортного товара по территории страны до момента декларирования и выхода за ее пределы (НДС, потребительский налог и др.). Ожидается, что эти шаги, с одной стороны, приведут к еще большему сокращению поставок на мировой рынок, а с другой – к росту цен [1].

Помимо существенных изменений в системе управления вольфрамовой отраслью и в экспортной политике происходят весьма существенные изменения и в структуре отрасли. С одной стороны, наблюдается слияние добывающих и перерабатывающих компаний, их укрупнение и формирование холдингов, осуществляющих весь производственный цикл от добычи до выплавки металла [34, с.10; 37, с.China]. С другой – происходит наращивание мощностей по переработке вольфрамового сырья, в том числе высокой ее степени [25, с.8; 32, с.9; 34, с.11]. При этом крупные продуценты внимательно отслеживают рыночную ситуацию; так, в 2002 г. и первой половине 2003 г. под давлением ценового спада и снижения спроса многие из них сократили производство [28, с.7; 32, с.9; 35, с.8].

Ограничения китайского экспорта и наблюдавшийся в 2001 г. рост цен на вольфрамовую продукцию, а также наметившееся сокращение поставок из стран СНГ привели к активизации производителей вольфрама Запада: в 2001-2002 гг. некоторые из них предприняли расширение производства, другие возобновили эксплуатацию законсервированных предприятий или приступили к освоению новых месторождений.

В январе 2002 г. после шестилетней консервации возобновил работу канадский рудник КанТанг, принадлежащий компании North American Tungsten Corporation Ltd. (США), проектная мощность которого составляет около 2.5 тыс.т вольфрама в концентрате в год [5, с.153-157].

В 1999-2002 гг. канадская компания Tiberon Minerals Ltd. энергично реализовала проект освоения комплексного месторождения Нуифао на севере Вьетнама [5, с.153-157]. В середине января 2003 г. были опубликованы результаты предварительного ТЭО освоения месторождения, в соответствии с которыми компания приступила к составлению банковского ТЭО [9]. Предполагается, что новое предприятие, проектная мощность которого составит 6 тыс.т триоксида вольфрама в год, начнет производство в конце 2003 г. или начале 2004 г. [21, с.7].

В 2001 г. португальская компания Beralt Tin & Wolfram S.A. (дочерняя компания фирмы Avocet Mining PLC) приступила к осуществлению программы повышения эффективности производства и наращивания мощностей на руднике Панашкейра, однако из-за падения цен завершение работ было отсрочено. Австрийская компания Wolfram Bergbau und Hutten GmbH Nfg KG, обеспокоенная перебоями в поставках сырья для завода в г.Бергла, в конце 2001 г. подписала контракт о покупке вольфрамовых концентратов на новом руднике, расположенном в испанской автономной области Кастилья-Леон. Активизировались вольфрамдобывающие компании Боливии: увеличила производство компания Empresa Minera Urania S.A., которая подтвердила намерение возобновить эксплуатацию двух законсервированных рудников; компания International Mining Co. на 50% увеличила финансирование проекта освоения олово-вольфрамового месторождения Ла-Чохила [40].

Все эти события, особенно повторное открытие рудника КанТанг, вызвало обеспокоенность китайских производителей: их усилия по восстановлению уровня цен могут оказаться напрасными [30, с.9]. По другим же оценкам, весь дополнительный вольфрам может быть успешно поглощен современным рынком [15, с.7]. Как бы то ни было, события 2002 г. показали, что и старые и новые производители чутко реагируют на колебания рыночной конъюнктуры и при появлении отрицательных тенденций сокращают или приостанавливают производство. Это позволяет надеяться, что мировой рынок вольфрама в ближайшей перспективе стабилизируется и в дальнейшем сможет преодолеть затянувшийся кризис.

СССР до 1990 г. был одним из крупнейших потребителей вольфрама в мире. Чрезвычайно высокий спрос на вольфрам определялся черной металлургией, где этот металл широко использовался в качестве легирующей добавки, и нуждами ВПК. При этом отечественная вольфрамдобывающая отрасль не могла обеспечить необходимый для удовлетворения потребностей промышленности уровень производства, и значительная часть концентратов поставлялась из-за рубежа. В первой половине 90-х годов внутренний спрос на вольфрам резко упал, что привело к значительному сокращению производства всех вольфрамовых продуктов. Только начиная с 1999 г. потребление вольфрама в России стало расти; в первую очередь это было обусловлено увеличением производства стали, ростом объемов бурения на нефть и газ и металлобработки, заказами со стороны оборонной промышленности. В ближайшие годы можно ожидать еще большего роста потребления в связи с началом ожидаемого перевооружения российской армии и с общей активизацией экономики.

Российская вольфрамовая промышленность всегда характеризовалась значительной территориально разобщенностью добычи и переработки сырья: добыча его была сосредоточена главным образом на Дальнем Востоке (Приморский край) и в Восточной Сибири (Республика Бурятия и Читинская обл.), а также в Кабардино-Балкарии, а перерабатывающие предприятия располагались в европейской части России, на Урале и Северном Кавказе. Резкое падение внутреннего спроса на вольфрам повлекло за собой сокращение производства вольфрамовых концентратов – часть рудников закрылась, другие значительно сократили добычу. На сегодняшний день добычу руд и производство вольфрамовых концентратов ведут Приморский и Лермонтовский ГОКи в Приморском крае, рудник Бом-Горхон в Читинской области и Тырныаузский вольфрам-молибденовый комбинат в Кабардино-Балкарской Республике, а также Солнечный ГОК, разрабатывающий комплексные оловянные месторождения в Хабаровском крае. Высокие издержки горного производства (в том числе связанные с низким качеством руд и устаревшими технологиями), высокие транспортные расходы на поставку сырья потребителям и начавшиеся в 1992 г. продажи вольфрамового сырья из госрезерва (из-за дешевизны они оказались более привлекательными для внутренних потребителей, чем продукция ГОКов) усугубляли положение добывающих предприятий. Только приморские рудники, благодаря найденным внешним рынкам сбыта, смогли сохранить сравнительно высокий уровень производства (для Приморского ГОКа дополнительным фактором жизнеобеспечения стало производство медных концентратов, значительная часть которых также экспортировалась). При этом и Приморский и Лермонтовский ГОКи, не говоря уже о Тырныаузском комбинате, находятся в весьма тяжелом финансовом положении.

Мировой опыт показывает, что выход горнорудных предприятий из кризиса возможен не только путем внедрения современных энерго- и ресурсосберегающих технологий, обеспечивающих полное извлечение полезных компонентов и их переработку. К существенному повышению эффективности вольфрамдобывающих предприятий приводит также организация в местах добычи металлургического передела. Так, если на приморских ГОКах ввести в действие установки по переработке концентратов в паравольфрамат аммония, это может в несколько раз повысить их доходность, позволит освоить нерентабельные в настоящее время запасы и, благодаря сокращению перевозок, снизит транспортные расходы.
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МОЛИБДЕН

Мировые прогнозные ресурсы молибдена составляют около 20 млн т.

Общие запасы молибдена в мире на 1.01.2002 г. составляли 22.89 млн т, из них подтвержденные – 12.252 млн т. По сравнению с нашей предыдущей оценкой [11, с.300] резко выросли запасы Китая [68], что привело к увеличению общих мировых запасов почти на 40%, а подтвержденных – почти на 25%, несмотря на переоценку запасов в сторону их уменьшения в Казахстане и Чили. Крупнейшими странами-держателями запасов к началу 2002 г. являлись Китай (переместился с 4-го на первое место: общие запасы – 8.3 млн т, или 36.3% мировых; подтвержденные запасы – 3.3 млн т, или 26.9% мировых), США (5.4 млн т, или 23.6%; 2.7 млн т, или 22%), Чили (2.5 млн т, или 10.9%; 1.91 млн т, или 15.5%) и Перу (1.2 млн т, или 5.2%; 0.95 млн т, или 7.8%) [12, с.219].

Добыча молибдена и производство концентратов осуществляется предприятиями, отрабатывающими собственно молибденовые месторождения, а также получающими молибден в качестве попутного продукта медного производства. На протяжении ряда лет основными продуцентами являются США, Канада, Китай, Чили, Перу и Мексика. При этом если в Северной Америке и Китае основное производство ведется молибденовыми предприятиями, то в странах Латинской Америки весь молибден производится на медных рудниках.

По нашим оценкам, объем мирового производства молибдена в концентрате в 2001 г. по сравнению с 2000 г. сократился на 2.4% и составил 133.92 тыс.т. При этом география добычи не претерпела изменений – основными продуцентами оставались США, Чили и Китай, на долю которых пришлось более 74% произведенных концентратов; существенные количества молибдена производились также в Перу, Канаде, Мексике и России. Сокращение мирового производства было обусловлено падением добычи в США (на 8.1%), Мексике (на 19.1%), Китае (на 1.9%), Чили (на 0.4%) и некоторых других странах. В то же время в ряде стран производство молибдена в концентратах существенно возросло: в России – почти на 32%, в Перу – почти на 16%, в Армении – на 8.7% [12, с.221]. Более 60% мирового рудничного производства обеспечивали пять компаний: Codelco (Чили), Phelps Dodge (США), Grupo Mexico (Мексика-Перу), Jinduicheng Molybdenum Mining Corp. (Китай) и Thompson Creek (США-Канада).

Основными производителями продуктов переработки молибденовых концентратов в 2001 г. оставались США, страны Западной Европы, Канада, Чили, Япония и Китай. Наиболее крупное производство по переработке концентратов молибдена сосредоточено в руках компании Cyprus Climax Metals Co. (США).

Потребление. Молибден используется в основном как легирующий компонент при выплавке сталей, суперсплавов и специальных сортов чугуна, а также при производстве катализаторов для нефтеперерабатывающей и автомобильной промышленности, различных пигментов и смазочных материалов (рис.1). Ведущими мировыми потребителями являются страны Западной Европы, США, Япония и Китай, на долю которых в 1999 г. приходилось более 86.8% мирового потребления молибдена [11, с.302].
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Рис.1. Структура мирового потребления молибдена в 2001 г., % (по [59, с.Molybdenum])

В 2001 г. объем потребления молибдена составлял, по различным оценкам, 125-132 тыс.т. Крупнейшим молибденпотребляющим регионом мира оставалась Европа, на долю которой пришлось около 1/3 суммарного спроса, что в значительной степени определялось объемами производства здесь нержавеющих и специальных сталей, а также ростом производства катализаторов. В США использовано 25% мирового молибдена, а в Японии – немногим менее 15% [59, с.Molybdenum]. Устойчиво растет потребление молибдена в Китае [12, с.222]; в 2001 г. оно достигло 12-13 тыс.т против примерно 10 тыс.т в 1999 г. и составило более 7% мирового объема [59, с.Molybdenum].
Экспорт. В ассортимент товаров мирового рынка молибдена входят главным образом молибденовые концентраты и ферромолибден, в меньшей степени – оксид молибдена и металлический молибден.

По неполным данным, в 2001 г. экспорт продуктов молибдена в пересчете на металл составил 186.8 тыс.т против 158.1 тыс.т в 2000 г. Главнейшими экспортерами молибденовых продуктов на мировой рынок в 2001 г. стала Чили (26% мировых поставок, или 48.4 тыс.т в пересчете на металл), сместившая Китай на вторую позицию (21.9%, или 41 тыс.т); третье место по-прежнему занимали США (16.7%, или 31.2 тыс.т).

В 2001 г. доля молибденовых руд и концентратов в продажах продуктов молибдена (в пересчете на металл) значительно возросла и составила 73.5% против 64.6% в 2000 г. Физический объем экспорта руд и концентратов составил более 250.4 тыс.т (137.3 тыс.т в пересчете на металл) против 186.8 тыс.т (102.2 тыс.т) в 2000 г. В пятерку крупнейших экспортеров концентратов, осуществивших в 2001 г. почти 80% поставок, вошли Чили, США, Канада, Китай и Нидерланды. Нидерланды, вошедшие в группу лидеров впервые, увеличили свои реэкспортные продажи более чем в два раза, потеснив на пятой позиции Перу [12, с.222].

Доля оксидов молибдена в продажах молибденовых продуктов 2001 г. сократилась до 3.4% против 5.5% в 2000 г. Без учета экспорта Германии, данных о котором пока нет, физический объем экспорта оксидов молибдена по сравнению с показателями 2000 г. уменьшился на 23.4%, до 11.3 тыс.т (6.4 тыс.т в пересчете на металл) против 14.74 тыс.т (8.4 тыс.т в пересчете на металл) в 2000 г. Если исходить из предположения, что объём поставок оксидов из Германии сохранился на уровне 2000 г., реальный физический объем мирового экспорта мог сохраниться на уровне 2000 г. или даже превысить его [12, с.223].

В 2001 г. доля ферромолибдена в продажах продуктов молибдена составила 18.7% против 24.4% в 2000 г. Физический объем экспорта ферромолибдена в 2001 г. сократился по сравнению с 2000 г. на 9.6% и составил 53.8 тыс т (35 тыс.т в пересчете на металл) против 59.49 тыс.т (38.7 тыс.т в пересчете на металл) в 2000 г. Тройка крупнейших поставщиков осталась без изменений и включает Китай, Великобританию и Нидерланды, суммарный экспорт которых составил в 2001 г. почти 93.6% мирового. При этом сократилась доля Китая в мировом экспорте ферромолибдена: если в 2000 г. она составляла 74.6%, то в 2001 г. – 70% [12, с.223].

В 2001 г. доля экспорта металлического молибдена в мировых поставках продуктов молибдена составила 4.3% (8.05 тыс.т) против 5.6% (8.87 тыс.т) в 2000 г. Состав тройки крупнейших экспортеров металла в 2001 г. по сравнению с 2000 г. остался без изменений; в нее входят Австрия, Китай и Германия, суммарный экспорт которых составил 61.9% мирового против 54.6% в 2000 г. [12, с.223].

В 2001 г. импорт продуктов молибдена сократился более чем на 5% по сравнению с показателями 2000 г. и в пересчете на металл составил 156.1 тыс.т против 164.5 тыс.т. Главнейшими импортерами молибдена являлись страны Западной Европы, Япония, Китай и США, на долю которых пришлось более 66% мирового импорта, при этом доля западноевропейских импортеров составила почти 37%. В структуре импорта в 2001 г. произошли некоторые изменения.

В 2001 г. доля молибденовых руд и концентратов в пересчете на металл в мировом импорте молибденовых продуктов практически не изменилась по сравнению с показателями 2000 г. и составила около 64%. Физический объем импорта сырья при этом сократился почти на 9% и составил около 100 тыс.т (в пересчете на металл) против 105 тыс.т в 2000 г. В группу крупнейших импортеров входили Япония, Нидерланды, Китай, Бельгия и Люксембург и Великобритания, на долю которых пришлось 65% мировых закупок [12, с.224].

Доля оксидов молибдена в мировом импорте молибденовых продуктов в 2001 г. сократилась по сравнению с показателями 2000 г. и составила около 3% против 4.3%. При этом физический объем закупок уменьшился более чем на треть – с 7.1 тыс.т до 4.7 тыс.т (в пересчете на металл). К крупнейшим импортерам в 2001 г. относились Нидерланды, Япония, США и Канада, осуществивших более 66% мирового импорта [12, с.224].

В 2001 г. доля ферромолибдена в мировом импорте молибденовых продуктов сократилась по сравнению с показателями 2000 г. и составила 25.9% против 26.4%. При этом физический объем закупок уменьшился почти на 7% – с 43.4 тыс.т до 40.4 тыс.т (в пересчете на металл). В целом состав пятерки стран-ведущих импортеров не изменился – в нее по-прежнему входили Германия, Нидерланды, Франция, США и Италия, доля которых в 2001 г. по сравнению с 2000 г. возросла с 57.3% до 58.5%, при этом физический объем их импорта сократился почти на 5% и составил 36.3 тыс.т (23.6 тыс.т в пересчете на металл) против 38.2 тыс.т (24.8 тыс.т) в 2000 г. [12, с.225].

Доля металлического молибдена в мировых закупках продуктов молибдена в 2001 г. возросла и составила 7.2% против 5.5% в 2000 г. Физический объем импорта вырос на 23.8% и достиг 11.2 тыс.т против 9 тыс.т в 2000 г. В пятерку крупнейших импортеров в 2001 г. вошли Германия, Великобритания, США, Малайзия и Япония, доля которых составила 59.6% (6.67 тыс.т), при том, что в прежние годы в ее составе постоянно присутствовала Франция, вытесненная Малайзией. На наш взгляд, данное событие обусловлено разовой крупной закупкой последней, импортировавшей в этом году в 5-10 раз больше металла, чем прежде [12, с.225-226].

Конъюнктура мирового рынка молибдена. Высокий уровень попутного производства молибдена на медно-молибденовых рудниках США, Чили, Перу и Канады, неконтролируемые поставки из Китая и выход на мировой рынок продуцентов из стран СНГ привели к тому, что с середины 1990-х годов на рынке молибдена стал наблюдаться избыток предложения. Это привело к почти двукратному резкому падению цен в 1996 г., после чего они продолжали снижаться и достигли минимума в 2001 г. (табл.1). Вызванное этим сокращение добычи молибдена, в том числе попутного, рост потребления и позитивные изменения в молибденовой отрасли Китая, а также введение защитных мер против китайского экспорта сместили соотношение спроса и предложения на мировом рынке молибдена в сторону дефицита предложения. Тем самым создались условия для роста цен, который начался с декабря 2001 г.

Таблица 1

Динамика среднегодовых цен на молибденовую продукцию в 1997-2002 гг.
(дол. за кг молибдена в продукте)
	Товар
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002

	Оксид молибдена, рынок Японии
	   9.72
	   7.65
	  6.15
	  ...
	  ...
	  ...

	Оксид молибдена, франко-склад, американский "свободный" рынок
	  10.01
	   8.05
	  6.08
	   6.02
	   5.4
	   9

	Оксид молибдена, франко-склад, западноевропейский "свободный" рынок
	   9.57
	   7.66
	  6.02
	   5.91
	   5.27
	   8.68

	Ферромолибден с 60% Mo, FOB порты Китая
	  10.13
	   8.68
	  7
	   6.53
	   6.16
	   8.79

	Ферромолибден с 60% Mo, франко-склад Роттердам
	  10.26
	   8.69
	  7.03
	   6.61
	   6.25
	   8.91

	Ферромолибден с 65-70% Mo, франко-склад, западноевропейский "свободный" рынок
	  11.18
	   9.37
	  7.42
	   7.03
	   6.66
	   9.86

	Ферромолибден с 65-70% Mo, франко-склад Питтсбург (США)
	  11.73
	  10.32
	  8.07
	   7.63
	   6.93
	  10.94


Источники: [13, с.384; 32, с.2; 33, с.2; 34, с.6; 35, с.6; 36, с.5; 37, с.6]
В 2002 г. цены на все продукты молибдена на всех мировых торговых площадках вели себя в общем одинаково: начавшийся в декабре 2001 г. плавный рост завершился резким взлетом в июне 2002 г., вслед за которым последовал постепенный спад, достигший пика в ноябре 2002 г. (причем этот минимум существенно превышал уровень цен 2001 г.), после чего рост возобновился и оставался устойчивым на протяжении всего первого полугодия 2003 г. (рис.2, 3). По мнению некоторых аналитиков [55, с.8], снижение цен во второй половине 2002 г., по крайней мере для ферромолибдена, связано с тем, что если раньше китайские оксиды молибдена для получения ферромолибдена поставлялись в Европу, то теперь они стали перерабатываться в самом Китае, а на европейский рынок поступал сравнительно дешевый готовый продукт. Динамика цен на американском «свободном» рынке была несколько иной: здесь ценовой спад второй половины 2002 г. был более плавным, менее глубоким, и своего минимума цены достигли несколько позже. В результате на мировых рынках среднегодовые цены 2002 г. на оксиды молибдена выросли по отношению к 2001 г. на 65-67%, на ферромолибден с 60% Mo – почти на 43%, на ферромолибден с 65-70% Mo в Европе – на 48%, в США – почти на 58%.
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Рис.2. Динамика среднемесячных цен на оксид молибдена в 2001-2003 гг., дол. за кг молибдена в продукте
Источники: [38, с.8; 39, с.7; 40, с.5; 41, с.8; 42, с.5; 43, с.5; 44, с.5; 45, с.5; 46, с.5; 47, с.5; 48, с.5; 50, с.5; 51, с.5; 53, с.5; 54, с.9]
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Рис.3. Динамика среднемесячных цен на ферромолибден, дол. за кг молибдена в продукте

По оценкам западных аналитиков [58, с.Molybdenum; 59, с.Molybdenum], начиная с 1995 г. мировое потребление молибдена ежегодно увеличивалось примерно на 2%, что было обусловлено, главным образом, растущим спросом со стороны производителей нержавеющих сталей и катализаторов. Так, объемы производства нержавеющих сталей ежегодно возрастали на 4%, что обеспечивало пропорциональное увеличение спроса на молибден; ежегодный прирост спроса со стороны производителей катализаторов с 1990 г. составлял 5%. Рынки молибденсодержащих высокопрочных низколегированных сталей (HSLA) и дуплексных сталей, суперсплавов и металлического молибдена также год от года расширялись.

Согласно прогнозам, эта тенденция в ближайшей перспективе сохранится, и годовые темпы роста потребления молибдена будут составлять 2-3%. При этом ожидается, что более других (на 3-4% в год) будет расти спрос со стороны неметаллургических отраслей: нефтеперерабатывающей и автомобильной. Правда, некоторые аналитики считают, что потребление молибдена в производстве катализаторов для автомобильных фильтров значительно расти не будет в связи с переходом во многих странах мира на использование малосернистого бессвинцового бензина. Однако главным фактором в динамике потребления молибдена по-прежнему останется состояние сталелитейной промышленности, в особенности – производства нержавеющей стали. Производство ставших популярными в последнее время высокопрочных низколегированных сталей (HSLA) может обеспечить лишь умеренный (на 1% в год) рост потребления молибдена. Ситуация на рынке суперсплавов зависит в основном от состояния аэрокосмической отрасли, обеспечивающей около 75% спроса на них.

По другим прогнозам [58, с.Molybdenum], по нашему мнению не вполне основательным, ослабление экономики США в ближайшей перспективе может привести к сокращению потребления молибдена.

С 1995 г., когда на рынке молибдена возобладала тенденция к превышению предложения над спросом, что поддерживало низкий уровень цен, а производство молибдена тем не менее не сокращалось, поскольку более 2/3 поступающего на рынок металла производилось попутно на медных рудниках, часть произведенной молибденовой продукции накапливалась на складах добывающих предприятий (что оказывало еще большее давление на без того низкие цены). Единого мнения относительно количества этих запасов нет; по некоторым оценкам на начало 2001 г. они составляли около 18-20.5 тыс.т [58, с.Molybdenum; 59, с.Molybdenum] против 4.6 тыс.т в 1997 г. [14, с.489], однако могли быть и значительно выше.

Избыточность предложения молибденовых продуктов и низкие цены на них вынудили основных продуцентов в США, Канаде и Китае сокращать производство. В результате немногочисленные, но крупные собственно молибденовые рудники перешли на функционирование в режиме переменного уровня производства, который определялся положением на рынке; ограничили свое производство и многие североамериканские медно-молибденовые предприятия. В 1999 г. мировое производство молибдена сократилось относительно максимального уровня 1997 г. почти на 8%. Однако это сокращение практически полностью компенсировалось поступлениями молибдена от операторов, действующих на медно-молибденовых месторождениях Латинской Америки (рис.4), и в 2000 г. мировое производство молибдена вновь выросло. В 2001 г. давление на североамериканских производителей было усилено взлетевшими ценами на электроэнергию, что привело к существенному повышению издержек производства и дало новый импульс к сокращению выпуска молибденовой продукции [12, с.221; 59, с.Molybdenum].
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Рис.4. Динамика мирового производства молибдена в концентрате в 1992-2001 гг., тыс.т

Как уже отмечалось, в 2001 г. более 60% мирового рудничного производства осуществлено всего пятью компаниями: Codelco (Чили), Phelps Dodge (США), Grupo Mexico (Мексика и Перу), Jinduicheng Molybdenum Mining Corp. (Китай) и Thompson Creek (США и Канада); в последние годы роль этих пяти компаний выросла ещё более [12, с.221]. Столь высокая концентрация производства позволяет надеяться, что баланс спроса и предложения на мировом рынке поддерживать будет легче [59, с.Molybdenum]. Компания Phelps Dodge в 2001 г. сократила производство на молибденовых и медно-молибденовых предприятиях и заявила о возможности продолжения этих мероприятий. К концу 2001 г. те же действия предприняли несколько крупных производителей меди. По прогнозам, уменьшение производства только чилийской компанией Codelco в 2001-2002 гг. должно было привести к снижению поставок примерно на 2270 т (5 млн фунтов); в те же годы намеревались сократить производство молибдена компании Rio Tinto и Thompson Creek. Однако на рынке молибдена появились новые крупные игроки, действия которых могут свести на нет усилия основных продуцентов, направленные на регулирование рыночного предложения. Среди новых игроков особое место занимает чилийская компания Anaconda, модернизировавшая свой медно-молибденовый рудник Лос-Пеламбрес. Кроме того, в конце 2001 г. возобновил работу перуанский полиметаллический рудник Антамина. Ожидалось, что в 2002 г. суммарная продукция этих двух предприятий будет эквивалентна 6% мирового производства молибденовых концентратов [59, с.Molybdenum].
Несмотря на все сложности, сокращение производства привело к ожидаемым результатам – спрос превысил предложение, и началось сокращение складских запасов: в 1999 г. оно составило около 6 тыс.т, в 2000 г. – около 4 тыс.т; эта тенденция сохранилась и в 2001 г. [58, с.Molybdenum; 59, с.Molybdenum]. Правда, на это существенное сокращение складских запасов цены 1999-2001 гг. не отреагировали, и лишь с 2002 г. начался их рост, причиной которого, на наш взгляд, явилось не столько сокращение складских запасов, сколько изменение ситуации в молибденовом секторе Китая, который в последние годы оказывает по сути определяющее влияние на мировой рынок.

На протяжении многих лет китайские продуценты (и не только молибдена) не подвергались обычному во многих странах экономическому давлению, при котором государство, поддерживая международную торговлю, контролирует экспорт. В результате резко возросшие с 1993 г. поставки из Китая дешевой молибденовой продукции обрушили мировой рынок, и без того испытывавший давление со стороны растущего производства (рис.6). Значительное место в китайском экспорте при этом занимал ферромолибден, доля которого с 1992 г. до 2001 г. возросла с 37% до 60%. Спровоцированный этим спад цен достиг такого уровня, что от него стали страдать и сами китайские продуценты.
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Рис.6. Динамика экспорта продуктов молибдена из Китая в 1992-2001 гг., тыс.т (в пересчете на металл)

Сейчас под действием как внешних, так и внутренних факторов китайское влияние на мировой рынок молибдена начинает ослабевать. К внешним относятся защитные меры, принятые правительствами США и стран ЕС. Расследование, проведенное Европейской комиссией, показало, что за период с 1997 по 2000 г. объем экспорта ферромолибдена из Китая только в Европу увеличился на 70%, а доля китайского продукта на рынке выросла с 32.4% до 49.3%, причем максимальный рост пришелся на 1999 г. Такое положение вынудило Совет министров ЕС с августа 2001 г. ввести временные антидемпинговые пошлины на китайский ферромолибден в размере 3.6-26.3%, а с 6 февраля 2002 г. вступили в действие единые пошлины на весь китайский экспорт ферромолибдена в размере 22.5% [52, с.6]. Эти меры сразу отразились на положении мелких китайских продуцентов ферромолибдена, и без того вынужденных сокращать или даже останавливать производство из-за низких цен на продукцию; потеря же европейского рынка еще больше усугубила их тяжелое положение [49, с.8].

Кроме того, китайские производители оксидов молибдена столкнулись с проблемой сбыта продукции на европейском рынке. Суть в том, что китайский оксид молибдена в связи с особенностями минерального состава перерабатываемых руд отличается высоким содержанием свинца, которое превышает аналогичный показатель у оксида западного производства как минимум в 4 раза. Это заставляет европейских потребителей, ограниченных жесткими экологическими стандартами, отказываться от закупок китайского товара [55, с.8].

Внутренних факторов, вызывающих ослабление влияния Китая на мировой рынок молибдена, несколько.

Фактор сырьевой. Снижение качества добываемых руд, вызванное истощением запасов действующих предприятий, ведет к снижению выпуска концентрата даже при сохранении рудниками объемов добычи [64]. Кроме того, в результате мероприятий, проводимых в рамках государственной программы по рационализации природопользования, многие малые добывающие компании либо оказались под угрозой ликвидации, либо уже прекратили свою деятельность, что также привело к значительному сокращению производства молибденового сырья [59, с.Molybdenum]. Ситуация усугубляется климатическими особенностями молибдендобывающих районов Китая, где периоды затяжных дождей и вызванные этим сильные наводнения приводят к ощутимым перебоям в добыче [9; 65; 71]; тот же эффект дают и участившиеся аварии на рудниках. Все это привело к возникновению дефицита сырья на внутреннем рынке, а также к росту издержек производства рудников.

Фактор стоимостной. Рост издержек добывающего производства значительно снизил прибыльность перерабатывающих предприятий; в результате часть их закрылась, а оставшиеся были вынуждены поднять цены на свою продукцию. С одной стороны, это привело к снижению объемов производимой в стране молибденовой продукции и, соответственно, к уменьшению экспорта, а с другой – обусловило рост экспортных цен [56, с.7; 66].

Фактор растущего внутреннего потребления. Во-первых, в последние два года крупные продуценты молибдена стали активно перестраиваться на выпуск товаров с высокой добавленной стоимостью, тем самым обеспечивая рост внутреннего потребления сырьевых продуктов (концентратов, оксидов и ферромолибдена) и снижение их поставок на внешний рынок. Во-вторых, в последние годы в Китае бурно развивается сталелитейная промышленность, в первую очередь – производство нержавеющих и специальных сталей, которое в 2001 г. поглотило около 10 тыс.т молибдена (73-83% внутреннего потребления страны) [59, с.Molybdenum]. Рост внутреннего потребления стимулируется активным международным сотрудничеством Китая в высокотехнологичных сферах применения молибдена [59, с.China].

Все это позволяет с большой степенью вероятности предполагать, что давление на мировой рынок молибдена со стороны Китая постепенно снизится. Есть даже прогнозы, что в дальнейшем сокращение производства и рост внутреннего потребления молибдена превратят Китай в его нетто-импортера. Уже сейчас в Китай ввозится значительное количество концентратов, хотя пока не ясно, дефицит их или более высокое качество зарубежного сырья являются причиной этого.

Итак, в последнее время ситуация на мировом рынке молибдена заметно улучшилась; перелом наступил в 2001 г. Очевидно, что сокращение китайского экспорта, складских запасов предприятий и рост цен на фоне растущего потребления даст импульс активизации молибдендобывающих предприятий и новому этапу роста мирового производства. «Первые ласточки» уже появились: в августе 2003 г. компания Montana Resources (США) объявила о планах возобновления производства на медно-молибденовом руднике Континенталь-Ист, бездействовавшем с июля 2000 г.

В перспективе просматриваются два возможных пути развития мировой молибденовой отрасли – либо повторение известного по прошедшему десятилетию сценария, который приведет к перепроизводству и новому падению цен, либо жесткий контроль и регулирование рынка его ведущими игроками, что позволит избежать нового кризиса. Остается надеяться, что приобретенный опыт окажется полезным.

В странах ближнего зарубежья значительные количества молибдена производятся в Армении и Узбекистане.

В Армении в последние годы производство молибдена в концентрате неуклонно растет. Практически весь концентрат производится на Зангезурском медно-молибденовом комбинате (ЗММК) из руд Каджаранского медно-молибденового месторождения, которое может обеспечивать предприятие сырьем в течение 150 лет. Проектные мощности комбината по добыче руды составляют 8.9 млн т в год. Значительная часть продукции комбината экспортируется, в том числе в Россию [59, с.Armenia; 67]. Внутри страны партнером комбината является АООТ «Ереванский завод чистого железа», производящий ферромолибден и металлический молибден; вся продукция поступает на европейский рынок [3; 4].

В конце 2001 г. правительство Армении приняло решение о приватизации ЗММК, которая должна была начаться в 2003 г.; тогда же предполагалось, что на базе комбината будет создано совместное армяно-российское предприятие [61; 62; 63], интерес к приватизации ЗММК проявили, кроме российских, европейские, китайские, японские и южнокорейские компании [60; 67]. В конце ноября 2001 г. «Норильский никель» получил результаты предпроектного исследования ЗММК; тогда сообщалось, что если покупка комбината «Норникелем» состоится, то новый владелец, скорее всего, займется строительством завода по производству металлического молибдена. Такой завод с годовой мощностью 8 тыс.т металла был спроектирован армянскими специалистами; стоимость проекта составляла около 20-25 млн дол. [29; 67].

В 2002 г., впервые после длительного перерыва, ЗММК почти полностью реализовал свои проектные мощности, и дальнейшее наращивание производства без осуществления новой инвестиционной программы стало невозможным. При этом, по мнению некоторых специалистов, более выгодным может оказаться сооружение на Каджаранском месторождении нового предприятия, а не реконструкция ЗММК [4].

В Узбекистане молибденовая продукция выпускается двумя предприятиями: Алмалыкским горно-металлургическим комбинатом (АГМК), ведущим разработку медно-молибденовых месторождений, и Узбекским комбинатом тугоплавких и жаропрочных металлов (УзКТЖМ), расположенном в г.Чирчик. УзКТЖМ является серьезным конкурентом российского завода «Победит» на мировом рынке молибденовой продукции.

В начале 2000 г. для осуществления проекта реконструкции глубокой переработки молибдена израильская компания Metek Metals Technology совместно с УзКТЖМ и АГМК организовала израильско-узбекское совместное предприятие Uzmetall Technology с уставным капиталом 1 млн дол. (Metek –50%, УзКТЖМ – 30%, АГМК – 20%); общая стоимость проекта составляла почти 19.4 млн дол. [20]. В марте 2002 г. на медеплавильном заводе в г.Алмалык было запущено производство технического оксида молибдена, мощности которого позволяют перерабатывать 600 т молибденовых концентратов в год [27]. В июле того же года на базе УзКТЖМ введено в строй предприятие по выпуску молибденовой проволоки, штабиков, пластин и другой молибденовой продукции. Основной объем продукции поставляется на экспорт в страны Европы, Японию и США [26].

Россия до 1990 г. была одним из крупнейших потребителей молибдена в мире, при этом отечественная молибдендобывающая отрасль не обеспечивала необходимого уровня производства, и значительная часть концентратов поставлялась из-за рубежа. Кризисное состояние российской экономики, длившееся на протяжении 90-х годов, привело к многократному падению спроса на молибден на внутреннем рынке – резко сократилось производство всех молибденовых продуктов, а выпуск ферромолибдена вообще прекратился. Только начиная с 1999 г., благодаря оживлению отечественной экономики, внутренний спрос на молибден начал медленно расти.
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Рис.7. Производство, потребление молибденовых концентратов в России, их экспорт и импорт в 1991-2001 гг., тыс.т
Источники: [2; 16; 17; 19; 69, с.184; 70, с.190]
Резкое сужение внутреннего рынка молибдена сказалось на молибдендобывающей отрасли: сократил добычу руд Сорский ГОК (Республика Хакасия), практически остановился Тырныаузский вольфрам-молибденовый комбинат (Республика Кабардино-Балкария), в 1996-1999 гг. приостановливал работу Жирекенский ГОК (Читинская обл.). Ситуация усугублялась тем, что сохранившиеся потребители в европейской части России, на Урале и Северном Кавказе не могли покупать сырье у сибирских рудников из-за чрезвычайно высоких расходов на его транспортировку. Это практически свело к нулю возможность реализации молибденовых концентратов внутри страны и поставило добывающие предприятия на грань выживания. Однако благодаря высокому качеству продукции ГОКи сумели найти покупателей на внешнем рынке, и молибденовые концентраты стали экспортироваться в нарастающих объемах – если в 1992 г. (начало экспорта) Россия поставила на мировой рынок всего 1.6 тыс.т молибденового концентрата, то в 2000 г. объемы поставок составили почти 11.1 тыс.т [16; 19]. Это позволило горному производству молибдена выжить. Потребности же отечественной промышленности стали удовлетворяться в основном за счет импорта молибденовых концентратов и продуктов их переработки и закупок из госрезерва [5].

На сегодняшний день практически вся российская добыча молибдена сосредоточена в руках крупного частного капитала: в 1997 г. Сорский ГОК, а в 2000 г. – Жирекенский ГОК были приобретены компанией ООО «Группа «Сибирский алюминий» (ныне ООО «Базовый элемент»), ставшей по сути монопольным производителем молибденового концентрата в России. Благодаря инвестициям нового владельца в 2000 г., после четырехлетнего перерыва, возобновил производство Жирекенский ГОК [15, с.41-44], а на Сорском ГОКе успешно проведена модернизация производства. В сентябре 2003 г. в пос.Жирекен вступила в действие фабрика по производству оксидов молибдена и ферромолибдена, которая стала первым подобным предприятием в России – прежде горно-обогатительные комбинаты в лучшем случае получали концентрат, а дальнейшая его переработка и выпуск ферромолибдена производились на специализированных металлургических заводах Урала и юга России [21; 24; 31]. Строительство второго такого предприятия должно начаться на Сорском ГОКе в 2004 г. [25]. Однако вся продукция этих предприятий по-прежнему идет на экспорт.

Изменения коснулись и перерабатывающего сектора. В конце 2000 г. возобновил выпуск ферромолибдена Челябинский электрометаллургический комбинат, мощности которого позволяют производить 16 тыс.т ферромолибдена в год [10]. Постепенно выходит из кризиса завод «Победит» (Северная Осетия) [5]. Расширяются объемы производства, ассортимент выпускаемой продукции и география поставок ООО «Полема» (Тула) [8; 18; 22; 23; 57]. Но, как и несколько лет назад, источниками сырья для них являются импорт и закупки из госрезерва, а значительная часть продукции реализуется за рубежом.

Российский капитал стал проявлять интерес и к зарубежным производителям молибдена. Среди них Зангезурский медно-молибденовый комбинат в Армении, ведущий разработку одного из крупнейших в мире Каджаранского медно-молибденового месторождения и поставляющий сырье российскому заводу «Победит» [5] («Норильский никель», «Базовый элемент» и РАО «ЕЭС России» [28]), и промышленный гигант Монголии – медно-молибденовое предприятие «Эрденет» («Норильский никель» и Уральская горно-металлургическая компания [30]). И хотя основной интерес для российских компаний, скорее всего, представляет производимая названными предприятиями медь, прозвучали заявления руководства «Норильского никеля» о намерении в рамках расширения сферы деятельности включиться в производство молибдена [7].

Очевидно, что активизация российской экономики и связанный с этим рост производства высококачественных сталей приведет к росту внутреннего спроса на молибден, для удовлетворения которого, по некоторым прогнозам, потребуется увеличить производство до 12-13 тыс.т металла в год [1, с.12]. Несмотря на все наметившиеся позитивные изменения, молибдендобывающая промышленность страны в своем современном состоянии даже при полном прекращении экспорта не сможет удовлетворить прогнозируемый спрос из-за нехватки производственных мощностей. Изменить положение может наращивание мощностей действующих Сорского и Жирекенского ГОКов, возобновление деятельности Тырныаузского ГОКа, основная часть акций которого находится в собственности государства, и строительство новых рудников. Наиболее перспективным для освоения на сегодняшний день является крупное комплексное Бугдаинское месторождение в Читинской области, на котором с 1997 г. ведется опытная отработка; инвестиционный проект его освоения стоимостью 50 млн дол. предложен компанией АООТ «Приаргунское производственное горно-химическое объединение» [6].

Итак, сейчас молибденовая отрасль России, благодаря инвестициям частного капитала в добычу и усилиям менеджмента перерабатывающих предприятий, возвращается к жизни. Однако нельзя ожидать решения всех имеющихся проблем без участия государства. Именно в его ведении находится создание благоприятных условий для функционирования отрасли, и от его экономической политики зависит, в каком направлении она будет развиваться: по-прежнему ли продукция молибденовых предприятий будет экспортироваться или приоритетным для них станет внутренний рынок.
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Сурьма

Мировые выявленные ресурсы сурьмы на 1.01.2002 г. оценивались в 7.2 млн т. Большая их часть (73%) сосредоточена в Китае, Таджикистане, Таиланде, России, Боливии и ЮАР.

Мировые общие и подтвержденные запасы сурьмы на 1.01.2002 г. остались на уровне 2001 г. и составляли 5.5 и 4.2 млн т соответственно. Основными держателями запасов оставались Китай (57% мировых общих запасов и 66% подтвержденных), Таджикистан (6% и 4%), Таиланд (5% и 6%), Боливия (5% и 6%) и ЮАР (5% и 6%).

Территориальная структура мировых выявленных ресурсов, общих и подтвержденных запасов сурьмы за последние годы принципиально не изменилась; лишь доля России в выявленных ресурсах и общих запасах сократилась примерно вдвое в 2000 г. из-за списания с Государственного баланса крупного золотосульфидного Олимпиадинского месторождения в Красноярском крае [1, с.4].

Мировое производство сурьмы в концентратах в 2001 г. составило 109 тыс.т, из которых 92 тыс.т, или 84%, было выпущено в Китае; более 9% суммарно пришлось на долю ЮАР, России, Австралии и Боливии. Производство сурьмы в мире в 2001 г. по сравнению с 2000 г. сократилось на 7%, что в основном связано с уменьшением производства ее в Китае.

Мировое производство сурьмы из вторичного сырья по нашей оценке составляет 30-35 тыс.т в год. Получают вторичную сурьму в основном из сурьмусодержащего свинцового лома (аккумуляторы, оболочки электрокабелей и т.д.).

Потребление. Основными продуктами, используемыми промышленностью, является металлическая сурьма и ее триоксид. Металлическая сурьма в сплавах со свинцом, оловом и другими металлами применяется для изготовления решеток кислотных аккумуляторов, а также различных кислотоупорных покрытий, антифрикционных сплавов, припоев и т.п. На выпуск решеток кислотных свинцовых аккумуляторов расходуется (и из них же регенерируется) практически вся вторичная сурьма; в США её доля в общем потреблении сурьмы в 2001-2002 гг. составляла 16-18% [8]. Триоксид сурьмы используется в основном для выпуска замедлителей горения (антипиренов) – огнестойких наполнителей и пропиток пластмасс, тканей, ковровых покрытий, клеев, красок и т.п. Кроме того, он применяется при производстве стекла и керамики, а также в качестве стабилизатора пластмасс и катализатора при синтезе органических материалов. В последнее время сурьма начинает использоваться в ряде новых для нее областей. Сурьму особой чистоты используют в полупроводниковой технике в качестве легирующей добавки к кремнию и германию, а также в качестве компонента интерметаллических соединений с алюминием, галлием и индием. Антимонид индия (InSb) проявляет максимальную среди всех известных материалов чувствительность к поглощению теплового излучения и служит основой инфракрасных детекторов, способных «видеть» в темноте даже едва нагретые предметы; приборы ночного видения на его базе позволяют в полной темноте различать людей за 300 м, а военную технику – за 3 км. Изучаются возможности использования того же антимонида индия в термофотоэлементах, непосредственно и экологически безупречно преобразующих тепло в электроэнергию. Кроме того, антимонид индия рассматривается как перспективный материал для фотоники – новой отрасли вычислительной техники, где носителями информации служат не электроны, а фотоны. Однако доля промышленности полупроводниковых материалов в общем потреблении сурьмы в настоящее время незначительна [2, с.90].

Современное мировое потребление сурьмы оценивается в 120 тыс.т, из которых 40-50 тыс.т приходилось в 2001 г. на США и примерно по 15-20 тыс.т – на Японию, Китай и Западную Европу. В 2002 г. в США, Японии и странах Западной Европы было отмечено снижение потребления сурьмы на 15-20%, поскольку замедление темпов экономического роста этих стран привело к снижению производства пластмасс, текстиля и резинотехнических изделий, где используется триоксид сурьмы. В Китае спрос на сурьму рос, так как зарубежные компании продолжали перемещать в страну свои предприятия. Российская потребность в сурьме в начале 90-х годов оценивалась в 10 тыс.т, но затем существенно снизилась и составила в 2001 г. около 4 тыс.т [3, с.68]. В России и Китае значительная часть общего потребления приходится на металлическую сурьму – 67 и 43% соответственно, тогда как в большинстве промышленно развитых стран сурьму применяют главным образом в форме её триоксида.

Международная торговля. Основными продуктами на мировом рынке сурьмы являются сурьма металлическая, оксиды сурьмы, сурьмяные руды и концентраты; в небольшом количестве продаются и покупаются сульфиды сурьмы. Существующая в последние годы на рынке сурьмы тенденция к росту доли оксидов сурьмы в суммарном объеме товарооборота (экспорт + импорт в пересчёте на металл) сохранилась и в 2000 г. Доля оксидов сурьмы (главным образом триоксида) в общем объеме торговли сурьмяной продукцией в 2000 г. составила 52% (в 1999 – 48%), металлической сурьмы – 42% (в 1999 г. – 42%), руд и концентратов – 6% (в 1999 г. – 10%).

Основным экспортером сурьмяной продукции в 2000 г. оставался Китай, поставивший на международный рынок 79% металлической сурьмы и 42% ее триоксида. К значительным экспортерам (реэкспортерам) триоксида сурьмы принадлежат также Бельгия и Люксембург (в сумме 11%), США (около 8%), Мексика (6%), Франция и ЮАР (по 5%).

Основными импортерами металлической сурьмы в 2000 г. были страны Западной Европы, США, Южная Корея и Япония, доля которых в мировом импорте составила 76% Основными импортерами оксидов сурьмы в 2000 г. оставались США, страны Западной Европы, Япония и Тайвань, их доля в мировом импорте – 79%.

Конъюнктура мирового рынка сурьмы практически полностью определяется действиям на нем Китая, который является лидером отрасли по всем показателям: ресурсам, запасам, производству и экспорту сурьмы. С 1996 г. по 2001 г. доля Китая в мировом производстве сурьмы в концентрате выросла с 58% до 84%, что закрепило за ним роль мирового монополиста в этой области. Обилие китайской сурьмяной продукции, поступившей в эти годы на мировой рынок как с крупнейших в мире предприятий, занимающихся ее производством, так и с многочисленных мелких полукустарных промыслов (по оценкам производившим 55-65% продукции страны), привело к обвалу мировых цен. Так, если в 1995 г. цена тонны металлической сурьмы составляла 5-6 тыс.дол., то в середине 2002 г. она упала до 1.2-1.4 тыс.дол. Снижение темпов роста мировой экономики привело к уменьшению начиная с 1999 г. спроса на сурьмяную продукцию, что усугубило и без того тяжелое положение производителей сурьмы. Из-за низких цен в Канаде были законсервированы сурьмяные рудники Лейк-Джордж в провинции Нью-Брансуик и Бивербрук в Ньюфаундленде [4], в Боливии законсервирован ряд предприятий, включая крупнейший рудник на месторождении Чилкобиха, в ЮАР отложена реконструкция рудника Юнион-Джек [2, с.92]; в России была прекращена добыча на единственном предприятии, выпускающем сурьмяные концентраты, – на Сарылахском руднике.

Начиная с 1998 г. правительство Китая принимает ряд жестких административных и экономических мер с целью снизить производство сурьмяной продукции, чтобы поднять цены на нее. Эти меры включали ограничения на выдачу экспортных лицензий, сокращение до трёх числа портов для экспорта и усиление экспортного контроля, ужесточение борьбы с контрабандным вывозом сурьмы, снижение уровня экспортных пошлин с 20% до 5% от стоимости вывозимой продукции (для перевода большей части экспорта в легальную сферу). Кроме того, поощрительные закупки складских запасов сурьмы осуществлялись государством в первую очередь у тех продуцентов, которые сознательно ограничивали её выпуск. Изложенный комплекс мер привёл к определённым результатам: среднегодовой уровень выпуска сурьмы в концентрате в 1998-1999 гг. сократился почти на 1/3. Во втором полугодии 1999 г. прекратили работу десятки мелких нерентабельных рудников и мини-заводов (многие из них были закрыты в принудительном порядке из-за несоблюдения экологических норм). По некоторым сообщениям, крупнейший в мире Сикуаньшаньский комбинат закрыл два своих рудника и три металлургических завода, сократив мощности по меньшей мере на треть. Однако информация о закрытии китайских предприятий, о сокращении выпуска сурьмяной продукции, об истощении её складских запасов и т.п. может оказаться, как это часто бывало, лишь средством психологического давления на рынок с целью повысить спрос и поднять цены. Это подтверждается и значительным экспортным потоком сурьмяной продукции из Китая. Экспортные квоты, устанавливаемые министерством внешней торговли и кооперации Китая, в 2002 г. оставались достаточно высокими (70 тыс.т в пересчете на металлическую сурьму); в 2003 г. планируется лишь незначительное их снижение (до 67 тыс.т) [6, с.294].

Тем не менее, было заявлено, что в середине 2002 г. меры по сокращению добычи сурьмы в Китае были еще более ужесточены. Министерство земельных и природных ресурсов КНР ввело строгие ограничения на добычу восьми видов полезных ископаемых, в число которых вошла и сурьма, и приостановило выдачу лицензий на их разработку. Принять такое решение вынудило наличие в стране излишних мощностей по добыче этих полезных ископаемых, низкий коэффициент использования ресурсов и загрязнение окружающей среды. Вероятным откликом на эти меры явился рост цен на металлическую сурьму до 3300 дол./т к концу сентября 2002 г. и сохранение их на уровне 3000-2600 дол./т в декабре 2002 г. – январе 2003 г. Проводимая Китаем «игра на повышение», вероятно, продолжится и далее, так как при экспортных квотах в 70 тыс.т сурьмы в 2002 г. на международный рынок было поставлено не более 25-30 тыс.т [7, с.13].

Таким образом, благодаря целенаправленным действиям китайских производителей сурьмы, являющихся практически монополистами на мировом рынке сурьмяной продукции, и правительства Китая рынок сурьмы с сентября 2002 г. начал восстанавливаться. В январе-феврале 2003 г. цены достигли уровня 2400-2600 дол. за тонну металлической сурьмы. Скорее всего, Китаю удастся добиться установления выгодного его производителям ценового коридора и поддерживать его в течение нужного времени. В условиях стагнации мировой экономики, которая, согласно прогнозам, продлится до конца 2004 г., не ожидается значительного роста потребления сурьмы, и цена на нее будет зависеть от объема поставок. И, как заметил один из европейских трейдеров, весь вопрос в том, «при каких ценах китайские власти дадут команду своим рабочим снова начать копать свои молибдено-сурьмяные холмы в провинции Гуанси». Исходя из уже имеющихся в стране запасов металла китайские производители сурьмы могут поддерживать ее международный рынок в самом выгодном для них состоянии ближайшие два-три десятилетия. Дестабилизирующим рынок фактором может оказаться рост нелегального экспорта сурьмяной продукции из юго-западных районов Китая через границу с Вьетнамом при значительном росте цены на нее. Подобные опасения высказывались официальными китайскими поставщиками этой продукции, обратившимися к правительству с просьбой обязать местные власти не допустить возобновления нелегальной добычи сурьмы [5, с.6].
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Серебро

Прогнозные ресурсы серебра в мире на 1.01.2002 г. в недрах 67 стран мира (включая Россию) оценивались нами в 1400 тыс.т. Почти ¾ этого количества связано с комплексными серебросодержащими месторождениями цветных и благородных металлов, и лишь около 25% приходится на собственно серебряные месторождения.

Общие и подтвержденные запасы серебра в мире (без России) на 1.01.2002 г. составляли 884.6 и 599.4 тыс.т соответственно. Наибольшими запасами обладают 13 стран: Польша (9.2% общих и 11% подтвержденных мировых запасов), США (9.1% и 8.7%), Мексика (7.7% и 7.8%), Таджикистан (7.4% и 7.3%), Перу (7% и 6%), Боливия (6.4% и 6.9%), Австралия (4.7% и 4.5%), Казахстан (4.3% и 4.8%), ЮАР (3.5% и 2.2%), Канада (3.4% и 3.4%), Аргентина (3.4% и 3.4%), Чили (3% и 3.6%) и Узбекистан (2.6% и 1.7%).

Мировая структура распределения прогнозных ресурсов, общих и подтвержденных запасов серебра за последние десять лет принципиальных изменений не претерпела. Общие запасы серебра в мире в 2001 г. увеличились по сравнению с 2000 г. на 2.4% (на 20.5 тыс.т), подтвержденные – на 2.6% (15 тыс.т), в основном из-за перевода ресурсов в категории запасов на конечных этапах разведки месторождений Антамина, Серро-де-Паско – Парагша и Тамбо-Гранде в Перу и Сан-Кристобаль в Боливии.

Лидерами в добыче и производстве серебра в 2001 г. оставались Мексика, Перу, Австралия, США, Китай, Канада, Чили, Польша; на долю восьми этих стран пришлось 78% производства первичного серебра. В 2001 г. мировое производство первичного серебра увеличилось по сравнению с 2000 г. незначительно – всего на 0.3%.

Рафинированное серебро производится из металла, извлекаемого из концентратов и получаемого из вторичного сырья. Рафинирование серебра, как правило, производится в странах, его добывающих. Крупнейшими продуцентами рафинированного серебра являются США, Мексика и Перу.

Промышленный спрос на серебро в мире в 2001 г. был на 31% удовлетворен за счет вторичного металла, извлеченного из лома серебра и серебросодержащих сплавов, а также из отработанных фотоматериалов и катализаторов. Лом и скрап серебра перерабатываются более чем в 50 странах мира. Лидерами здесь являются США, Япония, Германия, Великобритания и Индия, доля которых в мировом производстве вторичного серебра в 2001 г. составила 71%.

Основными областями потребления серебра остаются электротехника, электроника, химическая и медицинская промышленность (40% мирового потребления серебра в 2001 г.), фотография (24%), изготовление ювелирных изделий и посуды (33%), чеканка монет и медалей (3%). Мировое потребление серебра в 2001 г. снизилось по сравнению с 2000 г. на 4.4%.

Лидерами в потреблении серебра остаются США, Индия, Япония, Италия, Великобритания, Германия, Бельгия, Китай и Таиланд, на долю которых в 2001 г. пришлось 79% использованного в мире серебра. При этом в США, Японии, Великобритании и Германии основными сферами потребления серебра являются технические отрасли промышленности и фотография, в Бельгии – фотография, в Индии, Италии и Таиланде – производство ювелирных изделий и посуды.

Экспорт. Основными экспортерами серебра в 2000 г. являлись Мексика, Великобритания, Швейцария, США, Германия, Боливия, Гонконг, Канада, Сингапур, Япония, Перу и Польша. При этом Швейцария, Великобритания и США играли роль мировых, а Гонконг и Сингапур – региональных реэкспортеров.

Импорт. Основными импортерами серебра в 2000 г. оставались Япония, США, Германия, Бельгия, Швейцария, Великобритания, Италия, Франция; в число главных экспортеров, по нашей оценке, входила также Индия, точных данных об импорте которой пока нет.

Конъюнктура мирового рынка серебра в 2001-2002 гг. характеризовалась основными тенденциями, сложившимися еще в начале 90-х годов прошлого столетия: поставки серебра горнорудными предприятиями и производителями серебра из вторичного сырья продолжали расти, но не могли полностью удовлетворить спрос, поэтому продолжались продажи металла из официальных складских запасов и из запасов частных лиц.

Однако в 2001 г. впервые после 1998 г. зафиксировано снижение мирового потребления серебра. Наиболее заметно сократилось использование серебра в индустриальном секторе, что проявилось в большинстве стран, но особенно резко – в США и Японии (на 16% и 23% соответственно). В основном тут сыграло роль сокращение использования серебра в электротехнике и электронике (на 32% в США и 27% в Японии). Основной причиной этого стало снижение темпов экономического роста, что вызвало сокращение продаж и производства мобильных телефонов, персональных компьютеров, электронных систем зажигания для автомобилей и электронных часов. В результате в 2001 г. среднегодовая цена серебра была на 12% ниже, чем в 2000 г. Темп падения мирового потребления серебра несколько замедлился благодаря значительным закупкам его Индией и Таиландом, где оно используется в основном для изготовления ювелирных изделий и посуды. Таким образом, в 2001 г. получила развитие тенденция к изменению структуры мирового потребления серебра: из технических отраслей промышленности, где спрос поддается достаточно надежному и долговременному прогнозированию, оно стало «перетекать» в сферу преимущественного тезаврирования, где его потребление в большей степени зависит от экономической ситуации и меняется гораздо быстрее. Это ослабляет рынок серебра и в дальнейшем может привести к значительным колебаниям цен.

В значительной своей части дефицит поставок серебра в 2001 г. был покрыт продажами из правительственных запасов Китая (2000 т) и США (196 т) и запасов серебра Ассоциации европейских дилеров (470 т). Правительство США реализовало остатки своих запасов серебра через ряд программ по чеканке коллекционных монет и слитков, в основном, слитков «Американский серебряный орел».

Среднемесячные цены на серебро в 2001-2002 гг. на бирже «Comex» и Лондонском рынке разовых сделок колебались от 0.13 до 0.15 дол. за грамм (рис.1). Среднегодовая цена на серебро в 2002 г. выросла на 5.5% по сравнению с предыдущим годом, что связано в основном со спекулятивными рыночными операциями.
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Рис.1. Среднемесячные цены на серебро в 2001-2002 гг., дол./г

В 2003-2005 гг. рынок серебра будет зависеть от общей экономической ситуации в мире и, вероятнее всего, сохранит черты, характеризовавшие его в течение двух последних лет. Объемы рыночных поставок серебра, добытого из недр в качестве попутного компонента, во многом будут определятся ценами на цветные металлы (при добыче которых в 2001 г. получено 59% серебра) и на золото (15%); прогнозируется, что эти объемы сохранятся на прежнем уровне или несколько снизятся. Добыча из собственно серебряных месторождений, наоборот, заметно возрастет: к 4580 тоннам, которые, согласно прогнозу, будут получены из этих месторождений в 2003 г., в этом году должно добавиться 720 т серебра, которые предполагается ежегодно добывать на российских месторождениях Дукат (600 т) и Лунное (120 т) . В результате мировые поставки первичного серебра в 2003-2005 гг. не сократятся, а возможно даже на 2-3% возрастут. Скорее всего останется на прежнем уровне объем поставок серебра, получаемого из вторичного сырья. Потребление серебра в основных областях его использования прогнозируется либо на уровне 2002 г., либо на немного (на 2-3%) более высоком. Главными источниками дополнительных поставок останутся государственные запасы некоторых стран (в основном Китая), Ассоциации европейских дилеров и биржи «Comex», общий объем которых на конец 2001 г. составлял 18440 т. Основными факторами, определяющими динамику цен, могут стать объемы поставок серебра из Китая и возможности индийского импорта. Стабилизации рынка послужат закупки, которые, согласно подписанному президентом США закону, может производить Министерство финансов США для продолжения программы по чеканке серебряных слитков «Американский серебряный орел»; по оценке, на эти цели будет использоваться ежегодно около 280 т серебра [1].
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Золото

Прогнозные ресурсы золота в мире на 1.01.2002 г., как и ранее, оценивались в 110-180 тыс.т (максимальная оценка – при цене золота 13 дол./г и выше). Почти половина их (до 50-60 тыс.т) прогнозируется на территории ЮАР, в основном на флангах, а также на глубоких горизонтах рудников, расположенных в известном горнорудном районе Витватерсранд. Значительными прогнозными ресурсами (примерно по 25 тыс.т) обладают страны СНГ включая Россию, а также Китай. Прогнозные ресурсы каждой из таких стран, как Бразилия, Индонезия, Перу, Чили и США, составляют по 5-10 тыс.т.

На положение с запасами золота в течение почти всего 2001 г. существенно влияло продолжавшееся до середины года падение цены на металл. В 2001 г. среднегодовая цена золота (8.78 дол./г) оказалась самой низкой за три последних десятилетия. Это же стало причиной сокращения ассигнований на геологоразведочные работы на золото, которые, по оценке [2, с.42], составили в мире всего 1.05 млрд дол. В результате прирост запасов золота сократился, а на некоторых высокозатратных рудниках, таких, например, как Сиама (Syama) в Мали, Сейбл (Sable), Ньяла (Nyala) в ЮАР и др., запасы были переведены в ресурсы. Поэтому значение мировых запасов золота на начало 2002 г. ниже, чем на начало 2001 г. [3, с.366-368].

Общие запасы золота в мире в 2001 г. составляли 93.8 тыс.т; это на 0.3% меньше, чем в 2000 г. Общими запасами золота обладали 117 стран, при этом около 33.6% запасов заключено в недрах ЮАР. Из числа восьми ведущих золотодобывающих стран (с годовой добычей более 100 т золота) в четырех: ЮАР, США, Канаде и Индонезии – общие запасы сократились, соответственно, на 500, 150, 80 и 70 т.

Заметно увеличились общие запасы в Китае (на 200 т), Австралии (на 110 т) и Перу (на 30 т). Выросли также запасы стран, не относящихся к крупным продуцентам золота: в Румынии общие – с 430 до 580 т, подтвержденные – с 250 до 320 т (в связи с завершением доразведки месторождения Рошия-Монтанэ), в Монголии – соответственно, с 200 до 250 т и с 75 до 90 т (в основном, за счет разведки нового золотосодержащего меднопорфирового месторождения Ую-Толгой), в Гане – с 1780 до 2070 т и с 900 до 1020 т (в результате доразведки и пересчета запасов крупнейшего месторождения золотоносных конгломератов Тарква), в Папуа-Новой Гвинее – с 3050 до 3370 т и с 1700 до 2020 т (в связи с пересчетом запасов на золотосодержащем меднопорфировом месторождении Ок-Теди), в Танзании – с 1058 до 1140 т и с 513 до 660 т.

Подтвержденные запасы золота в мире в 2001 г. также уменьшились – сравнительно с 2000 г. на 2.1%, до 48.9 тыс.т. Среди крупных продуцентов золота наибольшее сокращение произошло в ЮАР (примерно на 500 т), США (на 180 т), Канаде (на 140 т), Индонезии (на 100 т), Австралии (на 30 т). Доля ЮАР в мировых подтвержденных запасах сократилась к концу 2001 г. до 33% против 38% в 1998 г. Уменьшились также подтвержденные запасы Мали (на 60 т) и Бразилии (на 40 т) [4, с.255].

В России погашение запасов в 2001 г. не было компенсировано их приростом. Подобная тенденция прослеживается с 1995 г., что привело к существенному снижению запасов золота в стране. За последние 7 лет погашено при добыче около 1 тыс.т запасов золота. На ряде месторождений, особенно расположенных в труднодоступных и неосвоенных районах, запасы были пересчитаны в сторону уменьшения. В результате подтвержденные запасы сократились по отношению к 1991 г. более чем на 30%. В течение 12 лет, прошедших после распада СССР, на территории России не было открыто ни одного крупного месторождения золота, как собственно золоторудного, так и меднопорфирового с попутным золотом (в которых в мире заключено более 15% запасов и в 2001 г. добыто около 15% золота). Особенно заметно уменьшились запасы россыпного металла, которым работающие прииски обеспечены менее чем на 7-10 лет. Если неизбежное снижение добычи россыпного золота в ближайшие годы не будет компенсировано увеличением добычи его из коренных руд, следует ожидать общего падения уровня производства золота в стране.

Наиболее важные результаты геологоразведочных работ (ГРР) в мире в 2001 г. Завершена разведка трех крупных золоторудных месторождений: Донлин-Крик (Donlin Creek) в США (штат Аляска), Рошия-Монтанэ (Rosia Montana) в Румынии и Мара (Mara) с участками Ньябирама (Nyabirama) и Ньябигена (Nyabigena) в Танзании. Продолжилась разведка двух крупных золотосодержащих меднопорфировых месторождений: Ую-Толгой (Oyu Tolgoy), или Таркуаз-Хилл (Turquoise Hill) на юге Монголии и Бойонган (Boyongan) на Филиппинах. Началась разведка двух новых крупных месторождений: золоторудного Лагунас-Норте (Lagunas Norte) в Перуанских Андах и месторождения золотосодержащих меднопорфировых руд Эль-Морро (El Morro) в Чилийских Андах. В Канаде самой глубокой шахтой в стране (2250 м) были вскрыты нижние горизонты отрабатывающегося месторождения Ла-Ронд (LaRonde); подсчитанные на этих горизонтах выявленные ресурсы и запасы золота позволили отнести месторождение к крупным объектам. Доразведаны и пересчитаны в сторону существенного увеличения запасы руд и золота трех эксплуатируемых крупных месторождений: Телфер (Telfer) в Австралии, Тарква (Tarkwa) в Гане и Ок-Теди (Ok Tedi) в Папуа-Новой Гвинее. В Южной Гане, к северо-западу от золоторудного пояса Бибиани (где отрабатывается одноименное крупное месторождение), в 2000-2001 гг. был открыт, а затем промышленно оценен бурением новый золоторудный пояс Сефви (Sefwi) и первое размещающееся в его пределах месторождение Кеньясе (Kenyase). По предварительным оценкам, прогнозные ресурсы золота в пределах нового пояса превышают 250 т, а ресурсы категории inferred (аналогичной категории Р1 российской классификации) до глубины 50 м (видимо, в окисленных рудах) составляют 231 т золота, или 104.9 млн т руды с содержанием золота 2.2 г/т [15, с.47-49].

Стоимость разведки одной тонны золота, заключенной в коренных рудах, в 1999-2002 гг. составляла в среднем по миру от 0.15 до 0.4 млн дол. При этом меньшие затраты обычно характеризовали крупные и крупнейшие месторождения (например, Пайплайн-Южный Пайплайн в США [16, с.214; 18, с.8], Ред-Лейк в Канаде [17, с.176-178], Янакоча в Перу [19, с.11] и др.). При освоении большинства зарубежных крупных месторождений затраты на одну тонну извлекаемого золота в 1999-2002 гг. составляли 1-1.2 млн дол. Если же мощность рудника была менее 5-7 т золота в год, удельная стоимость строительства в большинстве случаев возрастала до 1.5-2 млн дол. на тонну металла в недрах.

Добыча золота в мире в 2001 г. оставалась на уровне, близком к достигнутому в 1998 г. Сравнительно с этим годом она выросла на 1% (за 4 года – на 46.4 т), а с 2000 г. – только на 0.1% [4, с.258].

Из главных золотодобывающих стран незначительно увеличили добычу только Китай, Россия, Индонезия и Перу, в то время как основные продуценты золота: ЮАР, США, Австралия, а также Канада – сократили производство металла. Это сокращение компенсировалось уверенным ростом добычи в ведущих золотодобывающих странах Африки – Мали, Танзании и Гвинее, где за последнее время начата эксплуатация нескольких новых месторождений с крупными и средними запасами золота. Ожидается, что вскоре вырастет добыча в Гане, на известном эксплуатирующемся месторождении золотоносных конгломератов Тарква, где в результате доразведки запасы золота увеличились почти в полтора раза.

Постепенно растет добыча золота в странах Южной Америки. Помимо Перу – страны, входящей в число крупных продуцентов этого металла, стабильную добычу ведут Аргентина, Колумбия, Мексика и Гайана.

Мировое потребление золота в 2001 г. уменьшилось на 78 т, до 3868 т [4, с.261]. Структура его практически не изменилась по сравнению с 2000 г.: до 78% было использовано ювелирной промышленностью (в 2000 г. – 80.5%), хотя именно ювелирной промышленности коснулось самое существенное (на 169 т) сокращение потребления металла. За последние несколько лет, при, казалось бы, наметившемся росте доходов населения в странах Западной Европы, Северной Америки, Австралии, Японии и ряде стран Юго-Восточной Азии, объем мировых закупок ювелирных изделий снизился с 3150 т в 1998 г. до 3006 т в 2001 г.

Лидером в потреблении золота в 2001 г. продолжала оставаться Индия, где израсходовано более 20% использованного в мире золота. Лидерами по использованию золота в технических целях по-прежнему были Япония, где на эти цели ушло 72% потребленного в стране металла, Германия (62%), ЮАР и Сингапур (по 57%), а также Франция (35%) и США (32%).

Многие нефтедобывающие страны (Саудовская Аравия, Йемен, Бахрейн, Оман, Катар и Ливия), как и в предыдущие годы, использовали все золото для изготовления ювелирных изделий. Лишь в Иране до 14% золота было употреблено в технических и других областях применения.

В странах СНГ (включая Россию) на технические и другие нужды (в отраслях промышленности, кроме ювелирной) израсходовано до 30.6% золота, в Индии – до 20%, в Китае – 8.4%.

Экспорт и импорт золота. Ведущими экспортерами золота в 1997-2000 гг. продолжали оставаться США, ЮАР, Австралия, Канада, Перу. Десятки тонн золота ежегодно продавались такими ведущими золотодобывающими странами, как Индонезия, Гана, Папуа-Новая Гвинея, Бразилия, Чили, Филиппины, Зимбабве, Киргизия, а в последнее время – и Танзания.

США, Австралия и Канада, будучи крупными продуцентами и экспортерами золота, ежегодно закупали от 100 до почти 400 т этого металла, вероятно, для реэкспорта. Однако главными реэкспортерами продолжали оставаться Швейцария и Великобритания, вообще не ведущие добычи золота. Так, в 2000 г. Швейцария продала 1270 т, а Великобритания – 478 т, закупив в том же году, соответственно, 1285 и 1003 т. В роли реэкспортеров, но меньшего масштаба продолжали выступать многие высокоиндустриальные страны (Германия, Япония, Австрия, Италия, Новая Зеландия и др.), ряд развивающихся стран Юго-Восточной Азии (Южная Корея, Гонконг и Сингапур), а также некоторые «богатые» нефтедобывающие государства (в первую очередь Саудовская Аравия). В связи с такой сложной географией мировой торговли золотом часть реэкспортных операций, особенно, видимо, мелких, скорее всего не учитывается статистикой, отчего итоговые результаты мирового импорта и экспорта, как правило, не совпадают [4, с.263].

Россия является постоянным экспортером золота. В 1997-2000 гг. продажи колебались от почти 10 до более 50 т.

Конъюнктура мирового рынка золота. В истории торговли золотом 2001 год оказался примечательным. В апреле среднемесячная цена металла достигла минимума за многолетнюю историю международной торговли – 8.38 дол./г. На такое беспрецедентное снижение нисколько не повлиял отказ от хеджирования золота горнодобывающими компаниями в течение всего 2000 г. и в первой половине 2001 г. Однако в мае 2001 г. понижение цены золота, продолжавшееся с 1996 г., прекратилось.

Во второй половине 2001 г. цена стала расти, правда, настолько медленно (до 9.1 дол./г в сентябре-октябре), что создавшаяся ситуация балансирования на грани «понижения-повышения» цены только поддерживала нестабильное состояние рынка. Лишь когда рост продолжился вплоть до февраля 2003 г. и цена преодолела рубеж в 11 дол./г (рис.1), рынок золота несколько оживился, что привело к увеличению финансирования геологоразведочных работ и появлению планов строительства новых рудников, однако только тех, где ожидалась низкая себестоимость добычи.
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Рис.1. Динамика мировых среднемесячных цен на золото в 2000-2003 гг., дол./г (по данным Metal Bulletin и «Русской ювелирной сети»)

Реструктуризация золотодобывающей отрасли позволила к концу 2001 г. снизить среднемировую себестоимость добычи золота до 7.35 дол./г против 7.7 дол./г в 2000 г. Однако снижения себестоимости добились только в таких крупных золотодобывающих странах, как Австралия и Канада, а в США она уже в 2000 г. выросла на 3%, а в 2001 г. – еще на 5%, достигнув 8.25 дол./г [2, с.38]. В ЮАР, где себестоимость добычи золота на рудниках района Витватерсранд традиционно высока, наиболее затратные рудники были закрыты. На оставшихся предприятиях она, по нашим оценкам, составила 7.0-7.3 дол./г. Истинной причиной сокращения себестоимости (выраженной в долларах США) в Австралии стало значительное обесценивание за год курса австралийского доллара, а в ЮАР – девальвация ранда. На деле же себестоимость извлечения золота в этих странах не только не снизилась, но даже несколько возросла. В большинстве других золотодобывающих стран себестоимость в 2001 г. сохранилась на уровне 2000 г., составив в среднем 7.1 дол./г.

В 2002 г. и январе-октябре 2003 г. мировая себестоимость добычи золота снизилась только до 7.25 дол./г., но исключительно за счет введения в строй и выхода на плановую мощность таких крупных малозатратных горно-обогатительных комбинатов, как Морила в Мали, Гейта и Мара в Танзании, Ред-Лейк в Канаде, а также за счет расширения действующих высокорентабельных рудников Янакоча в Перу, Телфер в Австралии и Тарква в Гане. Основная же масса новых средних и малых рудников добывает золото по себестоимости, превышающей средний мировой показатель. Большинство крупнейших предприятий в США (Голдстрайк, Голд-Кворри, Кортец, Пайплайн и др.), в Канаде (рудники района Хемло), в Австралии (Калгурли), в Индонезии (Грасберг), в Папуа-Новой Гвинее (Поргера, Лихир) уже отработали лучшие руды. Уровень их добычи в 2001-2003 гг. только сокращался по отношению к 2000 г., а себестоимость извлечения золота росла.

Таким образом, реструктуризация золотодобывающей отрасли, предпринятая с целью повышения рентабельности золотодобычи, к началу 2002 г. почти полностью исчерпала свои возможности. Если бы снижение цен на золото продолжилось, множество рудников и приисков во всем мире оказалось бы «за бортом рентабельности». Это привело бы к снижению добычи золота, возможному заимствованию его из казначейств и фондов (в частности, на нужды ювелирной и технических отраслей промышленности), т.е. к условному дефициту первичного металла. Отсутствие роста добычи металла в течение последних четырех лет, включая 2001 г., подтверждало реальность подобного развития событий.

Наконец, накопленные запасы золота в казначействах ряда индустриальных стран (к концу 2001 г. в США – 8.2 тыс.т, в Германии – 3.45 тыс.т, во Франции – 3 тыс.т, в Италии – 2.45 тыс.т, в Швейцарии – 2.2 тыс.т) и в МВФ (3.2 тыс.т) в случае продолжения падения цен обесценивались на многие миллиарды долларов.

В обстановке ожидания кризиса золотодобывающей отрасли Центральные банки подавляющего большинства государств, накопивших значительные запасы этого металла, договорились об ограничении продаж крупных партий его. Постепенно к середине 2001 г. мировой рынок золота стабилизировался, и в 2002 г. цена его уже устойчиво повышалась. Среднегодовая цена золота в 2002 г. достигла 9.98 дол./г (против 8.78 дол./г в 2001 г.). В этой ситуации «коридор» рентабельности для горных компаний – разница между мировой ценой на золото и себестоимостью его добычи – к началу 2003 г. увеличился более чем в 2.5 раза, до 2.6-2.8 дол./г против почти 1 дол./г в начале 2001 г.

Рост цены золота продолжается уже более двух лет. С 1968 г., когда золото стало рыночным товаром, и до настоящего времени отмечено четыре периода роста цен на этот металл. Минимальный период устойчивого повышения цены золота составил около трех лет. Опираясь на эти данные, можно с определенной осторожностью предполагать, что поскольку за первые два года периода роста (с середины 2001 г. до сентября 2003 г.) цены поднялась на 1.7-2.0 дол./г, к концу трехгодичного подъема (т.е. к началу-середине 2004 г.), при отсутствии чрезвычайных обстоятельств, она может достигнуть пика (12.5 дол./г или более). В этом отношении следует упомянуть, что в прогнозах такого рода невозможно учесть появления дестабилизирующих рынок политических факторов, таких, например, как мартовско-апрельские события 2003 г. в Ираке, вызвавшие не только повышение среднемесячной цены на золото с 10.55 дол./г в апреле до 11.47 дол./г в мае, но и более долговременные последствия. С мая по август 2003 г. уровень цен на золото стабилизировался. Однако быстрого восстановления нефтедобывающей промышленности Ирака и поступления иракской нефти на мировой рынок не произошло. Рост дефицита в новом бюджете США на 2004 г., политическая нестабильность в Ираке и затягивание восстановления нефтяной промышленности страны привели к ослаблению доллара и новому (хотя и нерезкому) скачку цен на золото; в результате в сентябре 2003 г. среднемесячная цена на металл превысила 12 дол./г.

К концу 2003 г. цена золота достигла рекордных значений. Стоимость тройской унции золота на мировых финансовых рынках в конце ноября преодолела психологический барьер в 400 дол. (12.9 дол./г). Этот предел был преодолён впервые за последние семь лет, и «золотые» игроки стараются удержать цену на пиковом уровне.

В ближайшей перспективе политическая нестабильность в некоторых нефтедобывающих странах, в том числе на Ближнем Востоке, в Западной Африке (Нигерия), а также в Венесуэле, неопределенность перспектив развития мировой экономики и поступления на мировой рынок «дополнительной» иракской нефти (кроме других краткосрочных дестабилизирующих ситуаций) будут поддерживать инвестиционный спрос на золото [1, с.14-15] и, скорее всего, цену на него. А это означает, что в мире сложились достаточно благоприятные условия для освоения даже среднезатратных месторождений золота и расконсервации некоторых закрытых рудников, вовлечения в эксплуатацию ранее нерентабельных низкосортных руд, а также для активизации геологоразведочных работ.

Ситуация с мировыми ценами на золото особенно актуальна для России, поскольку она является одним из крупнейших продуцентов и экспортеров этого металла и входит в восьмерку стран, обладающих крупными запасами и ежегодно добывающих более 100 т золота.

Дефолт 1998 г. существенно улучшил финансовое положение российских золотодобывающих предприятий. Это уже в 1999 г. позволило остановить падение добычи золота. В дальнейшем возник еще ряд обстоятельств, благоприятствовавших развитию золотодобычи в стране. Так, в связи с насыщением нашей экономики долларами и ослаблением позиций этой валюты в мире начал возрастать интерес финансовых структур к золоту как форме накопления капитала. Практически все произведенное в 2002 г. в России золото было куплено банками, причем 62% этих закупок осуществили всего пять из них: Сбербанк РФ, Внешторгбанк, Банк Москвы, Альфа-банк и НОМОС-банк. Конкуренция среди банков на этом рынке становится всё более жесткой. Помимо сезонного кредитования, банки активно занимаются финансированием инвестиционных проектов золотодобычи и геологоразведочных работ [6].
Стабильный рост цены золота на мировом рынке в последние два года способствовал повышению его значения как инструмента тезаврации. Важную роль сыграла либерализация внутреннего рынка России, в частности отмена в 2002 г. пошлины на вывоз драгоценных металлов, разрешение крупным продуцентам самостоятельно выходить на рынок золота и др.

Все это привело к тому, что отрасль стала инвестиционно привлекательной, причем не только для компаний, традиционно ориентированных на золотодобычу, но и для других горнодобывающих компаний. Так что нельзя назвать неожиданной покупку в октябре 2002 г. гигантом цветной металлургии «Норильским никелем» ЗАО «Полюс», владеющего лицензией на эксплуатацию крупнейшего из разрабатываемых в стране Олимпиадинского месторождения золота. Эта масштабная сделка обеспечила холдингу высшую ступеньку в рейтинге российских золотодобывающих компаний: годовая добыча нового владельца уже в 2002 г. составила около 30 т. За 100% акций «Полюса» пришлось заплатить бывшему владельцу компании – президенту Республики Адыгея Х.Совмену 226 млн дол., но за эту сумму «Норильский никель» получил контроль над 15% российского золотого рынка.

В 2003 г. ГМК «Норильский никель» приобрёл пакеты акций ещё нескольких крупных, перспективных золотодобывающих компаний: «Лензолото» с развитой производственной инфраструктурой и несколькими рудными и россыпными месторождениями, «Рудник имени Матросова» с крупным месторождением Наталка, рудников Енисейского кряжа. Все это расширяет сырьевую базу «Норильского никеля» и, по сути, является подготовкой к решающей схватке за Сухой Лог – крупнейшее в стране месторождение с запасами 1046 т золота, правда, с невысокими его содержаниями в рудах, составляющими в среднем 2.8 г/т. Достаточно велики запасы и ресурсы месторождения Наталка, дополнительная разведка которого приблизит его по этому показателю к Олимпиадинскому и Сухому Логу [11].

Приобретение золотых активов позволяет снизить зависимость от конъюнктуры мировых цен на другие металлы, добываемые «Норильским никелем», прежде всего, на никель и палладий. Не исключено, что в структуре холдинга появится компания, управляющая всеми золотодобывающими активами. Теперь «Норильскому никелю» принадлежат 100% акций ЗАО «Золотодобывающая компания «Полюс», 50.6% – компании «Рудник имени Матросова» и 65.87% – АО «Лензолото». В декабре текущего года компания выиграла тендер на право пользования участком недр в целях разведки и добычи рудного золота на месторождении Титимухта (Красноярский край), расположенном вблизи Олимпиадинского рудника. Есть еще около десятка месторождений, которые могут заинтересовать «Норильский никель»: Чертово Копыто в Иркутской области, Кючус в Якутии, несколько месторождений в Красноярском крае.

Крупную минерально-сырьевую базу для экономически эффективной добычи драгоценных металлов к началу 2003 г. сформировало на территории России петербургское ОАО «МНПО «Полиметалл», составляющее вместе с дочерними компаниями вертикально интегрированный горнорудный холдинг. За пять лет «Полиметалл» вложил в отрасль более 200 млн дол. В состав холдинга входят семь горнорудных и шесть вспомогательных компаний в Бурятии, Хабаровском крае, Сахалинской, Читинской и Магаданской областях, а также управляющая компания в Санкт-Петербурге с научно-исследовательским и проектным институтом. ОАО «МНПО «Полиметалл» владеет 17 лицензиями на изучение и разработку драгоценных металлов, самостоятельно выполняет весь комплекс работ по подготовке месторождений к освоению, является крупнейшим в России продуцентом серебра и входит в первую десятку компаний по объемам добычи золота. Холдингом разрабатываются золотые месторождения Воронцовское (Свердловская обл.) и Барун-Холба (Бурятия), а также золото-серебряные – Дукат и Лунное (Магаданская обл.). В 2002 г. суммарная добыча золота ОАО «МНПО «Полиметалл» составила 4.2 т. В сентябре 2003 г. холдинг «Полиметалл» первым в России получил лицензию на экспорт драгоценных металлов. Как и «Норильский никель», холдинг намерен участвовать в предстоящем тендере на разработку Сухого Лога.

В возобновлении работы рудника Многовершинный, который простаивал три года, приняла финансовое участие компания «Сибнефть»; в 2002 г. на руднике добыто 5.7 т золота. Проявляют интерес к золотодобыче «АЛРОСА», Уральская горно-металлургическая компания (УГМК), ГНК «Нафта-Москва» и другие.

Повысилась и активность зарубежных фирм. Иностранные инвесторы готовы вкладывать деньги в российскую золотодобычу, несмотря на специфические российские риски и на то, что рентабельность будущих предприятий зачастую спорна. Более всего инвесторов привлекают месторождения, разведанные и частично обустроенные еще во времена СССР и, значит, требующие меньших капитальных затрат на освоение.
Ирландская Celtik Resources договорилась с компанией «Алроса» о совместной разработке крупного месторождения Нежданинское в Якутии [12]. Британская Highland Gold Mining Ltd. приобрела 100% акций российской компании «Майское», владеющей лицензией на разработку одноименного крупного месторождения. Эта же компания совместно с ЗАО «Многовершинное является совладельцем основного золотодобывающего предприятия Хабаровского края – рудника «Многовершинный» и всего его оборудования, выкупленного у администрации региона [10].
Дочерняя компания Highland Gold Mining Ltd. в острейшей конкурентной борьбе выиграла аукцион по продаже госпакета акций «Дарасунской горнорудной компании», владеющей лицензиями на разработку месторождений Дарасунского рудного поля в Читинской области. С учетом запасов месторождения Майское сырьевая база Highland Gold увеличилась до 525 т золота. Highland Gold намерена в ближайшие три года вложить в развитие производства 170 млн дол. и с 2007 г. предполагает добывать более 17.5 т золота в год. Её стратегическим инвестором становится купившая 29% её акций крупнейшая канадская компания Barrick Gold. В партнерстве с ней британская компания рассчитывает приобрести новые золотодобывающие активы в России [9].
В отрасли идет реструктуризация, направленная, в частности, на консолидацию предприятий и объединение их в крупные холдинги. По данным Союза золотопромышленников, в 2002 г. из более чем 630 компаний и предприятий, занимающихся добычей и извлечением золота, в производстве более 60% металла участвовали только двадцать три. Добыча пяти компаний («Полюс», «Омолонская ЗРК», «Лензолото», «Многовершинное», «Сусуманзолото») превысила уровень в 5 т; в то же время 430 предприятий получили за 2002 г. менее чем по 100 кг [5].

В 2002 г. валовое производство золота в России составило 170.8 т (на 10.6% больше, чем в 2001 г.), из них 158.6 т добыто на собственно золотодобывающих предприятиях (на 12.1% больше, чем годом раньше), 9.7 т получено попутно при производстве цветных металлов, 2.5 т – при переработке лома и скрапа [13]. Впервые в этом году уровень производства золота заметно превысил показатель 1991 г.

Внутреннее потребление золота в России в 2002 г., по нашей оценке, составило около 50 т (1.5% мирового потребления); это в 3.5 раза меньше, чем произведено в стране. Являясь одним из мировых лидеров по добыче золота, Россия по таким показателям, как добыча и потребление золота на душу населения, находится на уровне развивающихся стран. Доля России в мировом производстве ювелирных изделий в 2001 г. составляла всего 0.4%, а доля ювелирной промышленности во внутреннем потреблении золота в стране не превышала 49%, в то время как в мировой структуре потребления на ювелирную промышленность приходится до 85% производимого металла.

Именно в этом секторе рынка, который за 90-е годы сократился в России в 20 раз, существует большой потенциал для роста. За последние годы на российском рынке ювелирных изделий наметилось некоторое оживление. В 2002 г. в стране выпущено 17.5 миллионов штук ювелирных изделий общим весом в 42.6 т, на 29% больше, чем в 2001 г. [7]. Практически все они проданы в России. Потенциальная ёмкость российского рынка золотых ювелирных изделий оценивается сейчас в 4.2 млрд дол. в год; цена самого золота в этом обороте – около 3 млрд дол., что при рентабельности даже в 10% обеспечивает около 300 млн дол. прибыли.

Рост спроса на ювелирные изделия в России явился отражением роста доходов населения. Улучшила положение на внутреннем рынке также отмена акциза на оборот ювелирных изделий. В дальнейшем при благоприятном развитии можно ожидать продолжения роста выпуска ювелирных изделий в России. «Русская гильдия содействия ювелирной торговле» считает, что он будет расти на 20-30% в год, а Пробирная палата прогнозирует увеличение ювелирного производства в 2003 г. на 30-40% [8].
Мощности ювелирной промышленности России оцениваются в 50 т золота в год. Кроме того, по данным Гохрана, внутренний рынок России способен ежегодно поглощать 100 т золота в монетах, 50 т золота в «золотых сертификатах» и складских расписках (для рынка ценных бумаг) и 10 т золота в мерных слитках (а при отмене НДС значительно больше). Таким образом, внутреннее потребление золота может составить не менее 200 т, то есть обеспечить реализацию всего добываемого в стране золота [14].

Официальные данные об экспорте золота из России не публикуются. По данным информационных агентств, в 2001 г. экспорт золота коммерческими банками РФ составил около 85% его производства. По данным Гохрана, 56 российских коммерческих банков в 2001 г. закупили и экспортировали 130 т золота; в 2002 г. операциями с драгметаллами занимались 52 банка, экспорт золота, по неофициальным данным, составил 190 т [8].

Таким образом, на золотом рынке России складывается благоприятная для производителей конъюнктура, что позволяет ожидать как роста производства драгоценных металлов, так и расширения внутреннего потребления, прежде всего в ювелирной промышленности. Продолжится, по-видимому, и консолидация предприятий, что позволит снизить производственные издержки и уменьшить себестоимость золота. Можно, очевидно, рассчитывать и на то, что в ближайшие годы, пока мировой рынок золота на подъёме, приток инвестиций в российскую золотодобывающую промышленность не иссякнет.

В то же время в России весьма актуальна проблема истощения рудной базы, прежде всего россыпных месторождений, что потребует от инвесторов вложения значительных средств в освоение коренных месторождений золота, а конкурентная борьба за инвестиционно-привлекательные объекты, очевидно, будет обостряться.

Предстоящее вступление России в ВТО потребует решения ряда проблем рынка благородных металлов. Так, необходимо добиться перенесения тяжести налога на добавленную стоимость с производителя на торговлю, а также внести изменения в закон о валютном регулировании, отнеся благородные металлы к рыночным товарам. Не соответствуют мировой практике и российские законы регулирования, а также закрытость большого количества статистической информации в области добычи и производства драгоценных металлов [7].
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Металлы платиновой группы

Прогнозные ресурсы металлов платиновой группы (МПГ) в мире на 1.01.2002 г. оценивались в 60-70 тыс.т [2, с.269]. Большая часть их прогнозировалась в недрах четырёх стран: ЮАР (до 25 тыс.т), Зимбабве (до 15 тыс.т), США (более 10 тыс.т) и России (до 4.5 тыс.т). От 0.5 до 2 тыс.т МПГ могут быть обнаружены в Китае, Канаде и Австралии. Прогнозными ресурсами от 0.1 до 0.5 тыс.т МПГ располагают ещё не менее 35 стран.

В ЮАР прогнозные ресурсы связаны с глубокими горизонтами Бушвельдского расслоенного лополита основных-ультраосновных пород, а также с недоразведанными флангами горизонта Платриф в северном сегменте этого лополита, в Зимбабве – с основными-ультраосновными породами Великой Дайки, в США – со слабо изученным на глубоких горизонтах слоем рудоносных пироксенитов расслоенного массива Стиллуотер. В России, по сведениям [1, с.1-122], львиная доля прогнозных ресурсов МПГ заключена в пределах Норильско-Таймырской провинции, меньшая часть – в трех металлогенических зонах Карело-Кольской провинции: Печенга-Варзугской, Северо- и Южно-Карельских.

Мировые подтвержденные запасы МПГ категорий proven+probable на работающих и подготовленных к эксплуатации месторождениях, а также категории measured на разведываемых (в России им соответствуют запасы категорий В+С1) к началу 2002 г. составляли 52520 т, в том числе платины – 24890 т [2, с.269]. По сравнению с 2000 г. в мире на 90 т увеличились подтвержденные запасы МПГ, в то время как запасы платины на 140 т сократились.

Бесспорным мировым лидером по запасам платиноидов является ЮАР. Доля этой страны в запасах платиноидов мира (без России) в 2001 г. достигала 95%, а платины –96%. Россия также уступает ЮАР по количеству разведанных запасов МПГ. На группу стран с относительно крупными запасами: США, Канаду, Зимбабве, Китай и Финляндию – к началу 2002 г. приходилось всего 4.7% запасов МПГ и 3.3% – платины, а на остальные семь стран, располагавших в 2001 г. разведанными месторождениями платиноидных руд или руд с попутными МПГ, – только 0.3% мировых запасов платиноидов и 0.5% – платины.

Сравнительно высокие цены на платину в 2001 г. (минимальная – 13.81 дол./г в ноябре, максимальная – 19.98 дол./г в январе при среднегодовой 16.54 дол./г) продолжали стимулировать проведение геологоразведочных работ и освоение новых месторождений платиноидов.

Рост запасов платиноидов в 2001 г. отмечен в четырех странах (в порядке уменьшения прироста): Канаде, Финляндии, Китае и Зимбабве; сокращение их произошло в США в связи с пересчетом запасов на двух главных месторождениях страны – Стиллуотер и Ист-Боулдер. В Канаде при увеличении на 45 т запасов МПГ в результате вовлечения в подсчет существенно палладиевых руд месторождения Лак-дез-Иль произошло снижение запасов платины (на 22 т); та же тенденция прослеживалась и в Зимбабве: запасы платиноидов выросли на 30 т, а платины – сократились на 128 т за счет переоценки запасов временно законсервированного рудника Хартли, введенного в строй месторождения Нгези и продолжающего доразведываться и отрабатываться месторождения Мимоса. Увеличение запасов платиноидов, включая платину, произошло в Финляндии, где продолжалась детальная разведка месторождений Конттиярви (Konttijarvi) и Ахмаваара (Ahmavaara) в районе расслоенного массива основных-ультраосновных пород Портимо, а также в Китае на месторождениях Паньчжихуа, Лимахэ и Даньба в провинции Сычуань.

Месторождения ЮАР и Зимбабве существенно платиновые, а в рудах месторождений США, Финляндии и России преобладает палладий; так, в рудах России палладий в 3-4 раза преобладает над платиной. В Канаде и Китае выявлены месторождения как палладиевых, так и существенно платиновых руд.

В России основная доля платиноидов (почти 99% подтвержденных запасов) содержится в виде попутных компонентов в комплексных медно-никелевых рудах месторождений Талнахского и Норильского рудных узлов. В ближайшее время, после завершения разведки месторождения собственно платиноидных руд «МС-Горизонт» в пределах Норильского узла, роль этого региона еще более возрастет. В пределах Талнахского рудного узла около 25% медно-никелевых сульфидных руд содержат высокие концентрации попутных платиноидов (до 13-16 г/т). В собственно платиноидных рудах этого узла содержание МПГ составляет 6-8 г/т.

Медно-никелевые руды Печенгского горнопромышленного района (Мурманская обл.) отличаются очень низкими содержаниями МПГ (около 0.2-0.3 г/т) и в значительной степени отработаны; действующие рудники обеспечены запасами всего на 5-8 лет. Обнаруженные новые проявления платиноидов (предположительно с крупными ресурсами этих металлов), такие, как Федорово-Панское, Мончегорское и др. на Кольском полуострове, Бураковское и др. в Карелии, пока не разведаны.

Четыре россыпных месторождения платины в Хабаровском крае и в Корякском автономном округе – по мировым стандартам крупные, хотя запасы платины в них составляют всего около 1% запасов страны. Остальные почти 70 россыпей, расположенных в Свердловской области, Якутии и Таймырском автономном округе, мелкие, с запасами платины в десятки и первые сотни килограмм. Многие из них непригодны для рентабельной промышленной отработки.

Разведка и освоение месторождений. Наиболее интенсивно геологоразведочные работы на МПГ в 2001 г. велись в ЮАР и в Канаде. В ЮАР, кроме того, ускоренными темпами сооружались новые и расширялись некоторые старые рудники, на флангах и глубоких горизонтах которых были доразведаны значительные запасы платиноидов.

Более масштабное, чем в прошлые годы, разведочное бурение было проведено на месторождениях Восточного сектора Бушвельдского расслоенного комплекса. Компании из ЮАР Anglo American Platinum Corp. (Amplats) и African Rainbow Minerals вели разведку месторождения Мандагхук (Maandagshoek). Amplats, кроме того, разведывала месторождение Твикенхем (Twickenham). Продолжалась разведка месторождений Марула (Marula), ранее называвшегося Виннархук (Winnaarshoek), и Кеннеди’с-Вейл (Kennedy’s Vale), её вела компания Impala Platinum Holdings Ltd. (ЮАР), Эверест-Саут (Everest South) – австралийская компания Aquarius Platinum Ltd., Шеба-Ридж (Sheba Ridge) и Блу-Ридж (Blue Ridge) – компания Cluff Mining plc. (Канада). Компания SouthernEra Resources Ltd. (ЮАР) ввела в строй первую очередь рудника Мессина (Messina).

В Западном секторе Бушвельдского массива в начале года был восстановлен и пущен рудник Крокодайл-Ривер (Crocodile River) компании Impala Platinum Holdings Corp. Австралийская компания Aquarius Platinum Ltd. расширяла действующий рудник Крундал и завершала строительство предприятия Марикана.

В Канаде рост запасов МПГ в 2001 г. был связан с доразведкой глубоких горизонтов на рудниках Мак-Криди-Уэст, Ливак и др., где в отрабатываемых медно-никелевых рудах в достаточно высоких концентрациях (в отдельных пересечениях до 30.7 г/т) содержатся попутные платиноиды. Прирост запасов МПГ был получен также на разведываемом участке Лисмер’с-Ридж-Норт (Lismer’s Ridge North) [3, с.289] площади Ривер-Валли, в 50 км западнее г.Садбери, и на месторождении Маратон в провинции Онтарио.

Добыча платиноидов в мире за 2001 г. увеличилась на 31.2 т, или на 8.4%, а платины – на 13 т, или на 8.2% [2, с.270]. Такой значительный рост производства платиноидов произошел, главным образом, за счет увеличения добычи их в ЮАР и в меньшей степени – в России.

ЮАР не только сохранила, но и существенно упрочила свои лидирующие позиции в мире: в 2001 г. доля этой страны в мировом производстве МПГ достигла 56.4%, а платины – 75.2% против, соответственно, 55.7% и 74.7% в 2000 г. Доля России в добыче платины, наоборот, в 2001 г. снизилась до 17.7% против 18.6% в предыдущем году. В производстве палладия продолжала лидировать Россия (около 97 т, 51.3% мирового производства), а доля ЮАР приблизилась к 33.2%.

Потребление. Большая часть платиноидов (74%), в том числе платины (58%), используется в технических отраслях промышленности мира (без учета России, данные о структуре потребления которой не публикуются).

В 2001 г., когда мировые цены на палладий заметно поднялись, потребление его значительно сократилось. Небольшой рост промышленного потребления платины (в изготовлении фильтров-нейтрализаторов выхлопных газов автомашин, в производстве специальных стекол, в химической и электрохимической, а также в нефтеперерабатывающей промышленности и некоторых других отраслях), не компенсировал этого сокращения. Потребление платиноидов в целом в 2001 г. составило 83% от уровня 2000 г., платины – 99% [2, с.271].

Уменьшилось потребление МПГ в электронной и электротехнической промышленности: вместо палладия и платины здесь стали использовать более дешевые материалы, например, специально обработанные никелевые сплавы. Продолжалось начавшееся еще в 1997 г. сокращение использования палладия в этих отраслях: в 2001 г. оно уменьшилось более чем вдвое. Уменьшению рыночного спроса на палладий способствовал и переход ряда автомобилестроительных компаний на «платиновую технологию» изготовления фильтров-нейтрализаторов выхлопных газов, в результате чего использование палладия в этой отрасли сократилось более чем на 9% (на 18 т за год).

Уменьшилось в 2001 г. потребление платины в мировой ювелирной промышленности. В этой отрасли третий год подряд лидирует Китай; в 2001 г. ювелирная промышленность этой страны поглотила 40.4 т этого металла (в 2000 г. – 34.2 т). Использование платины в Китае в течение 1999-2002 гг. неуклонно росло.

На треть сократилось мировое потребление очень дорогого в 2001 г. родия, который также в основном использовался в качестве катализатора в производстве фильтров-нейтрализаторов выхлопных газов автомашин.

В последние три года использование МПГ и, в частности, платины устойчиво росло в Европе. Если в 1999 г. в западноевропейских странах было потреблено 103.6 т платиноидов (в том числе 30.3 т платины), то в 2001 г. эти показатели выросли, соответственно, на 13% и 53%. Рост в полтора раза потребления платины был связан в основном с запросами автомобилестроения.

Индустриально развитые страны, в частности США с Канадой и Япония, на протяжении нескольких лет непрерывно снижают потребление платиноидов: за 1999-2001 гг. оно сократилось на 56.5 т, или на 30%, причем главным образом за счет платины, которой использовали на 46 т, или на 34%, меньше.

Международная торговля платиноидами, как и в предыдущие годы, осуществлялась в объемах, не менее чем в два-три раза превышающих годовую добычу. Сложившаяся структура мировой торговли при этом не изменилась. Среди участников торговли по-прежнему можно выделить страны – экспортеры платиноидов, главным образом добытых из недр (ЮАР, Россия), страны-реэкспортеры (Швейцария, Великобритания, Бельгия с Люксембургом и др.) и страны-импортеры (США, Япония, Германия, Италия, Франция, Южная Корея, Малайзия и др.).

С 1991 г. среднегодовые цены на палладий и родий были стабильными до 1997 г. включительно, а платины – до 1999 г., то есть практически до того времени, когда в ряде индустриальных стран Запада и в Японии были приняты новые законодательные акты, ужесточавшие борьбу с вредными выхлопами автомашин. С этого времени цены на платиноиды, закупаемые ведущими автостроительными компаниями, начали расти. Именно дефицит этих металлов привел в 1999-2000 гг. к их резкому вздорожанию.
В течение всего 2000 г. и первого полугодия 2001 г. цена палладия выросла настолько, что превысила цену платины. Это было связано почти исключительно с отсутствием в России утвержденных квот на продажу палладия и с задержкой поставок его на мировой рынок, которые более чем наполовину осуществлялись из казначейских запасов.

Как только главный продуцент палладия в России – компания ОАО  «ГМК «Норильский никель» получила десятилетнюю квоту на продажу этого металла, мировая цена на него быстро пошла вниз. Она прогнозировалась на 2002 г. в диапазоне 12-13.5 дол./г, а на самом деле оказалась на уровне около 11 дол./г. Цена на платину предполагалась близкой к 15-16 дол./г, однако в середине 2002 г. она сначала стабилизировалась на уровне 17-18 дол./г, а в связи с переходом части автомобилестроительных компаний на «платиновую технологию» производства фильтров-нейтрализаторов стала расти и к концу 2002 г. превысила 19 дол./г.
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Рис.1. Динамика среднемесячных цен платины и палладия на ЛБМ в 1999-2003 гг., дол./г

Конъюнктура мирового рынка платины в 2001-2002 гг. оставалась благоприятной для её производителей. Постоянно рос спрос на неё со стороны автомобильной промышленности, где в начале 2001 г., в период высоких цен на палладий, перешли на использование платины вместо палладия в производстве катализаторов. Напротив, по сравнению с 2000 г. снижался спрос на платину со стороны производителей электронной техники, в связи с заменой платиноидов, применяемых в этой отрасли, на никельсодержащие сплавы. Уменьшился спрос на платину и со стороны ювелирной промышленности.

Всё это, вкупе с вводом в строй ряда новых и расширением некоторых эксплуатирующихся платиновых рудников в ЮАР, а также увеличением до 40 т поставок платины из России, привело во второй половине 2001 г. к некоторому избытку этого металла на мировом рынке и понижению цен на него.

Однако превышение предложения над спросом было недолговременным. Во-первых, в 2002 г. заметно выросло (примерно вдвое по сравнению с 2001 г.) потребление платины в ювелирной промышленности Китая, где из-за неустойчивости национальной валюты наметилась тенденция к росту потребления дорогостоящих ювелирных изделий. А во-вторых, рост продаж платины из ЮАР сопровождался сокращением объема российских поставок (примерно на 10 т). В результате на мировом рынке вновь возник дефицит металла, составивший около 6 т, и во второй половине 2002 г. цены на платину выросли до 19 дол./г.

Ситуация с палладием на мировом рынке в 2001-2002 гг. была совершенно иной. В 2002 г. спрос на этот металл упал до самого низкого уровня за предыдущие 8 лет из-за того, что высокие цены на палладий, установившиеся в начале 2001 г., вынудили автомобильные и электронные компании перейти к использованию накопленных складских запасов. Даже несмотря на то, что ведущий продуцент палладия – компания ОАО «ГМК “Норильский никель”» в целях поддержания цен на него в течение 2001-2002 гг. временами полностью приостанавливала поставки, цены на металл понизились более чем в 4 раза.

В ближайшие несколько лет объемы мирового производства как платины, так и палладия будут расти. К концу 2004 г. в ЮАР будет выпускаться ежегодно около 140 т платины. Вырастет добыча этого металла в Зимбабве (примерно до 6-7 т) и США (до 5-7 т). Таким образом, растущий спрос на платину, скорее всего, будет удовлетворен, и цена её несколько снизится.

Что касается палладия, то начиная с 2004-2005 гг. из ЮАР, США и Канады на мировой рынок будет ежегодно поступать примерно на 75 т палладия больше, чем в 2001-2002 гг. В результате превышение предложения над спросом, по-видимому, сохранится, даже если часть автомобильных компаний вернется в производстве катализаторов к использованию подешевевшего палладия. Еще более усилить дисбаланс могут и результаты предпринятых в Японии и США исследований, направленных на поиск заменителей палладия в автомобилестроении, электронике и электротехнике.

Россия в ближайшие год-два может выгодно использовать установившиеся высокие цены на платину, разумно балансируя объемами ее экспорта (в том числе, возможно, и из казначейских запасов). Начиная же с 2004-2005 гг., видимо, необходимо будет принимать дополнительные меры, позволяющие России сохранить положение одного из ведущих мировых производителей МПГ.
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Алмазы

Прогнозные ресурсы алмазов в мире (без России) на 1.01.2002 г. оценивались в 5124 млн кар. Более 93% ресурсов находится в Ботсване, Намибии, Канаде, Анголе, Австралии, ЮАР и Демократической Республике Конго (ДРК).

Общие запасы алмазов в мире (без России) на 1.01.2002 г. оценивались примерно в 850 млн кар.; более 86% мировых запасов принадлежат Канаде, Ботсване, ЮАР, Анголе и Австралии [2, с.275]. Общие запасы алмазов России почти в два раза превосходят запасы всех остальных стран мира, вместе взятых.

Добыча алмазов в 2002 г. осуществлялась более, чем в двадцати странах мира, на долю семи из них – России, Ботсваны, ДРК, ЮАР, Анголы, Канады и Намибии, пришлось почти 97% мировой (без России) добычи в весовом выражении [2, с.276]. По общей стоимости добытых алмазов лидируют всё те же 8 стран, но располагаются они в иной последовательности: Ботсвана, Россия, ЮАР, Ангола, Канада, ДРК, Намибия, Австралия [2, с.277]. Наиболее высококачественные и дорогие алмазы добываются в Намибии (в среднем около 215 дол./кар.), Лесото (190), Сьерра-Леоне (180), Гвинее (170) и ЦАР (150). Снизилось качество алмазов, добываемых в Анголе (137 против 185 дол./кар. в 2000 г.) и Канаде (144 против 173 дол./кар.). Самые низкокачественные камни добываются в Австралии (11 дол./кар.), ДРК и Гане (25 дол./кар.).

Около 40% мирового производства алмазов (по весу) приходится на добывающие предприятия, контролируемые корпорацией De Beers. В 2002 г. на них было добыто 40.1 млн кар. (против 39 млн кар. в 2001 г. и 36.5 млн – в 2000 г.). Наиболее заметный рост произошёл в Ботсване, где компания Debswana увеличила продукцию на 7%, с 26.5 до 28.4 млн кар. в результате внедрения эффективных высокотехнологических усовершенствований в производственные процессы. Но на собственных предприятиях De Beers Consolidated Mines в ЮАР добыча в 2002 г. сократилась на 3%, до 10.4 млн кар. против 10.7 млн кар. в 2001 г. Снизилась также и добыча в Намибии, где компания Namdeb добыла алмазов на 8% меньше, чем год назад (соответственно 1.3 и 1.4 млн кар.) вследствие дефектов в технологиях драгирования и истощения ресурсов наземных россыпей [12].

В России по-прежнему более 99% алмазов добывает компания «АЛРОСА». В последние годы добыча алмазов (в денежном выражении) постоянно росла (1542.6 млн дол. в 1999 г., 1623.1 – в 2000 г., 1665.4 – в 2001 г.); однако в 2002 г. она снизилась на 12% по сравнению с предыдущим годом, до 1466.2 млн дол. По предварительным данным, уровень добычи в 2003 г. будет несколько выше – около 1550 млн дол.

В Канаде введённый в строй в 1998 г. первый рудник – Экати (BHP-Billiton) добывает уже около 5 млн кар. алмазов очень высокого качества; их цена составляет 160-170 дол./кар. За ним последовал планировавшийся на начало 2003 г. запуск второго рудника – Дайавик (Rio Tinto), который произошёл ранее намеченного срока (в конце 2002 г.). Его производительность достигла проектной отметки 1.6 млн т руды/год на 6 месяцев раньше намеченного срока, а цены, полученные за добываемые на нём алмазы, оказались выше ожидавшихся [38].

В связи с этим компания планирует в 2004 г. повысить производительность рудника до 8.2 млн кар. Стоимость этого расширения оценивается в 29.3 млн дол. Поскольку это приведёт к более быстрому истощению запасов, планируется увеличить активность поисков на площади, прилегающей к руднику; на эти цели на 2004 г. ассигновано 6.9 млн дол. против 3 млн в 2003 г.

После завершения строительства в 2006 г. третьего рудника – Снап-Лейк (De Beers) – Канада будет поставлять на рынок ежегодно 12-15 млн кар. высококачественных алмазов и сможет занять третье место в мире по общей стоимости добываемых алмазов, потеснив ЮАР. В стадии разведки находятся ещё два-три объекта, да и открытия в Канаде, судя по всему, ещё далеко не закончены.

В Ботсване в 2002 г. компания Debswana, владеющая всеми алмазными рудниками страны, выручила за добытые алмазы 2.1 млрд дол., что на 22% больше, чем в 2001 г.; в весовом выражении добыча составила 28.4 млн кар., что на 8% больше результата предыдущего года. Средняя цена алмазов в 2002 г. была на 8 дол./кар. выше, чем в 2001 г., – 73 дол./кар. Это связано с ростом добычи на двух главных рудниках компании: Джваненг и Орапа – соответственно, на 10 и 6% в результате крупных капитальных затрат на их реконструкцию [28].

В начале 2003 г. Debswana ввела в строй сравнительно небольшой новый рудник Дамтшаа. Запасы алмазов здесь составляют 5.5 млн кар.; в 2003 г. на нём планируется добыть около 193 тыс.кар. [11, с.42].
В ЮАР De Beers планировала в 2003 г. инвестировать около 60 млн дол. в модернизацию действующих предприятий с тем, чтобы поднять добычу алмазов с 10 до 12 млн кар. В течение следующих 5-10 лет De Beers намерена инвестировать в отрасль до 2.3 млрд дол. [35].

В Анголе российская «АЛРОСА» планирует увеличить мощность своего уже действующего рудника Катока, а также начать освоение новых коренных месторождений – трубок Камачия и Камажику. Для этого уже создано совместное предприятие с местными компаниями. Компания Southern Era Resources начала пробную добычу алмазов с помощью драги на крупнейшей в мире трубке Камафука-Камазамбу.

В Сьерра-Леоне в конце 2003 г. планирует начать добычу на одном из наиболее привлекательных в Западной Африке месторождений Коиду компания DiamondWork.

После окончания гражданских войн в этих двух африканских странах легальная добыча в них может увеличиться в полтора раза, примерно до 15 млн кар./год.

В Австралии в конце 2002 г. введён в строй новый рудник Эллендейл, на котором добываются чрезвычайно высококачественные алмазы (средняя цена их достигает, а иногда и превосходит 200 дол./кар.). Кроме того, возобновлены разведочные работы в рамках полномасштабного ТЭО строительства подземного рудника на всё ещё крупнейшем в мире зарубежном месторождении Аргайл, что позволит существенно продлить срок его эксплуатации. Решение о проведении этих работ было принято в начале 2003 г. После достижения открытым карьером глубины 320 м начнётся резкое снижение добычи. Действующий план предусматривает завершение открытой добычи в 2007 г. Стоимость работ ТЭО оценивается в 70 млн австрал.дол. Планируется, что ТЭО будет завершено в 2005 г. [16, с.133].
В Зимбабве началось строительство алмазного рудника Мурова. Компания Rio Tinto Zimbabwe, которая финансирует проект, планирует вначале добывать на руднике 500 тыс.т руды в год; в дальнейшем возможно увеличение добычи. Запасы рудника оцениваются в 23 млн т кимберлита со средним содержанием алмазов 0.7 кар./т.

Возможно, будет возобновлена также добыча на законсервированном с 1998 г. первом руднике страны – Ривер-Ранч [39].

Производство бриллиантов в 2000-2001 г., как и в предыдущие годы, осуществлялось в основном в Бельгии, Индии, Израиле, США и Таиланде; на долю этих стран приходится в сумме более 90% (в денежном выражении) мировой бриллиантовой продукции.

В последние годы ситуация в гранильной индустрии мира существенно меняется. Основной тенденцией становится миграция производства из традиционных гранильных центров Европы, США, Израиля в страны, где такие традиции ещё только складываются, но стоимость рабочей силы значительно ниже, а налоговый режим благоприятнее. К числу таких стран относятся Индия, Китай, Таиланд.

Очень активно идёт этот процесс в Израиле. Примерно 45% «израильских» бриллиантов в настоящее время гранится за пределами страны. Эта тенденция развивается и грозит разрушить алмазную промышленность Израиля. Многие мелкие и средние предприятия обанкротились; на плаву остаются только крупные продуценты.

Руководители израильской Алмазной биржи (Diamond Exchange – IDE) Яир Коэн (Yair Cohen) и Шмуэль Шницер (Shmuel Schnitzer) озабочены поиском способов поддержки и усиления роста израильской индустрии бриллиантов; главным в этом они считают передовые технологии производства, которые только и могут снизить производственные издержки на огранку до 12-14 дол./кар. – уровня, при котором израильские огранщики смогут составить конкуренцию производителям Юго-Восточной Азии.

Другой важной проблемой они считают поставки сырья. В 2002 г. только 16.5% продаж Diamond Trading Company (сбытовой организации De Beers) пришлось на Израиль; большинству гранильщиков страны приходится искать альтернативные источники сырья. Наиболее привлекательна с этой точки зрения Канада, добыча в которой растёт быстрыми темпами и в течение ближайших нескольких лет может достичь 1.5 млрд дол. Однако почти все канадские алмазы продаются через офис в Антверпене, и только один израильский дилер имеет непосредственный доступ к канадскому сырью [21].

В России в 2000-2001 г. гранилось бриллиантов на сумму 750-800 млн дол. в год; в 2002 г. их стоимость достигла 900 млн дол., что составило примерно 6-7% мирового производства [19].

Потребление сырых алмазов. Ведущими мировыми потребителями крупных высококачественных ювелирных алмазов являются главные мировые гранильные центры в Бельгии, Израиле и США; на их долю приходится около 70% мирового потребления этих алмазов в денежном выражении. Крупнейшим мировым потребителем мелких низкокачественных камней («индийский товар») является Индия, где гранится ежегодно около 820-830 млн камней средним весом 0.023 карата, составляющих более 92% добываемых в мире; их общая стоимость в 2002 г. составила более 6.4 млрд дол., увеличившись на 21% по сравнению с 2001 г. Если в недалёком прошлом в Индии гранилось девять из каждых 10 добываемых в мире сырых алмазов, то сейчас – 11 из 12 [22]. Значительное количество алмазов гранится также в Таиланде, Сингапуре, Гонконге; в последние годы на ведущие позиции активно выдвигается Китай.

Потребление бриллиантов в мире постоянно растёт. Эта тенденция достаточно чётко прослеживается и на протяжении последнего пятилетия. Однако поскольку алмазы не являются предметом повседневного спроса, относясь к наиболее дорогим товарам сектора роскоши, спрос на них подвержен существенным колебаниям, связанным главным образом с состоянием экономики нескольких стран, являющихся главными потребителями ювелирных изделий с алмазами. Заметное влияние на спрос зачастую оказывает реклама.

Основной характеристикой потребления бриллиантов является суммарная стоимость ювелирных изделий с бриллиантами, проданных в розничных торговых сетях. По этому показателю крупнейшим мировым потребителем в последнее десятилетие являются США: на их долю приходится более 50% розничных продаж ювелирных изделий с бриллиантами. На Японию, которая ранее составляла конкуренцию США и даже некоторое время превосходила их по уровню розничных продаж, сейчас приходится около 7% мировых продаж ограненных алмазов. В странах Европы (главным образом, во Франции, Великобритании, Италии) продаётся около 18% бриллиантов. Появились признаки восстановления рынка бриллиантов стран Юго-Восточной Азии (Южная Корея, Индонезия, Таиланд и Тайвань), на который приходится примерно 10% мировых продаж. В странах Персидского залива закупается около 10% продаваемых в мире бриллиантов.

В 2002 г. почти все главные потребительские рынки мира демонстрировали рост продаж, за исключением Японии и некоторых стран Европы. Результаты розничных продаж ювелирных изделий с алмазами оказались лучше ожидавшихся, особенно в США. В 2002 г. продано ювелирных изделий на 4 млн штук (на 6%) больше, чем в 2001 г. Этот год оказался вторым по числу проданных изделий после 2000-го – рекордного года «Миллениума». Стоимость проданных в розницу ювелирных изделий увеличилась на 3%.

Однако по темпам роста спроса на драгоценности и, в частности, на алмазы лидирует Китай, в котором ежегодные продажи (включая экспортные) ювелирных изделий выросли с 24 млн дол. в начале 1980-х годов до 12 млрд дол. в 2001 г. Как сообщает China Pearl Diamond Gem & Jewelry Import & Export Corporation, каждый год они увеличиваются на 8-10%. На долю жемчуга и алмазов приходится в сумме 1 млрд дол., из которых внутренние продажи составляют 725 млн дол. По мнению экспертов Китайской ювелирной ассоциации, к 2010 г. внутренние продажи ювелирных изделий в Китае достигнут 22 млрд дол., а их экспорт составит 5 млрд дол. [33].

Одной из главных причин такого бурного развития отрасли является то, что правительство вместе с руководством Ассоциации производителей бриллиантов (China Diamond Manufacturers Association – CDMA) всячески стимулирует активность предпринимательства в секторе ювелирных украшений и алмазов. Так, в июне 2002 г. правительство отменило пошлины на импорт алмазов, осуществляемый единственным официальным внешнеторговым каналом Китая в этой сфере – Shanghai Diamond Exchange Center (SDE). В связи с этим стал быстрыми темпами расти импорт алмазов в Китай; за первые 11 месяцев 2002 г. в страну было ввезено алмазов и связанных с ними продуктов на 38.3 млн дол. Существенную часть алмазного импорта в Китай составляют бриллианты из Израиля. Как показывает израильская статистика, за последнее время их стоимость выросла на 48% и к концу 2003 г. достигнет 450 млн дол.

Кроме того, налог, налагавшийся ранее на импорт и обработку алмазов, теперь будет взиматься с их розничных продаж и экспорта и при этом в существенно меньшем размере, составляющем всего 5% стоимости камней. Эта новая налоговая политика была принята с целью предотвращения нелегальной транспортировки алмазов. Однако проблемы, связанные с контрабандой, всё же остаются – вследствие высокого спроса, не удовлетворяющегося законным импортом [36].

В конце 2002 г. CDMA вступила в Международную ассоциацию производителей бриллиантов (International Diamond Manufacturers Association – IDMA). Вице-президент IDMA Джефф Фишер (Jeff Fischer) заявил, что это – «признание того факта, что Китай играет важную роль в алмазном бизнесе в целом и в частности – в производстве бриллиантов. Не подлежит сомнению, что Китай представляет собой рынок с наиболее быстро растущим в последнее десятилетие потенциалом» [22].

Четвёртым по размеру рынком бриллиантов в мире является рынок Дубаи. Как сообщает Gulf News, за последние несколько лет продажи ювелирных изделий здесь достигли 1.4 млрд дол. Рынок бриллиантов ОАЭ оценивается в 300 млн дол. Ёмкость рынка стран Залива увеличивается на 3-5% ежегодно [29].

В России спрос на бриллианты пока ещё невысок. Но представители компании «АЛРОСА» считают, что внутренний спрос на ювелирные изделия с алмазами в России растёт и что многие россияне уже в состоянии позволить себе драгоценности в ценовой шкале от 100 до 300 дол. [31].

Годовое потребление технических алмазов в мире постоянно и очень интенсивно растёт; 95% технических алмазов – синтетические; они дешевле природных, и потребление природных технических алмазов систематически сокращается.

Американская компания Elwood Corp. of Wisconsin оценивает мировое производство синтетических алмазов в 1 млрд дол. в год, а цену их – от 0.1 до 4 дол./кар. По оценке United States Geological Survey (USGS), мировое потребление технических алмазов в 2001 г. составило около 1150 млн кар., а добыча природных технических камней – 56 млн кар. Среди главных производителей последних – Австралия (15 млн кар.), ДРК (14.2), Россия (11.7), ЮАР (6.5), Ботсвана (5). Самым крупным потребителем технических алмазов мира являются США. По оценке USGS, основными областями применения технических алмазов в 2002 г. были: производство компьютерных чипов, строительство (в том числе транспортной инфраструктуры), машиностроение, горное дело (бурение), резка и полировка камня. Рост спроса прогнозируется по крайней мере в течение ближайших 5 лет, но он коснётся преимущественно синтетической продукции.

В США наиболее интенсивен рост спроса в секторе строительства, поскольку в стране реализуется обширная программа развития транспортной инфраструктуры стоимостью 200 млрд дол., в которой алмазные пилы – ключевой инструмент, используемый для резки цемента при строительстве дорог и их ремонте.

В 2001 г. США импортировали 229 млн кар. синтетических алмазов и произвели 408 млн кар. собственных; видимое потребление составило 626 млн кар. Импорт природных технических алмазов составил 1.7 млн кар., а их видимое потребление – 1.2 млн кар. Цены на синтетические алмазы снижаются: импортированные в США в 1998 г. алмазы стоили 0.44 дол./кар., в 2000 г. – 0.42, в 2001 г. – 0.31 дол./кар. Предполагается, что снижение цен будет продолжаться и далее вследствие внедрения новых более дешёвых технологий и роста числа продуцентов с низкой себестоимостью продукции – в основном, в России и Китае. Цены на природные технические алмазы, ввозимые в США, год от года меняются: в 1997 г. – 7.69 дол./кар., в 1998 г. – 3.92, в 1999 г. – 4.61, в 2000 г. – 5.31, в 2001 г. – 4.47 дол./кар. [14].

Экспорт сырых алмазов. Основными экспортёрами сырых алмазов в 2002 г. оставались восемь стран – главных их продуцентов, на долю которых пришлось 94% мирового «первичного» экспорта в денежном выражении и 85% – по весу. Но в товарообороте алмазов очень велика доля реэкспорта; годовой объём реэкспорта лишь одной из стран – крупных реэкспортеров, таких, как Великобритания или Бельгия, может значительно превосходить объем не только «первичного» экспорта, но и всей мировой годовой добычи. Более 60% (по весу) «вторичного» рынка сырых алмазов (более 70% по стоимости) контролирует корпорация De Beers посредством системы контрактных поставок от производителей (Ботсвана, Россия, ЮАР, Намибия, Танзания, Канада и др.). Эти алмазы проходят сортировку в DTC De Beers в Лондоне, откуда затем экспортируются после продаж на сайтах. В последние годы быстрыми темпами растёт реэкспорт сырых алмазов из Израиля, который намеревается стать крупнейшим мировым центром по торговле не только бриллиантами, но и сырыми алмазами.

Вполне благополучной оказалась в 2002 г. ситуация в крупнейшем в мире (по стоимости произведённой продукции) гранильном и торговом центре – Бельгии. Экспорт сырых алмазов из Бельгии в 2002 г. увеличился на 21.5%, до 7 млрд дол., а по весу – на 21%, до 175.7 млн кар. Самое большое (в денежном выражении) количество сырья было экспортировано в Индию (53.5%), на втором месте – Израиль (21.6%), за ними – Китай и Гонконг [30].

Экспорт сырых алмазов из Израиля вырос в 2002 г. по сравнению с предыдущим годом на 59.5%, до 1.6 млрд дол., а по весу – на 53.3%, до 12.2 млн кар.

Точное количество сырых алмазов, экспортированных из России, неизвестно. По оценке некоторых источников, в 2002 г. оно составляло в денежном выражении, как и в предыдущие годы, около 1 млрд дол. Подавляющая часть алмазов была вывезена компанией «АЛРОСА»; на несколько десятков миллионов долларов продал алмазов из госзапаса «Алмазювелирэкспорт».

Импорт сырых алмазов. Главными импортёрами сырых алмазов являются Бельгия, Израиль и Индия, а также Великобритания – страны, в которых осуществляются международные оптовые торговые операции с алмазами и переработка их в бриллианты; на их долю приходится более 90% объёма мирового импорта алмазов.

После существенного (на 22%) снижения в 2001 г. импорт сырых алмазов в главные гранильные центры мира в 2002 г. значительно вырос. Структура мирового импорта по сравнению с предыдущим годом принципиально не изменилась.

Главным центром, ведущим торговлю сырыми алмазами, осталась Бельгия; её импорт сырых алмазов в 2002 г. вырос на 16.5%, до 7.2 млрд дол., а по весу – на 15.8%, до 176.8 млн кар. [21].

Импорт сырых алмазов в Израиль в 2002 г. вырос на 30.2%, до 4.4 млрд дол., а по весу – на 16.6%, до 21.4 млн кар. В 2002 г. среди импортируемых в Израиль алмазов резко возросла доля дорогих камней, при этом в экспорте их доля осталась почти неизменной.

За 11 месяцев 2003 г. импорт сырых алмазов в Израиль составил 3500 млн дол. против 3662 млн за тот же период 2002 г., то есть сократился на 4.4%. Это связано, по словам алмазного контролёра Израиля У.Шеинталя, с трудностями в получении сырья из традиционных центров, с которыми израильская алмазная индустрия столкнулась в последние нескольких месяцев 2003 г. В связи с этим её лидеры представили министру промышленности Израиля перечень всех доступных мировых источников сырых алмазов. Министр обещал принять меры к тому, чтобы гарантировать алмазообрабатывающей отрасли Израиля прямые поставки сырых алмазов в возрастающих объёмах [38].

Индия уже несколько лет является вторым гранильным центром мира по общей стоимости произведённых бриллиантов и занимает первое место по количеству импортируемых и обрабатываемых алмазов.

По словам руководителей индийской алмазообрабатывающей индустрии, спрос на алмазы со стороны гранильной промышленности в 2003 г. рос на протяжении почти всего года. По словам председателя индийской Gem and Jewellery Export Promotion Council Санджая Котхари (Sanjay Kothari), доля Индии на мировом алмазном рынке возросла в денежном выражении с 55% до «ошеломляющих» 60%. Существуют амбициозные планы превращения Индии в «конечный мировой пункт обработки алмазов» [30]. Эти результаты объясняются увеличением спроса на мелкие дешёвые камни – видимо, в связи с тем, что потребители предпочитают их подорожавшему золоту [20].

Чтобы обеспечить сырьём гранильные предприятия страны, руководители отрасли, не удовлетворяясь поставками из главных торговых центров, стремятся установить прямые торговые контакты с производителями сырых алмазов. Они уже несколько лет получают напрямую большую часть австралийских алмазов с месторождения Аргайл, а в начале 2003 г. добились таких же поставок из Ганы. Предпринимаются шаги к тому, чтобы установить такие же связи с добывающими предприятиями Канады и Анголы и тем самым расширить ассортимент индийских бриллиантов [21].

Чтобы поддержать алмазную индустрию Индии, руководители отрасли предлагают освободить неоправленные бриллианты от налога на добавленную стоимость (VAT) и отменить регулирование трансфертных цен; это позволит привлечь международные компании и сделать Индию главным центром торговли драгоценными камнями и ювелирными изделиями [21].

Импорт сырых алмазов в США в 2002 г. уменьшился на 6.9%, до 354.1 млн дол. [27].

Экспорт бриллиантов. Экспорт бриллиантов из Бельгии в 2002 г. вырос на 10.8%, до 6.4 млрд дол., а по весу – на 9.7% (9.2 млн кар.). Если учесть, что увеличился (на 10.6% по стоимости и на 7.9% по весу) и импорт бриллиантов в Бельгию, составивший 5.7 млрд дол. (9.2 млн кар.), суммарный товарооборот бельгийского центра алмазной торговли в 2002 г. достиг 26.3 млрд дол., через него прошло в общей сложности 186 млн кар. сырых алмазов и бриллиантов – количество, в полтора раза превышающее объём годовой мировой добычи [30].

Товарооборот в бельгийской торговле бриллиантами продолжал расти и в январе 2003 г., увеличившись на 8% по сравнению с январём 2002 г. и составив 1.103 млрд дол. При этом суммарный вес бриллиантов уменьшился, но выше стала их цена [21].

Экспорт бриллиантов из Индии в 2002 календарном году по сравнению с предшествующим годом вырос на 21%, составив 6.4 млрд дол.; по весу бриллиантов он увеличился на 23.7%, достигнув 380.96 млн кар. (!). Суммарный экспорт драгоценностей и ювелирных изделий в сумме вырос за год на 22.15%, составив 8.7 млрд дол. [30].

По итогам финансового года, закончившегося 31 марта 2003 г., показатели оказались ещё более впечатляющими. Экспорт бриллиантов за год увеличился на 19.1%, составив 7.11 млрд дол. против 5.972 млрд дол. год назад. Комментируя этот результат, председатель Gem & Jewelry Export Promotion Council (GJEPC) С.Котхари связал его со «специально введёнными таможенными льготами и упразднением лицензионного режима для сырых алмазов». По мнению руководителей GJEPC, Индия становится не только крупнейшим мировым центром по производству бриллиантов, но и крупнейшим мировым торговым центром, намеревающимся достичь в течение следующих пяти лет оборота в 16 млрд дол./год [40].

Однако ближе к середине 2003 г. индийский экспорт подвергся неожиданной атаке со стороны SARS – атипичной пневмонии. В связи с этой угрозой экспорт бриллиантов из Индии в Гонконг, по оценкам, упал на 10%. Гонконг является вторым после США рынком для экспорта индийских бриллиантов, вместимость которого с апреля 2002 г. по март 2003 г. оценивалась в 1.91 млрд дол. [40].

Экспорт бриллиантов из Израиля несколько снизился только в марте 2002 г., а в остальное время года демонстрировал устойчивый рост. Сумма годового экспорта бриллиантов из Израиля увеличилась на 15% по сравнению с 2001 г., составив 5.2 млрд дол. По весу продукции рост составил 15.6%, или 4.5 млн кар. Правда, стоимость отправленных на экспорт бриллиантов, произведенных непосредственно в Израиле, составила лишь 2.8 млрд дол.: примерно 45% «израильских» бриллиантов гранится в настоящее время за пределами страны [21].

Большая часть израильских бриллиантов (67.4%) экспортирована в 2002 г. в США; в Гонконг продано 14.5%, в Бельгию – 4.5%, Швейцарию – 3.2%, в Китай – 1.9%.

Крупнейшими израильскими экспортёрами бриллиантов в 2002 г. были компании L.L.D. Diamond Ltd., продавшая алмазов за границу на 514 млн дол. (16.6% общей суммы экспорта), Schachter & Namdar Polishing Ltd. – 441 млн дол. (12.5%) и Fabrikant Salant Ltd. – 200 млн дол. (7%) [30].

Рост экспорта бриллиантов из Израиля продолжался и в 2003 г.; в ноябре 2003 г. экспорт достиг 518 млн дол., что на 15.1% выше результата ноября 2002 г. За год, завершившийся к 1.12.2003 г., экспорт бриллиантов достиг 5200 млн дол. – по сравнению с 4961 млн дол. соответствующего периода прошлого года это на 4.5% больше.

Существенно вырос в 2002 г. экспорт бриллиантов из США – на 12.9% по сравнению с 2001 г., до 4.4 млрд дол. [27].

Импорт бриллиантов. Крупнейшими мировыми импортёрами бриллиантов являются США (более 50% мирового объёма по стоимости), Япония (7%), страны ЮВА (около 7%), Европы (7%), Персидского залива (4%). В последние годы постоянно увеличивает импорт предметов роскоши, в т.ч. ювелирных изделий с бриллиантами, Китай [32].

На долю США приходится от 50 до 60% мировых розничных продаж ювелирных изделий с бриллиантами. Импорт бриллиантов в США в 2002 г. увеличился почти на 15%, составив более 11.5 млрд дол. [27].

Импорт бриллиантов в Израиль в 2002 г. вырос на 34% [36]. В итоге товарооборот Израиля в торговле алмазами в этом году составил более 13.615 млрд дол., что на 27.2% больше, чем в 2001 г. (соответствующие результаты 2001 г. – 10.704 млрд дол. и -20.1% по отношению к 2000 г.) [21].

Во второй половине 2002 г. стал обнаруживать признаки роста импорт бриллиантов в Японию; в ноябре он вырос до 81.9 млн дол., а по весу – до 234040 кар. Поставляли бриллианты в Японию (млн дол.): Индия (25.3), Израиль (19.9), Бельгия (19.8), Гонконг (7.3), США (5.4), Таиланд (1.7) [33].

Конъюнктура мирового и региональных рынков алмазной продукции. После трудного для мировой алмазной индустрии 2001 года её состояние в 2002 г. улучшилось. К концу 2001 г. в результате влияния активных продаж ювелирных изделий в «Праздничный сезон-2001», результат которых оказался лучше прогнозировавшегося, запасы бриллиантов в розничной торговле существенно уменьшились; сильно сократились и складские запасы сырых алмазов в гранильных центрах мира. Это привело к тому, что в первой половине 2002 г. гранильные центры, реагируя на увеличение спроса на бриллианты в розничной торговле, активно закупали сырые алмазы; пользуясь низкими кредитными ставками, они были готовы финансировать более высокие уровни складских запасов.

Однако во второй половине 2002 г. потребительский спрос стал снижаться, особенно в США. Продажи «Праздничного сезона» на алмазном рынке Нью-Йорка, где скопилось большое количество товара из зарубежных гранильных центров, не оправдали надежд. Спрос в магазинах торговых сетей, несмотря на агрессивную рекламу и большие скидки, был невысоким. Хорошо расходились только некоторые изделия, особенно серии «Три алмаза» – как кольца, так и ожерелья [33]. Причины этого, по мнению представителей алмазной индустрии, заключались в ожидании войны с Ираком, снижении потребительского доверия, боязни безработицы, общем депрессивном состоянии американской экономики и даже плохой погоде в этот период – всё это угнетающе действовало на общий спрос, особенно – на предметы роскоши.

Несмотря на все трудности, для мировой алмазной отрасли 2002 год оказался достаточно удачным, поскольку по окончательным его итогам почти все главные потребительские рынки мира демонстрировали рост, за исключением Японии и некоторых стран Европы. Розничные продажи ювелирных изделий с алмазами были лучше ожидавшихся; за год продано ювелирных изделий на 4 млн штук (на 6%) больше, чем в 2001 г. Этот год оказался вторым по числу проданных изделий после рекордного 2000 года. Стоимость проданных в розницу ювелирных изделий увеличилась на 3% [40].
Как удачный для алмазной отрасли в целом можно оценить и год 2003-й, о чём свидетельствуют показатели, демонстрируемые в отчётах о товарообороте главных стран – участниц алмазной индустрии; эти успехи связываются, в частности, с завершением войны в Ираке и появлением признаков оживления мировой экономики.

Одним из главных показателей состояния мировой алмазной индустрии, особенно в секторе сырых алмазов, является финансовое положение главного участника алмазного рынка – корпорации De Beers, а также торговые операции её маркетинговой структуры – Diamond Trading Company (DTC).
После резкого (на 21.5%) снижения продаж в 2001 г. – до 4.45 млрд дол. против 5.67 млрд в рекордном 2000 году, в 2002 г. DTC продала сырых алмазов на 5.15 млрд дол., или на 16% больше, чем в 2001 г. Прибыль компании за год увеличилась на 12% – до 570 млн дол. Особенно успешным оказалось первое полугодие, когда продажи алмазов выросли на 8.5%, составив 2.8 млрд дол.; однако прибыль при этом упала на 59.5%, до 308 млн дол., что объясняется, видимо, влиянием значительных скидок.

Запас алмазов в течение года сократился приблизительно на 1 млрд дол., что явилось основным фактором генерирования «исключительно интенсивного операционного финансового потока», достигшего за год 1.6 млрд дол. Это дало De Beers возможность выплатить более 1 млрд дол. в счёт погашения своего долга.

Среди причин, осложняющих положение De Beers в 2003 г., директор корпорации Г.Ральф называет как общемировые: продолжающаяся геополитическая нестабильность и растущая экономическая неопределённость – так и специфические: усиление ранда, «пробки в алмазопроводе», снижение доверия потребителей.

После длительного обсуждения Европейской комиссией корпорация De Beers добилась одобрения своей стратегии «Поставщик избранных» («Supplier of Choice» – SOC). Комиссия решила, что эта инициатива De Beers является «законной и отвечающей понятиям справедливости и свободной конкуренции». На крупнейшем мировом шоу ювелирных изделий и драгоценных камней Basel Fair 2003 г. в апреле 2003 г. DTC объявила о первых успехах этой инициативы.

Остаётся пока неясным окончательное решение Европейской комиссии по поводу торгового соглашения De Beers и российской «АЛРОСА», в соответствии с которым последняя обязалась поставить сырых алмазов на 4 млрд дол. в течение 5 лет. В своём предварительном заключении комиссия констатировала, что это соглашение не соответствует правилам ЕС о конкуренции. Переговоры партнёров по поводу этого соглашения и его возможного изменения продолжаются [12]. Пока идёт его обсуждение, партнёры продолжают торговать на свободной основе.

В апреле 2003 г. DTC увеличила цены на сырые алмазы в общем на 4.5%, стремясь, по её заявлению, привести свои цены в соответствие с ценами открытого рынка, которые выросли в связи в существенным ростом спроса на бриллианты практически всех типов огранки после завершения войны в Ираке. Цены увеличены главным образом на алмазы весом 2 кар. и более, а на определённые типы товара они вообще не повышались. DTC также заверила своих клиентов, что программа «Supplier of Choice», которая «позволяет сайтхолдерам инвестировать в маркетинговые инициативы», будет продолжена [13].

В 2003 г. цены на алмазное сырье росли быстрее цен на бриллианты и драгоценности: за год – на 10-20%. Но из-за стагнации цен на бриллианты и роста цен на сырье маржа огранщиков и торговцев бриллиантами сокращалась, а их долги перед банками росли. По данным ABN-Amro, в августе они превысили 8.6 млрд дол. В DTC De Beers считают, что цены в отрасли регулирует рынок: поскольку спрос на сырье большой, то и цены на него держатся на высоком уровне. Однако М.Темпельсман (LK International) заявил, что «…это может привести к кризису. Алмазная цепочка несбалансирована, ее разрыв может произойти в любом месте и в любой момент. И больше всех при этом пострадают алмазодобывающие и развивающиеся страны» [10].

Состояние сырьевой базы алмазов мира в настоящее время в целом удовлетворяет потребности промышленности в алмазах, несмотря на то, что на некоторых крупных месторождениях, обеспечивавших ранее значительную часть мировой добычи, разведанные запасы существенно сокращаются и добыча на них падает (Аргайл в Австралии, наземные океанические россыпи Намибии и ЮАР, старые коренные месторождения в ЮАР и России и др.). Однако их место занимают вновь открываемые весьма привлекательные месторождения, такие, как коренные месторождения Канады, трубки Накынского поля в России и подводные океанические россыпи Намибии. В периоды пикового спроса (как, например, при смене тысячелетий), когда текущая добыча не в состоянии удовлетворить потребности рынка, недостаток сырья легко восполняется за счёт запасов, имеющихся в распоряжении крупных компаний (особенно De Beers, чей буферный запас до недавнего времени был сопоставим по объёму с годовой мировой добычей) и многих государств.

На мировом рынке в настоящее время обращается огромное количество алмазов – в основном необработанных, но также и огранённых. Суммарное количество алмазов, экспортируемых из главных маркетинговых центров мира (Антверпен, Лондон, Тель-Авив, Бомбей, Гонконг и др.) – 260 млн кар. сырых алмазов и 125 млн кар. бриллиантов, в три раза (!) превышает объём мировой добычи (около 130 млн кар.). Казалось бы, это огромное (даже с учетом весьма значительной доли реэкспортных операций) количество сырья должно существенно ухудшать конъюнктуру рынка, сбивая цены и делая тем самым невыгодной добычу из недр.

Однако это влияние становится всё менее существенным по мере движения алмазов через т.н. «алмазопровод» – сложный многоуровневый механизм, по которому сырые алмазы проходят путь от рудника до прилавка ювелирного магазина, и мало сказывается на активности алмазодобычи и геологоразведочных работ. Видимо, запас финансовой прочности алмазной индустрии (определяемый размером прибыли от торгово-посреднических операций и обработки алмазов) достаточен для нейтрализации последствий воздействия на неё неблагоприятных рыночных факторов.

Поэтому в мире не сокращается число компаний, вовлеченных в поиски месторождений алмазов и их разработку, как мелких «юниорных», так и достаточно крупных. В последние годы она привлекла внимание даже таких гигантов, как Rio Tinto и BHP Billiton.

В последние два года интенсивность поисков алмазов в мире растёт. Наибольшей популярностью (в т.ч. среди интернациональных компаний), как и ранее, пользуется Канада, где активно работает около сотни мелких и более десятка крупных компаний, суммарный годовой бюджет которых составляет несколько десятков миллионов долларов. Сделано несколько многообещающих открытий в провинциях Нунавут, Альберта, Саскачеван, Онтарио и Квебек. Недавние находки алмазоносных кимберлитов Артемисия (Artemisia), Потентилла (Potentilla), Персей (Perseus), Найф-Лейк (Knife Lake), Анури (Anuri) и др. в пределах Территории Нунавут, далеко за Полярным кругом, в т.ч. и в самой северной её части, на о.Виктория, вызвали здесь в 2002 г. «лихорадку алмазных заявок».

О привлекательности Канады свидетельствует, в частности, то, что такая компания, как BHP Billiton – крупнейшая в мире многопрофильная горнодобывающая компания, которая ведёт поиски алмазов также в Индии, ЮАР и Австралии, расходуя на поиски алмазов больше средств (62 млн дол. – 16% от её общих затрат), чем на любой другой вид полезных ископаемых, большую их часть тратит на поисковые работы именно в Канаде [25]. Половину своего поискового бюджета из 47 млн дол. тратит в Канаде другой мировой гигант – корпорация De Beers.
После окончания гражданской войны многие компании приступили к поисковым и разведочным работам в Анголе; среди них весьма активна Trans Hex, которая приобрела несколько лицензий, в т.ч. и очень привлекательную площадь Луарика. Собираются принять участие в поисковых работах в Анголе и несколько российских компаний.

Продолжаются поисковые работы в Ботсване, где компания BHP Billiton изучает материалы по 90 поисковым лицензионным площадям, чтобы выделить среди них наиболее перспективные. Она имеет пока только одно алмазное месторождение «мирового класса» и решила увеличить их число, сосредоточившись на наименее исследованных перспективных территориях, в т.ч. создавая совместные предприятия с местными компаниями [35]. Успешно ведутся поиски алмазов в Намибии в районе границы с Ботсваной и ЮАР, в пределах кратона Конго.

В Бразилии компания Diagem International Resources осуществляет алмазный проект в штате Мату-Гросу, компания Black Swan Resources Ltd. проводит опробование на площади Санту-Антониу (Santo Antonio), River Diamonds Ltd. запускает алмазный прииск на своей концессионной площади Мелгера (Melguera).

В Сьерра-Леоне очень активна юниорная компания Mano River, обнаружившая уже около 10 кимберлитовых даек в главном алмазоносном районе страны – Коно.

В ЮАР многие местные и иностранные компании активно ведут геологоразведочные работы. Так, De Beers объявила о том, что она планирует инвестировать около 60 млн дол. в капитальные проекты в стране в 2003 г. с тем, чтобы поднять добычу алмазов с сегодняшних 10 до 12 млн кар. В течение следующих 5-10 лет De Beers намерена увеличить инвестиции в отрасль до 2.3 млрд дол. [35].

Компания Tawana Resources в результате проведения по проекту «Даниел» (Daniel) крупной программы оценочных работ и бурения с использованием новой гравиразведочной технологии «Falcon» [34] сделала весьма обнадёживающее открытие в старом алмазодобывающем районе Кимберли. В непосредственной близости от одного из крупнейших месторождений ЮАР – трубки Финч – было обнаружено древнее речное русло, выполненное аллювиальными отложениями, которые могут содержать большие запасы алмазов, высвобожденных эрозией из кимберлитов этой трубки [40].

Компания Monroe Minerals ведёт масштабное опробование в рамках россыпного проекта «Лондон» (London) [21]. Etruscan Resources Inc. и Mountain Lake Resources Inc. активно расширяют свой прииск Тирисано (Tirisano), Namakwa Diamond начала пробную добычу на атлантическом побережье севернее устья р.Олифантс, Rex Diamond Corporation планировала в 2003 г. открыть новую шахту на руднике Локстон (Loxton) [18].

В Индии после длительного периода застоя также активизируются поисковые работы на алмазы; после нескольких лет отсрочек правительство наконец-то выдало разрешения на проведение поисков нескольким горным компаниям, в т.ч. De Beers, BHP Billiton и Rio Tinto [15, с.237; 37].

В Индонезии также после длительного перерыва ожидается начало добычи алмазов на морском россыпном месторождении Семпака.

Успешное наращивание минерально-сырьевой базы алмазной промышленности способствует постоянному росту мировой добычи алмазов. В последнее десятилетие он сравнительно невелик по показателям суммарного веса добываемых камней, а в некоторые периоды даже сменяется некоторым сокращением. Это связано главным образом с существенным снижением добычи на крупнейшем пока руднике мира – Аргайл (Австралия). Одновременное увеличение производства на других добывающих предприятиях приводит к росту в суммарной алмазодобыче доли более высококачественных и дорогих камней; в результате общая стоимость ежегодно добываемых в мире алмазов почти постоянно растёт – и не только из-за инфляции (млрд дол.) : 1997 г. – 6.995, 1998 – 6.728, 1999 – 7.253, 2000 – 7.857, 2001 – 7.885.

За последние 40 лет в истории мировой алмазодобычи фиксировалось несколько периодов её резкого роста, связанных с открытием новых добывающих районов и освоением крупных месторождений: в 1960-е годы, когда только начиналось освоение якутских месторождений, мировая добыча не превышала 30 млн кар./год, в 1970-е, перед вводом в эксплуатацию крупнейших месторождений Ботсваны она составляла около 43 млн кар., в 1980-е, перед запуском рудника Аргайл – около 60 млн, а к началу 1990-х – более 110 млн кар./год. В настоящее время в мире добывается более 130 млн кар./год; таким образом, общий рост за 40 лет составил более 100 млн кар./г., в четыре с лишним раза! Причем на интенсивность добычи мало повлияли и несколько периодов (правда, кратковременных) существенного снижения спроса на алмазы, имевших место за это сорокалетие.

Столь бурный рост добычи алмазов не привел, однако, к падению цен на них. Во время падения спроса цены, естественно, несколько понижались, но после его увеличения столь же быстро восстанавливались. Все добываемые в мире алмазы успешно продаются. Даже крупный «буферный» запас (сопоставимый по размерам с годовой мировой добычей), который образовался к концу прошлого столетия у корпорации De Beers, был весьма существенно редуцирован в период ажиотажного спроса на алмазы в период смены тысячелетий.

Некоторые проблемы алмазодобывающих регионов мира. В Анголе после прекращения многолетней гражданской войны разворачивается борьба международных алмазодобывающих компаний вокруг ангольских алмазов – как за права на площади с уже известными месторождениями, так и на новые, требующие проведения поисковых работ.

Первой крупного успеха добилась южноафриканская компания Trans Hex: за рекордные 6 месяцев ввела в конце апреля 2003 г. в действие алмазный прииск Луарика (Luarica) в провинции Лунда-Норте. Запасы концессионной площади Луарика превышают 1.7 млн кар. алмазов средней стоимостью 250 дол./кар. Ранее эта площадь принадлежала компании DiamоndWorks, свернувшей работу после многочисленных нападений повстанцев. Сейчас прииском владеет совместное предприятие ангольской государственной компании Endiama и Trans Hex. Пока неясно, кто будет продавать алмазы Луарики.

За период с апреля по сентябрь 2003 г. на прииске Луарика добыто больше алмазов, чем ожидалось: 54800 кар. средним весом 0.56 кар./кам. Средняя цена добываемых алмазов – 300 дол./кар. – наивысшая на сегодняшний день в Анголе.

На площади концессии Фукаума (Fucauma) в июле 2003 г начата шестимесячная программа оценки, которая из-за слабо развитой инфраструктуры выполняется медленно, однако уже принесла позитивные результаты; добычу предполагалось начать ещё до конца 2003 г. Оба прииска: Фукаума и Луарика – работают в рамках совместного предприятия с государственной ангольской компанией Endiama, и ожидается, что вместе они будут производить более 400 тыс.кар. алмазов в год [41].

В начале 2003 г. российская «АЛРОСА» объявила о планах инвестировать 85 млн дол. в две новых компании в Анголе: Camatchia-Camagico (проект освоения двух кимберлитовых трубок) и Hydrochicapa (строительство электростанции на р.Чикапа) [40]. Кроме того, «АЛРОСА» приступила к реконструкции рудника Катока, что позволит удвоить его добычу. Она пытается получить также доступ к разработке аллювиальных россыпей Анголы.

Корпорация De Beers в течение трёх последних лет вела переговоры с правительством Анголы по поводу сохранения её прав на поисковые лицензии; она добивалась также более благоприятных налоговых условий и гарантий прав продавать добываемые алмазы. При этом вопрос о возобновлении корпорацией закупок продукции других производителей на переговорах даже не поднимался. С конца 2002 г. переговоры дважды продлевались, однако в мае 2003 г. сторонами опять заявлено, что пока ни к каким конструктивным результатам они не привели. Таким образом, в то время как другие, весьма многочисленные компании, в т.ч. и российские, достигают в Анголе существенных успехов, De Beers теряет время, а с ним и своё влияние в стране [40].

Судя по последним сообщениям, ангольская сторона считает вопрос о присутствии корпорации в Анголе решённым; права De Beers на принадлежавшие ей лицензионные площади, на которых она вела поисковые работы, ликвидированы; здание, построенное корпорацией специально для сортировочного предприятия Endiama, последней так и не передано и по назначению не используется.

Система маркетинга ангольских алмазов пока находится в стадии становления. Контролируемая государством ангольская монополия ASCORP, часть капитала которой принадлежит израильскому предпринимателю Л.Леваеву, в начале 2003 г. официально утратила свои эксклюзивные права на маркетинг ангольских алмазов, обращающихся на легальном рынке. Ожидалось, что они будут переданы государственной компании Endiama, однако в начале августа 2003 г. правительство распорядилось передать их государственной компании Sodiam. Но это касается только алмазов, добываемых крупными официальными производителями, как ангольскими, так и иностранными, с которыми Sodiam будет работать на партнёрских началах; эта система будет представлять собой «полуоткрытый» рынок алмазов, регулируемый государством. ASCORP же сохранит за собой только право закупки алмазов, добываемых в неформальном секторе, и только в течение одного года. Это решение объясняется тем, что компания ASCORP не оправдала возлагавшихся на неё надежд правительства, а кроме того, торговыми соглашениями с ASCORP оказались неудовлетворены и многие производители алмазов, которые предпочли иметь дело с Sodiam [24].

Непростая ситуация складывается в горнодобывающей отрасли ЮАР, особенно в её алмазодобывающем секторе [3].

В последнее время приняты законы и опубликованы законопроекты, которые встревожили все горнодобывающие компании, работающие в стране. Один из них – «Закон о разработке полезных ископаемых» (Minerals and Petroleum Resources Development Act). В соответствии с ним 15% активов горнодобывающей индустрии ЮАР в течение 5 лет должны перейти в собственность представителей «ранее обездоленной (чёрнокожей) части населения»; через 10 лет их доля в горном секторе страны должна увеличиться до 26%.

De Beers уже предприняла первые шаги к реализации положений этого документа. Как сообщает Bloomberg News Trans Hex, корпорация получила несколько предложений от местных инвесторов – «исторически обездоленных чернокожих южноафриканцев» – продать акции своих предприятий [28].

Опубликованный в начале 2003 г. проект ещё одного документа – «Билля о ройялти на полезные ископаемые» (Mineral and Petroleum Royalty Bill), по мнению De Beers, является «дискриминационным», поскольку предлагаемый размер ройялти на алмазы (8%) гораздо выше, чем на другие виды сырья. Это может привести к тому, что многие рудники закроются, а это означает потерю рабочих мест. Поскольку в течение следующих 5-10 лет De Beers намерена увеличить инвестиции в алмазодобычу ЮАР до 2.3 млрд дол., эти нововведения вызывают у неё сильную обеспокоенность.

«Весьма неудачным» назвал проект билля также и президент De Beers Н.Оппенгеймер на сессии организации «Процесс Кимберли» (Kimberley Process) в Йоханнесбурге; по его мнению, он вызовет рост незаконной торговли алмазами и подорвёт тем самым доверие к мерам, принимаемым мировым сообществом [40].

Одна из главных проблем, которая до недавнего времени будоражила мировую систему маркетинга сырых алмазов, – проблема т.н. «алмазов конфликта» наконец-то начала решаться. С января 2003 г. введена новая система контроля за торговлей сырыми алмазами и их сертификации [4].

В 2002 г. усилиями Всемирного алмазного совета (World Diamond Council – WDC) и межправительственного форума «Kimberley Process» была разработана система контроля за движением потоков сырых алмазов. Её одобрило Европейское Сообщество, утвердила Генеральная Ассамблея ООН и более 50 присоединившихся к ней стран, в т.ч. и Россия, и в настоящее время сырые алмазы перевозятся с соблюдением необходимых процедур. Контроль по системе «Kimberley Process» и саморегулирование отрасли должны стать главными условиями для подавления незаконной торговли в секторе поставок, а предпосылками для уничтожения сектора спроса должен быть «ответственный подход» участников индустрии к распределению сырья [17].

Однако в адрес этой системы уже раздаются критические замечания, поскольку многие аналитики подвергают сомнению действенность её основного принципа: добровольного и осознанного самоконтроля всех участников мировой алмазной индустрии. Они считают, что эта система оставляет им слишком много свободы и предоставляет слишком мало возможностей для действенного контроля. Кроме того, такой контроль будет сильно затруднён традиционной закрытостью алмазной индустрии.

Возможные связи между незаконной торговлей алмазами и терроризмом сделали «алмазы конфликта» одной из проблем международной безопасности. Поэтому система «Kimberley Process» направлена в первую очередь на борьбу с «кровавыми» алмазами, незаконно добываемыми в зонах вооружённых конфликтов и столь же незаконно вывозимыми в нейтральные страны. Однако рассчитывать на то, что с её помощью удастся ликвидировать банальную контрабанду, вероятно, не приходится [23].

Для России присоединение к системе сертификации имело несколько неожиданное последствие. После решений пленарной сессии «Kimberley Process» в Йоханнесбурге 30 апреля 2003 г. российское правительство было вынуждено снять гриф секретности с информации о положении в алмазной индустрии страны – в соответствии с требованиями о её прозрачности, заложенными в системе сертификации.

По требованиям системы «Kimberley Process» сертификаты происхождения, сопровождающие импортируемые и экспортируемые партии алмазов, должны содержать сведения о производителях, импортёрах, весе алмазов и их стоимости. Предполагается также, что между странами-участниками должен быть налажен обмен этой информацией. Но в существовавших в России условиях это было связано с большими проблемами, поскольку многое из подобной информации относилось к секретным сведениям. Тем не менее Россия под угрозой запрета алмазного экспорта вынуждена была отменить эти правила до конца года. В связи с этим Министерство финансов России обратилось с предложениями к правительству о принятии соответствующих поправок к закону «О гостайне» [40]. В конце 2003 г. был опубликован президентский указ, снимающий гриф секретности с данных о добыче и запасах алмазов.

Положение в алмазодобывающей отрасли России. Наиболее заметными событиями в алмазодобывающей промышленности России в 2002 г. были:

· выход на проектную мощность рудника Интернациональный;

· увеличение на 62% добычи руды на трубке Юбилейная;

· увеличение добычи руды на Накынском месторождении и рост её переработки на фабрике № 15;

· начало активного строительства подземного рудника Мир;

· рост объёмов вскрышных работ и добычи на карьере трубки Комсомольская;

· начало реконструкции фабрики № 8 для обработки руды трубки Комсомольская;

· начало монтажа драги № 203 для отработки россыпного месторождения Горное.

Добыча алмазов в 2002 году осуществлялась в основном в Якутии (99.8% по весу) компанией АК «АЛРОСА». Ею добыто алмазов на 1384 млн дол., а с учетом добычи ОАО «АЛРОСА-Нюрба» – на 1466 млн дол. (табл.1).

Таблица 1

Добыча алмазов предприятиями компаний «АЛРОСА» и «АЛРОСА-Нюрба» в 2000-2002 гг. (млн дол.)

	Горно-обогатительные комбинаты (месторождения)
	2000
	2001
	2002
	%

	Удачнинский (трубки Удачная, Зарница)
	772.4
	708.0
	781.6
	53.3

	Айхальский (трубки Юбилейная, Айхал)
	334.4
	354.8
	310.0
	21.1

	Мирнинский (трубки Интер, Мир, россыпи р.Ирелях и Водораздельные Галечники)
	500.2
	577.9
	273.7
	18.7

	Анабарский (россыпь руч.Ыраас-Юрях)
	16.1
	24.6
	18.4
	1.3

	Всего АК «АЛРОСА»
	1623.1
	1665.4
	1383.7
	

	«АЛРОСА-НЮРБА» (Накынские трубки)
	
	
	82.5
	5.6

	Итого «АЛРОСА» и «АЛРОСА-Нюрба»
	1623.1
	1665.4
	1466.2
	100


Объём добычи алмазов в 2002 г. по сравнению с 2001 г. сократился на 12.6%. Это связано в т.ч. с тем, что Мирнинский ГОК прекратил обогащение руды из трубки Мир. Уменьшилась и производство на трубке Удачная, где продолжать открытую добычу алмазов можно будет лишь до 2010 г.

В 2002 г. «АЛРОСА» вела строительство нескольких новых алмазодобывающих объектов. На эти цели выделено 69% расходной части бюджета компании (2457.7 млн руб.). Распределение капитальных расходов иллюстрирует табл.2.

Таблица 2

Распределение капитальных вложений АК «АЛРОСА» в строящиеся сырьевые объекты в 2002 г., %

	Накынское месторождение
	39.02%

	Подземный рудник Мир
	12.44%

	Подземный рудник Интернациональный
	10.00%

	Подземный рудник Айхал
	4.66%

	Месторождение Трубка Комсомольская
	1.59%

	Подземный рудник Удачный
	0.65%

	Россыпь Солур
	0.21%

	Россыпь Горное
	0.04%


Источник: [1]
Геологоразведочные работы. С начала 1990-х годов в России резко сократились расходы на геологоразведочные работы (ГРР), вследствие чего столь же резко уменьшились их объём и результативность. Это привело к существенному сокращению запасов алмазов России, в то время как мировые запасы, несмотря на существенный рост объёмов добычи, всё последнее десятилетие практически не уменьшались.

ГРР на алмазы в России в настоящее время ведутся главным образом за счёт компаний, занятых в алмазном бизнесе. В Сибирском регионе (Якутия, Иркутская обл. и Красноярский край), а также в Приморье этим занимается в основном компания «АЛРОСА», которая в последние несколько лет планомерно увеличивает расходы на поисковые и разведочные работы. В европейской части России и на Урале поиски алмазов ведут та же «АЛРОСА» и несколько совместных предприятий.

Общие расходы АК «АЛРОСА» на ГРР в 2002 г. составили 1127 млн руб. (35.9 млн дол.). Они проводились в Якутии, Архангельской, Иркутской, Воронежской областях. Начались исследования по оценке перспектив алмазоносности Приморского края, Северного Урала, Ленинградской, Псковской, Новгородской и Мурманской областей.

В Якутии, в Среднемархинском алмазоносном районе в результате продолжавшейся разведки флангов и глубоких горизонтов кимберлитовой трубки Ботуобинская запасы алмазов месторождения могут возрасти на 20-30%. Поисковые работы в районе трубки Нюрбинская подтвердили перспективность Верхнедьяхтарской россыпи. На участке Западный обнаружена новая кимберлитовая жила – Южная.

В Верхнемунском кимберлитовом поле в результате доразведки трубки Заполярная запасы руды могут возрасти на 15%.

Геологоразведочные работы в 2002 г. финансировали [1]: АК «АЛРОСА» (ЗАО) – 88.2%, ОАО «АЛРОСА-Нюрба» за счёт собственных средств – 11.05%, республиканский бюджет – 0.71%, федеральный бюджет – 0.04%.

Кроме того, в соответствии с целевой программой по воспроизводству минерально-сырьевой базы, подготовленной МПР РФ и ЦНИГРИ, на средства из федерального бюджета в 2002 г. велись региональные работы на алмазы на семи объектах в европейской части России: в Смоленской, Брянской, Калужской, Воронежской, Липецкой, Архангельской (Ковинская площадь) областях, на Среднем Тимане и в Республике Коми, – а также в Сибирском регионе (Иркутская область). Однако общий объём финансирования российских ГРР на алмазы из средств федерального бюджета в 2002 г. (около 47 млн руб.) был недостаточен, поскольку проводимые работы требуют применения современных высокоэффективных, но дорогостоящих методик. В результате прогнозные ресурсы категории Р3 в РФ в 2002 г. сократились более чем на 300 млн кар.; ресурсы категории Р2 увеличились на 160 млн кар., однако новых проявлений кимберлитов или алмазов в ходе этих работ обнаружено не было.

В конце 2003 г. обозначила своё намерение продолжить попытки внедриться в алмазную отрасль России корпорация De Beers, купившая контрольный пакет (75%) акций российской компании Petroneft-Diamond, которая владеет поисковой лицензией на Лужскую площадь поблизости от Санкт-Петербурга; это первое подобное предприятие De Beers в России. Корпорация рассчитывает, что иностранным компаниям в России со временем будет разрешена добыча алмазов [26].

В 2003 г. в алмазодобывающей отрасли России произошло знаменательное событие: в конце августа начал работу Нюрбинский ГОК ОАО «АЛРОСА-Нюрба», построенный на базе двух трубок открытого в 1994-1996 гг. Накынского поля. ГОК будет перерабатывать кимберлиты небольших трубок Ботуобинская и Нюрбинская, по площади, содержаниям алмазов и их качеству сравнимых с трубкой Интернациональная.

Новый ГОК представляет собой одно из самых современных предприятий, на котором во всех звеньях технологической схемы используются новые технологии, позволяющие практически полностью автоматизировать все производственные процессы. На обогатительной фабрике № 16 установлены новые рентгенолюминесцентные сепараторы последнего поколения, учитывающие все особенности руды трубки Нюрбинская. Проектная производительность фабрики – 1.5 млн тонн руды в год; на проектную мощность она должна выйти к концу 2003 г. После её ввода Нюрбинский ГОК станет пятым крупным добывающим подразделением АК «АЛРОСА». Всего на фабрике будет работать 234 человек. 

Комбинат представляет собой самое экологически чистое алмазодобывающее предприятие России. В схеме обогащения не применяются химические реагенты, водоснабжение – с замкнутым циклом, что исключит сбросы промышленных вод. Месторождение будет отрабатываться вахтовым способом, для чего построен поселок для персонала на 600 человек. ГОК построен российскими строительными организациями по российскому проекту; к участию в проектировании и строительстве привлекались шведская компания Metso Minerals и финская Skanska [9].

80% акций предприятия принадлежат «АЛРОСА», 10% – Нюрбинскому улусу, 10% – физическим лицам. В строительство рудника «АЛРОСА» вложила более 350 млн дол., которые рассчитывает окупить за три года. Уже с 2004 г. комбинат начнет производить алмазов на сумму 300-350 млн дол. в год. Его пуск позволит компании предотвратить надвигающийся спад добычи и даже увеличить её объём [5].

Ситуация с другим перспективным российским месторождением алмазов – им.М.В.Ломоносова (Архангельская обл.) остаётся неопределённой. Его разработка откладывалась на протяжении более 10 лет. Акционерами компании «Севералмаз», которой принадлежит лицензия на разработку месторождения, в настоящее время являются АК «АЛРОСА» (91.2% акций) и комитет по управлению госимуществом администрации Архангельской области (5.1%). Остальные 3.7% принадлежат 227 физическим лицам. Однако у АК «АЛРОСА» нет средств на освоение месторождения, которая, по оценкам, потребует около 400 млн дол. Запасы месторождения оцениваются в 160 млн т кимберлита со средним содержанием алмазов 0.74 кар./т, общая стоимость алмазов в нём – 12 млрд дол. Инвестиции в строительство комбината президент «Севералмаза» Е.Валуев оценивает в 300-350 млн дол. За пять-шесть лет при инвестициях в 740 млн дол. добыча на месторождении достигнет 1 млн кар. (по другим оценкам – 200-250 млн дол.) в год. Запасов месторождения должно хватить на 50 лет работы рудника.

В августе 2003 г. на месторождении им.М.В.Ломоносова начались вскрышные работы. Разработку предполагается сначала вести открытым способом на двух трубках, после чего будет построен подземный рудник. Планировалось ввести в строй первую очередь комбината в 2005 г. Однако темпы реализации проекта отстают от запланированных, поскольку инвестиций не хватает. До сих пор проект финансировался в основном за счёт краткосрочных кредитов под гарантии акционеров. Высказывалось намерение выйти на одну из зарубежных бирж, чтобы продать часть акций предприятия или получить синдицированный кредит. Привлечь в проект иностранных инвесторов не удается из-за потенциальной угрозы централизации системы недропользования РФ, а также введения рентного принципа налогообложения [10].

В конце 2003 г. акции «Севералмаза» были перераспределены между АК «АЛРОСА» и её дочерними структурами [1].

В 2002 г. возникли первые предположения о возможной приватизации компании «АЛРОСА». Как заявил министр финансов России А.Кудрин в середине 2002 г., правительство сначала увеличит свою долю в капитале компании, а затем она будет превращена в открытую корпорацию. По сведениям Associated Press, А.Кудрин сообщил, что подготовительная работа уже проведена и он не видит препятствий для участия в приватизации иностранных инвесторов. Однако министр не уточнил время начала приватизации и не ответил на вопрос, намерено ли правительство владеть более чем 50% капитала компании [25]. По некоторым сообщениям в прессе, правительство намерено превратить АК «АЛРОСА» из закрытого в открытое акционерное общество, акции которого будут свободно обращаться на бирже, в 2004-2005 гг. [9].

Финансовое положение АК «АЛРОСА» в последние годы далеко не блестяще. Несмотря на постоянный рост добычи (в денежном выражении) в 1999-2002 гг., её чистый доход в то же время постоянно уменьшался: 371.5 млн дол. в 1999 г., 340.5 млн в 2000 г., 268.4 млн в 2001 г., 180.1 млн в 2002 г. В связи с этим у компании нет средств для реализации своих проектов; ей трудно привлечь кредиты с низкой процентной ставкой и выгодно разместить долговые обязательства. Суммарный объём её кредитной массы превышает 1.1 млрд дол.

Проблемы финансирования алмазодобывающей отрасли. Найти средства для модернизации производства и освоения новых российских месторождений внутри страны трудно, а привлечению иностранных инвестиций или дешёвых долгосрочных кредитов препятствует недостаточно благоприятное для инвесторов законодательство РФ, в том числе налоговое.

Ванкуверский Центр Fraser Institute исследовал мнение руководителей 158 горнорудных компаний по поводу условий инвестиций в 50 странах и регионах мира. Эти страны были ранжированы как по возможности открытия новых месторождений, так и в отношении политики их правительств в области добывающей индустрии. Комбинация этих показателей представляла собой «индекс инвестиционной привлекательности».

Оказавшаяся на первом месте Чили получила индекс 94 из 100; следом идут канадская провинция Квебек (90), Австралия (89); другие алмазодобывающие регионы и страны имеют такие показатели: канадские провинции Онтарио – 83, Северо-Западные Территории – 68 и Территория Нунавут – 67; ЮАР – 64, Россия – 63. Характерно, что Зимбабве, обладающая большим потенциалом для выявления новых перспективных месторождений, оказалась вблизи конца списка с результатом 32.

Вывод Центра однозначен: привлекательная геологическая ситуация – необходимое, но не достаточное условие для притока инвестиций в страну; благоприятные условия должны быть созданы также и правительством [36].

Притоку инвестиций в алмазодобычу России должна способствовать давно ожидающаяся либерализация отрасли, в т.ч. рассекречивание данных о состоянии минерально-сырьевой базы алмазов.

В конце ноября 2003 г. Госдума приняла законопроект о валютном регулировании и «освободила» драгоценные камни и металлы от валютного контроля. Эксперты и ювелиры в связи с этим прогнозируют рост производства изделий из золота и бриллиантов, рынок которых станет более прозрачным и динамичным. Принятие этого законопроекта наряду с законом «О драгметаллах и драгкамнях», по мнению заместителя председателя бюджетного комитета Госдумы М.Задорнова, положительно скажется на капитализации работающих на этом рынке компаний [1].

17 ноября президентом РФ подписан федеральный закон о внесении изменений в статью 5 закона «О государственной тайне»; он вступает в силу 18 февраля 2004 г. Секретными останутся только запасы драгметаллов и драгкамней в Гохране и ЦБ, но и здесь секретность будет снята через два-три года. Однако компания «АЛРОСА» намерена раскрыть эти данные только когда это потребуется, например, в связи с привлечением синдицированных кредитов [1; 10]
Гранильная промышленность России. В России действуют только два государственных гранильных предприятия, оставшихся от союзной системы заводов «Кристалл»: Смоленское и Барнаульское. Кроме них, имеется множество акционерных предприятий, большая часть которых – с участием зарубежных партнёров. Наиболее крупные среди них – контролируемые Л.Леваевым предприятия «Руиз Даймондс» и пермская фабрика «Кама-Кристалл».

Смоленский «Кристалл» обрабатывает практически любое алмазное сырье, делая все известные виды огранки. Это уникальное предприятие заняло на мировом рынке специфическую нишу – очень высококачественного, так называемого «русского товара». Почти 70% его продукции продается по телефону, поскольку покупатели уверены, что получат товар заявленного качества и параметров. В 2002 г. «Кристалл» реализовал бриллиантов на 245 млн дол., причем 99% продукции приобрели западные покупатели [7].

В 2003 г. «Кристалл» должен был произвести и продать бриллиантов на 310-320 млн дол. – в зависимости от объёма поставок сырых алмазов, и планировал увеличить их продажу на 10%, доведя её до 350-400 млн/год. Основные потребители – это Европа (60%), США (20%) и страны Юго-Восточной Азии (около 20%).

Около 80% сырья (около 500 тыс.кар./год, на 14 млн дол. в месяц) «Кристалл» закупает у «АЛРОСА», с которой у завода есть соглашение о поставках. Кроме того, с 1998 г. он покупает алмазы на сайтах DTC De Beers – на 2 млн дол./мес. В предыдущие годы, кроме того, сырье постоянно закупалось в Гохране.

В последнее время в прессе проходит информация о возможном акционировании смоленского «Кристалла»; о своей готовности приобрести его заявляла и «АЛРОСА» [6].

В ноябре 2003 г. гендиректор завода Ю.Ребрик заявил, что смоленский «Кристалл» может быть приватизирован в ближайшие год-два. Уже идет процесс регистрации акционерного общества ОАО «Кристалл», завершить его планировалось в декабре 2003 г.[1].

Стремится участвовать в огранке бриллиантов и АК «АЛРОСА». Одним из приоритетных направлений её деятельности является создание вертикально интегрированного производства полного цикла, включающего добычу алмазов, их сортировку, огранку, изготовление ювелирных изделий с бриллиантами, а также реализацию продукции. Филиал компании «Бриллианты АЛРОСА» координирует деятельность всех предприятий группы «АЛРОСА» и их партнеров, занимающихся огранкой и реализацией обработанных алмазов. Изготовление бриллиантов производится на собственных производственных мощностях (ОАО «Орел-Алмаз», ОАО «Туймаада Даймонд», ОАО «Орел-АЛРОСА»), а также по договорам на СГУП «Барнаульский завод «Кристалл», ЗАО ПИК «Орёл-Алмаз», «СБА Инт». Но в 2002 г. темпы работы этих предприятий значительно снизились относительно 2002 г.

Таблица 3

Изготовление и реализация бриллиантов предприятиями АК «АЛРОСА» в 2000-2002 гг., млн дол.

	
	2000
	2001
	2002

	Производство
	97.6
	130.1
	104.1

	Реализация
	89.0
	130.8
	105.7


В 2002 г. бриллианты, изготовленные на предприятиях, подконтрольных «АЛРОСА», продавались в США (55%), Израиле (36%), Гонконге (6%), Бельгии (2%); на российском рынке реализовано только около 1% продукции [1].

В настоящее время в мире добывается алмазов примерно на 8 млрд дол. в год, а ювелирных изделий с бриллиантами продаётся на 50-60 млрд дол. На долю России из этих сумм приходится, соответственно, около 1.6 и 0.5 млрд, т.е. Россия, продавая необработанное сырьё, недополучает около 12-15 млрд дол. ежегодно.

Одна из причин такого положения состоит в несовершенстве законодательной базы, из-за которого в России до сих пор нет свободного рынка алмазов, и предприятия не могут ни свободно приобрести требующееся им сырьё, ни продать не нужные им алмазы. Ещё в 1996 г. президентом РФ был издан указ № 740, который регламентировал порядок торговых операций с сырыми алмазами. Этот указ существовал пять лет, но, как утверждают представители гранильной промышленности, почти не работал, поскольку постепенно оброс большим количеством подзаконных актов, которые фактически свели на нет все его положения. Вступление России в ВТО позволит создать цивилизованный рынок драгоценных камней. Продукция российской гранильной промышленности вполне конкурентоспособна. Однако если Россия в ближайшее время не войдёт в мировой цивилизованный рынок, гранильная промышленность страны, как полагают работающие в этом бизнесе, просто не выживет.

Российские огранщики считают, что промышленность страны способна переработать все алмазы, добываемые в России. По их мнению, экспортировать надо только то сырье, которое нерентабельно обрабатывать в России, а оно составляет лишь около 15% добываемого [1].

Маркетинг российских алмазов. Несмотря на постоянно декларируемое намерение повысить степень переработки российских алмазов внутри страны, более половины добываемых в России алмазов (в 2001 г. – 65.5%, в 2002 – 50.7%) по-прежнему идёт на экспорт, большая часть из них – через De Beers. При заключении очередного торгового соглашения с корпорацией каждый раз будируется вопрос о необходимости предоставления России «большей свободы распоряжаться своими алмазами»; однако пока она не использует даже своего права продавать все остающиеся от этой квоты алмазы: все они в итоге реализуются через De Beers.

Судя по заявлениям руководства «АЛРОСА», компания пока не намерена налаживать постоянные, альтернативные De Beers, каналы экспорта алмазов. Работать с De Beers ей выгодно, поскольку De Beers обязуется покупать добываемые «АЛРОСА» алмазы в полном ассортименте на 500 млн дол. в год, а также еще на 300 млн – мелких камней, не пригодных для рентабельной обработки в России и не востребованных на внутреннем рынке. Кроме того, сотрудничество с De Beers – это доступ к западным кредитам и сокращение операционных расходов. Но последнее торговое соглашение между «АЛРОСА» и De Beers всё ещё не утверждено Европейской комиссией, и продажи осуществляются на договорной основе. Через этот канал в 2002 г. «АЛРОСА» экспортировала алмазов на 723 млн дол. Кроме того, она готова продавать на внешнем рынке мелкие и низкокачественные алмазы еще на 300 млн дол. в свободном режиме [8].
Но до недавнего времени «АЛРОСА» могла экспортировать алмазы только через корпорацию De Beers, и только 5% объёма этих продаж (т.н. «контрольные отрезки») она могла экспортировать по своему желанию, но через специального агента – «Алмазювелирэкспорт», чтобы отслеживать ценовую ситуацию на мировом рынке алмазов.

В середине декабря 2002 г. президент В.Путин подписал указ, положивший начало либерализации алмазного рынка. Главная новация указа – это разрешение «субъектам добычи природных алмазов» экспортировать природные алмазы «в пределах индивидуальных квот, устанавливаемых в каратах правительством РФ ежегодно, не позднее ноября года, предшествующего планируемому». В соответствии с этим указом правом самостоятельного экспорта теперь наделены ещё две алмазодобывающие компании: «Севералмаз» и «Уралалмаз». Кроме того, экспортировать (или вывозить для обработки на давальческих условиях) до 15% купленных в России алмазов имеют право также и гранильные предприятия. Выбирать покупателя и назначать цены экспортёры теперь могут самостоятельно, но объем экспорта будет по-прежнему регулироваться квотами, устанавливаемыми правительством.

Некоторая часть добываемых в России алмазов экспортируется в страны СНГ – Белоруссию и Армению по специальным межправительственным соглашениям. При этом гранильщики СНГ, как и их российские коллеги, считают объём поставок недостаточным и не всегда удовлетворены качеством получаемого сырья.

Остальные алмазы «АЛРОСА» продаёт исключительно на внутреннем рынке, по прейскурантам, установленным Минфином. Преимущественное право закупки алмазов имеет Гохран, затем – Dе Вееrs, и только потом очередь доходит до российских производителей бриллиантов.

Таблица 3

Стоимость алмазной продукции, реализованной АК «АЛРОСА» в 2000-2002 г., млн дол.

	
	2000
	2001
	2002

	На внутреннем рынке
	793.5
	749.6
	735.6

	На внешнем рынке
	749.1
	988.3
	715.8

	Всего
	1542.6
	1737.9
	1451.4*


* кроме того, реализовано покупной алмазной продукции на 26.3 млн дол.

В 2002 г. объем продаж ювелирного алмазного сырья АК «АЛРОСА» на внутреннем рынке составил 50.7% от общего объема реализации. В целом за этот год спрос на внутреннем рынке РФ вырос – как в стоимостном, так и в физическом выражении. Количество предприятий, приобретающих алмазы в «АЛРОСА», постоянно увеличивается и уже достигло 105, из которых 20 – с иностранным капиталом. Из них 33 предприятия закупили около 80%, в том числе 10 – более 50% (по стоимости) сырья, реализованного на внутреннем [1]. Наиболее стабильно покупают алмазы на сумму более 13 млн дол. в год Смоленское ГУП ПО «Кристалл», ЗАО «Руиз Даймондс Лтд.», ООО «Мосалмаз», ЗАО «Альпро».

Внутреннего рынка сырых алмазов, который давал бы предприятиям АБК возможность свободно продавать и покупать алмазы, в России фактически нет. Созданная в 1999 г. «Алмазная палата» работает крайне неэффективно. В 2001 г. через неё было продано бриллиантов только на 7 млн дол. – против 30 млн в 2000 г. [4].

С 2002 г. Гохран России проводит открытые аукционы по продаже на внутреннем рынке алмазов «спешиэлз» весом более 10.8 кар.

Средняя цена ювелирного алмазного сырья, проданного компанией «АЛРОСА» на внутреннем рынке в 2002 г., составила 127.04 дол./кар. При этом средняя цена реализации гранильным предприятиям составила 114.98 дол./кар., а для собственного производства «АЛРОСА» – 529.81 дол./кар. В 2002 г. потребление алмазов российскими гранильными предприятиями увеличилось (по весу) по сравнению с 2001 г. на 50.7%, а по стоимости – только на 9.4%, поскольку это произошло за счёт увеличения доли мелких камней.

В апреле и июле 2002 г., пользуясь ростом спроса на алмазы со стороны российских гранильных предприятий, АК «АЛРОСА» повышала цены на алмазное сырьё на внутреннем рынке – соответственно на 2.5% и 4.8% [1].

Экспортные цены на добытые в России алмазы определяются торговым соглашением с De Beers. На внутреннем рынке «АЛРОСА» продаёт алмазы клиентам из числа российских компаний по ценам в среднем на 10% ниже мировых – но это, видимо, примерно тот же уровень цен, по которым она поставляет алмазы De Beers.

*  *  *

Поставки российских алмазов существенно влияют на мировой рынок сырых алмазов. С начала 90-х годов, после развала союзной системы гранильных предприятий «Кристалл», почти все добываемые в России алмазы шли на экспорт в виде сырья. Крупные поставки из государственного запаса осуществлял Гохран (в основном это были наиболее высококачественные и дорогие камни). Кроме того, большие количества алмазов вывозились из России фактически контрабандно – под видом полуфабрикатов или для огранки на давальческой основе. По оценкам, общая сумма продаж российских алмазов на международном рынке в отдельные периоды значительно превышала 2 млрд дол./год.

Международный рынок в 1994-1995 гг. в связи с этим переживал не лучшие времена: цены на алмазы, особенно крупные, понизились. Этому способствовало и то, что именно в этот период достигли максимума продажи высококачественных алмазов, добываемых повстанцами УНИТА в Анголе. Однако в конечном итоге рынок поглотил всё это количество «сверхштатных» алмазов и устоял; более того, в период смены тысячелетий в результате умелой рекламной кампании он достиг рекордных продаж и рекордного снижения «буферного» запаса корпорации De Beers.
С тех пор запас алмазов в Гохране России существенно уменьшился, снизился и уровень контрабанды в мире, в т.ч. африканских алмазов (среди которых доминировали «алмазы конфликта»). Существенно уменьшилась также и доля российских алмазов в мировой добыче (1.6-1.8 млрд дол. в год). Чтобы сохранить и увеличить свою нишу на мировом алмазном рынке, России следует существенно увеличить добычу.

Увеличения добычи алмазов в России требует и развивающееся отечественное гранильное производство. После акционирования ряда предприятий и возникновения многочисленных новых гранильных фабрик существенно выросла доля алмазов, перерабатываемых в бриллианты на отечественных заводах. В настоящее время она составляет около половины объёма национальной добычи, а экспорт бриллиантов уже в 1999 г. достиг 800 млн дол./год.

Судя по заявлениям руководства Ассоциации гранильных предприятий России, отечественная гранильная промышленность имеет все возможности за самое короткое время увеличить свою производительность в два раза.

Таким образом, в мире в настоящее время сложились условия для роста производства алмазов; иностранные компании пользуются этим и развивают добычу, в то время как российские уступают свои позиции. Так, компания «АЛРОСА» запланировала на 2003 г. снижение объёма добычи алмазов на 20%. Причины этого – снижение добычи на главных месторождениях и отставание с освоением новых.

Для поддержания добычи алмазов в России на оптимальном уровне, обеспечивающем ей соответствующую её сырьевым возможностям долю мирового рынка, а также повышения конкурентоспособности алмазодобывающих предприятий необходимо:

· оперативно осваивать новые месторождения, на которых возможна открытая добыча (им.М.В.Ломоносова, им.Гриба);

· ускорить строительство рудников на трубках Удачная и Мир; для этого необходимо развивать и совершенствовать соответствующие технологии подземной отработки кимберлитовых трубок в сложных горнотехнических условиях;

· разрабатывать технологии для всех этапов производства, основанные на последних технических достижениях, внедрять автоматизацию и компьютерные технологии регулирования и контроля производственных процессов для снижения производственных издержек и повышения безопасности;

· интенсифицировать геологоразведочные работы в перспективных районах с целью обнаружения новых месторождений с высоким качеством сырья, которые можно было бы разрабатывать открытым способом.
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Фосфор

Мировые ресурсы пентоксида фосфора (Р2О5) оцениваются примерно в 72.5 млрд т. Основная их масса приходится на фосфориты; доля апатитовых руд – лишь около 7%. До 10% учтенных ресурсов фосфорных руд (7.3 млрд т Р2О5) располагается в шельфовых зонах, преимущественно у юго-восточного побережья США, у берегов ЮАР, Мексики, Марокко, Намибии [10, с.71]. Некоторые месторождения морских фосфоритов оценены по промышленным категориям и подготавливаются к эксплуатации.

Более половины мировых ресурсов фосфоритовых руд сконцентрировано в недрах всего двух стран: Марокко (включая Западную Сахару) и США. Значительными ресурсами фосфоритовых руд обладает также Китай. В СНГ крупнейшие ресурсы фосфоритовых руд находятся в Казахстане. По ресурсам апатитов бесспорным лидером является Россия (более 65% мировых); значительными ресурсами обладают также Бразилия и ЮАР.

Наиболее значительные запасы фосфора сосредоточены в Марокко (с Западной Сахарой) – почти 35% общих и около 27% подтвержденных мировых запасов пентоксида фосфора. К числу ведущих держателей общих запасов относится и Китай (16.5% мировых), а также США, Ирак, Египет и Россия (18% в сумме). Основными владельцами подтвержденных запасов, помимо Марокко, являются Китай (28% мировых) и Россия
 (7.5%); по 3.5% мировых подтвержденных запасов пентоксида фосфора находится в Египте и Иордании.

Подавляющая часть мировых запасов фосфорных руд находится в месторождениях зернистого (48.5%), микрозернистого (37.3%) и связанного с карбонатитами (6%) геолого-промышленных типов [1].

Добычу фосфорных руд и производство фосфорного концентрата систематически ведут около 30 стран. Более 70% ее приходится на долю четырех из них: США, Китая, Марокко и России. В России, ЮАР и Бразилии, в отличие от других стран, добываются главным образом апатитовые руды.

Наиболее значительный рост производства фосфорных концентратов в последние годы отмечался в Австралии и Канаде, где осваиваются новые месторождения и вводятся в строй крупные мощности по переработке руд.

В 2002 г. мировое производство фосфорных концентратов увеличилось по сравнению с предыдущим годом на 5.5%, до 147 млн т.

Производство комплексных фосфорсодержащих удобрений (главным образом диаммофоса) осуществляется более чем в 70 странах, но преимущественно – в США, Марокко, Китае, России, Индии. Главным мировым продуцентом диаммофоса (75% мирового производства) и фосфорной кислоты (около половины) являются США.

В Китае производится 3.7 млн т (в пересчете на Р2О5) в год простого суперфосфата; это 47% фосфорных удобрений, выпускаемых в стране. Производство плавленых кальций-магниевых фосфорных удобрений составляет 0.7 млн т Р2О5 (8%). С 1980 г. в Китае в развитие производства сложных фосфорных удобрений с применением передовых отечественных и зарубежных технологий инвестировано более 6 млрд долларов [7].

Потребление. Основным конечным продуктом переработки фосфатных руд являются фосфорные и комплексные фосфорсодержащие удобрения, в производстве которых используется не менее 90% добываемых руд. Около 8% расходуется в химической промышленности, выпускающей фосфорсодержащие химикаты, и примерно 2% идёт на получение кормовых фосфатов [4]. 

Крупнейшими в мире потребителями фосфорных концентратов являются США и Китай (28% и 21% их мирового потребления, соответственно). Cуммарное потребление Марокко, России, Туниса, Индии и Бразилии составляет более 25% мирового.

Ведущим потребителем экстракционной фосфорной кислоты являются США, где перерабатывается около 45% кислоты, выпускаемой в мире.

Основное количество фосфорных и фосфорсодержащих комплексных удобрений используется в Китае (более 28% мирового потребления), а также в Индии и Бразилии [11]. С конца 1970-х годов до настоящего времени спрос на фосфорсодержащие удобрения в Китае вырос более чем в четыре раза. Сейчас китайское производство удовлетворяет около 70% потребности страны в удобрениях, хотя в основном это низкоконцентрированные удобрения (простой суперфосфат, плавленый фосфат магния) [5].

В России потребление фосфорных удобрений находится на крайне низком уровне; значительная часть производимого фосфорного концентрата экспортируется, и 85-90% получаемых из него внутри страны удобрений также идет на экспорт.

По прогнозам западных экспертов, в Европе потребление фосфорных удобрений в период до 2010 г. снизится на 10%, что связано с ужесточением в законодательстве ряда стран требований к охране окружающей среды.

Экспорт. Главным экспортером фосфорного концентрата является Марокко; эта страна обеспечивает 35% мировых экспортных поставок. В сумме почти 39% концентрата поставляют на мировой рынок Китай, Иордания и Россия.

Китай в последние годы наиболее динамично наращивал экспорт концентрата. Однако легкодоступные руды с относительно высоким содержанием P2O5 в стране довольно быстро истощаются, а добыча низкосортного сырья непременно потребует значительных инвестиций в добывающее оборудование и в усовершенствование технологий обогащения. Это позволяет предположить, что китайский экспорт фосфорного сырья в перспективе сократится, хотя Китай оставит за собой нишу на рынках Азии и Австралии [5].

Крупнейший экспортер фосфорной кислоты, как и концентрата, – Марокко (40% мировых продаж), на втором и третьем месте находятся Тунис и ЮАР.

Около 75% мирового экспорта фосфорных удобрений (10 млн т ежегодно) обеспечивают США [11]. В ближайшие годы этот показатель может существенно измениться, в связи с мерами по увеличению производства удобрений, принимаемыми в Китае и Индии.

Импорт. Ведущим импортером фосфорного концентрата является Индия, осуществляющая 15% мировых закупок. В Европе по уровню импорта лидируют Испания, Польша, Бельгия с Люксембургом, Нидерланды и Франция (от 3 до 7%), на американском континенте – Мексика (около 9%) и США (около 7% мирового импорта).

Наиболее существенно (почти в 10 раз) сократила за последние годы импорт фосфорных концентратов Канада, где организовано собственное их производство. Следует ожидать в обозримом будущем значительного снижения импорта Австралии, тоже успешно налаживающей их выработку внутри страны.

Основными импортерами фосфорных удобрений на протяжении ряда лет остаются Китай и Индия. Правительства этих стран проводят политику, направленную на снижение зависимости от импорта удобрений и, вероятно, в ближайшие годы это принесет свои результаты.

Главными импортерами российских фосфорных удобрений являются Китай (26.5% их российского экспорта), Швейцария (21.2%), Панама (5.2%), Турция (4.1%), Эстония (3.7%) [2].

Конъюнктура мирового рынка. По данным различных источников, мировые мощности фосфатной промышленности составляют 168-195 млн т фосфорных концентратов в год. В последние годы они использовались на 65-75%.

С конца 1998 г. по 2001 г. включительно мировая фосфатная промышленность находилась в состоянии кризиса, вызванного массовым вводом новых мощностей по переработке фосфатов и производству фосфорных и фосфорсодержащих удобрений в государствах АТР, в первую очередь в Китае и Индии, что привело к перепроизводству этих удобрений и длительному спаду цен на них.

В первом квартале 2002 г. цены на наиболее популярное из фосфорных удобрений – диаммофос впервые за последние годы обнаружили тенденцию к росту (рис.1). Небольшое понижение их к концу сельскохозяйственных работ носило, вероятно, сезонный характер, и среднегодовая цена в 2002 г. оказалась несколько выше, чем в 2001 г. (рис.2), что позволяет, по-видимому, осторожно предполагать, что кризис миновал и мировая фосфатная отрасль начинает восстанавливаться.

Завершению кризиса в значительной мере способствовало изменение позиции Китая в отношении строительства новых крупных заводов по выпуску фосфорных удобрений. До недавнего времени существовал ряд проектов такого строительства. Однако в Китае лишь немногие месторождения расположены вблизи источников дополнительного сырья, необходимого для производства сложных удобрений: серной кислоты и аммиака, и это снижает эффективность фосфатоперерабатывающего производства. А кроме того, большая часть руды добывается в юго-западных регионах, а основные сельскохозяйственные регионы находятся на северо-востоке страны [3, с.452-457]. Всё это заставило китайские власти внести коррективы в программу реализации крупномасштабных проектов строительства новых мощностей и переориентироваться на ускорение модернизации существующих предприятий. Рассматривается также возможность перевода заводов по выпуску простого суперфосфата на производство NPK-удобрений [5].

В ближайшем будущем не предвидится строительство новых установок по производству фосфорных удобрений и в Индии [8].
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Рис.1. Динамика среднемесячных цен FOB на диаммофос (навалом) в 2001-2002 гг., дол./т, оценка автора по данным БИКИ
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Рис.2. Динамика среднегодовых цен FOB на фосфорные удобрения (навалом), дол./т, оценка автора по данным БИКИ

Цены на аммофос и суперфосфат в 2001-2002 г. на мировых рынках проявляли те же тенденции, что и на диаммофос; цены на фосфорную кислоту были стабильными (рис.3).
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Рис.3. Динамика среднемесячных цен FOB на фосфорные удобрения (навалом) и фосфорную кислоту в 2001-2002 гг., дол./т

Уже в конце декабря 2001 г. Китай, только что принятый в ВТО, увеличил закупки диаммофоса в США, где благодаря улучшению конъюнктуры мирового рынка вновь открылись в 2002 г. и увеличили производство несколько заводов по выпуску фосфорной кислоты и диаммофоса, временно закрытые в 2001 г. [16, с.124]. Импорт фосфорного концентрата в США в 2002 г., по предварительной оценке, вырос до 2700 тыс.т против 2500 тыс.т в 2001 г.

В современном мире в основном сложились устойчивые связи между экспортерами и импортерами высококачественного фосфорного сырья: Россия – Западная Европа (Бельгия, Норвегия, Нидерланды), Россия – Центральная Европа (Польша, Румыния); Того – Филиппины, Австралия, Новая Зеландия, Польша, Греция; Науру – Индия, Новая Зеландия, Австралия; Марокко – Франция, США, Австралия; ЮАР – Япония, Индия; Сенегал – Индия.

Достаточно устоявшейся можно считать и структуру мировой торговли фосфатным сырьем различного качества. Интересные данные относительно мирового производства и потребления низко-, средне- и высококачественного фосфатного сырья (ФС) за последние 6-7 лет приведены в [1]. Так, производство и потребление ФС низкого качества (до 31% Р2О5) составляло в этот период, соответственно, 65% и 67% мировых. Около 88% его было реализовано на внутренних рынках стран-продуцентов сырья и лишь 12% – экспортировано. На долю ФС среднего качества (31-35% P2O5) пришлось 18% произведенного и 16% потребленного в мире сырья. До 41% сырья этого качества использовано в самих странах-производителях, более 59% – экспортировано. Объемы производства и потребления высококачественного ФС (более 35% Р2О5) – более 17% мировых (при этом около 70% концентратов с таким содержанием Р2О5 выработано из апатитовых руд). Более 65% такого сырья продано на внутренних рынках. Таким образом, в мире производится и используется, преимущественно на внутренние нужды, в основном фосфатное сырье низкого качества. Высокосортное сырье, которого выпускается значительно меньше, тоже в значительной мере (почти на 2/3) остается в странах-продуцентах. Зато более половины выпущенного сырья среднего качества – экспортируется.

Согласно прогнозам, с учетом увеличения численности народонаселения Земли и других факторов мировое потребление фосфатного сырья будет увеличиваться на 2.5% в год [6]. В ближайшие годы будет, видимо, преобладать тенденция к сокращению импорта готовых удобрений и некоторому росту импорта фосфорных концентратов, преимущественно в азиатский регион.

В России потребление фосфорных удобрений находится пока на крайне низком уровне. Однако в 2002-2003 гг. положение стало несколько улучшаться. В определенной мере этому способствовало объединение производителей сырья и удобрений в крупные холдинги. Вошедшие в их состав предприятия начинают работать более ритмично и эффективно и могут реализовывать продукцию на внутреннем рынке на более выгодных для потребителя условиях.

Ведущую роль на российском рынке фосфорных удобрений играют предприятия, входящие в состав ассоциации «Фосагро», которые контролируют более 60% производства фосфорсодержащей продукции [9].

ОАО «Фосагро» представляет собой крупную вертикально интегрированную структуру с полным циклом производства от добычи сырья до производства конечной продукции (фосфорсодержащие удобрения, кормовые фосфаты, фосфорная кислота). Руководство производственно-хозяйственной деятельностью всех предприятий холдинга осуществляет управляющая компания ЗАО «ФосАгро АГ». Поставки минеральных удобрений российским потребителям и в страны СНГ ведет ООО «ФосАгро-Регион» через дочернюю региональную сбытовую сеть «Регион-Агро».

Суммарное годовое производство компании «Фосагро» составляет более 3 млн т фосфорсодержащих удобрений. Основным приоритетом в деятельности компании считается насыщение внутреннего рынка высококачественными удобрениями. В 2002 г. объем поставок фосфорсодержащих удобрений российским потребителям превысил 800 тыс.т [7].

К числу наиболее быстро растущих и успешно действующих холдингов, специализирующихся на производстве фосфорных и комплексных удобрений, относится также созданная в 2001 г. минерально-химическая компания «Еврохим».

Расположенное близ г.Кингисепп предприятие «Еврохима» – ПГ «Фосфорит» после обновления производственных мощностей устойчиво наращивает выпуск продукции.

Высокие темпы роста производства фосфорных удобрений на литовском предприятии Lifosa AB также связаны с установлением кооперационных связей между этим комбинатом и предприятиями МХК «Еврохим» и последовавшим затем его включением в состав этого холдинга [13].

В 2003 г. МХК «Еврохим» начал реализацию минеральных удобрений в мелкой таре для применения в приусадебных хозяйствах. Российский рынок удобрений в мелкой фасовке считается перспективным. Расчетная потребность приусадебных хозяйств России в сложных минеральных удобрениях составляет примерно 300 тыс.т в год [12]. До сих пор эта потребность удовлетворялась в основном за счет зарубежных поставок.

В марте 2002 г. холдинги «Фосагро» и «Еврохим» объединились в составе Фонда развития промышленности минеральных удобрений. Образование новой структуры, в состав которой входят крупнейшие участники рынка, уже сказывается положительно на российском рынке удобрений. Так, поставки «Фосагро» на внутренний рынок в 2002 г. по сравнению с 2001 г. увеличились на 33% [14].

Потенциал российского рынка удобрений огромен. Зарубежные и российские эксперты полагают, что в течение ближайших 10-15 лет наша страна сможет достичь третьего места на мировом продовольственном рынке, что станет возможным, конечно, только при условии кардинального изменения ситуации с использованием удобрений, сложившейся в российском сельском хозяйстве [15].
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Калийные соли

Прогнозные ресурсы калийных солей в мире по нашей оценке составляют примерно 70 млрд т К2О. Более 40% этих ресурсов приходится на долю Канады, еще около 35% – на Россию, Таиланд, США, Белоруссию и Германию.

Геологической службой США все прогнозные и выявленные ресурсы калийных солей мира оцениваются в 250 млрд т (в пересчете на К2О) [6, с.129].

Общие запасы калийных солей в мире на 1.01.2003 г. в пересчете на К2О составляют 27.2 млрд т. Большая их часть сосредоточена в Канаде, России, Германии, Израиле, Иордании и Белоруссии, на долю которых приходится 90% мировых общих запасов. Подтвержденных запасов калийных солей в мире – 8.5 млрд т. Распределение их по ведущим странам соответствует распределению общих запасов. На долю вышеназванных государств приходится около 80% мировых подтвержденных запасов.

Добыча калийных солей и производство удобрений в 2002 г. осуществлялись в основном, как и прежде, в Канаде, России, Белоруссии, Германии, Израиле и Иордании. На их долю пришлось около 88% произведенных в мире калийных удобрений. Наиболее интенсивно производство калийных удобрений росло в последние годы в Чили и Китае.

Мировая структура добычи калийных солей и производства из них хлористых и сульфатных удобрений за последние годы принципиально не изменилась. В производстве нитрата калия заметно выросла роль Чили, где были введены в строй крупные мощности по производству этого удобрения, что позволило Чили сравняться по этому показателю с Израилем.

Намеченное на 2003 год закрытие последней калийной шахты во Франции не окажет значительного влияния на рынок калия, так как добыча в этой стране в последние годы не превышала 0.2 млн т К2О.

В Китае в результате осуществления проектов по отработке ресурсов озера Цзархан (провинция Цинхай) общее производство К2О к 2006 г. достигнет 0.8 млн т/год [1].

Объемы добычи калийных солей и производства удобрений в России практически полностью соответствуют экспортным потребностям страны и при необходимости могут быть существенно увеличены.

В 2003 г. ОАО «Уралкалий» приступило к производству аммониевой калимагнезии – удобрения, содержащего сразу четыре питательных компонента: калий, азот, магний и серу. Оно без остатка растворяется в воде, поэтому его можно применять в закрытых грунтах и при капельном орошении. Производственные мощности предприятия позволяют выпускать до 120 тыс.т аммониевой калимагнезии в год [4].

Потребление. До 90% добываемых в мире калийных солей используется в производстве удобрений, главным образом хлористого калия. Остальное потребляет преимущественно химическая промышленность.

Ведущими мировыми потребителями калийных удобрений являются США, Китай, Бразилия, Индия и Франция, на долю которых приходится более 60% мирового потребления. Крупнейший потребитель калийных химикатов – США.

Экспорт. Главными экспортерами калийных удобрений являются Канада, Россия, Белоруссия, Германия, Израиль и Иордания, причем на долю Канады приходится около 40% мирового экспорта, на остальные вышеперечисленные страны – более 50%. Российские калийные удобрения экспортируются в основном в Китай, Бразилию и Индию.

Крупнейший российский экспортер калийной продукции – компания ОАО «Уралкалий», ее трейдер за рубежом Bermont Trading S.A. (дочерняя фирма компании Canpotex) и канадская компания Canpotex International Pte. Ltd. в начале мая 2003 г. заявили о том, что с 1 июня 2003 г. досрочно прекращают действие заключенного между ними маркетингового соглашения (срок действия его должен был истечь 31 декабря 2003 г.). Руководство ОАО «Уралкалий» пошло на досрочное расторжение соглашения, когда решило, что в условиях снижения прибыли, связанного с ростом производственных затрат и, в частности, стоимости транспортировки продукции, технологии сбыта и логистики, применяемые канадским партнером, неприемлемы и «Уралкалий» должен действовать на рынке самостоятельно [5].

Импорт. Большая часть мирового импорта калийных удобрений (почти 70%) приходится на США, Китай, Бразилию, Индию и Францию.

Поставки в США обеспечивает главным образом Канада. В 2001 г. структура импорта калийного сырья в США выглядела следующим образом (тыс.т в пересчете на К2О): хлорид калия – 4450, сульфат калия – 57.8, нитрат калия – 22.9, смесь калийно-натриевого нитрата – 2.2 [7].

Крупнейшими импортерами российских калийных удобрений являются Китай, Бразилия, Индия и США.
Конъюнктура мирового рынка калийных удобрений. В 2002 г. цены продуцентов канадской провинции Саскачеван на хлористый калий всех видов (стандартный, крупнозернистый, гранулированный) понизились по отношению к уровню прошлого года примерно на 5-7%; цены продуцентов США не изменились. Отмечался рост цен CIF на стандартный и гранулированный хлористый калий с доставкой в Великобританию, но это, видимо, было вызвано в основном изменением курса английского фунта к доллару США.

Цена на сульфат калия, FOB порты Западной Европы, на протяжении последних пяти лет неуклонно снижалась.

Главной причиной общей тенденции к снижению цен является перепроизводство калийных удобрений в мире и проблемы с государственной финансовой поддержкой сельского хозяйства в развивающихся странах-потребителях.

Ведущие мировые продуценты, включая российских, в последние годы поддерживают неполный уровень загрузки мощностей, чтобы обеспечить баланс между спросом и предложением и не допускать резких колебаний цен. Так, производственные мощности Канады – крупнейшего мирового продуцента калийных удобрений – в первой половине 2002 г. были загружены всего на 70% [6, с.128]. Превышение предложения над спросом на мировом рынке калийных удобрений, по оценкам зарубежных специалистов, в ближайшей перспективе сохранится и даже усугубится из-за ввода новых производственных мощностей в Таиланде и Китае.

Среднегодовые цены на различные виды калийных удобрений на мировых рынках в основном имеют тенденцию к постепенному снижению (рис.1).

Россия экспортирует калийные удобрения по ценам, сравнимым со среднемировыми, а для отечественных потребителей, ввиду ограниченности их финансовых возможностей, существуют льготы.

Реализация продукции ОАО «Уралкалий» и ОАО «Сильвинит» на внутреннем рынке осуществляется через торгового оператора – ООО «Минерал Трейдинг». В 2003 г. цены этой компании составляли (руб./т, без НДС, навалом/в мешках по 50 кг): на калий хлористый марки «мелкий», сорт 1 – 1390/1688; марки «гранулированный», сорт 1 и 2 – 2050/2270; на калий хлористый технический, марки «А» и «Б» – 1720/2050 [3].

Но даже при существовании ценовых льгот потребление калийных удобрений в России находится на крайне низком уровне.

Для оживления внутреннего рынка ОАО «Сильвинит» начало создавать региональные базы калийных удобрений (одна из первых – в Республике Башкортостан, пос. Буздяк). В этом же направлении действует и ОАО «Уралкалий». Создание таких баз должно способствовать снижению затрат потребителей на транспортировку удобрений. Однако без значительной финансовой поддержки государства российское сельское хозяйство вряд ли сможет в ближайшие годы стать крупным потребителем калийных удобрений. 

Предполагаемое вступление России в ВТО, по некоторым оценкам, должно положительно сказаться на экспорте калийных удобрений (будут сняты антидемпинговые ограничения на европейском рынке), но при этом требования к качеству поставляемой продукции могут быть ужесточены [2, с.42]. Так, например, сейчас большинство поставок осуществляется навалом, однако некоторые потребители (в т.ч. в Китае) намерены в перспективе получать продукт, транспортируемый по железной дороге в фасованном виде, следовательно, российским продуцентам нужно расширять фасовочные мощности.

Бразилия, один из крупнейших импортеров калийных удобрений, в том числе российских, с 2002 г. закупает только гранулированный хлорид калия с меньшим количеством фракций мелкого и крупного класса. В связи с этим российские производители удобрений вынуждены принять неотложные меры по увеличению доли выпуска такой продукции, чтобы не потерять этот рынок.

Бразильские импортеры удобрений проявили заинтересованность в новом виде продукции ОАО «Уралкалий» – аммониевой калимагнезии. Почвы Бразилии крайне бедны питательными веществами, и любые посадки производятся с обязательным внесением большого количества минеральных удобрений. Поэтому калимагнезия, заменяющая сразу несколько видов удобрений, должна найти на бразильском рынке хороший спрос. Уже есть договоренность о поставках аммониевой калимагнезии в эту страну [4].

В связи с предстоящим вводом в строй в ближайшие два-три года новых мощностей по производству калийных удобрений в Таиланде и Китае следует ожидать в этом регионе обострения конкуренции для российских товаров.

На мировом рынке калийных удобрений в средне- и долгосрочной перспективе, по мере создания и продвижения на рынок новых калийных продуктов с улучшенными потребительскими свойствами, а также по мере появления новых продуцентов, следует ожидать усиления конкуренции между экспортерами.
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Барит

Мировые прогнозные ресурсы барита на 1.01.2003 г. оцениваются в 750 млн т, а прогнозные и выявленные в сумме – примерно в 2 млрд т [5, с.31]. Около 70% прогнозных ресурсов находится в Китае, Казахстане и США [3, с.885].

Общие запасы барита в мире на 01.01.2003 г. можно оценить в 628 млн т. На долю всего двух стран: Казахстана и Китая – приходится 50% мировых общих запасов; ещё почти 12% общих запасов заключено в месторождениях Индии и США.

Подтвержденные запасы барита в мире на 1.01.2003 г. оцениваются нами примерно в 410 млн т. Большая их часть разведана в Казахстане, Китае и Индии, на долю которых приходится 60% мировых подтвержденных запасов.

Добыча баритовых руд и производство концентратов в 2002 г. осуществлялись, как и прежде, в основном в Китае, Индии, США и Марокко. Значительная часть китайского сырья обогащается на фабриках США, производящих буровые растворы для бурения на нефть в акватории Мексиканского залива.

Долю Китая и Индии в мировой добыче за этот год можно оценить в 62%; вклад США и Марокко менее значителен – около 13%.

Наиболее динамично добыча барита росла в последние пять лет в России, главным образом в результате освоения Хойлинского баритового месторождения в Республике Коми.

Потребление. Барит используется в основном в нефтегазовой отрасли как утяжелитель буровых растворов (до 90% мирового потребления), а также в других отраслях промышленности в качестве наполнителя (около 5%) и для производства химикатов бария (около 5%).

Ведущим мировым потребителем барита являются США, на долю которых в 2000 г. приходилось примерно 44% мирового потребления. Второе место занимает Китай (около 12%, хотя из-за недостатка информации это весьма приблизительная оценка), третье – Германия (6%).

В третьем квартале 2002 г. в США началось снижение потребления барита, связанное с уменьшением активности буровых работ (в том числе на газ – ввиду начавшегося снижения цен на него). В итоге потребление барита в стране в 2002 г. составило 1.67 млн т против 2.87 млн т в 2001 г.

Экспорт. Бесспорным лидером в экспорте барита уже не первый год является Китай, на долю которого приходится около 70% мирового экспорта. Второй крупнейший поставщик этого сырья на мировой рынок – Индия (в 2001 г. – 13% поставок), но объем экспорта из Индии в последние годы сильно варьировал, что было связано с внутренними проблемами страны. К настоящему времени эти проблемы, по мнению индийских продуцентов, уже решены и следует ожидать стабилизации добычи и экспорта [4]. Третью позицию занимает Марокко (около 7% мирового экспорта).

Импорт. Главным мировым импортером барита являются США, получающие сырье в основном из Китая. На их долю приходится почти 70% (данные на 2001 г.) мирового импорта. Значительное количество барита импортируют и европейские страны, ведущие бурение на нефть и газ в Северном море (Германия, Норвегия, Нидерланды, Великобритания), а также Италия и Япония. Последняя, в частности, импортирует в основном небуровой барит.

Конъюнктура мирового рынка барита. Характерной чертой баритового рынка является сравнительная стабильность цен. Практически не изменились мировые цены на барит для производства буровых растворов и в 2002 г. по сравнению с предыдущим годом. Небольшой рост цен на микронизированный барит и барит для лакокрасочной промышленности на рынке Великобритании был связан с изменением курса английского фунта по отношению к американскому доллару.

Мировое производство различных видов баритового сырья и спрос на них на мировом рынке в целом сбалансированы; дефицитными являются лишь некоторые сорта баритовых наполнителей высшего качества, но их доля в общем объеме баритовой продукции невелика.

Основным источником покрытия недостатка баритового сырья, который по тем или иным причинам может временно возникнуть на мировом рынке, являются складские запасы Китая, которые иногда достигают нескольких сотен тысяч тонн.

В последние годы динамика добычи барита и его потребления в мире характеризовалась общей тенденцией к росту. Однако в 2002 г. произошло сокращение потребления, главным образом в США, и первичным импульсом к этому послужило снижение цен на газ.

Существенных изменений в сложившейся структуре экспортно-импортных операций с баритом, по нашему мнению, в среднесрочной перспективе не предвидится.

В России в результате экономических преобразований последних лет, приведших к резкому снижению объемов бурения на нефть и газ, структура потребления баритового сырья значительно изменилась по сравнению со среднемировой: в 2000 г. барит, используемый для производства буровых растворов, составил в общем потреблении примерно 60% (в мире – 90%) [1, с.8]. Однако эта ситуация – временная, и с постепенным выходом на проектную мощность Хойлинского ГОКа, продукция которого, как планируется, будет использоваться при бурении в Тимано-Печорской и Западно-Сибирской нефтегазовых провинциях, доля потребления бурового барита в стране снова возрастет.

В 2003 г. главной причиной нестабильности на российском баритовом рынке стала ситуация, сложившаяся вокруг Салаирского ГОКа, специализирующегося на выпуске барита и рудного концентрата, содержащего свинец, цинк, серебро и золото. Рудник, на котором велась подземная добыча руды, дававший значительную часть баритовой продукции, был признан убыточным и по решению комитета кредиторов Салаирского ГОКа остановлен [2]. После остановки рудника, который обеспечивал комбинату около 40% руды, обогатительная линия ГОКа переориентирована на переработку отвалов, которых хватит еще примерно на два года работы.

Внешний управляющий объяснил убыточность работы ГОКа тем, что расходы предприятия резко увеличились, а «цены реализации (свинца и цинка, концентраты которых производит ГОК) остались прежними, их определяет Лондонская биржа».

Активы комбината будут проданы. Покупателем, возможно, станет Салаирская химическая компания, которая занимается разработкой полиметаллических и медных руд в непосредственной близости от Салаирского ГОКа.

В последние годы компании, ведущие бурение на нефть и газ, повысили внимание к своей обеспеченности баритовым сырьем, что должно в перспективе способствовать росту и стабилизации рынка барита. Цены российских продавцов на барит марок КБ6 – КБ3 в 2002 г. варьировали в основном в пределах от 2600 до 3200 руб. за тонну (с НДС, без ж/д тарифа).

Среднегодовые цены на различные виды барита на ведущих мировых рынках в целом достаточно устойчивы (рис.1).

[image: image81.wmf]0

50

100

150

200

250

300

350

1998

1999

2000

2001

2002

кусковой, для буровых растворов, продуцентов Индии, CIF порты Мексиканского залива

кусковой, для буровых растворов, продуцентов Китая, CIF порты Мексиканского залива

кусковой, для буровых растворов, продуцентов Марокко, CIF порты Мексиканского залива

микронизированный, min 99% менее 20 мкм, CIF порты Великобритании

молотый, для буровых растворов, продуцентов Турции, в упаковке, FOB порты Южной

Турции

молотый, для буровых растворов, навалом, CIF порты Великобритании

молотый, для буровых растворов, продуцентов Марокко, уд.вес 4.22, в упаковке, FOB порты

Марокко

молотый, для красок, BaSO4 96-98%, белый, 99% 45 мкм, CIF порты Великобритании

немолотый, для буровых растворов, продуцентов Марокко, уд.вес 4.2, навалом, FOB порты

Марокко


Рис.1. Динамика среднегодовых цен на барит, дол./т, по данным "Industrial Minerals"

Мировые цены на буровые сорта барита в кратко- и среднесрочной перспективе будут, по-видимому, постепенно расти, в основном в связи с удорожанием фрахта. Возможные временные вариации уровня цен могут быть вызваны изменениями ситуации в нефтебуровой отрасли.

Мировые цены на барит наполнительного и химического сортов также будут постепенно расти, по-видимому, без каких-либо существенных колебаний.

Продолжится процесс внедрения прогрессивных технологий переработки баритового сырья для получения наиболее дорогостоящих наполнительных концентратов высшего качества.

Запасы барита в мире и мощности по производству баритовых концентратов вполне способны удовлетворить прогнозируемые в обозримом будущем мировые потребности в этом виде сырья.
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� Газ угольного происхождения получил название «метан», хотя в нем содержатся и другие углеводородные компоненты, прежде всего этан и пропан. Он обычно содержит очень небольшие количества вредных примесей, таких, как сероводород или углекислый газ


� Природные газогидраты – концентрированные скопления газа в областях охлаждения Земли (районы многолетней мерзлоты и океаническое дно ниже глубин воды 300 м)


� Валовая добыча (gross production) природного газа – это весь извлеченный из всех типов месторождений природный горючий газ, содержащий, помимо основного компонента (метана), также и более тяжелые углеводородные, а часто и неуглеводородные компоненты


� Товарная добыча (marketed production) в большинстве иностранных изданий определяется как часть валовой с учетом потерь на промыслах и закачки в пласт (для поддержания пластового давления с целью максимального извлечения из недр нефти и конденсата)


� В России, по данным «Газпрома», себестоимость добычи и переработки 1 тыс.куб.м товарного газа в 2002 г. составила 119.2 руб., себестоимость транспортировки по территории России – 381.2 руб. 


� особого внимания заслуживают также рынок стран СНГ и внутренний рынок России, но это отдельная тема, которая в данном обзоре не обсуждается


� снятие или ослабление торговых ограничений, выведение рынка из-под контроля государства


� оплате подлежит оговоренное контрактом количество газа; покупатель обязан принять товар либо выплатить неустойку (допускаются колебания отбора в пределах 5-10% оговоренного объема)


� БТЕ – британская тепловая единица. 1 тыс.БТЕ = теплота сгорания 1 куб.фута метана (0.252 ккал). Для природного газа в среднем 1 млн БТЕ = теплота сгорания 27.8 куб.м природного газа; теплота сгорания 1 куб.м природного газа = 0.036 млн БТЕ


� в этот рынок традиционно включается и Турция


� Положения газовой Директивы не распространяются на страну, газовая сеть которой не «закольцована» с сетями других членов ЕС и которая имеет одного главного иностранного поставщика (более 75%) газа 


� включает и регион Австралии и Новой Зеландии


� 1 т СПГ = 2.47 куб.м СПГ = 1379 куб.м регазифицированного газа; 1 куб.м газа = 0.00171 куб.м СПГ = 0.000725 т СПГ


� Условия free-overside – франко-строп судна в порту разгрузки – предусматривают обязанности покупателя нести все издержки с момента оставления грузом судового стропа; условия FOB предусматривают обязанности продавца доставить и погрузить товар на борт судна


� Следует заметить, что в торговле сжиженным газом термин «спот» не обязательно означает разовую сделку; это могут быть многократные поставки, но ограниченные кратким сроком, – например, в шесть месяцев (по сути это «краткосрочные» поставки)


� Временная (с марта по август 2001 г.) приостановка деятельности завода была вызвана политическими волнениями на Суматре


� Ассоциация стран Юго-Восточной Азии: Бруней, Индонезия, Малайзия, Филиппины, Сингапур, Таиланд, Камбоджа, Лаос, Мьянма, Вьетнам


� Азиатско-Тихоокеанский Центр энергетических исследований – Asia-Pacific Energy Research Centre


� Продукты, выпускаемые промышленными предприятиями ядерно-топливного цикла, делятся на четыре группы (в порядке увеличения стоимости): урановый концентрат, гексафторид урана с природным соотношением изотопов (так называемый природный гексафторид урана), обогащенный гексафторид урана, реакторное топливо (главным образом обогащенный диоксид урана). Особым товарным продуктом является высокообогащенный оружейный уран (ВОУ), получаемый из демонтируемых ядерных боеголовок.


� Разные уровни цен для стран СНГ, включая Россию, и остальных стран были введены в октябре 1992 г. вначале на рынке США, а затем и на западноевропейском.


� Австрия, Бельгия, Германия, Люксембург, Нидерланды, Франция, Швейцария


� данные по импорту паравольфрамата аммония – только для США


� при подсчете запасов России учитывались только извлекаемые запасы действующих (или временно законсервированных) рудников
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